
2023年物流优惠活动广告词 优惠促销活
动方案(优秀5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
下面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，
我们一起来看一看吧。

物流优惠活动广告词篇一

3月8日

(1)3月8日，当天在xx餐饮总店消费的女性顾客每桌均可免费
赠送一壶美容养颜饮料。(核桃花生汁、玉米汁)

(2)3月8日，当天生日的女性顾客，凭有效身份证，在xx餐饮
总店消费均可获得酒店为你准备的生日礼物。(精美小礼品)

(3)3月8日，当天在xx餐饮总店消费的女士团体，消费满500
元以上，可享受8折优惠。

(4)3月8日，当天在xx餐饮总店消费满1000元以上的顾客，可
吃多少送多少哦！

(5)凡当日消费的女性客户可享受抽奖活动一次，中奖
率100%.(小礼品类)

(6)凡当日消费的女性客人可在餐厅享受9折，并免费赠送精
品水果盘一份。

(7)3月8日出生的女性，可凭证件享受全单8折的惊爆特价。xx
饭店有限公司为庆祝三月八日“国际妇女节”的到来，为女



性消费者推出特大惊喜--自3月3日起至3月8日，凡来xx餐饮
总店消费的女性顾客，皆赠送特制--xxxx一份。(“木瓜
汤”“芦荟养颜粥”等养颜方面的菜肴)注：每桌客人内只要
有女性即可参加此活动，所赠送的xxxxx是以每桌为单位，而
非以人数为单位赠送。男同胞的美容也非常重要的哦！

物流优惠活动广告词篇二

秋“悦”·礼

20xx年xx月xx日—xx月xx日

xx商场

活动期间前来购物的消费者

中秋佳节，月圆之时，团圆之际，古有寄语“但愿人长久，
千里共婵娟”;十一国庆，盛世之时，庆典之际，举国上下，
共庆华诞。在这中秋国庆双节期间，透笼国际商品城配
合“团圆·庆典”的节日主题，选择进店有礼、购物有礼、
分享有礼的`营销方式，达到扩大宣传，降低成本的活动目的，
在提高消费者消费热情的同时，加大消费者的参与度，让消
费者能够更深入的了解透笼国际商品城，扩大商场在消费者
中的影响力。

进店礼——乐享中秋送好礼凡xx月xx日中秋节当天前来透笼
国际商品城购物的消费者，即可。

1、xx商场企划部中秋国庆营销方案可到活动区域领取精美礼
品一份，数量有限，送完即止。

3、猜灯谜，记住编号和答案到工作人员处核对，全部猜对即
可获得精美礼品一份(xx日中秋节当天发月饼，xx、xx日发小礼



品)。每日仅限150名，送完即止。

4、购物礼——尝鲜果切水果赢积分送好礼

凡xx月xx日—xx月xx日期间前来透笼国际商品城购物的消费
者均可免费品尝我们准备的水果和月饼，和我们共享团圆，
同时满88元的消费者，凭当日购物小票即可参加“水果忍
者”体感游戏，消费者可凭积分换取相应礼品。数量有限，
送完即止。

预热广播稿尊敬的顾客朋友们！为感谢您对xx商场一直以来
的支持与厚爱，我们将于xx月xx日至xx月xx日期间推出“秋
悦·礼”系列活动，活动期间进店有礼、购物有礼、分享有
礼，详情请见商场内展架。我们欢迎您与家人前来享中秋迎
华诞，祝您中秋国庆双节愉快！

物流优惠活动广告词篇三

庆祝三八妇女节 购物打折又送礼

20xx-3.7—3.8（2天）

女士用品类：化妆品、超市卫生纸巾等

时尚女装类：春季服装、套装、套裙、女裤、女休闲上衣等

休闲保健类：口服液、减肥、保健品等

精品皮鞋类：女皮鞋、休闲运动鞋

1、庆三八妇女节春季服饰时尚女装全新上市，购物享92折后，
当日购物：

以上赠品凭购物小票（当日可累计）到服务台领取。



（高档烟酒、黄白金、手机、特价商品、超92折商品不参加
此次活动）

2、羊毛衫反季热卖5折起。

3、超市超低价推出：富绅鞋油0。90元/支、三笑牙刷0。80
元/支、除螨香皂2。60元/块等几种商品轮流不定时抢购。

4、喜庆三八 拼图得奖

凡女性朋友均可参与，只要把8块图版其中的任一块在规定的
时间内完整拼成所须图形，即可持“拼图高手”领奖卡凭身
份证到服务台领取精美礼品一份。（参赛位置在一楼北门小
家电区）

活动结束后，营运部中层以上人员（3月9日至11日）递交活
动总结分析报告。

物流优惠活动广告词篇四

在活动前夕，我们要积极参加聚划算、微抢购等活动以增加
我们的品牌曝光率，提高品牌知名度，从而在活动中的销售
做铺垫。

二、活动方案

预热：时间是11月1日至11月10日(1)线上

通过店铺自主设计预热活动页面，包括首页海报，店招，宝
贝详情页，全部图片以为主题元素，旨在营造购物狂欢氛围，
为活动打下基础、储备流量。设计好易拉宝、横幅、主题海
报，购买一些气球和丝带布置好整个办公室，让大家充分感
受气氛。



定做t-桖衫打线下移动广告，部门全体统一着装后合照做宣传
图片。

正式活动：11月11日00：00~11月11日23:59

图片：店铺活动主会场页面，产品详情页关联海报，微淘活
动推广海报，钻展图片，直通车图片，店铺首页海报，店招，
引导自主下单流程图等。

接待室当天糖果、饼干、水果等食品不能少，紧张时刻不能
让大家饿肚子。负责人要安排好大家上线、休息。

三、活动跟进

美工：做好退款办理时间、订单信息修改、发货快递和时间
等声明放置在首页及商品详情页。

客服：售前_名+售后_名+客审_名(负责订单审核和打印)确保
电脑配置；确保打印机和相关材料(电子面单这类)；确保公
司网络；检查软件设置。快捷短语和自动回复(提前准备、包
含促销、尽量少用)

仓库：确保库存准确，避免缺货。准备好打包用的材料。准
备适当比例的货品提前包装并分开堆放在活动中，保证客服
和出库的沟通畅通，以保证售中过程中修改订单信息等情况
的顺利解决。

四、库存准备

(2)根据预期销售规模，做好双11大促活动主要销售商品库存
的提前备货。务必于活动前和相应的供货渠道确定应急补货
机制，确定供货渠道的供货能力，建立紧急沟通联系方式，
保障在库存不足的情况下可以快速做到货品补充或及时下架。



(3)检查货品条码管理体系，确保所有发货货品都有条码，便
于出库检查配货准确时使用扫描枪扫条码的方式做校验，提
高速度和效率。

(4)务必于双11活动前的2~3天做一次全仓盘点或相关大促活
动商品的盘点，清晰库存规模，并将真实库存数据100%录入
到ops中。

五、人员准备

(2)对所有员工，尤其是订单处理相关工作的员工，做完善的
操作培训及其他培训

(3)制定好部门间员工临时调度、培训和工作的应急方案，以
及大促活动持续期间的员工值班、休假等相关安排。人员一
定要调配好，刷单和客服方面都要计划好两到三个班次。当
天是全体全天制，轮流在接待室休息。

(4)按照流量的高低去计算各个岗位的人员数量

(5)物料要针对可能出现的流量和包裹数去计算

六、物料准备

(2)快递面单、发货单纸张贮备，打印机调试、打印耗材(准
备，为提升打单环节的。

(3)如这种大型活动提出的要求更多的是对商家的服务方面的
要求，特别是发货环节的要求，要求在2天内将所有__的客户
优先发货。

物流优惠活动广告词篇五

随着新年钟声的渐渐远去，20xx年春天已悄然来到，一年一度



的三八妇女节也日益临近。经过企划部工作人员的讨论，建
议在三八节前后组织多种商品和多个项目的促销活动，向全
国妇女同胞们致以节日的问候，并借此活动提高商场知名度
和销售额。具体方案如下：

霓裳扮靓半边天漂亮健康天天见

3.4—3.12

一至三层卖场

（1）活动期间内商场各楼层妇女商品专柜特价销售，务求折
扣做到最低。商品范围包括：珠宝化妆、服饰饰品、皮鞋皮
具等。

（2）开展“只有他才最爱你”活动。“三·八”节当天，只
有男士到商场业务部门指定的数家相关专柜购物才能享受特
别优惠或购物到一定金额赠送特别礼品。

（3）活动期间，在共享大厅组织不少于10辆花车做促销。促
销商品建议为服装、鞋帽、饰品等女士购买热情高、售价又
相对较低的物品。

（4）举行“时代女性风采飞扬”内衣展示秀。三八节当天上
午和下午各进行一场内衣展示秀。模特所穿内衣由二楼女装
部提供。

（5）“做漂亮健康的女人”活动。邀请妇女健康咨询工作者
现场解答女性顾客提出的问题。联系多家健身、美容、娱乐、
技能培训等单位，为三八节在商场购物到一定金额的女性顾
客提供优惠，同时也为他们争取客源。

商场入口等明显处设立活动须知；活动期间播音室滚动播出
活动内容；3月3日和7日晚报各刊登1/2版套红广告。店内参



加活动商品pop特别注明。"三月女人天，亮丽妇女节"


