
2023年商场活动推广方案(模板5篇)
为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。大家想知道怎么样
才能写一篇比较优质的方案吗？以下是我给大家收集整理的
方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的
朋友。

商场活动推广方案篇一

春节过后，“五一”节将是我们面对的第二个销售旺季，在
此期间，“五一”长假，客流增加，需求旺盛，为了更好的
抓住这一契机，特推出本次特别企划活动，本次促销活动将
通过一定的低价敏感商品及应季商品的促销，拉动周遍顾客
群，稳固周遍顾客群，从而树立好当家的形象。

家的感觉，价的乐趣

xx月xx日~xx月xx日

让顾客朋友们度过一个轻松、休闲、娱乐、省钱的假期，享
受一家人购物的幸福快乐，从而促进假日消费，提高卖场的
销售额。

商场店内促销

店外联系日化类、奶制品等厂家做场外促销，联系一家做场
外大型促销（演出）等活动。

买赠、现场试吃、抽奖等。

1、“五一”，我想要的五元、一元商品集中营，组成商品商
品特卖区（小食品、小百货、日化类等），做封面。



3、凡一次性购物满xxxx元以上的顾客朋友，凭电脑小票，可
参加幸运抽奖活动，xxxx元2次，买的多机会多，中奖的机会
就越多，以此类推小票不累计，最多不超3次（外场专柜、家
电不参与此项活动）。可幸运获得以下丰厚奖品：（见奖品
设置：）

一等奖：价值xxxxxx元礼品一份（总计xx份）

二等奖：价值xxxx元礼品一份（xx份）

三等奖：价值xxxx元礼品一份（xxxx份）

四等奖：价值xx元礼品一份（xxxxxx份）

五等奖：价值xx元礼品一份（xxxxxxxx份）

注：1、当日现场抽取奖品，购物小票不予累计（多买多重）。

2、店内所有员工一律不允许参加此次活动。

商场活动推广方案篇二

尊敬的顾客：

过情人节的习俗，2月14日清早一起床，你就该从钥匙孔向外
窥探。据传说记载，如果你所看到的第一个人是在独行，那
么你当年就会独身；如果你看到两个或更多的人同行，那么
你当年肯定会觅得情人；如果你看到一只公鸡和一只母鸡的
话，那你就会在“圣诞节”以前结婚。

传说如果你未婚，你注定要与情人节所见到的第一个人结婚。
如果你不怕羞，你可以一大早给你的意中人打电话，要求搭
乘对方的车上班。或者闭门不出，到中午再出去，也是一个
不错的对策。



传说中记载，“情人节”那一天鸟儿成双结对，蜜蜂也双栖
双飞，人也是如此。

如果你不想听天由命，可以即在“情人节”的晚上点燃一根
蜡烛，在底部扎两根针，边扎边说：我扎的不是蜡烛，我要
穿透的是×××的心。据说，待蜡烛燃至针时，你的情人就
会推开门向你跑来。

商场活动推广方案篇三

亲爱的顾客朋友：

您好！

“年年中秋明月夜，岁岁月饼有不同。”近年来，市场上各
式新款月饼层出不穷。下面，我们就来看看今年的新款月饼：

鲜果月饼：味道及外形都像草饼。一盒中有荔枝、芒果、青
苹果、蓝莓4种味道，以荔枝味最清甜，蓝莓则太甜。

冰皮月饼：特点是饼皮无须烤，冷冻后进食；以透明的乳白
色表皮为主，也有紫、绿、红、黄等颜色；口味各出不相同，
外表十分谐美趣致。

果蔬月饼：馅料主要是果蔬，馅心滑软，风味各异，馅料有
哈密瓜、凤梨、荔枝、草莓、冬瓜、芋头、乌梅、橙等，又
配以果汁或果浆，因此更具清新爽甜的风味。

海味月饼：是比较名贵的月饼，有鲍鱼、鱼翅、紫菜、鳐柱
等，口味微带咸鲜，以甘香著称。

纳凉月饼：是把百合、绿豆、茶水糅进月饼馅精制而成，为
最新的创意，有清润、美颜之功效。椰奶月饼：以鲜榨椰汁、
淡奶及瓜果制成馅料，含糖量、含油量都较低，口感清甜，



椰味浓郁，入口齿颊留香。有清润、健胃、美颜功能。

茶叶月饼：又称新茶道月饼，以新绿茶为主馅料，口感清淡
微香。有一种茶蓉月饼是以乌龙茶汁拌和莲蓉，较有新鲜感。
与此媲美的同类尚还有保健月饼、功能月饼、人参月饼、钙
质月饼、药膳月饼、含碘月饼等。

像形月饼：过去称猪仔饼，馅料较硬，多为儿童之食；外观
生动，是孩子们的新宠物。

迷你月饼：主要形状小巧玲珑，制法精致考究。针对不同的
消费人群，厂家开发出适合儿童、女性、年轻人、老年人、
患者等不同口味的月饼。

卡-通造型：针对儿童市场，厂家推出了卡-通造型宠物小精
灵月饼、十二生肖月饼、补钙月饼、无糖月饼、咸味月饼。

针对肥胖者和糖尿病患者，厂家推出了无糖月饼及低聚糖月
饼以及咸味月饼。

柳丁松子月饼：口味别树一格，适合年轻人。

巧克力月饼：受到女性朋友的钟爱。

一天秋似水，满地月如霜——又是一年团圆日。

本商场全体员工以真诚为半径，用尊重为圆心，送您一个中
秋圆圆的祝福。愿：爱您的人更爱您，您爱的人更懂您。好
事圆圆，好梦连连，月圆人更圆。

商场活动推广方案篇四

"哥姐们过得不是光棍节，是一种境界！"



在每年的这一天，一直习惯过着单身的你是否感到寂寞、孤
独、繁忙的学习与生活你是否糟糕透了？你忧郁的眼神表露
出了你对美好生活的向往！然而你却无能为力。那么现在有
一个好的机会，那就是来到“哥姐们过得不是光棍节，是一
种境界”的主题活动中释放一下你久违的激情给自己一个机
会好好的放松一下。沉重的心理需要得到释放、寂寞的心需
要朋友来安慰、平淡的生活需要一点刺激和浪漫。我们倡导
健康、快乐、自信、时尚、让生活可以更美好！不管你抱着
怎样的心理来看待我们这次活动，首先请用一颗开放的心来
体验一下。我们将尽可能把快乐带给美一个人！

“单身无罪，光棍光荣！”

11月11日光棍节是所有单身年轻人的节日，也是所有单身朋
友展示自己的舞台。如今光棍节不仅是校园趣味文化的代表
产品之一，更成为弥散于社会的一种文化形态。在这里，我
希望通过这个活动加深群员间的感情，促进光棍节的文化气
氛，为了给明年的情人节做准备，为了促进中国人口的发展，
为了群友们的将来，为了守卫世界的和平，贯彻爱与真实的
邪恶，特此举办此次活动！

20xx年11月11日

10号统一通知

群员

经过商议，特此宣布：

1：20：30在通知地点，吼歌比赛《一辈子孤单》《男人哭吧
哭吧不是罪》《分手快乐》《单身快乐》《单身情歌》。

2：11.11分集体高呼我们活动口号“单身无罪，光棍光
荣！”



需要资源：物力资源，赞助商

海报，互联网等。内容如下：你累了吗？你寂寞了吗？曾经
让你引以为豪的自由，在光棍节到来的这一天让你陡感凄凉
了吗？你曾在某个夜晚强烈地思念某个人吗？你做过多次努
力也忘不了她（他）的笑脸吗？在这个特殊的夜晚请来我们的
“哥姐俩过得不是光棍节，是一种境界！”的主题活动吧！
这里牛郎，织女与您有约。这里有着你想不到的。惊喜与激
情！我们热烈欢迎您的参与！

1、制造气氛的要积极主动。

2、自身注意安全，后果自负。

3、如果因为本次活动出现情侣分手、横刀夺爱的悲剧，该活
动策划组织人员一律不负任何责任，参加活动前还请达内。

4、本活动乃健康文明有良有序的活动，禁止一切暴力、粗俗、
下流的言行与动作出现，违犯者当场清理出局。决不留情。

5、所有人员必须爱护公共物品如有损坏需要自行配付。

“光棍狂欢之夜”

活动背景：在每年的这一天，一直习惯过着单身的你是否感
到寂寞、孤独、繁忙的工作让我们的生活糟糕透了。你忧郁
的眼神表露出了你对美好生活的向往！然而你却无能为力。
那么现在有一个好的机会，那就是来到“光棍狂欢之夜”释
放一下你久违的激情给自己一个机会好好的放松一下。沉重
的心理需要得到释放、寂寞的心需要朋友来安慰、平淡的生
活需要一点刺激和浪漫。我们倡导健康、快乐、自信、时尚、
让生活可以更美好！不管你抱着怎样的心理来看待我们这次
活动，首先请用一颗开放的心来体验一下。我们将尽可能把
快乐带给美一个人。



活动时间：11月11日晚上《8.40——凌晨》

活动地点：ktv（在10号前活动参与人员确定后我们在确定场地）

活动口号：交友万岁，单身无罪。

活动费用：男120元女免

活动内容：

1、娱乐游戏

2、悲伤情歌大pk

3、光棍节之重头戏“狂欢夜”

注意事项：所有人员必须爱护公共物品如有损坏需要自行配
付。

报名事项：发送报名表至xx。

商场活动推广方案篇五

双11·脱单季——告别单身小时代

20xx年10月25日—11月13日

1、20xx年新品会员享8.8折优惠；

2、部分产品7折起；

3、满额换购，聚划算

……一次性消费满1000元，加11元即可换购价值200元以内的



商品；

一次性消费满2000元，加11元即可换购价值400元以内的商品；

一次性消费满3000元，加11元即可换购价值600元以内的商品；

一次性消费满4000元，加11元即可换购价值800元以内的商品；

以此类推。

本次活动最终解释权归努xx男装直营店所有。


