
2023年销售专业免费简历 销售专业个人
简历(优质5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。大家想知道怎么样才
能写一篇比较优质的范文吗？下面是小编为大家收集的优秀
范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

销售专业免费简历篇一

宋__(男，32岁，本科学历，8年以上工作经验)

婚姻状况：已婚

民族：汉

参加工作时间：20__-08

身高：170

现居住地：石家庄市

户口所在地：石家庄市

联系电话：

求职意向

期望工作性质：全职

期望工作地点：石家庄市

期望从事行业：电气销售



期望从事职业：电气销售

到岗时间：面谈

期望月薪：3000元-3999元(税前)

教育经历

专业：机械设计制造及其自动化学历：本科

专业描述：第二专业计算机

工作经验

公司名称：石家庄通合电子有限公司

职位名称：区域销售经理工作时间：20__-02至今

工作描述：

20__年2月至今，就职于“石家庄通合电子有限公司”，从事
高频开关电源的销售工作。

入厂两个月，用于熟悉产品，了解行业情况。

接手工作后做大区经理，全面负责江苏、安徽、湖北的市场
开拓。20__年业绩272万，20__年业绩416万，20__年1~8
月403万。负责区域年度目标的制定及完成，区域销售政策的
制定;及时了解各省区市场动态，掌握客户信息，对客户分类，
针对性协助业务人员开拓市场;控制应收款。权限范围内特殊
事件的决策;组织月例会，整体情况每月向公司汇报一次。

公司名称：科一重工

职位名称：区域销售经理工作时间：20__-07至20__-01



工作描述：

20__年6月毕业至20__年1月，就职“石家庄科一重工有限公
司”，从事塔式起重机配套机构(各种减速机)的销售工作。

20__年入厂实习三个月后，于驻山东办事处工作一年。负责
汇总山东片区产品需求计划;产品销售、收款;收集用户信息、
反馈。

20__年10月，做区域经理，辖区西南四川、重庆、云南、陕
西各省，业务成绩从20__年的260万做到20__年的700万。带
领业务员稳固老市场，开拓新市场，寻找合适的新产品。主
要负责产品销售计划、产品质量反馈汇总、控制货款回收、
客户关系维护、监督合同执行情况等。管理销售队伍，完成
公司的销售任务。掌握市场的动态，及时反馈给公司以便做
出应对措施。

自我评价

本人为资深市场营销人员，年销售额在公司名列前茅。办事
认真负责，工作热情高，思维缜密，决策果断，领导能力强，
团结同事。从事销售和市场工作8年，对市场营销，渠道开发，
业务员管理有丰富的经验，可经常出差。热爱营销，富有进
取与学习的积极热忱，熟练操作各种办公软件。

培训经历

培训课程：

所获证书：毕业证培训机构：科技大学

培训描述：各种办公、设计、多媒体的使用。vb，vc，编程。单
片机。软件工程，等计算机相关课程。



it技能

技能名称：windowsnt/20__/xp使用时间：20__年熟练程度：
精通

销售专业免费简历篇二

姓名：

国籍：中国

目前住地：广州

民族：汉族

户籍地：广州

身高体重：

婚姻状况：未婚

年龄：24岁

求职意向及工作经历

人才类型：普通求职

应聘职位：

工作年限：2

职称：无职称

求职类型：全职



可到职日期：随时

月薪要求：20__——3500

希望工作地区：广州

工作经历：

公司名称：广州__机械工具有限公司

起止年月：20__-09～20__-12

公司性质：私营企业

所属行业：五金矿产，金属制品

担任职务：销售助理&订单处理员

工作描述：销售助理：

1、管理客户档案，接受客户咨询，跟进要解决的问题。

2、向市场业务人员传递下发公司指导性文件和工作要求，及
时向上级反馈市场信息。

3、整理业务各种报表(如周报表、月报表、经销商计划跟进
表等等)并及时输入、汇总、统计销售金额。

4、做好销售部会议记录;制作与管理销售合同。

5、审核业务差旅票据，整理后提交财务核销。

6、管理展厅样品，做好借出归还的登记，并监控库存。

7、协调市场与公司各部门的工作衔接。



订单处理员：用金蝶erp系统处理订单，管理报价单、发货单、
入库单、退货单、货运统计表、库存表(包括手工帐与电脑
帐)等，并与财务对接，做好对内与对外的对帐工作。

离职原因：

公司名称：广州__数码印花有限公司

起止年月：20__-10～20__-08

公司性质：股份制企业

所属行业：造纸，印刷，包装

担任职务：业务跟单员

工作描述：主要是通过网络销售印花业务与热转印礼品，从
联系客户到接单，与其他部门进行图样设计、打样、排期的
沟通，跟进整个生产过程直至出货，以及售后与客户保持联
系，维护稳定的合作关系。

离职原因：公司搬迁

教育背景

毕业院校：广东轻工职业技术学院

学历：大专

所学专业：市场营销

第二专业：

培训经历：起始年月终止年月学校(机构)专业获得证书证书
编号



20__-1020__-05广东轻工职业技术学院市场营销中、高级推
销员证

语言能力

外语：英语一般

国语水平：优秀

粤语水平：精通

工作能力及其他专长

本人能够在某些特定的情况、某些特定的场合下做到收放自
如。我既有活泼外向的一面，对工作积极、热情、主动、勤
奋;具有较强的亲和力，待人有礼，善于与人沟通，团队意识
良好，以大局为重;生活作风良好，时间观念强;也有内敛的
一面，性格沉稳，处理事情时小心谨慎，同时也能够做到当
机立断，具有高度的责任心，应变能力、组织能力与管理能
力。

销售专业免费简历篇三

工作年限：

2~3年

学历：

大专

期望工作地点：

广州 - 深圳 - 佛山



期望月薪：

5000元

求职意向：

销售(销售代表/客户经理/区域销售主管/销售经理/市场开
拓)

工作经历

1、20__年4月 至今

公司名称:广州金泸贸易有限公司

职位名称:销售

工作内容:负责销售中高端的红酒，洋酒

3、20__/02--20__/02 中山市天朗机械有限公司

所属行业：机械

市场营销部 业务代表

公司主营机械类，磨床系列，铣床系列

(1)贯彻执行公司销售管理规定、销售计划目标。

(2)收集市场信息和用户意见，对公司营销策略、服务、等提
出参考意见。

(3)负责产品在所负责区域的销售工作，实现销售目标。

4、20__/02—20__/06 东莞市朋高五金制品有限公司



所属行业：建筑/装修

市场部 区域经理

公司主营建材家装五金类, 邦派五金，门锁，拉手

2.定期收集市场信息，掌握家装市场动向，市场竞争动态，
发展状况趋势

3.全面负责公司客户的售前、中、后服务，执行公司领导交
待事务

教育经历

1、20__年9月 至 20__年6月

学校名称:广东省经济贸易职业技术学校

学历/学位:高中/中专

专业名称:市场营销

在校期间表现良好，学习认真，期末老师评语多为认真、优
秀、望保持等字眼。

2、20__-20__年广通技术学院,电子应用与计算机专业,大专

自我介绍

本人性格成熟稳重，责任心强，心态稳定，敢于担当重任。
为人诚实谦虚，具有亲和力，善于与人沟通。具备销售人员
应具有的素质：积极，自信，大胆，沟通力强。多年的工作
实践，有较强的团队管理能力和作战意识，能充分理解和执
行公司领导的市场策略。能够按公司要求对销售指标按照市
场实际情况进行有效的分解及达成。



开朗，喜欢笑，喜欢团体工作，语言能力强，有责任心。有2
年团队配合销售经验。以及人事助理经验。

本人从事过2年二手房销售工作，一手房电话预约工作，和一
年外跑和电话保险销售工作。

本人销售能力强有自己一套销售方案，期望能有更大的发展
平台，您的信任就是我的动力。

销售专业免费简历篇四

姓名：

性别：女

民族：壮族

出生年月：1988年4月9日

证件号码：______

婚姻状况：未婚

身高：163cm

体重：47kg

户籍：广西南宁

现所在地：广西南宁

毕业学校：桂林山水职业学院

学历：专科



专业名称：国际贸易

毕业年份：20__年

工作年限：一年以上

职称：

求职意向

职位性质：全职

职位类别：销售行政及商务-销售行政专员/助理

职位名称：跟单员;助理;

工作地区：湛江市霞山区;

待遇要求：1500元/月不需要提供住房

到职时间：可随时到岗

技能专长

语言能力：英语三级

计算机能力：证书初级

教育培训

教育经历：

时间所在学校学历

20__年9月-20__年7月桂林山水职业学院专科



培训经历：

时间培训机构证书

20__年7月-20__年9月桂林山水职业学院

工作经历

所在公司：桂林嘉诚投资有限公司

时间范围：20__年3月-20__年7月

公司性质：私营企业

所属行业：金融业(投资、保险、证券、银行、基金)

担任职位：销售助理

工作描述：开发客户，维护客户的资源跟联系，接待客户投
诉

离职原因：

销售专业免费简历篇五

真实姓名： 朱晓惠 性别： 女

年龄： 22 岁 身高： 172cm

婚姻状况： 未婚 户籍所在： 贵州省贵阳市乌当区奶牛场

最高学历： 中专 工作经验： 1-3年

求职意向



最近工作过的职位： 公司前台，礼仪模特

期望工作地： 贵州省/贵阳市

期望岗位性质： 全职

期望月薪： 4000~5000元/月

期望从事的岗位： 其他,无限制

期望从事的行业： 无限制

技能特长

沟通能力比较强，为人亲和，做过一年的销售，平时兼职礼
仪模特。接触过的工作领域较多，有丰富的工作经验。

教育经历

理工 (中专)

起止年月： 20__年9月至20__年6月

学校名称： 理工

专业名称： 建筑工程

获得学历： 中专

工作经历

中国平安保险 - 销售人员

起止日期： 20__年9月至20__年6月



企业名称： 中国平安保险

从事职位： 销售人员

业绩表现： 有较好的业绩

企业介绍： 从事销售行业，和讲师工作。

培训经历

中国平安 - 销售培训

起止日期： 20__年6月至20__年8月

培训机构： 中国平安

培训课程： 销售培训

培训描述： 主演提高学员的销售能力和沟通能力


