
2023年女性节日活动 五一活动方案(精
选5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？接下来小编就给
大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

女性节日活动篇一

“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾活动策划案

通过“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾活动，来拉动
处于淡季的红酒销量，提高品牌知名度。

11月底至12月初

各大商超卖场以及娱乐夜场

买任意一款红酒产品，即可参加“红酒-神秘之旅”迎圣诞节
大型抽奖酬宾活动:

一等奖为免费获得全免“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡一
张;

二等奖为享受三折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡一张;

三等奖为享受五折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡;

四等奖为享受七折“红酒-神秘之旅”(双人游)优惠卡;

五等奖为享受九折“红酒-神秘之旅”(多人游)优惠卡。

采取分批抽奖的方式，五天抽取一次。



圣诞节节期间，对于处于淡季中的红酒销售来说，这可能是
一个销售的高潮。为此，我们把市场推广活动同黄金周旅游
结合在一起，推出“红酒-神秘之旅”迎圣诞节大型抽奖酬宾
活动，来刺激消费者购买红酒。此方法还可以用于12月份
对k/a终端服务员的销售促进奖励。

实际上“红酒-神秘之旅”活动，由我们自己来组团，利用公
司总部在云南的'优势，这样一来，成本费用便大大降低，可
以让更多的人参加进来，扩大活动轰动效果。旅游路线为长
沙-----红酒酒庄.(参观红酒种植园及生产线)------昆明---
长沙，共计三天两晚。通过与某旅行社挂靠(名义上是该旅行
社和我们联合促销，)开辟这条旅游线路，然后从某大学招聘
两名旅游专业的学生做我们的兼职导游即可。

引人入胜的风土人情对旅游者来说有着相当大的吸引力，我
们的前期宣传工作中，故意不告之具体的出行线路。调足消
费者的胃口(神秘之旅之神秘所在)。宣传中特别强调此次活
动中奖面大，甚至优惠卡不限本人使用，凡中奖者可以免费
获得九折优惠的增补名额，极大的刺激消费者的购物心理。

媒体投放：tv、fm、报纸、卖场pop等

女性节日活动篇二

浪漫的五一。

4月20日-5月20日

春节过后，“五一”节将是我们面对的第二个销售旺季。在
此期间，五一长假，客流增加，需求旺盛。旅游节、园艺展、
经贸会等活动和深圳新一佳超市开业都是市场的新亮点，为
抓住有利时机，整合企业内外资源，树立全新形象，抢市造
势，积极扩大销售，为引商招商，提升企业品牌形象，势在
必行。



1.有奖购物促销。凡在商场购物的消费者，均可凭当天的购
物小票连同身份证号一道，通过电话特服号码和手机短信参
加抽奖。每周开奖一次，奖面宽奖品价值低，如t恤等;每月
复式开奖一次，奖面相对要窄，奖品价值高，可奖助力车等。
开奖仪式设在商场广场现场举行拉动宣传，刺激购买。话费
收入与电信、移动四六分成，可用于奖品支出费用。详案见
合作协议书。

2.“商场采风，今夏清爽”淄博商场第二届空调节。

(1)购机抽奖，互赠空调。用户在购物广场购买柜机或挂机可
享受抽奖互赠的.优惠政策，即在您购买柜机时若中奖可以享
赠挂机一台，在购买挂机时若中奖可以享赠柜机一台。此项
活动只限部分品牌机型。

(2)销售排行榜。购物广场联合消费者协会等有关部门，对4
月20日-5月20日之间购物广场所销售的空调按购买数量进行
排行，并将通过媒体进行发布，指导消费。

(3)主题为“空调与我现代生活”的系列征文。顾客可以通过
文章表达自己对空调的相关见解，也可以购买空调前后的所
感所思，活动旨在倡导科学消费，推崇空调文化。征文与鲁
中晨报联办，择优在报纸上发表

女性节日活动篇三

4月30日—5月8日。

五月份是一个黄金周，在全月里有几个重大节日如：五一国
际劳动节、五四青年节、母亲节、六一儿童节等。为了更好
地促进销售，提高客单价，并且产生较有影响力的社会效应，
进一步提升汇佳的企业形象。

庆五一，享方便实惠，赢精彩大奖。



五一逛快易拍，购物中大奖；低价降到底，好运转不停。

4月30日———5月4日，户外宣传广告喷绘介绍促销活动，车
身条幅，大门条幅，店内pop，广播宣传。

大门口条幅，夏季吊旗，特价区吊牌12块，上下电梯3块宣传
指示牌，平步梯广告帖纸，中空巨幅两条。

2）五一逛商场，购物中大奖。

3）低价降到底，好运转不停。

4）5月1日第二届“劳动颂歌”青年卡拉ok竞赛决赛，大浪淘
沙显高明，群星荟萃看今朝。

5）5月4日“青春风采，活力无限”青年节精彩文艺演出。

6）5月5日“五一逛商场，购物中大奖”抽奖晚会，精彩演出
（内部员工）。

7）“六一儿童才艺秀”报名正式启动，4月25日至5月10日报
名，5月13日第一场预赛。

8）5月8日母亲节，母亲购物有礼。凡于5月8日来我商场购物
的已婚女性顾客，一次性购物满50元以上，凭电脑小票送礼
品一份。每人每票限送一份，礼品数量有限送完即止。

9）5月12日“五一逛商场，购物中大奖”颁奖晚会。

女性节日活动篇四

为了迎接五一劳动节，作为新时代的大同学因该率先作为表
率。尽管我们生活的校园很干净，为了让我们的校园更加舒
适，作为学校的一份子出点微薄之力是应该的。



劳动者五一，作为消费者的我们，在劳动节的我们体验劳动
生活。作为共青团员的一员。需要我们要有社会主人翁意识，
服务社会意识。在五一之际，我们需要更加美丽的校园，校
园因为你我的努力而美丽。

各班五个代表，需要30把扫把，5个垃圾带。若干抹布。

1、4月25日召集各班团支书及同学会成员开会，转达我们这
次活动任务。

2、4月26日由同学会成员访遍校园各角落，统计需要清理的
地方。

3、4月27日由我们同学会简单安排工作组。

4、5月1日7点半召集各班代表，分配任务。

5、12点，活动结束。

活动中用具可从各班接，或者自备。本次活动无需任何花费。

1、在美化校园过程中，各位同学应当注意避免损坏学校公务。

2、各位同学应当放松心态，服务学校中来。

3、活动结束后，应当妥善归还用具。

各班共青团员、同学会成员。

小班五一活动方案

五一企业活动方案

银行五一活动方案



有关五一活动策划方案

五一珠宝活动策划方案

小班幼儿五一活动方案

五一劳动活动方案

中班幼儿五一活动方案

幼儿中班五一活动方案

五一亲子活动策划方案

女性节日活动篇五

幸福大投“球”，下一个属于你。

　上午11：00开始

2遮阳伞摆好，工作人员到场，

3开业*，宣传标语悬挂好。

以特别大的't恤(图案是以店铺名称，服装特色为内容)，悬挂
于门店的上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引
过路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋(使其能鼓起来)，左边
为“福(服)袋”，右边为“手袋”。观众通过从下往上仍纸
团，投中一方送相应礼品。(要求：纸团上写有姓名，联系方
式，活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这
一些信息定期传递我们门店最新优惠信息)——吸引学生参与
其中，了解门店信息。



最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上此次参加我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。(目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，产
生一种自豪与归属感)。

左边送——5元代金券(一月内使用有效)。

右边送——一些生活用品(比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂)

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。(数名)

投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指挥
下头球与拿奖品。

1、颜色鲜艳，图案明显;

2、衣袋要大，要深;

3、活动前必须把大衣挂好(挂在何处暂定)

方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上(包括三人)全体六折。

方案二：

凡是当天在本店购买服装消费者，可获赠服装店代金券10
元(或会员卡，可打8、8折与积分，积分越高，打折越低)，
用代金券牢牢抓住顾客，牢牢抓住顾客的心，提高长期回头
客。


