
2023年家具开业促销活动方案 家具促销
活动方案(汇总6篇)

为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。方案对于我
们的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。以下是小编精
心整理的方案策划范文，仅供参考，欢迎大家阅读。

家具开业促销活动方案篇一

世德家私送“服”到家

质量进一步价格让一步

12月7日——1月7日

华凌及广汇美居三个销售终端

推出金鸡系列(把原有产品命名为金鸡系列)，以优惠价及吉
祥赠品促进销售。

1、终端布置

(1)购买外型为鸡形状的红色灯笼，悬挂在展厅上方；购买手
工制作的金鸡工艺品，放于椅子上；在广汇美居及华凌形成
世德第一个迎接鼠年的企业品牌。

(2)在店面悬挂“金鸡一唱天下福；世德家私送“服”到家”
横幅。

(3)制作以“金鸡一唱天下福；质量进一步价格让一步”为主
题的易拉宝，画面为一只金鸡站在椅背上啼鸣，鸡头部分背
景为世德圆形标识，鸡头的下半部分为世德桌椅。



(4)拍摄世德家具厂内餐椅加工的每一道工序实景图片，做成
展板在卖场展示，让客户真正感受到世德家具的质量过硬。

(5)到世德老客户（如：张福记、鑫都酒店）拍摄产品照片，
在展板上展示。

2、终端促销内容

(1)在活动期内购买世德产品均免费送货、上门安装。

(2)购买不同产品赠送实用的赠品：

每套餐桌椅赠品金额控制在20元以内。

餐厅大量购买，为每把凳子配一个座垫，使客人一进入餐厅
坐在凳子上不是冰凉刺骨，从而体现餐厅越来越人性化的服
务，尽量选择以金黄色或红色为主色调的座垫，营造一种过
年的气氛。

在活动进行前，为每张桌子雕刻一个烟灰缸。制作木块型桌
台号，作为赠品。

购买软包椅子的顾客，为其赠送两瓶清洗剂。体现世德企业
为客户着想，过节一般送什么都是双数，所以购买一套餐桌
椅就送两瓶（须实验后再定）。

(3)推出金鸡系列，此系列的价位为优惠价。

3、制作宣传折页

内容安排：

封面以“金鸡一唱天下福”为主题。

内一为企业理念，公司简介。



世德企业理念：一生一世，同心同德

内二到内四印上主推产品及图片，套色、贴纸及裂纹漆系列
产品。

内五介绍本次活动期间优惠让利产品。

内六配以20xx年日历（让客户保留收藏）。

封底是对于桌椅的寓意及桌椅鉴别、使用、保养常识。

备注：桌椅的寓意为：

人们在以下情况会利用桌椅：用餐、聚餐、聊天、娱乐(如打
麻将)、谈判等

人们想到桌椅就能想到家的温馨，友情的可贵，愉快的合作

世德桌椅寓意为：家人心的链接、友人心的牵挂、事业伙伴
的见证

—中国最专业、最全面的开店创业网

4、人员培训

在活动开始之前，对店面销售人员进行培训，使“金鸡一唱
天下福”的主题体现在销售中，规划方案《家具店促销活动
方案》。

11月27日，确定活动方案

11月29日—12月3日，展板拍摄完毕

11月30日前，终端人员培训完毕



12月5日前，宣传册印制完毕

12月6日，展厅布置完毕

12月7日，活动开始

家具开业促销活动方案篇二

充分利用十一长假契机，整合资源，有计划、有策略的开展
一次时间跨度较长的促销活动，更好的传达合美嘉家具的经
营理念，提升企业品牌形象，拉动产品销售，实现品牌形象
与产品销量的同步提升。

活动主题：5600元套装组合家具一元秒杀

活动口号：十一买家具就来合美嘉

充分利用中秋节和国庆节两大契机，通过一元秒杀、特惠套
装组合家具等促销手法，直接让利于消费者，从而提高产品
销量及扩展合美嘉的品牌影响。

20xx年x月x日―20xx年x月x日

郑汴路凤凰城合美嘉家居自选商场

1、合美嘉一元“秒杀”更劲爆！

2、合美嘉预订套装家具更惊喜！

3、合美嘉套装组合家具更超值！

家具开业促销活动方案篇三

利用促销活动及特价商品销售，刺激家具的消费市场，并有



效遏制、打击同类市场，提高商场销售量，提高市场销售份
额，同时再次提升商场知名度。

运用实实在在的送现金及奖品的促销活动，保证促销的实质
作用。

环球家具展20xx新品锦龙家居全面上市—13岁末无喙头、购
物送现实打实!

20xx年12月28日—20xx年1月5日

全友家居普陀旗舰店

凡在活动期间定货并付清全款的顾客，单张销售凭证满20xx元
(折后实际成交价)，即可参加抓现金一次，中奖率100%。

奖项设置为999元、666元、333元、100元、50元、20元、10
元，按抽中所标示现金的数值直接兑换等同金额的现金。例
如，购物满20xx元，抽中999元、666元、333元、100元、50
元、20元、10元奖项，则分别获得返还现金999元、666
元、333元、100元、50元、20元、10元。

返还现金原则：顾客按抽中乒乓球标示金额在现场办理相关
手续，领取相应现金。

满20xx元抓一次;满4000元抓二次;满6000元抓三次;以此类推，
抓奖次数上不封顶;本活动最高奖金累积额度不超过5000元。

凡在活动期间购物满500元以上的顾客，在活动如实填写抽奖
券，抽入抽奖箱，即可参加1月3日下午17：00在商场进行的
抽奖活动，每500元一张抽奖券，多买多机会。

奖项奖品设置：新款家具立马斩价迎新春



值此1x年元旦到来，商场各个参展展位均已推出众多全球同
步流行的家具，任您选购，装扮您美好的家!时尚家居前沿阵
地，锦龙家居永远值您信赖!

为迎接1x年元旦的到来，商场内每个参展展位均有2—3款特
价商品，价格均低于平时正常销售价格，请消费者进各店咨
询;消费者也可参照我商场在相关媒体刊登的促销信息进入各
店选购你中意的家具。

注意事项：

（二）、特价商品及订单(即未付清全款)不参加本次活动。，
请各参展单位在销售单上注明清楚。

活动期商户承担原则：

2、结算：商户在活动前统一向商场交纳活动经费押金，收取
原则为：展位面积在200平方米以下收取300元，201-500平方
米收取500元，501平方米以上收取800元;在活动结束后的一
周内，凭各商户参加活动的销售凭证总额结算，多还少补。

3、商户交付的活动押金，在活动结束后如多出部分在未经商
户的同意下不得私自挪作物管费等其它任何项目之用，全部
以现金返还乙方。

奖金预算：

在现金幸运榜活动中，共有七种不同的奖项;

故商户的抽点款将可能支付该环节费用，因抽乒乓球实属个
人运气，无法估测和控制，故也不排除超出的可能性。

奖品价值预算：



以上共合计费用：20xx0元

媒体预算：

1、景德镇电视台游走字幕：10天×300元3000元

2、昌河电视台游走字幕：10天×200元20xx元

3、2分钟房地产专题：2期×1400元2800元12.28-1.3共计一
周

4、瓷都晚报1/4版：3期×20xx元6000元(赠送两期软文)

5、交通音乐台：10天×30秒×10次1550元(含制作费50元)

6、活动展板：4米×3米共计14米×60元/米840元(可供长期
使用)

7、大门口布幔框架：2400元(可供长期租赁使用)

8、正门活动布幔：100平米×6元/平米600元(含悬挂)(画面
内容为12.5×6，布幔尺寸为14×7)

9、抽奖券印刷300元设计：吴仕林印刷：希望彩印

以上合计：19490元

本次活动整体预算费用：

1、现金抽奖预计10000元

2、幸运抽奖奖品价值预计20xx0元

3、媒体预算预计19490元



以上共计：49590元

商户互动2%活动提点收入预计10000元

抵扣后预算费用为40000元

氛围布置：

1、要求部分商户张贴喜庆图画或饰品——片区经理

互动协议：

4、收取活动押金，收取原则为：展位面积在200平方米以下
收取300元，201-500平方米收取500元，501平方米以上收
取800元;在活动结束后的一周内，凭各商户参加活动的销售
凭证总额结算，多还少补。

4、要求各商户速刻制《家私出货专用章》，确保活动期间均
有加盖该章;

5、要求各商户保持现有圣诞布置并适当增加元旦的氛围布置。

现金幸运榜：财务1人，赵爱群

现场：一期一楼圆盘处

幸运抽奖：保安部兼

现场：一期一楼圆盘大厅

活动安全保卫：刘峰及协管员

抽奖现场：刘峰现场：

一期大门口氛围布置：片区经理



活动氛围设计：吴仕林

奖品保管及统计：刘振华(占杰代)

奖品堆放及保卫：段文健、刘景东

完善事项：

三重惊喜，礼上有礼

实惠一、现金幸运榜满20xx元送999、666、333百分百送

实惠二、幸运抽奖满500抽真皮沙发、纯平彩电、品牌床垫重
礼相送

实惠三、岁末疯狂特卖会折扣多多、实惠更多享受特价乐趣

现金手到擒来，巨礼轻揽入怀!详情请入商场参见海报

家具开业促销活动方案篇四

金九银十对于任何商家来说都是不可错过的提高销量的'好时
机，此时人流大，人们的消费欲望也很高，同时十月又是婚
庆高峰，要利用有效的促销条件，提高销量，扩大影响力。

9.10-10.10活动具体内容：庆祝国庆xx家具送您团圆饭活动
细则：凡活动时间内在xx家居购正常价商品满6000元即送价
值600元的中秋团圆饭一桌(8-10人)。

1、团圆饭指定饭店，指定人数，指定时间范围内消费。

2、vip顾客参与活动不再打折，促销、处理品除外

3、团圆饭抵用现金、不折现



4、团圆饭酒水须顾客自备。费用预算：略

“庆国庆、新品展四天折扣爽到底”

整个活动月期间，商场推出家具新品展，10月1日到10月4日
将对新品展的所有商品进行劲暴折扣让利活动。

第一天，展出新品消费者可以获得九折的优惠。

第二天，展出新品八折优惠。

第三天，展出新品七折优惠。

第四天，展出新品六折优惠。

1、活动新品数量有限，销完为止。

2、售出产品不可退换。费用：略

“国庆有礼，新婚送祝福”

凡9月10日-10月10日内结婚的顾客，凭结婚证买就送电子相
框一个。

1、一证送一个。

2、参与顾客需登记个人资料，夫妻同时在场有效

3、vip顾客消费持同等待遇。费用预算：略

“开门有礼，礼送现金券”

凡活动时间内每天开门前60名顾客即送价值200元购物抵用券
一张。



1、购物券须当日消费，购物满3000元方可使用，每人每券限
用一次。

2、vip顾客、促销、处理品不参与活动。费用预算：限制购
满3000元可使用

200元抵用券，相当于最低9.3折，满4000元相当与9.5折，买
的越多，折扣越低。每天限前50名，既可限制费用又可吸引
人气，提高人流量和销售。

1、店内布置。包括吊旗，展板，充气门等。

2、报纸、无线电、电视宣传。

3、宣传单的发放。

4、网上论坛宣传。

家具开业促销活动方案篇五

一、活动时间：xxx年4月23日(周六)―xxx年5月8日(周日)

二、活动主题：o利特价款给力更给利――小长假大让利

三、活动目的：

1、通过五一，利用特价产品超低价格获取客户的吸引力，拉
动全场销售。

2、通过全场折扣让利，促使客户更多购买，培养更多新客户。

3、加强新老客户的沟通，通过口碑宣传，传播品牌形象。

4、让旺季更旺，抢占终端市场，给竞争对手以打击，迅速扩



大市场占有率。

四、适用城市：xxxxx(城市名)xxx专卖店

五、促销内容：

(一)活动内容一：超低特价，仅限五一

五一促销特价品

序号型号名称数量批发价促销价毛利率

1as-20xx-41.8m双人床11014148832%

2as-9932四门衣柜12448358032%

3as-99331.2m儿童床169398029%

4as-20xx组合书桌1143420xx31%

5as-50181.25m餐桌164389028%

注：1、通过以上产品带动其他销售，如套房可让客户补床头
柜，书桌等

2、餐厅让客户补餐椅等

(二)活动内容二：五一小长假，天天团购价

活动期间各系列正价品达到以下条件，可以享有以下团购价：

(3)正价品消费满16000元以上的可以享有5.5折团购价;

注：(1)6000以下自行定价，建议为6.8折



(2)以上为建议折扣，具体折扣与额度可根据实际情况定

(三)活动内容三：优惠无极限折后又返券

活动期间各系列正价品达到以下条件，可以享有以下优惠

消费每满3000元，同时送抵金券1000元一张;买6000元，送2
张，以此类推!

抵用券使用说明：

1、抵用券第二次消费时使用。

2、不找零，不兑现，逾期作废。

3、公司盖专用章后有效。

4、不与其他优惠同步使用。

注：活动二与活动三可同时享受。

(四)活动内容四：1元购家具给力更给利

活动期间，凡是每单总购物金额满10000元(正价打折优惠前)
的客户，加1元获赠xxx小件家具产品一个，款式由经销搭配。
每单限送一个，每天赠送5个，先买先送，送完为止。

注：1、仅限5月1日、2日、3日

2、五一三天之外的销售，可不送，根据库存而定。

六、宣传组合：

1pop喷绘(2种不同主题的)pop喷绘为x展架经销商当地制作，
2张



2吊旗请根据卖场实际情况及人流动线进行悬挂经销商当地制
作一个店30张

3特价kt板每件特价产品制作一个特价牌，经销商当地制
作，5个

4地贴每个门口地面做一个经销商当地制作，1-2个

5宣传单页针对五一可以做些个性化的宣传单页经销商当地制
作，1000份

6抵用券每满3000元发一张经销商当地制作，建议做60张

图片模拟演示：

注：详情请见《五一宣传相关图片》

七、操作要求：

1、活动内容一要求各专卖店按特价要求进行操作，吸引人气

2、活动内容二为除特价品外所有正价商品累计销售额给予
的`优惠，若有特别优惠的商品不得享有该方案的优惠政策。

3、活动一与活动二不得与其他优惠活动同时共享。

4、以上要求经销商务必在五一前通知培训各卖场营业员，以
统一口径和说词告诉客户，请执行。

八、其它：

1、以上如有疑问请来电咨询xx营销中心

xxx营销部



xxx年4月1日

家具开业促销活动方案篇六

xx家私，送服到家。

质量进一步，价格让一步。

xx月xx日至xx月xx日。

xxx美居三个销售终端。

推出金鸡系列（把原有产品命名为金鸡系列），以优惠价及
吉祥赠品促进销售。

1、终端布置

（1）购买外型为鸡形状的红色灯笼，悬挂在展厅上方；购买
手工制作的金鸡工艺品，放于椅子上；在广汇美居及华凌形
成世德第一个迎接鸡年的企业品牌。

（2）在店面悬挂金鸡一唱天下福；xx家私送服到家横幅。

（3）制作以金鸡一唱天下福；质量进一步价格让一步为主题
的易拉宝，画面为一只金鸡站在椅背上啼鸣，鸡头部分背景
为世德圆形标识，鸡头的下半部分为世德桌椅。

（4）拍摄世德家具厂内餐椅加工的每一道工序实景图片，做
成展板在卖场展示，让客户真正感受到世德家具的质量过硬。

（5）到xx老客户拍摄产品照片，在展板上展示。

2、终端促销内容



（1）在活动期内购买世德产品均免费送货、上门安装。

（2）购买不同产品赠送实用的赠品：

每套餐桌椅赠品金额控制在20元以内。

餐厅大量购买，为每把凳子配一个座垫，使客人一进入餐厅
坐在凳子上不是冰凉刺骨，从而体现餐厅越来越人性化的服
务，尽量选择以金黄色或红色为主色调的座垫，营造一种过
年的气氛。

在活动进行前，为每张桌子雕刻一个烟灰缸。

制作木块型桌台号，作为赠品。

购买软包椅子的顾客，为其赠送两瓶清洗剂。体现世德企业
为客户着想，过节一般送什么都是双数，所以购买一套餐桌
椅就送两瓶（须实验后再定）。

（3）推出金鸡系列，此系列的价位为优惠价。

3、制作宣传折页

内容安排：

封面以金鸡一唱天下福为主题。

内一为企业理念，公司简介。

世德企业理念：一生一世，同心同德

内二到内四印上主推产品及图片，套色、贴纸及裂纹漆系列
产品。

内五介绍本次活动期间优惠让利产品。



内六配以20xx年日历（让客户保留收藏）。

封底是对于桌椅的寓意及桌椅鉴别、使用、保养常识。

备注：桌椅的寓意为：

人们在以下情况会利用桌椅：用餐、聚餐、聊天、娱乐（如
打麻将）、谈判等。

人们想到桌椅就能想到家的温馨，友情的可贵，愉快的.合作。

世德桌椅寓意为：家人心的链接、友人心的牵挂、事业伙伴
的见证。

4、人员培训

在活动开始之前，对店面销售人员进行培训，使金鸡一唱天
下福的主题体现在销售中。


