
五一纹绣活动方案(模板5篇)
确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。方案书写
有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇方案呢？以下就是小
编给大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

五一纹绣活动方案篇一

1、惊喜换购仅需1元

超市一次购满元，凭发票到服务台加1元换购商品(价值3-5元
左右)。

注：服务台人员做好台帐登记工作、现金的正确收取、小票
的正确收集，以免出现误差。每天将收取金额上交财务，活
动结束后，按照上交的现金核查换购商品。

2、献惊喜礼金送给您

注：团购及场外个别专柜不参加;购物金额68元以上不累计计
算;每次只能使用一次;

3、买30元送10元现金券

五一纹绣活动方案篇二

（2）xx品牌厨房xx品牌卫浴7折起团购

（3）xx品牌家具7折起团购

（4）装修团购85折起，每增加10户再降5个点，一直降到7折
零利润装修



（6）本次活动现场只报名不收取订金，客户报名后只需于我
们活动截止日前到我公司签署设计协议即生效，真正无风险
的完美家装之旅。

五一纹绣活动方案篇三

五月正是天气转暧并趋于稳定的季节，也是进行旅游等户外
活动的好时期，特举办“锣开五月、玩美假期”活动，“锣
开”是大力度的促销活动，为消费者省钱的时间到了，“玩
美假期”则是假日期间我们将举行很多有意思的活动，此活
动的目的就是抓住这段时间的消费者的消费特点。随后还
有“母亲节”、“助残日”、“牛奶节”等爱心大行动贯穿
整个五月。

五一纹绣活动方案篇四

本店美誉度、信誉度日日叫好。所以，为了感谢新老各户，
吸引柳州百姓的更多眼球，让消费者聚焦本店，不断提升本
店知名度，让柳州百姓感受到本店折扣风暴和视觉盛宴。

活动时间：4月1日―4月30日目标人群：

本次活动意在拉动柳州消费者对本店店的关注。

7重奏分别针对不同年龄、不同阶层、不同消费水平的人群进
行吸引。5类人群：年轻时尚男女、新婚夫妇、热恋情侣、在
职军人、家庭经济主妇。

五一纹绣活动方案篇五

1、开锣套餐、惊喜无限

2、开锣时刻、争分夺秒



3、完美价期、任您挑选

“五一”期间是旅游高峰期，在市民准备前往旅游目的地之
前的采购，部份市民的市内户外活动、短途旅游也将是我们
这次促销活动的一个契机。

活动内容：实质是捆绑，销售分“旅游套餐”和“假日套
餐”。

“旅游套餐”是针对短途旅游消费群和外来长途游团体，将
单个商品的折扣累加、集中凸显价格优势。

“假日套餐”针对平日忙于工作难得休息的人群，尤其是单
身消费群体，主要将生活必需品适当组合、建议在此炒作健
康概念，推出“黄金周健康谱”。

5月1日“劳动光荣餐”为滋补系列。

5月2日“开锣首席餐”特色系列。

5月3日“玩美心情餐”绿色系列。

5月4日“时尚青年餐”营养系列。

5月5日“青春飞扬餐”美容系列。

5月6日“开心、玩转餐”休闲系列。

5月7日“归心似箭餐”调节合胃系列。

每日食谱不同（主要包括：菜系、水果饮料、休闲食品等、
捆绑销售）。


