
房地产暖场小活动方案 房地产暖场活动
方案(优质5篇)

为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、风
险的评估以及市场的需求等，以确保方案的可行性和成功实
施。下面是小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一
起来看看吧。

房地产暖场小活动方案篇一

名城是一座集商品住宅和商业旺铺于一体的社区。为使名城
的销售达到“更上一层楼“的目的'，特决定举办五一晚会。
现对本次五一晚会实施方案详述如下：

20xx年5月1日18：00—21：00

名城中心广场

望月

主题释义：该主题将开发商与五一有机地结合起来，同时渲
染出一种家的温馨氛围，暗喻进入就是回到了家。

1、为业主与开发商之间搭建近距离沟通的平台。

2、树立开发商企业形象和进一步宣传楼盘。

3、深度挖掘潜在消费群体。

五一晚会：600人



五一酒会：400人

合计：1000人

“今晚回家吃饭吗？“

活动宣传语释义：五一佳节作为中国一个传统节日，有道是：
“每逢佳节倍思亲”，佳节都是家人团聚的时候，故活动宣
传语以一种亲人的问询来触发本次活动，这句话也更能引起
大众的共鸣，同时也暗喻本次活动将为所有与会者以家的温
馨感觉。

l活动前的推广措施：

1、在本次活动中推出当日购房可享受9。18折的优惠促销活动
（注：可根据开发商情况酌情制定一些限制条件）。

2、制作并随机赠送本次活动文化宣传衫若干。

3、制作“名城”字样的五一印入场卷（造型可参考月饼造
型）。

以上活动的目的旨在达到强化活动宣传效果和彰显开发商人
性化的经营理念。

房地产暖场小活动方案篇二

活动时间：20__年11月4日———20__年11月5日

活动地点：____营销中心

活动文案：

参与方式：



方法一

每位工作人员可以邀约5位客户参与。

方法二

关注“____x”微信公众号，通过活动推送进行网上报名，工作
人员会在24小时内通知;以及，把活动分享给你的朋友们，让
更多人参与进来!____x，新商圈公寓写字楼，五证齐全，现房
送装修!首期售罄，耀世加推，60—128㎡小空间大作为，购
房更有超值优惠!

咨询热线：________

项目地址：__________________________

活动物料：(需与活动公司对接后，由活动公司提供物料准
备/物料清单)

附：《幸运大抽奖》活动方案

活动主题：幸运大抽奖

活动时间：20__年11月4日———20__年11月5日

活动地点：____x营销中心

参与办法：客户入店转发活动信息(如游戏)即可获得一次抽
奖机会，群发指定销售信息(不得低于200人)即可获得多一次
的抽奖机会，抽中奖品即可现场领取。

活动奖励：(活动奖品待定)

本次活动的最终解释权归本项目开发商所有。



房地产暖场小活动方案篇三

暖场活动策划方案是我们精觉文化的强项，我们拥有资深策
划团队，专业设计人员，项目经理全程效果掌控，衷心为客
户打造独一无二的暖场活动策划。

无论项目的定位、建筑设计的理念、策划方案的创意、营销
推广的策略，没有独创、毫无新意，要在市场竞争中赢得主
动地位是不可能的。

在开发项目中，有各种不同的客观资源，大概可分为两大类：
一是从是否明显看出来分，有显性资源、隐性资源。二是从
具体形式来分，有主题资源（或称概念资源）、社会资源、
人文资源、物力资源、人力资源等。

客观原则是指在策划运作的过程中，策划人通过各种努力，
使自己的主观意志自觉能动地符合策划对象的客观实际。

所谓"定位",就是给策划的基本内容确定具体位置和方向，找
准明确的目标。

可行性原则是指策划运行的方案是否达到并符合切实可行的
策划目标和效果。

全局原则从整体、大局的角度来衡量策划的兴衰成败，为策
划人提供了有益的指导原则。从策划的整个过程来讲，它分
为"开局、析局、创局、选局、布局、运局、馈局和结局八大
过程，每个过程都跟全局有密切的联系，每个局部的运作好
坏都会对整个全局造成影响。

人文原则是强调在策划中要认真把握社会人文精神，并把它
贯穿到策划的每一个环节中去。

所谓应变就是随机应变，它要求策划要在动态变化的复杂环



境中，及时准确地把握发展变化的目标、信息，预测事物可
能发展变化的方向、轨迹，并以此为依据来调整策划目标和
修改策划方案。

开盘庆典，搭建，施工！庆典服务，会议服务，舞台搭建，
灯光，开工庆典，奠基仪式！大型活动的组织，策划，设计
与实施，展览展示，广告策划与设计，媒体整合推广。

拥有一支一流设计与策划团队和先进设备，完善服务体系的
我们，始终以"用我们所能，做我们最好"的服务理念，立足
于三秦大地金典人的格言：用我们的一份真诚，换取您的一
份信任，客户满意是我们永远追求的目标，我们愿与每一位
朋友携手双赢。

公司地址：上海市松江区伴亭路15号a栋1-3层

房地产暖场小活动方案篇四

根据本公司项目计划，在20xx年2月xx日，即在农历元宵节同
时也是情人节举办新春看房暖场活动。

1、制造新年市场热度，加强市场关注度；

2、通过活动对新老客户加深本项目的印象，传递此楼盘项目
的信息；

3、营造热烈气氛，聚拢人气，迅速积累客户。

20xx年2月xx日xx售楼处

看房、购房准客户

7:10检查各种设施、设备



8:00所有工作人员准备就位，开始迎接客户8:30活动开始按
方案进行

17:30活动陆续结束。

5，情人节当天活动，让年轻未婚未恋爱的先生女士在活动场
地内举行微信摇一摇活动，当天活动相识甚至相恋的男女有
机会得到本公司提供的爱琴海双人游的机会。情人节现在多
是年轻人的节日，许多年轻人并未找到人生的另一半，此举
可以给他们提供认识的场所，并在年轻人中宣传本楼盘，因
为年轻人主要是未婚的年轻人是以后刚需的主力人群。同时
提供的丰厚奖励也可以吸引到更多的人前来。

房地产暖场小活动方案篇五

泡泡狂欢节，等你来约“泡”

销售中心及商铺门口

6月1日-3日

意向客户，到访客户

1）活动布置：以泡泡为主题，在销售中心门口右侧设置魔法
泡泡乐园，内包含泡泡照相馆、泡泡实验室、泡泡运动馆
（可设比赛，获胜者可得泡泡灯一个）、魔法泡泡屋、魔法
泡泡秀舞台等，在玩乐的同时拍照传播，表演者定时在舞台
区表演互动，并在互动期间以项目问题与观众互动，参与互
动顾客有机会参与幸运大转盘抽奖活动，以活动延长观众滞
留时间。另在销售中心布置泡泡趣味3d照、泡泡情侣房等供
观众拍照，增加传播效应。通过网络发布推广，以魔法泡泡
乐园门票引导转发分享。（报名方式：以四季城公众号软文
转发为进场凭证，泡泡园门口工作人员确认无误并在内场不
拥挤情况下即可进场，否则排队等候。）



2）主体活动

c魔法泡泡秀表演：下午14：30-15：00现场举行魔法泡泡秀
表演，以魔幻的泡泡表演吸引更多人流，期间以项目问题进
行互动并参与幸运抽价，提高客户参与度及满意度。（一等
奖食用油、二等奖王老吉、三等奖大米、四等奖餐巾纸）


