
2023年党员政治生日心得(汇总7篇)
为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的利用、风
险的评估以及市场的需求等，以确保方案的可行性和成功实
施。下面是小编为大家收集的方案策划范文，供大家参考借
鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

三八节活动方案篇一

目的：由于春节前烫染顾客倍增，年后势必会做倒膜护理，
所以，以卖剪发卡为中心，卖倒膜盈利为目的。

利用二月二龙抬头，剪发卡锁定前年剪发客人，控制客人消
费周期。

利用三八妇女节，外卖倒膜创造业绩，并为5.1劳动节奠定基
础。

针对全年客人的回访及回笼，并有效的控制客人消费周期。

利用三八，二月二的活动，让员工检讨过去和展望未来。

让员工认识到，只有会员卡的保护，才会有指定客人重复消
费。让员工感觉到，持续的吸收会员卡，将能培植每日稳固
业绩基础。

激励团队精神，以团体为出发点，争取最佳福利与荣誉。

活动日期： 到3月18日止

员工主推：1亲亲会员卡



2 购买倒膜原价 元，再送一年剪发

3 烫染护拉全场4.8折

(1)春夏流行风：高弹水能精华，日韩创意染发造型

(2)英国沙宣修剪

(3)对内员工规定目标客数，会员卡 张，倒膜 套。

(4)员工创业绩客单价最高，业绩最高。

(1)高弹水能精华烫+醋疗精华+挑染

原价 现价

(2)日韩创意染发+染前醋疗精华

原价 现价

(3)凡购买倒膜一套原价 现价

再送全年剪发 次

(4)凡购买**倒膜一套原价

再送价值 元的烫发

(5)凡满单项 元送全年剪发

(6)凡购买造型发蜡，者哩，发纤，发泥，任何一瓶者，并一
律 元，送价值 的洗剪吹1次。

(7)凡在活动期间购买全年剪发卡者原价 元 现价 元再送价值
**元的倒膜1次。



1 认识好的产品是由专业人员来操作完成的。

2 令顾客真正感到高品质，低消费，高享受待遇。

3 令顾客安心，信心满意的服务。

4 超值价值，超值服务。

1 促销产品的备置，不可以是店内日常销售的，一定要是市
场买不到的。

2 对于烫发的操作流程，每位员工务必用熟。

3 店内的pop布置及技术质量，语气沟通训练是否到位。

4 最新流行图片收集是否以全。

5 顾客资料卡的整理，并拟定可控名单做检查。

6 预约卷发放区和分配是否划分清楚。

7 发型师对商圈的住家拜访预约成果和工作分配情况，并制
定可控名单。

8 发型师的图片手册

9 a现场销售话述，文字整理，如何让单剪变为烫染护客人，
让烫染护客人如何变为高单客户。

b 商圈拜访话术

c 预约单发放话述

d 顾客电话问候话术



e 烫染技术训练

f 8款——10款剪烫发型培训

10 a 红条幅

b 贴纸宣传背胶

c海报

d 顾客电话联络

e精神动员早会，提前营造时间1个小时

f 每天早晚会检讨前1日营业状况

11 任务奖励方式

(1)发型师套餐比赛

(2)推卡比赛

(3)总业绩及单项业绩最高

(4)助理套餐比赛

(5)助理推卡比赛

三八节活动方案篇二

三八妇女节是女同胞的节日，体现校领导对女教师的.关怀同
时，将庆祝活动与加强妇女思想教育、创先争优活动紧密结
合，激励广大妇女满怀热情投身于工作中去，促进我校和谐
发展。



庆祝三八国际劳动妇女节105周年

20xx年3月6日

全体教师

组长：李永辉

副组长：

评委：王娟、娄磊

(一)庆三八妇女节妇女问题咨询

1、活动时间：3月6日上午

2、活动地点：心理咨询室

3、咨询师：王世红、王娟

(二)三八妇女节趣味活动

1、活动时间：3月6日下午3:304:10

2、活动地点：操场

3、活动内容：

(1)、拔河比赛

每组8人，男2女6，单局淘汰制。

(2)、踩气球

方法：在一个5平方米的区域内用脚踩破他人脚上捆-绑的气



球，直到游戏时间结束。

规则：一个人每只脚捆绑3个气球，5平方米区域。每个人不
允许出圈，只能用脚，否则视为违规，取消继续比赛的资格。
(每组2人)

胜负判定：单位时间踩气球，剩下多的队胜。以现场裁判判
定的结果为准。时间用一块总表计算。

(3)、袋鼠跳接力

器械:食堂米口袋

参赛队员成一路纵队站在起跳线后。比赛开始，第一人站在
跳袋内，手提跳袋的带子向前跳出，绕过标志物返回并将跳
袋交给第二人，依次进行，以先跳完的队为胜。(每组6人)

规则:(1)必须绕过标志物。(2)必须在起跑线后交接。(3)队
员若摔倒必须在原地起来，重新再跳。

(4)、夹球跑接力赛

3人一组，每年级组3组。起点2组、终点1组，相距10米站成
一路纵队，每组的3个人背背相对，手臂相婉，球夹在3人后
背中间。当听到信号后，快速前进，同伴接棒后，采用同样
方式重复进行，以各队完成时间多少排定名次。

规则:在走的过程中，球若掉落，须在原地夹好后再继续。

(5)、撕名牌(备用)

在指定区域内，在规定时间内，丝带名牌数量+剩下队员数量，
多者为胜。每组4人(2男2女)

注：本次活动记团体总分。每一项比赛第一名4分，第二名3



分，第三名2分，第四名1分。

按总成绩取名次：

一等奖：价值40元的奖品

二等奖：价值30元的奖品

三等奖：价值20元的奖品

三八节活动方案篇三

3月6日-3月15日

相约春天 共享美丽

美丽女人篇―春季化妆品全新上市

时尚女人篇―时尚数码、手机，打造个性化女性

魅力女人篇―女装、家居新品推广会

浪漫女人篇―黄金、白金、足金推广会 09新款迎三八

运动女人篇―运动休闲09新款全新上

活动二：快乐抽奖 惊喜无限

活动期间，在新世纪购物即可凭电脑小票到一楼参加“快乐
抽奖惊喜无限”活动。超市购物一次性满38元抽奖一次，
满76元抽奖二次，服装百货满88元抽奖一次，满176元抽奖二
次，以此类推(单张小票限3次)。奖项设置：

一等奖：10名 价值**元礼品一份



二等奖：30名 价值**元礼品一份

三等奖：80名 价值**元礼品一份

纪念奖：1000名 精美礼品一份。

快乐三八节，快乐转不停，走进新世纪，一起做运动，伸伸
手，扭扭腰，呼啦呼啦转不停，让你体验旋转的乐趣，让你
的身材更苗条、更迷人！（心动不如行动，赶快报名参加，
名额限50名，报满即止，呼啦圈由新世纪提供）奖项设置：

冠 军：1名 价值**元礼品一份

亚 军：2名 价值**元礼品一份

季 军：3名 价值**元礼品一份

参与奖：44名 精美礼品一份。

为了让我们做得更好，为了让我们更了解你的需求，为了让
我们更亲近，我们将于3月15日上午9：00―12：00，下
午4：00―6：30联合工商局消费者协会在新世纪正门处推
出“和谐3.15、消费与发展”咨询活动，与消费者 “面对
面”恳谈，现场就顾客关心的问题开展咨询和服务活动，届
时本店的店长．经理等领导将和您面对面，接受你真诚的意
见和建议！

热诚欢迎广大消费者，督促和提升新世纪的良好品牌形象。
对您的每一个建议和忠告，我们都会仔细倾听，认真对待，
以便更加完美的提高我们的服务。

三八节活动方案篇四

第二届“学感恩”三八妇女节贺卡制作评比活动倡议为培养



学生的动手能力，使学生能全面发展，为庆祝“三八妇女
节”，让广大学生充分感受母爱，激发学生对长辈和老师的'
尊敬，校团委决定举行“学感恩”三八妇女节贺卡制作评比
活动，让这个三八节充满感动，充满温馨，充满爱，让同学
们通过动手制作贺卡来培养和表达自己的感恩之情。

感谢您，亲爱的妈妈，敬爱的老师！

全体学生

1、作品必须纯手工制作，不得购买（贺卡上的图案必须手绘、
装饰物为手工制作）。

2、贺卡要求围绕活动主题进行创意，大小不超过a4纸大小，
提倡节俭，不铺张浪费。

3、作品背面左下角详细注明作者班级、姓名。

七、八、九年级分设一、二、三等奖若干，获奖作者颁发奖
状。

参赛作品可以先由班级选拔，班主任向校团委选送1―5份。
（截止第三周周三下午）。

3月4日至3月5日为征稿时间，3月7日上午展示，3月7日下午
为评奖时间，3月10日早上的升旗仪式为参赛者颁奖。

三八节活动方案篇五

为了更好传递品牌文化，增进顾客对鑫万源美誉度和忠诚度，
以活动带动销售，提高品牌的知名度及顾客的.购买率。对于
接受赠品的消费者登记个人信息，为稳定消费群体，储备vip
打下基础。



感恩心 珠宝情

3月7日-11日

1、旧饰换新颜 活动期间进店女性免费提供清洗饰品服务

2、鲜花赠佳人 活动当天进店消费女性前38位赠送康乃馨一
束

3、超值换购 活动当天购买钻石系列+38元可以获得xx 吊坠
或戒指(注意控制换购产品的成本)

5、380系列 针对三八期间推出380元、1380元、2380元 一口
价产品，最好有针对性的380专柜(专柜主要放置彩金、铂金)。

1、 x展架 放置分店门口，主要进店人流通道

2、 a4台牌 放置柜台

3、 吊旗 悬挂商场(由经销商与商场沟通)

4、 在当地发行量的日报或晚报刊登活动宣传广告，主题是
《鑫万源珠宝――感恩心 珠宝情》，内容包括“旧饰换新颜、
鲜花赠佳人、超值换购、良金美玉、380专柜、欢乐主妇“大
礼包”“活动的参与细则。

5、 信息群发：向vip会员手机号发送活动详情短信。

6、 广播广告投放：交通广播fm90.8、音乐广播fm96.1…私
家车主收听最多的频道。

文案：

短信文案：感恩心 珠宝情!迎接三八节，鑫万源珠宝精美推



出 ““380”专柜、旧饰换新颜、鲜花赠佳人、超值换购、
良金美玉 “等活动，购物同时获取欢乐主妇“大礼包”!

1、在活动中做好顾客咨询，人流量、购买率、客单价、消费
者年龄段、销售额等详细记录

2、 活动后期做好代理商反馈意见、消费者的意见反馈、同
期销售额对比等总结以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

三八节活动方案篇六

“滴水之恩，涌泉相报”，三八妇女节是女性的节日，是天
下母亲的节日，在孩子的成长过程中，父母、老师和身边的
朋友不知给予了他们多少的爱。然而，很多孩子已经习惯于
接受，而不知道付出，不知道回报。因此学校将全方位实
施“感恩”教育，尽全力营造“感恩”文化，让孩子们
在“知恩、感恩、报恩”的系列活动中养成孝敬父母、尊敬
师长、关心他人、热爱学校、回报社会的崇高道德风尚，经
校委会决定研究学生举办硬笔书法比赛。

感恩母爱硬笔书法大赛

组长：朱雪军副组长：王秋艳组员：各班班主任

全体师生

各班教室

比赛分初赛和决赛两个阶段，初赛时间为20xx年3月7日由班
主任和语文老师从本班初赛作品中选出10名作品进行校决赛。
决赛时间为20xx年3月8日。

1、比赛用纸统一发放，用规定纸完成作品；



2、书写：一、二年级使用铅笔；三—六年级使用黑色中性笔；

3、书写字体不限；

4、要求书写正确，不能有错别字、不规范的简化字或添字、
漏字；书面整洁。

参赛作品分为10分制，分解如下：

1、书写内容工整得4分，错一字扣1分，标点符号和文字同等
标准。扣1分。

2、书写规范、流畅、优美得4分，模糊不清扣1分。

3、作品外观整洁的2分，其中有涂改痕迹扣1分。

教师组：一等奖1名，二等奖3名，三等奖9名。

学生组：

一、三年级一等奖1名，二等奖3名，三等奖5名。

四——六年级一等奖1名，二等奖3名，三等奖5名。

其余均为优秀奖，对获奖作品在学校黑板报展览。

教师组评委：朱雪军、王秋艳、李振林

学生组评委：全体教师

王秋艳


