
最新diy烘焙店创业计划书(精选5篇)

时间就如同白驹过隙般的流逝，我们又将迎来新的喜悦、新
的收获，让我们一起来学习写计划吧。写计划的时候需要注
意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面是我给大家整理的
计划范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮
助。

diy烘焙店创业计划书篇一

有些朋友说，我没有本钱，也没有经验，怎么创业啊?不谈胆
量的问题了，从现在开始，我假设你有胆量有决心行动，就
是没有钱，没有经验，不知道自己做什么好。

首先在创业初期，我们要给自己设定一个目标，一个总目标，
自己在多少年之内实现什么。然后划割成多个小的目标，在
某一阶段繤多少钱?这个具体的目标一定要切合实际，别想着
做什么都能一口吃个胖子，那是不可能的。例如，在第一次
创业的时候，我们把目标定在10万，如果你完成了，你再繤
下一个10万，100万，还难吗?肯定不难了啊，凡事只开头难
嘛!

创业其实不难，可一提到创业，总会听到这样那样的抱怨声。
有的人说我没本钱啊，有的人说我啥都不懂啊，有的说我不
知道干啥啊，有的说我有老婆孩子亏本了怎么办啊，你就听
吧，都是谈困难的，很少有想方法的。

要想创业，最好要有人带一带，可以让你少走好多弯路，还
有有时第一次创业让你如是大受挫折，可能你就会回去做老
本行了，因为对信心的打击是很大的!回想起那么些年，自己
如是有人带一带多好啊!

有人喜欢说：等他们成功了，我再去干呗!你可知道：他们成



功了，你和他们的距离已经很遥远了!

雪中送炭的时候你在看;抱团取暖的时候你在躲;同舟共济的
时候你不出力;锦上添花的时候，那就没你什么事了!

项目能不能成功，压根就不用问周围的人，自己上手亲自测
试下就行了。一边实战，一边总结归纳，实战才是硬道理!

diy烘焙店创业计划书篇二

日前，一家名叫婴萌的公司设计了一款配奶机，能够实现全
自动一键精准配奶，并且进行喂养管理，供给宝宝健康成长
咨询服务。它经过蓝牙4.0和智能手机连接，利用手机app进
行操作管理;而配奶机机器主体的核心部件有3个，分别是奶
粉盒、水箱、混合仓。他的使用流程是这样的：用户购买了
奶粉之后，使用app扫描包装的二维码，经过数据库中近千款
不一样品牌、不一样段数的奶粉匹配，它能获取到配比和温
度信息，从而实现自动配奶。它的一项核心技术在于经过奶
粉定量的抽取，使用了特殊的结构设计，配比出准确重量的
奶粉，目前最低售价为499元一台。

diy烘焙店创业计划书篇三

企业概况：

（企业简介）我公司应学校的创业实践基地创业团队的选拔
而组建而成。主要经营闲置物品的交换业务。

我公司现共有4名负责人，主要负责人李靖云，主要负责货源，
其他三名责任人分别负责账目管理、日常营销、以及出纳工
作。

我们的资产结构属于按劳分配制，初始投资为5000元，采
用30%、30%、20%、20%的投资结构，集资开店。由于资金需



求并不是很大，资金现已到位。

我们本着环保节能、诚信为本的思想为昆工师生提供安全，
诚信，实惠的`交易平台。并可提供一定数量的贫困生岗位。

（企业范围）日常业务范围：

2、办事项目：大学生闲置物品置换，出售，出租；快递包裹
的收发；代购多品牌的正品商品；代步工具的租借及出售。

3、办事范围：我公司面对广大昆工在校老师及学生，为广大
昆工在校学生提供最切合实际需求的服务。

（企业寄语）我们致力于为昆明理工大学在校师生提供一个
展示自我，宣传自我的平台，提倡环保型循环再利用的生活
方式。而我们的阶段目标分为三个：

第一阶段，让以物换物这一新理念在昆工校园内深入人心，
打出1个品牌；

第二阶段，由己及人，推广品牌，使置换闲置物品这一思想
在呈贡大学城推广开来；

第三阶段，让置换中心成为新一代高校新宠。

产品与服务：

我公司可以称之为是一个闲置物品置换中心，为大家提供一
个可以以物换物的特别场所，租借代步工具，代收发快递包
裹，代沟通交流，代购多品牌正品商品等多项服务内容。

作为一名在校大学生，时常感到自己和周围的大部分同学闲
置物品太多，扔掉很可惜，自己留下很多东西都用不到了，
又来不及处理，有心卖掉又没有时间和精力。由于我校的体
育课属于自主选课制，很多同学希望学习多种体育项目，与



此同时，以前的体育用品就会临时闲置下来，我们采用以物
换物的形式，为这些同学提供满意的服务。

市场分析：

1、现昆明理工大学呈贡校区在校本科生共计16000人，研究
生1000余人，教职工3000多人，平时的日常用品、学习用品
较多，消费市场和货源非常稳定。

2、每位同学都会有一定的闲置物品，学期期末或者临近毕业
时，很多东西都不方便带回家，丢掉太浪费，送人又会蒙受
一定程度的经济损失，选择置换的方式百利而无以害。

3、快递包裹一般都选择停留在怡园，并且是在一定的时间段
内，只收不寄的方式也不方便，我们可以为大家提供随时的
快递收发业务，为很大一部分同学提供了方便。
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以前物质水平比较低，结婚用的喜糖包装往往没有什么特色，
凸显不出个性和档次。而如今人们生活条件好了，对结婚方
面也更愿意花大价钱，对喜糖的包装上也更讲究。时下开个
喜糖包装店肯定很有市场，味道是一方面，品质、搭配以及
包装也是开喜糖店成功与否的一个重点。尤其是新颖的包装
设计，更能获得顾客的喜好。

diy烘焙店创业计划书篇五

大学毕业，两年时间换了两个单位，还是没能让叶蕾产生归
属感。从复旦大学法律系毕业的叶蕾，起初在国企上班，名
校学历、稳定的工作加上姣好的形象，令周遭羡慕不已。但
是，她的心却另有所系。，她毅然辞职，和另一个漂亮的女
孩合伙在网上开起了虚拟花店，取名“樱庭花町”。生意刚
开始的时候，也经历了彷徨和低谷，但两个女孩却一直在坚



持自己的梦想。

“当我接触花店这一行，带给我的兴奋和新鲜感是前所未有
的，我相信我在做的事情是一个朝阳产业，有很好的前
景。”叶蕾说。

当初叶蕾借助网络编织创业梦的时候，最大的压力不是别的，
而是来自她的父母。“父母都是很传统的人，在他们看来，
卖花跟卖水果、卖菜一样，不是名牌大学毕业出来应该做的
体面工作。所以最初他们不愿意我辞职。”叶蕾说。

“我们是毅然决然的，而且立志做一个不一样的花店。”叶
蕾认真地解释道，“我们走的是私人定制情感路线，为有故
事的客户量身打造不一样的花。我们摒弃了传统花店的搭配
与包装方式，不论是花的设计或是包装手法，都是源于花艺
师对顾客故事的理解，以及对生活和美的见解。”

就这样，叶蕾开始利用微博建立自己的“据点”，倾听客户
订花故事，制作独一无二的私人定制花束。

今年3月，叶蕾接到了一个订单，“是一位先生想要送花给他
在咖啡店一见钟情的女性，但只知道对方穿一件蓝色的裙子，
拿着奔驰车钥匙。于是我们就在咖啡店附近，为他布置了一
辆白色的奔驰车，车尾箱装满了蓝色满天星铺到地上。”叶
蕾说，每一个帮转发这条微博的人都可以获得“樱庭花町”
送出的一束蓝色满天星，希望能以此找到这位missblue。这在
当地引起了不小的轰动。

倾听故事做顶级花店

“来店里买花的每一位顾客，我们都会认真倾听他的故事。
他是为谁挑选鲜花、又为什么送花、想要表达些什么……”
叶蕾说，她店里的每一束鲜花，都是为顾客而生的独一无二
的私人定制。如果客人们接过花束时能绽放出惊喜的笑容，



那就是对花店最棒的肯定。

叶蕾的创意花店，不仅深谙网络营销之道，更是迎合了当下
消费者对个性和美的需求，“樱庭花町”慢慢有了知名度，
她们开始梦想着在当地最大的高端购物城开一间门店，从网
络走到消费者面前，做“城中最美的花店”。

“除了鲜花销售以外，我们还接了很多现场花艺布置、开业
活动、宴会和派对业务。我们得到了许多企业和个人客户的
信赖。”叶蕾自豪地说，“创业让我认识了很多的朋友，时
刻都保持学习和思考，让我在自己身上看到了许多可能
性。”

叶蕾和她的团队以非常的努力，终于站到了当地花艺行业的
顶端，她们的努力也得到了回报。两年后，最心仪的商场向
她们抛出橄榄枝，邀请她们入驻。

“我们所处的楼层是国际二线品牌的楼层，这对于一个南宁
本土创业品牌而言是极罕见的待遇。”说起自己的第一家实
体店，叶蕾满脸兴奋。加上线上线下良性互动，如今，叶蕾
的创意花店年营业收入过百万。

“我认为人在追求梦想的时候所散发出的光彩，能够打动身
边的许多人。所以我们在一无所有的创业初期，得到了很多
朋友的无偿支持，我的家人后来慢慢理解我，也是尽自己所
能给了我很大帮助，现在他们也很为我感到骄傲。”叶蕾说。

我们不只是卖花，我们是设计公

父亲称呼叶蕾为“卖花姑娘”，叶蕾就严肃地纠正，“我们
不只是卖花，我们是设计公司。”小到一束花，延伸至制作
翻糖甜点、承接现场布置、开设花艺课、举办派对，以及做
软装等等。



80%的营销+20%的作品创意，在初期的纯网上营业阶段，“樱
庭花町”单单鲜花的营业额就在每月6万元左右;加上承办各
类活动，每月营业额还能再翻1倍，而且每一年都能有所提高。

不过，赚多少钱并不是这群年轻人评价自己创业成功与否的
标准。“是的，我们结交了很多朋友，就像您一样，我们通
过真诚的交流结交到了更多的朋友。”叶蕾亲切地看着记者
说。

80%的营销+20%的作品创意，在初期的纯网上营业阶段，“樱
庭花町”单单鲜花的营业额就在每月6万元左右;加上承办各
类活动，每月营业额还能再翻1倍，而且每一年都能有所提高。
如今，叶蕾的创意花店年营业收入过百万。

叶蕾还说，他们就是想要向大家展示一种有格调的生活方式，
为了梦想，开足马力的生活一定很酷。


