
最新二年级推理教学设计与反思(优质5
篇)

在当下这个社会中，报告的使用成为日常生活的常态，报告
具有成文事后性的特点。那么什么样的报告才是有效的呢？
下面我就给大家讲一讲优秀的报告文章怎么写，我们一起来
了解一下吧。

银行季度经营分析报告和工作总结篇一

是江苏省工商银行49家重点合作客户之一，公司遵循政府指
导、市场运作，优化服务、便利融资，规范运作、防范风险
等原则，主要为镇江市中小企业申请流动资金短期银行贷款
提供融资担保服务。

2、公司目前已与工商银行、镇江农村商业银行签订合作协议，
并与中国银行、江苏银行等多家金融机构建立合作关系，本
着稳健的原则2011年共为76户中小企业提供了融资担保贷款
亿元。

银行季度经营分析报告和工作总结篇二

截止9月底，我辖信通卡存量 张，完成全年任务%。卡内余额
万元，完成全年任务的79 %。采取的措施一是利用布放农
信“村村通”机会，宣传以折换卡方便支取；二是宣传信通
卡无年费，小额帐户管理费等优势条件；三是利用代发各种
农业补贴机会，宣传信通卡优势，促进发卡量。

（二）特约商户及pos布放



银行季度经营分析报告和工作总结篇三

从我支行各项存款所占的比重来看，发展极不均衡。对公存
款中活期存款占存款总额的x，较年初x万元，与去年同比x万
元；定期存款占存款总额的x，较年初增加x万元，比重持平，
与去年同比x万元，定期存款占对公存款的x，较年初比重增
加x。活期储蓄占存款总额的x，较年初增加x万元，比重下降x，
与去年同比x万元；定期储蓄占存款总额的x，较年初增加x万
元，比重增加x，与去年同比多增x万元；定期储蓄存款占储蓄
存款总额的x，比重较年初增加x。

从以上数据我们分析，对公存款增势不好，受存款大户影响，
下降幅度较大，。对公存款下降主要是我单位存款大户xx运
用造成存款下降，虽然年初以来，我们加大了对企业存款的
营销力度，走访了镜内的大小企业，宣传xx行支持企业的态
度，在取得企业的信任的同时也扩大了xx行的知名度。同时
受本地区经济资源和客户资源的限制，虽然我们做了一些工
作，但收效甚微。一季度xx支行新增存款帐户xx户，其中基
本帐户xx户，一般帐户x户，但新增存款余额不大，不足以弥
补大额存款的下降。

2011年经营情况总结

在过去的一年中，为求职者提供各种岗位，据求职者反映主
要问题是工作时间长，大部分为9-10小时，休息时间少，每
月仅2-3天时间，都希望按国家规定的工作时间来实行。

工资情况基本上都能按时发放，很少有拖欠行为。 本所成立
近15年来，一直依据劳动力市场管理条例，遵循劳动部门的
规章制度，认真做好求职者与用工单位的桥梁工作，使双方
达到满意，争取在新的一年里，扩大规模，使工作走向一个
新台阶。
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关于江苏松银投资担保有限公司

2011年度经营情况工作总结

尊敬的董事长、监事长，各位董事、监事：

我代表江苏松银投资担保有限公司，向大会作2011年度公司
经营情况报告，并请大会审议，2011年度经营情况工作总结。

2011年，是极不平凡的一年，江苏松银投资担保有限公司经
受住了历史罕见的重大挑战和考验，在以杨自川同志为核心
的董事会的坚强领导下，全体公司员工团结一致、奋力拼搏，
战胜各种困难，总体来说，取得了较好成绩。下面对2011年
度工作做如下总结：

一、基本情况

银行季度经营分析报告和工作总结篇四

公司严格按照规定计提各项准备金，已按照当年保费收入
的50%提取未到期责任准备金，并按不超过当年年末担保责任
余额的1%提取担保赔偿准备金，年度工作总结《2011年度经
营情况工作总结》。

担保收费为年费率%。

3、公司治理情况



银行季度经营分析报告和工作总结篇五

二是对内部职工加大培训力度，使信用社职工人人都懂pos机
相关知识，人人都是营销员。三是加大对本部室人员培训和
学习力度，扩展知识面，学懂学精业务知识，更好的促进工
作。

总之，我们按照职责分工，努力做好本职工作，扩大我辖电
子银行业务的市场占有率。

二〇一二年十月二日

xx村镇银行经营业务情况报告

xx村镇银行作为新型农村金融机构，成立以来, 在地方政府
以及各级监管部门的正确领导和大力支持下，各项业务发展
稳健,现将经营业务发展情况汇报如下：

一、经营发展情况


