
2023年服装店中秋节活动方案(优秀6篇)
确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。我们应该
重视方案的制定和执行，不断提升方案制定的能力和水平，
以更好地应对未来的挑战和机遇。以下是小编为大家收集的
方案范文，欢迎大家分享阅读。

服装店中秋节活动方案篇一

借特殊的日子，进一步把握销售旺季，特为服装店五一节做
出以下促销活动方案策划：

五一节惊喜无限多

x月x日

提升销售，降低库存，发展vip客群

（针对某某品牌专卖店）

口号双节同欢，惊喜无限多

幸运大转盘，凡在专卖店购买某某品牌服装的顾客均可参加
幸运转盘游戏活动，所买产品按照幸运数字享受折扣优惠
（先买单再做游戏根据结果给与结算），另加128元赠军靴一
双，台历一份vip一张。

全场服装参与活动，平均折扣约：（58%+68%+78%+88%）73%

活动对象：周边潜在消费群体

利润说明：



58%折扣（最低档）

1件400元（吊牌均价）58%（幸运数字）+128元（军靴平均成
本）=360元

商品成本：400元（服装吊牌均价）0、35+128元（军靴平均
成本）=268元

毛利润：360元x268元=92元

88%折扣（中高档）

1件400元（吊牌均价）88%（幸运数字）+128元（军靴平均成
本）=480元

商品成本：400元（服装吊牌均价）0、35+128元（军靴平均
成本）=268元

毛利润：480元x268元=212元

活动口号买一赠1+1+1（买的多送的多）

平均扣折：（70%+78%+85%）77%

活动对象：vip客群及周边潜在消费群体

利润说明：

赠品费用说明：台历成本约：8元洗衣卷成本约：5元

1、公司统一设计提供：kt版、pop、海报、部分礼品

2、场内外广告牌宣传：放置显眼位置



3、店铺布置：促销信息必须要提前安排制作宣传单（内容准
确无误、主题突出）和人手在目标群体集中区域发放，传递
促销活动信息，为店铺销售造势，条件允许的情况下可在当
地使用“短信通知的.方式把促销内容信息传递给军备酷vip
群体。

4、卖场布置，节日气氛隆重，如：树等具有节日元素的装饰
品

服装店中秋节活动方案篇二

五一长假，名目繁多的打折送礼让许多消费者都看花了眼，
新品上架、旧货打折外加炫目的商场活动吸引着消费者一阵
血拼，形形色色的促销手法也构成了另一道风景。

服装店快开业了，基本上都筹备好了，就缺少开业宣传语愁
死人了?下面小编为您整理了一些促销宣传语。

庆五一·老顾客带新顾客优惠酬宾-----老顾客可以享有新顾
客消费总金额的25%项目优惠，举例说明：一个老顾客带了一
个新顾客来，新顾客当天在店里消费了1000元，那么老顾客
当天消费的项目可按照1000_25%优惠。但可限制老顾客最低
消费不要低于400元!这样老顾客实际消费400
元—(1000_25%)250元=150元(实际付款)

当然要举一反三，很多时候要结合当地顾客消费情况和你发
廊的实际项目情况做一些有实际优惠的活动，生意上有一句话
“亏头赚尾”，好好体会下!

个人觉得服装店肆开张宣传语还是以促销为主，“开业打折
让您瑰丽不打折”，同时合营促销互动比方：

开业期间服装店购满300元，获赠_l化装品送出试用装，享受
特别九折;



购满500元，获赠_l化装品送出_品牌化装品一支，享受特别八
折;

开业期间买指定款式服装赠_l化装品送出试用装，享受特别八
八折;

购满380元，获赠_l化装品送出试用装，享受特别九折。

在_l化装品店购买化装品，获赠上述三店特别九折优惠。

现场免费打点会员资格，获赠精细礼品一份;

购物满300元，成为金卡会员，获赠精细礼品一份和_品牌化
装品一支;

购物满600元，成为钻石卡会员，获赠精细礼品一份和_品牌
化装品一套。

服装店促销活动方案怎么写

服装店中秋节活动方案篇三

（一）活动主题：

新店、新礼、新时尚

新店添时尚

时尚新店、好礼相见

（二）活动时间：国庆期间

活动周期：开业之日起十天（关键是前5天）



选择周六或周日、最好是节假日开业。

（三）活动对象：

25—40岁的社会各阶层人士；

本次活动也会通过促销礼品的选择来吸引一些男性性消费。

1、专卖店全体人员深入熟悉本次活动的主题、形式等；

2、活动期间，导购、促销人员、执行负责人等均应提早到岗，
确认各项准备工作到位；

3、每天营业前摆放主题海报，检查其他宣传物料、促销礼品
等是否齐备；

4、dm或其他宣传单置于店内供顾客自取（企业内刊）；

5、专设开业促销活动区域及业务宣传台，并有专人负责；

6、专人负责物资准备：横幅、海报、报纸、促销礼品；

7、每天营业结束后收好主题海报及其他形象画面；

8、注意整理并及时把持有贵宾卡的消费者的资料输入电脑做
备案资料。

公司总部提供：

a、负责本次促销活动的所有宣传广告画面、海报、易拉宝、
横幅、礼品包装的设计等；

b、加盟商负责本次“新店开业”促销方案的.协调、执行、监
督；



c、店长负责统计礼品数量、礼品派发进行跟踪；

d、督导负责促销方案执行、促销礼品、贵宾卡，开业地毯、
画册、企业报纸等的确定；

e、片区经理对终端礼品、活动物料督促落实情况，跟踪、促
销活动指导、监督、促销效果评估等。

（一）营造气氛的原则

1、紧密结合主题，形成主题表现；

2、突出隆重感及视觉效果；

3、所有宣传物出现品牌logo，突出表现“时尚”的以及“企
业”文化；

4、用统一的品牌视觉形象出现，体现品牌运作的规范。

（二）、造势规划

1、周边街区

a、专卖店邻近街和市区主干道布标宣传；

b、专卖店邻近街口指示牌宣传；

c、商业集中区、重点街区dm发放；

2、专卖店外

a、门前设置升空气球；

b、楼体悬挂巨型彩色竖标；



c、门口用气球及花束装饰；

d、专卖店前设立大型主题海报（开业专用）一块，发布开业
惊喜活动。

3、店内

a、店内设立迎宾和导购小姐。

b、专设开业促销活动区域，摆设活动宣传品、礼品及纪念
品。c顶端悬挂pop挂旗。

d、店内主题海报（新品专用）宣传。

e、现场宣传单的发放。

（一）进门有礼

进门后随机发放笔、打火机、笔记本、钥匙扣等小礼品。

（二）试穿有礼

试穿店内的服装的顾客可送一双价值29元的棉袜

（三）会员制度

凡有发送购物顾客，前50名赠送会员卡一张，注册登记后成
为纳薇永久会员，享受选购纳薇品牌服装的特别优惠和其
他vip专享活动。购物并消费达到300元以上送马克杯，
前50—100购物并消费达到300元以注册成为会员，送马克杯。
活动目标顾客群体：重点针对年轻情侣或三口之家，将恋人
的照片或家人的相片印在杯子上，可以让自己所喜欢的人时
刻陪伴在身边。



设备可以租用专业个性彩印店的设备，或与专业个性彩印店
联合举办此活动。

（四）积分兑换礼品

另一类是“贵宾卡”，其积分方式为顾客每消费1元时，贵宾
卡内积1分。积分年内累计，将于20xx年11月根据各贵宾卡内
积分的额度进行相应比例金额的购物卡回馈。

回馈方式：年底我店会员消费积分达5000分以上时，我店根
据其具体消费金额计分进行回馈。积分回馈最低门槛为5000
分起，每1000分兑换10元赠券，换领的“赠券”可于我店全
场购买商品（本回馈赠券限我店一层使用/特例专柜及商品除
外）。同时会员积分达到相应标准也可赠券与护肤化妆品指
定商品二选一。具体回馈方法为会员积分达6000分可回馈60
元赠券或与护肤化妆品二选一；达8000分可回馈80元赠券或
精品腰带/护肤化妆品，护肤化妆品赠完即止。领奖后会员卡
内相应积分即刻扣除。

服装店中秋节活动方案篇四

祝愿你的店在新年的一里红红火火，日进斗金。

广纳四海财富!吉祥如意恭贺!

根深叶茂无疆业，源远流长有道财

一点公心平似水，十分生意稳如山

东风利市春来有象，生意兴隆日进无疆。

友以义交情可久，财从道取利方长。

根深叶茂无疆业，源远流长有道财



财源滚滚达三江，生意兴隆通四海。

送你一个吉祥水果篮，低层装一帆风顺;中间呈放财源滚滚;
四周堆满富贵吉祥;上面铺着成功加永远快乐!祝开业大吉!

祝愿你的店在新年的一里红红火火，日进斗金。

秉管鲍精神，因商作战;富陶朱学术，到处皆春。

相宅而居，骏业开张安乐土;多财善贾，鸿名共仰大商家。

物质文明称巨子，商情豁达属先生。

友以义交情可久，财从道取利方长。

地上鲜花灿烂，天空彩旗沸腾。火红的事业财源广进，温馨
的祝愿繁荣昌隆，真诚的祝福带动着跳跃的音符，为您带去
春的生机，在这美好的日子里，祝您生意兴隆!万事如意!

东风利市春来有象，生意兴隆日进无疆。

门迎晓日财源广，户纳春风喜庆多。

祝开业兴隆，财兴旺。财源茂盛，达八方。事业顺利，福高
照。日进斗金，门庭闹。

新店铺开张了，发个祝福短信表示祝贺，祝生意红火财源滚
滚!

祝福贵店牛年开业大吉。生意红红火火!

面对挑战总是那么自信!祝贺你，又成功向前迈了一步。

一纸信笺，一份真情，一份信念，祝开业吉祥，大富启源!



相宅而居，骏业开张安乐土;多财善贾，鸿名共仰大商家。

经之，营之，财恒足矣;悠也，久也，利莫大焉。

物质文明称巨子，商情豁达属先生

一马百符，商人爱福;七厅六耦，君手维新。开业祝词

小生意做成大买卖，大买卖做出大效应!

一束鲜花，一份真情，一份信念，祝开业吉祥，大富启源!

在贵服装店开业喜庆之际，我们向贵公司表示最热烈的祝贺!
我们衷心地希望贵店生意兴隆，生意长久!

根深叶茂无疆业，源远流长有道财。

幽香拂面，紫气兆祥，庆开业典礼，祝生意如春浓，财源似
水来!

一点公心平似水，十分生意稳如山

门迎晓日财源广，户纳春风喜庆多

生意如同春意满，财源更比流水长

财源滚滚达三江，生意兴隆通四海。

一马百符，商人爱福;七厅六耦，君手维新。

服装店中秋节活动方案篇五

温馨五月情、感恩慈母爱

20xx年5月8日—5月10日



1、实折实扣

女士服饰/女鞋/床上用品/羊毛衫/珠宝眼镜/运动休闲/箱包
皮具/内衣4.5—6折

2、刷卡再惠

以上商品在享受以上优惠的基础上，刷二百贵宾卡再享8.5折
优惠

3、情寄母亲、满额赠礼（购物送健康）

宁波新东方医院联合二百推出’关爱母亲购物送健康’活动。
活动当天，凡在二百当天实际消费累计满200元，赠送一张由
新东方医院提供的价值183的女性健康体检代金卡一张。

4、配合促销辅助活动：

1）’母爱无疆真情专递’——母亲节真情祝语题写活动

2）活动时间：5月10日’母亲节’当天

3）凡在二百购物并在题写板上写祝语的顾客，每人赠送由晶
都好时光提供的'价值580元的’三口之家’合家欢免费摄影
券一张。（礼品有限，赠完为止）

服装店中秋节活动方案篇六

活动目的：

让学生初步爱劳动，知道热爱劳动是我们中华民族的传统美
德，劳动最光荣，从小养成自己的事情自己做的好习惯。

活动准备：



小品表演、文具书包等。

活动过程：

(一)、全体集合，各小队汇报人数。汇报辅导员老师(报告辅
导员老师本中队应到46人，实到46人，请您参加我们的活动，
报告完毕。)

(二)、全体立正，出旗敬礼。唱队歌。

(三)、宣布活动开始。

(四)、具体活动。

支持人：“五一”劳动节就要到了。大家知道这个节日是怎
么来的么?下面请我们班的张恒同学为大家介绍以下。

1、介绍“五一”劳动节的由来

2、请同学介绍父母的工作和辛劳情况

3、小品表演

4、学生交流自己都在家做了哪些事(鼓掌勉励)

支持人：同学们真能干!为家里做事，是我们每个小学生应尽
的责任，我们从小就应该学会自己的事情自己做，下面我们
就来展示一下(请五位同学比赛整理书包和穿衣)。

5、五位同学比赛整理书包和穿衣

支持人：我们是不是家里的“小公主”、“小太阳”?(不是)
对!热爱劳动是我们中华民族的传统美德，幸福的生活要靠劳
动来创造，下面请听歌曲《劳动最光荣》。



6、小合唱《劳动最光荣》

(五)请辅导员老师讲话(同学们我们要从小养成热爱劳动的好
习惯，长大才能成为一个对社会有用的人。)

(六)呼号(全体立正师：准备着，为共产主义事业而奋斗!生：
时刻准备着!)

(七)、退旗，敬礼

(八)、我宣布二(1)中队“我爱劳动”主题中队活动到此结
束!

五一国际劳动节亦称“五一节”，在每年的五月一日。它是
全世界无产队级、劳动人民的共同节日。

此节源于美国芝加哥城的工人大罢工。1886年5月1日，芝加
哥的二十一万六千余名工人为争取实行八小时工作制而举行
大罢工，经过艰苦的流血斗争，终于获得了胜利。

为纪念这次伟大的工人运动，1889年7月第二国际宣布将每年
的五月一日定为国际劳动节。这一决定立即得到世界各国工
人的积极响应。

1890年5月1日，欧美各国的工人阶级率先走向街头，举行盛
大的__与集会，争取合法权益。从此，每逢这一天世界各国
的劳动人民都要集会、_，以示庆祝。

服装店五一节促销方案2

一、活动时间：

4月30日-5月8日

二、活动目的：



五月份是一个黄金周，在全月里有几个重大节日如：五一国
际劳动节、五四青年节、母亲节、六一儿童节等。为了更好
地促进销售，提高客单价，并且产生较有影响力的社会效应，
进一步提升汇佳的企业形象。

三、活动主题：

庆五一，享方便实惠，赢精彩大奖

四、活动口号：

五一逛__，购物中大奖;低价降到底，好运转不停。

五、广告宣传：

dm4月30日---5月4日，户外宣传广告喷绘介绍促销活动，车
身条幅，大门条幅，店内pop，广播宣传。

六、场景布置：

七、活动策略：

2)五一逛___，购物中大奖

3)低价降到底，好运转不停

4)5月1日第二届“劳动颂歌”青年卡拉ok竞赛决赛，大浪淘
沙显高明，群星荟萃看今朝。

5)5月4日“青春风采，活力无限”青年节精彩文艺演出

6)5月5日“五一逛___，购物中大奖”抽奖晚会，精彩演
出(内部员工)



8)5月8日母亲节，母亲购物有礼。凡于5月8日来我商场购物
的已婚女性顾客，一次性购物满50元以上，凭电脑小票送礼
品一份。每人每票限送一份，礼品数量有限送完即止。


