
2023年线上节日促销活动方案 节日促销
活动方案(汇总6篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。方案能够帮助
到我们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编精
心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

线上节日促销活动方案篇一

从以往的经验看圣诞节对于药店促销来说推动性不是很，但
机会不可放过，将两节合并一块，借机宣传并加强药店影响
力度。

加强药店外在形象，扩知名度。

送给你家一般的温暖

xxxx年xx月xx日

打折、买赠、义卖

1、凡在促销期间，本店所有感冒类药品均九折销售，会员及
持有本店以往消费收银条的顾客可以享受八折优惠。

2、老年人消费达50元以上，可凭身份证及收银条获得免费出
诊卡一张。

3、僻家庭凭借证明可免费获得家庭药箱一盒（共500份）。

本店开展xx老年人保健品义卖活动，所得利润全部捐于xx僻
基金，用于无钱就医的同胞。



凡参与者都可以在爱心展板上签名献祝福。

宣传单、dm单、展板、店外条幅、报纸、无线电、电视、网
络。

1、真情回报，购物有礼，型优惠活动

2、专家现场免费义诊，仪器免费检测

3、会员奖企派送

时间：xxx

地煮药房

内容：

1、所有会员派送礼品，现场兑现积分奖品

1）、采取宣传页告知，电话逐个通知，每个会员均免费发放
精美茶杯一个、

2）、会员按前期积分多少兑现场兑奖

3）、现场免费办理会员卡

2、专家现场免费义诊

现场免费为顾客就诊，免费开据医药处方，仪器免费测量心
血管，胃肠道，糖尿病，风湿等疾病，顾客可以凭处方购药
享受10%的优惠。aa药房以真情回报顾客对aa药房的力支持与
关注。

3、aa药房购药送礼、抽奖型活动



线上节日促销活动方案篇二

一、活动目的：

1、通过活动让教育。

二、活动地点：

龙华烈士陵园

三、活动时间：

20__年4月2日

四、活动对象：

四年级全体学生

五、活动预备：

学校校旗、花圈、每人一朵康乃馨

六、活动程序：

主持人公布：

（一）清明祭扫活动现在开始

第一项：出旗、敬礼

第三项：向烈士献花圈

第四项：全体肃立，向革命先烈默哀

第五项：学校老师讲话



第六项：全体队员在烈士记念碑前庄重宣誓：

我们是光荣的中国少年先锋队队员，我们在烈士墓前宣誓：
我们永久铭记，先烈们为祖国的解放，人民的幸福而建立的
劳苦功高。我们一定珍惜，先烈们抛头颅，洒热血换来的幸
福生活。伟大祖国的建设，中华民族的腾飞，将由我们来完
成。人民为先、祖国至上、老实英勇、自律自强、奋发有为、
誓作栋梁、振心中华、再造辉煌。继续先辈遗志，永做革命
人。

（二）近前瞻仰记念碑、祭扫陵园，参观龙华烈士记念馆。
敬献小白花。

（三）清明扫墓活动结束，集合队伍。

七、活动要求及留意事项：

1、3月30日下午1点15分在学校门口集合

2、列队集合留意盘点人数，活动结束后也要盘点好人数。

3、在扫墓活动中要保持纪律性和严厉性。每人带一朵小白花，
在烈士墓前向烈士献花。

4、扫墓期间，严厉认真，不讲话，不嬉戏，不追逐，不喝饮
料，不吃零食。

5、活动期间留意安全，排队上下车，相互礼让。在车上不吵
闹。活动进程中不答应擅自离队。

线上节日促销活动方案篇三

1、尼爵公司在父亲节来临之际，推出“尼爵男人在父亲节，



感恩父亲，尊享有礼”的促销活动，回馈广大消费者；并以
此为契机，提升单店销量，抢占夏季服装品牌销售份额。

2、通过系列活动加强终端曝光率，进一步提升品牌美誉度和
忠诚度。

6月14日（周五）xx6月16日（周日）

“尼爵男人在父亲节，感恩父亲，尊享有礼”

1、本次活动将由“尼爵男人在父亲节，感恩父亲，尊享有
礼”主题贯穿，父亲节为父亲买尼爵，让父亲有面子，也分
享自己儿子的成功。以拉动实际购买者的购买欲望。操
作“儿子成功，而且孝顺，让老爸在人前有面子，为儿子自
豪”同时也用尼爵表现对自己父亲的感谢。

1、全场夏装一件8折，两件6。8折

2、买满100元减28元，200元减58元

3、单店买赠促销

4、精选货品买一送一

5、父亲节，为爱点赞。给老爸献礼活动（限微信店客户）

备注：

a单店买赠：活动期间，凡在尼爵专卖店购买满528元以上，
赠送皮带一条。凡父亲节当天进店购物者均有精美礼品（袜
子）赠送。敬候您的光临！

b父亲节，为爱点赞。给老爸献礼活动。集满28个赞送精美袜
子一双，集



满58个赞送25元优惠劵。集满88个赞送50元优惠劵。集赞拍
照上传，确认客

户自己可以当地店铺领取（限微信店客户）

本次促销活动将从海陆空立体打造，采用落地海报、活动宣
传折页、横幅、(kt版)/xx展架等立体展示，促进销售。

店门口(kt版)/xx展架店内海报（或用单透贴在店内橱窗)。

店外dm单页优惠劵10元角标。

短信，qq，微信公众平台推广活动。

参考迎宾服务用语：

欢迎光临，尼爵都市休闲男装，父亲节送豪礼！（迎客用语，
将活动内容快速传递给消费者，语速较快，但应保证所表达
内容的清晰）

参考vip短信内容：

尊敬尼爵vip客户：岁月有痕，父爱无际。爱父亲吗？就告诉
他。大声告诉他，我爱你爸爸。父亲节，送尼爵给他！愿天
下的父母健康快乐。

线上节日促销活动方案篇四

20xx年2月10日(正月初四)-2月14日(情人节)-2月21日(元宵
节)-3月8日(三八妇女节)

会说情话的玫瑰——xx珠宝传递你的爱

每逢佳节倍思亲，20xx年2月14日(情人节，正月初八)-2月21日



(元宵节)-3月8日(三八妇女节)好节相连，情人节是表达爱情
的绝佳机会，元宵节古称灯节，也是夫妻相约看灯互诉衷肠
的节日，三八妇女节是女性的节日，也是男性表达对女性关
怀的节日，这三个节日都和爱情密切相关，人们这个时候最
多想到的就是自己的爱人或情人，人们会想到送鲜花给爱人
或情人，同时还会买礼物(如珠宝、化妆品等等)，所以我们
就迎合了这种心理，特意推出新颖别致的礼品——会说情话
的玫瑰，让人们在送礼物的同时用会说情话的玫瑰表达对爱
人或情人的爱和感谢等情话，使xx珠宝附着上情感的含义，
以情感诉求打动广大消费者的心，以情感营销取胜。

1.通过此次活动增加情人节期间卖场人气;

2.提高xx珠宝品牌在当地知名度，抢占市场份额;

3.进一步提高xx珠宝的品牌美誉度，以利于长期推广销售。

1.造势活动：

(2)各地加盟商在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时
间以字幕的形式在电视台上做活动意义、参与细则、各地专
店/柜地址及电话的详细广告。

2.柜台促销：

凡在xx珠宝专店/柜买满1000元即送“会说情话玫瑰花”一朵，
此活动是为了使人们在情人节、元宵节、三八妇女节来表达
对爱人的爱恋和感谢等，主要是用“会说情话玫瑰花”录制
人们在平时不好意思对爱人或情人说出口的情话和感谢的甜
言蜜语，之后连同珠宝一起送出，使爱人或情人获得尊贵的
钻石的同时又得到一份情感的精神馈赠。

3.新款上市:



总部将有一系列的打动人们深层情感的新款钻饰(主要是“信
守”、“善美”系列)同时发售，与本次活动一起在情感上打
动顾客，与活动一起相得益彰的使本次“情感营销”取得全
面的成功。

1.“会说情话的玫瑰花”：25×100=2500元;

2.x展架：65元×2=130元;

3.宣传页(dm)：0.5元×20xx=1000元;

4.广告宣传费：5000元;

5.总计：8630元。

线上节日促销活动方案篇五

圣诞节和元旦是酒店餐饮部一个很好的促销时机，为了提高
酒店知名度，提高营业额，现制定此餐饮部圣诞节及元旦促
销活动。

双节感恩回馈月--大酒店圣诞节及元旦促销活动

12月25日--1月20日

1.x展架--2个(尺寸同之前)

2.灯箱广告----1个(尺寸同之前)

活动一：凡来我酒店用餐的客户，均赠送精美果盘一个

活动二：“折扣自由行”(烟酒、海鲜消费除外)

活动三：生日客人尊享八八折并赠送长寿面及精美礼品一份



活动四：平安夜、圣诞节及元旦当天，凡用餐客人均可享受
消费满即送的促销活动(数量有限，赠完为止，整单消费满即
可享受相应的`赠送活动)

消费满4000元/桌赠送价值1200元的车载dvd一台

消费满2500元/桌赠送价值800元蚕丝被一条

消费满1500元/桌赠送价值150元电子秤一台

消费满1000元/桌赠送价值100元代金券一张

凡来我酒店消费客户每桌均可得到电脑吸尘器一台或办公桌
小植物一盆

活动当月成功预定宴会并缴纳规定押金的即可享受到酒店定
宴会送礼仪的活动。

一楼宴会厅，预定10桌以上的赠送价值500元纱幔及羊毛地毯
通道一套。

二楼宴会厅，预定20桌以上的赠送价值20xx元纱幔、星光大
道及灯光路引一套。

储值卡预存10000元返1000元，或享受酒店餐饮消费八八
折(烟酒、饮料、海鲜消费除外，宴会、会议、团队消费除
外)。

备注：活动二、三、四，只能任选一种参与。三个活动不可
共同进行。

线上节日促销活动方案篇六

xx年1月1日至5日



　1.只要在1月1日到美容院消费的顾客，进店前300名顾客，
就能够获得由美容院感恩回馈给广大顾客价值xx元的豪华大
礼包。

2.凡是1月1日—1月5日当日到美容院的顾客，只要进店凭借
着会员卡，就能够获得精美的礼品。

3.活动期间，凡是持有美容院的vip卡的'会员，就能够享受
叁到五折特价项目产品的优惠活动。


