
最新宣告失踪和宣告死亡申请书(实用5
篇)

演讲稿是进行演讲的依据，是对演讲内容和形式的规范和提
示，它体现着演讲的目的和手段。那么演讲稿怎么写才恰当
呢？以下是我帮大家整理的最新演讲稿模板范文大全，希望
能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

联通竞聘经理演讲稿篇一

整个系统又包括小区安防、家居安防和安防中心三个组成部
分。小区安全防范包含视频监控、周界防范、出入口管理、
楼宇对讲、巡更管理、门禁管理等系统；家居安防是指家居
的防盗报警、灾害报警、紧急求助等应用。安防中心配置运
行安防集成监控软件的安防主机，以及视频矩阵、电视墙等
设备。我们安防核心就是要多管齐下，次次点住盗贼死血，
回回化风险为平安。我们建立封闭式小区，加强出入口管理，
严查区外闲杂人员进入，同时防范非法翻越围墙或栅栏。应
建立周界防越报警系统，在小区内安装探测器。一旦发生非
法翻越时，探测器可立即将警情传送到小区安防中心，安防
人员会在在几分钟内赶到现场进行处理。

二。社交能力的提升

都说社会才是我们以后战场，人生四分之三的时间都会在社
会上闯荡。要想在这个大舞台上立足，社交礼仪便显得尤为
重要！

对于业务员这个职位，大部分的时间都是与客户沟通交谈，
怎样把公司的业务产品更好更快的推销出去，就要考验到一
个业务员的社交交谈沟通能力了。

其次就是在我们的面容上。在与客户交谈上，我们不应该有



皱眼眉，撅着嘴，叹气等等这些都显得不正式。这种同时可
以扩展到肢体语言上，当与别人谈话时不要双手交叉，身体
晃动，一会倾向左边，一会倾向右边，或是摸摸头发、耳朵、
鼻子给人以你不耐烦的感觉。一边说话一边在玩笔，有的人
特别喜欢转笔，好像在炫耀，你看我转的多酷呀！也不要拿
那个笔来回的按。虽然与同辈之间还算说的过去吧，但是跟
长辈谈话时这样做是很不礼貌的。

最后最为一个真正合格且优秀的业务员，我们必须要学会微
笑。微笑很重要，谁喜欢天天面对着冷冰冰一点笑容的人呀。
你要记住客户是上帝，况且别人又没欠你东西！

三。营销技巧与方法的学习

随着全球化趋势的加强和近段时间的全球金融海啸，企业外
部环境发生重要变化，过去的卖方市场早已转变为买方市场。
所以搞好市场营销为在市场竞争中赢得机遇和主动是现在大
部分企业和公司的首选。

首先要重视的就是一个公司的经营观念。它企业经营管理活
动的指导思想和经营哲学，你是想去满足现实市场的`需要，
还是开发潜在市场的需要，前者见效快，风险小，但收益少，
发展缓慢，后者见效慢，风险大，但是收益多，潜力巨大。
核心问题是我们以什么为中心来开展经营活动。我们公司就
选择了后者，安防事业现在还没有进入人们生活，很多都还
对此完全不了解，但是安防事业前景光大，并且确实适用与
现在人们生活。我们公司在经历一番风雨后开始茁壮成长，
现在规模日益扩大，效益一天天转好。

另外一个就是企业目标，这个不是追求短期销售量的增加，
而是要长期占领市场阵地。我们应该对市场做足够的调研，
通过新产品的开发价格，渠道，促销策略的制定来巩固市场
地位。同时营销手段多种多样，具体环境具体制定！



四。工作态度及作风的养成

两个月的暑假社会实践历练，让我懂得了工作确实不等同于
我们的学习，我们心目中的学习至少还有一定的自由我们可
以选择学与不学，认真学或马马虎虎的学，而工作就是责任，
义务。就好象美国曾经有个高级军官说过的话：军队里只有
服从，服从第一。商场，职场如战场，许多高级商业精英都
要求他们的员工又一颗服从于领导，忠心于公司的心。同时
工作也应该一步一个脚印，勤勤恳恳，不要好高路远，踏踏
实实的做好上级给你的每一个任务。常言道：天将降大任于
斯人也，必先苦其心至，劳其筋骨，饿其体肤！当然我没有
否定创新，在21世纪，创新做为成功的必备因素。我们看一
个企业，一个公司有没有活力，能不能走向成功关键还是看
他们的员工有没有朝气，有没有创新的胆量去敢为天下先。

路满满其休远兮，吾将上下而求索！这个暑假只能算是整个
人生的凤毛麟角，我们必须着眼现实，展望未来，不骄不馁
的走好我们以后的路！

联通竞聘经理演讲稿篇二

今年暑假，我利用假期参加了有意义的社会实践活动，接触
社会，了解社会，从社会实践中检验自我。这次的社会实践
是我收获不少，是我明白在社会上要善于与别人沟通，经过
一段时间的工作让我认识更多的人。如何与别人沟通好，这
门艺术是需要长期的练习。以前工作的机会不多，使我与别
人对话时不会应变，会使谈话时有冷场，这是很尴尬的。人
在社会中都会融入社会这个团体中，人与人之间合力去做事，
使其做事的过程中更加融洽，更事半功倍。别人给你的意见，
你要听取、耐心、虚心地接受。在社会中要有自信在社会中
要克服自己胆怯的心态，战胜自我，只有征服自己才能征服
世界。有勇气面对是关键，如某位名人所说：“勇气通往天
堂，怯懦通往地狱。”



江苏苏林园林工程有限公司所公司成立于xx年，位于全国著
名的“虞姬故里，花乡沭阳”，自公司创办以来，锐意改革、
积极进取，得到了全方位的发展。公司xx年被宿迁市沭阳县
工商局授予“重合同、守信用”企业，xx年被沭阳县人民政府
评为“诚信花木企业”、被沭阳县花木产业规划管理办公室、
县花卉协会授予“十佳花木大户”称号，xx年获得了“aaa级资
信等级证书”并通过了“iso9001：xx质量体系”资格认证，xx
年度被沭阳县建设局授予园林绿化工作先进集体、被沭阳县
园林市政管理处授予xx年度园林绿化先进单位，xx年被沭阳县
人民政府授予“重点工程建设优秀施工企业”。我公司是专
业从事苗木培育、园林绿化项目施工贰级资质企业。本公司
始终坚持以市场需求为观点，研究园林、花木发展方向，坚
持以科技进步为动力、以求实诚信为根本。

社会实践接近尾声，但这段记忆，我一定会永远记住。我想，
这段时间里所学到的知识，我一定会受益终身!

联通竞聘经理演讲稿篇三

事实也本该如此，开营仪式、橘红色工作服、七星公园素拓、
活跃的岗前培训、营业厅里的空调、公司食堂的可口菜……
一切都历历在目。通过这一个月的实践，发现了诸多问题，
关于自身的思考，关于公司的思考，这同样是我在实践中收
获的一笔宝贵财富。

很多大学生都会感觉到，大学校园里有一种散漫的气氛，都
能深刻感受到中学与大学在生活节奏方面存在很大的落差，
这种慢节奏同样与快速发展的社会是不相符的。在我们雁山
校区，学生与社会接轨的机会更是少之又少，甚至可能会有
学生单纯的把学习课程和参与学生活动的多寡用来衡量自己
社会认知、社会实践平水的高低。我以为，这是象牙塔里一
个天马行空的想象。毕竟现行的大学教育与社会的发展是有
较大出入，处于预期社会化时期的我们，学习不能只是关于



教科书的学习，实践自然也不能仅是搞搞学生活动，我认为
个人积累社会阅历的最好方式还是有要投身与社会这个大熔
炉里面，扩大自己的社会接触面——诸如与不同的社会群体、
地域、职业等发生关联。当自己已经掌握了前进的资源和条
件时，大学生还应该拥有一种叫做坚持与责任的素质，只有
这样，才会得到资源提供方与自己的肯定，持之以恒是一个
社会实践者最为漂亮的实践姿势。

中国联通是中国唯一一家在香港、纽约和上海上市的国有电
信运营企业，作为电信行业的后起之秀，它向世界大声宣告
自己“创新·改变世界”企业文化，同时它也在为“让一切
自由连通”的使命不断奋斗!引进wcdma制式、开发3g网络、
新势力校园套餐等都体现了其创新精神，这是值得我们大学
生去认真学习的。但是联通由于自身发展年限和战略的影响，
是存在一些问题的。下面我就针对其校园业务，浅析其校园
市场存在的问题以及对策。第一，品牌形象相对不足。“新
势力”较之“动感地带”，各方面的宣传还不到位，便宜的
资费怎么才能让别人接受，有效的宣传是保证!单页、口头、
广告等常规宣传应不求数量，求质量;第二，解除通信质量问
题的误区。相当一部分人不把今日联通与往日联通相区别，
一句“信号差”就把公司产品拒之门外，可见网络质量的重
要性是不亚于套餐资费的，其实联通公司也在不断完善网络，
现如今其网络覆盖面与质量都有了质的飞跃，那么怎么处理
客户存在的误区就是一项大工作了，需联通人长期地、有耐
心、有效的与客户进行沟通了;第三，缺乏有针对性的老客户
维系措施。在这个竞争无比激烈的电信市场，市场的开拓与
维系都很重要，用户是公司的上帝，所以有针对性地、人性
化地为其提供一些服务，给予其一些优惠是很有必要的。第
四，巩固好学生直销员这座大桥。做营销的不怕没有市场，
就怕没有肯替你“卖命”的直销员，管理学生直销员不需要
你有雄厚的资金，但需要你有一颗换位思考的心，可以给其
一些必要的优惠、为其提供一些培训和发展的机会等。第五，
营销方式要能吸引学生，这也是促成交易的一个重要保证，
营业厅应该变被动为主动，校园客服经理应该切实结合学生



喜好进行一些有效的营销——体验式营销、电话营销、网络
营销……第六，套餐资费的调整与透明化收费。现在爆料出
很多关于电信运营商乱收费的现象，其中很大一部分是由于
用户扭曲事实与一些客观因素造成的，虽然公司一向是诚信
经营，但也并不意味着公司不需要去安抚用户心理，因此更
加透明地进行费用管理是很有必要的。

在中国联合网络通信gl分公司实习的这一个多月，我真切地
感受到了合作的力量，学习到了市场营销的技巧……总之，
我是收获的。

联通竞聘经理演讲稿篇四

联通公司此次“放飞梦想沃在行动”的活动在我们如火如荼
的进行当中结束了，她留给了我们很多美好的回忆。它给我
们提供了一个平台，这使我们能够真正的历练；他给我们设
置了一个小小的社会，让我们二十八位成员成为其中的一分
子，也感受了一下所谓的金钱社会；他让我们认识了更多的
朋友，给我们的未来增多了一条路。一言以概之，受益匪浅，
终生受用，谢谢省团委给的机会，谢谢联通公司给的平台。

联通竞聘经理演讲稿篇五

这次能有机会在联通公司营销中心实习，我感到非常荣幸，
虽然只有短短的一个月，但是在这段时间里，我学到了很多，
受益匪浅，以下是我在实习期间的工作、总结以及心得体会。

一、初步阶段

我实习的地点叫：联通大世界。一楼是手机卖场，二楼和三
楼是客户服务区和工作区。7月19日下午我便开始了我的暑期
实习。进入营销中心后，我认识了李姐、秦哥、肖哥、萍和
汪叔，每个人都很好，在我的实习期间给了我很多帮助和指
导。一开始我先了解联通的各种业务：吉祥卡、畅听卡、顺



心卡、世界风、186-3g卡、小神通、3g上网卡、新势力、宽带
等等。作为一名客户经理，一定要对自己的业务了解，做好
足够的准备才能与客户更进一步的沟通。实习还让我了解了
办公室生活，如上班下班和开会等等，对于初涉社会的大学
生是很有用的。第二天早上我就参加了公司的周会，体验着
公司的上班氛围，心里充满惬意。

二、实战营销

实战营销是在邻城宁国举行，所以也算是经历了我生平的第
一次出差。我和汪叔、肖哥一组，我们的任务是在制定区域
推销电话卡，8分卡，手机，2m和4m宽带，光纤等等。我们
每完成一项业务就能积不等的分数，最终看每个小队的总分
评出一二三名等各个奖项。

7月23日这天6点多就被汪叔叫起来了，在宁国分公司开了会
分好任务，每个队一个督导，我们拿好宣传材料就出发了。
我们在划给我们的区域转了一圈，进了好多店都是一点结果
没有。这才开始体验到营销人员的工作困难，我感觉上门推
销很容易被人看成骗子。也见识了广大群众对我们营销人员
的各种应对方式，可爱的是有两家店的老板都说她老公是电
信的把我们拒绝了。不过和汪叔肖哥在一起，总是能发现开
心的事，积极面对，不轻易言败。

后来我们改变策略，在一个广场摆摊点。这个方法倒是为我
们吸引了不少客户，好几个办宽带的客户，大热天的汪叔他
们跑来跑去，忙得不可开交。我也坚守我的`岗位，做好我自
己的工作，不管天热，激情向客户讲解。

营销人员最重要的一点：一定要能说会道，察言观色。我还
要需要加强，还欠缺很多，比如对于客户心理的把握，以及
简单明了的讲解等等。

最终我们拉了3个4m宽带，2个2m宽带，一个固话和3张卡。



我们队以19:21输给了广德队，拿到了第二名。我看到居然还
有个队促成一家宾馆拉了10m光纤和好多固话，只是没装机
不能算分。这么多厉害的营销人员，真是值得学习。

三、电话营销与礼仪业务培训

上下班的路上，我注意到一家正在装潢的酒店，就记下号码，
想打电话过去问对方是否需要我们联通提供的固话以及宽带
等服务。但由于我没想好开场白，电话迟迟拨不出去。李姐
告诉我要胆大，勇敢地走出营销第一步!然后我准备好就拨电
话过去了，虽然对方告诉我他已经办理好类似业务了，我也
很开心，因为我勇敢地迈出了第一步，跨过了心里的坎，以
后的工作就更容易上手了。

8月2日晚7点公司我们客户经理进行了一次小培训。这些都给
我极大触发，原来很多细节都是成败的关键。首先是服务礼
仪：我们客户经理一定要给客户以信任的印象!!!自身着装要
干净，精神!不要穿凉鞋，短裤，也不要把钥匙挂在腰带上叮
咚作响!要表现的胸有成竹，沉着!而且切记不要装嫩!!!站如
松，坐如钟，还要跟客户进行眼神交流，展现良好的精神面
貌!同时在握手，拿名片，递名片等等许多方面，注意细节，
不要给客户以轻浮的印象・・・・・・还有业务知识的培训，
都给我极大的震撼，知之甚少，而且有些东西即使知道，也
很难在平时注意到。


