
2023年新产品活动策划方案 营销活动方
案集锦(精选5篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。优秀的方案都具备一些什么特点呢？
又该怎么写呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎
阅读与收藏。

新产品活动策划方案篇一

为了锻炼青年大学生的沟通能力、心理素质、销售技巧、就
业能力和社交礼仪等营销人才所必需的素养,增强学生的社会
经验和竞争意识,为适应社会生活打好基础,对将来走出校园
走进社会有着积极的现实意义，我们决定举办本届汽车营销
创意大赛。

新产品活动策划方案篇二

初赛：xx年05月19日（星期六）15：00―17：00

决赛：xx年05月31日（星期四）15：00―17：00

活动地点：宣讲会：聊城大学东校区5#303

初赛：聊城大学东校区5#303

决赛：聊城大学东校区5#303

新产品活动策划方案篇三

（一）自身目的

通过参加此次糖尿病知识讲座，增加参会糖尿病患者对糖尿



病生活方式的了解。指导患者如何在日常生活中更好的控制
血糖，如何更好的选择属于自己的饮食和锻炼方式。通过此
次专家讲座，提高糖尿病患者的生活质量，改变糖尿病患者
每天战战兢兢的饮食心态，以一个积极健康、乐观向上的态
度去对待糖尿病。

（二）企业目的

通过此次专题讲座，将“__”产品覆盖率在本小区及周边社
区的占有量提升30%。讲座结束后，通过后续回访和跟踪，将
金花大药房的销量提升到50盒/月，新患者数量每月增
加5—10人。

（三）活动意义

通过此次糖尿病专题讲座，提升“__”在患者中的知名度，
树立我们青海鲁抗大地的形象。通过此次讲座，让我们自己
的患者更好的控制血糖，通过饮食调节，配合我们的药物治
疗，提升我们产品在周围社区和患者中的口碑。

二、swot分析

（一）优势

1、国药准字、全国独家、三年效期。

2、降血糖与治疗并发症同存的一种药。

3、中药中首屈一指。

（二）劣势

1、相比西药，价格高。



2、起效慢。

3、促销力度小。

4、广告宣传力度小

（三）机会

1。现在患者对西药的肝肾损害很在意，希望换成中药。

2。国药准字的纯中药降糖类不多，未来增长空间大。

3。老患者在社区的力推，为未来新患者的增加提供了极大的
增长潜力。

（四）威胁

1。市场上降糖类保健品和中药，良莠不齐，它们的促销力度
大、价格低，对我们影响很大。

2。医生强力要求患者停用中药，告诉他们中药不降糖。

3。同类产品也在社区做活动，还经常组织患者去旅游、聚会
等。

三、活动的对象

本次活动主要针对社区里面所有的糖尿病患者，重点是未服
用我们产品的新患者（包括使用胰岛素、二甲双胍等一些西
药患者）。

四、活动主题

主题一：关注“甜蜜”生活，关爱糖尿病人！



主题二：“聚集生命焦点，关爱糖尿病人”！

五、活动地点和时间

（一）活动地点

西安市胡家庙骏景园、北张家园、陕建三社区等

（二）活动时间进度表

序号时间事项主要内容负责人

12月19日统计、报名找各个社区的糖尿病患者进行统计、登
记降糖事业部

22月26日举行活动布置会场、接待患者、安排讲座降糖事业
部

六、活动方案

（一）活动内容

1、由主持人先介绍企业概况和本次讲座教授情况。

2、由医院教授讲解有关糖尿病生活方式的方方面面，和糖尿
病患者的注意事项。

3、增加和患者互动的小游戏环节、抽奖环节、发放礼品

（二）前期准备

1、物料的准备

（1）容纳100人的会议室，会场贴上公司标志（宣传资料和
促销信息），6块x展架（公司宣传、产品宣传、活动宣传等）



条幅和横幅各一条。

（2）自备电脑及相关音影设备，并在活动前对设备进行试用
和调试，以确保在活动时能够顺利进行。

（3）针对客户群众须准备的产品样品、演示道具、宣传资料、
宣传单、产品订单表和其它各种pop展示板。

（4）准备好笔、纸、抽奖箱、奖券、记录薄、双面胶、剪刀、
气球和饮用水等小物品。

2、社区洽谈

寻找居委会负责人，洽谈会议室租赁和社区居民召集相关问
题

3、人员的准备

（1）活动时人员安排：

主持人：主要是杨经理、郭主任，因为两位领导具有良好的
沟通能力及形象，对组织活动有

新产品活动策划方案篇四

七夕佳节将至，饭店营销部推测：此次七夕将迎来我市饭店
婚宴消费的小高潮。为了进一步拉动xx饭店的婚宴及相关的
餐饮消费，经饭店的市场营销部及相关部门讨论后决定：现
推出以“美满良缘由天赐，满意婚宴在xx”的婚宴营销活动，
以促进和拉动xx饭店的婚宴消费。特制定如下xx饭店婚宴营
销活动方案（草案）。



新产品活动策划方案篇五

活动主题：

喜庆新开业百万豪礼大放送！(总计：53800元)

dm档期：1月x日—————1月x日

活动一：震憾开张——意外惊喜送！费用预算：500元x3
天=1500元

活动时间：

(开业前3天)

活动形式：

活动二：三十万元购物卡大放送！(1月20日~26日)费
用：15000元

活动内容：活动期间现金购物满128元，凭购物小票+85元现
金可换取100元购物卡一张。(只限现金消费，限送3000张，
米面油等特殊商品除外，送完即止)

活动三：来就赚满就送！(1月20日—————1月22日)费用：
12600元

活动时间：

开业前3天

活动形式：活动期间顾客一次性购物满48元(会员38元)以上，
凭当日单张电脑小票可获赠百姓精制购物袋一个。每天限
送400个，送完即止。



一次性购物满98(会员88元)元以上，凭当日单张电脑小票可
获赠黄豆酱油一桶。每天限送200桶，送完即止。

一次性购物满128(会员118元)元以上，凭当日单张电脑小票
可获赠精制大号钢化塑料盆一个。每天限送200个，送完即止。

费用预算：2元x400名=800元x3天=2400元

7元x200桶x3天=4200元

10元x200个x3天=6000元

活动四：整点购物幸运大免单！(开业前3天)费用预
算：10000元

活动形式：活动期间每个整点时段幸运大转盘就会转出一个
幸运收银台号，而此时正在此收银台结账顾客朋友就可以获
得免单，买多免越多哦！(每次免单金额最多200元)

活动细则：开业前三天，每天12个整点分别是：9点，10
点，11点，12点，13点，14点，15点，16点，17点，18
点，19点，20点。转盘放在收银线一侧。

注：收银课财务防损等部门共同负责。

活动五：喜庆开业大奖等你拿！费用：11700元

活动细则：即日起会员购物满48元(顾客购物满58元)即可参
加，开业当日晚举行大型抽奖庆典活动。

奖项设置如下：

特等奖一名：奖42寸平板电视一台(3500元)



一等奖一名：奖32寸平板电视一台(20__元)

二等奖2名：奖洗衣机一台(20__元)

三等奖二名：各奖微波炉一台(1000元)

四等奖二十名：各奖5l大豆油一桶(1200元)

纪念奖200名：各奖精美礼品一份(20__元)

活动六：开店送温暖，幸福你我他

盛大开业当晚将进行大型抽奖活动及文艺晚会，敬请期待！
舞台音响！费用：(3000元)


