
酒店建党节营销活动方案 酒店餐厅端午
节促销活动方案(汇总5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
优秀的方案都具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？以下就
是小编给大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

酒店建党节营销活动方案篇一

时间：4月28日——5月3日(__店)

活动内容：

1、广告语：“游王府，吃川菜，送清爽”。

4月28日——5月3日黄金周期间，凡持当日游览___花园门票
的宾客来店用餐，每桌可获赠清凉甜爽水果一份(或酸梅汁一
杯)。

2、触摸“五一”幸运摸奖活动

4月29日——5月1日放假期间，在___店用餐者以桌为单位，
均可凭结账单参加抽奖活动，凡抽出写有“五一”字样的客
人将获得___花园门票一张;凡抽出写有“五一__店”字样的
客人将可获得三轮车什刹海胡同游览券一张。

3、“___饭店蔬香樟茶鸭特价卖”

4月28日——5月3日活动期间，___店每日限20只___饭店蔬香
樟茶鸭特价销售，原价96元/每只，特价60元/每只。活动期
间还有两款特价菜以供宾客选择：上汤扒双鲍118元/份(原
价198元)、葱烧赤参48元/份(原价88元)。



另外，为回报消费者，4月28日—5月3日活动期间，___店特
推出“精品川菜、百姓价格”的三款套餐：亲子三人套餐188
元、快乐六人套餐588元、全家福套餐(10人量)880元。

4、订“益智斋”餐厅送花园游

4月29日——5月3日活动期间，凡在“益智斋”用餐的宾客可
免费游览___花园。让宾客充分体会到“__里的川菜，川菜中
的经典”意境。

五一的餐饮节日商机是很明显的，有很多的婚宴、寿宴、家
庭宴请等都会选择在这一时间段举办：一是处在小长假期间，
亲朋好友难得聚会;二是正处于春暖话开时节，踏春、旅游需
求旺盛，旅游的流动消费也会给餐饮市场带来不小的空间!而
做好具体的市场环境分析也是极为重要的：

自我分析

客源分析

下一页更多关于“餐厅促销活动策划方案范文”
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酒店建党节营销活动方案篇二

共度平安夜喜迎圣诞节

宣传语：愿圣诞的喜悦，伴您度过新一年。

1是可以提高好来屋牛排西餐厅的知名度和信誉度;

2提高好来屋牛排西餐厅的营业收入;

3是树立品牌优势,展现品牌的优良形象;

4是宣传品牌文化,并且提高该品牌的核心竞争力。

圣诞节全天

好来屋牛排西餐厅店

(1)宣传准备

a、将当天的活动海报粘贴到店内玻璃窗,让人们提前知道店内
当天的'活动

b、通过网络、微信的方式转发该消息(宣传海报和dm单)

c、工作人员分发传单(dm单，数目自定)

d、通过新闻、媒体来传达（各店视情况而定）

(2)环境布置

外部：

a、制作易拉宝宣传海报（主题相关或活动相关）



b、led灯光

c、圣诞树（相关装饰自行选择）

内部：

a、许愿树和许愿墙

b、圣诞相关图片装饰在室内墙壁

（3）气氛烘托

1、活动当天，两个工作人员站在店门前两侧，头戴圣诞帽
（可装扮圣诞老人），迎接宾客。

2、活动当天店里播放圣诞相关曲目，可播放的曲目：

a、《平安夜》

b、《普世欢腾，救主下降》

c、《天使歌唱在高天》

d、《缅想当年时方夜半》

e、《美哉小城，小伯利恒》

f、《牧人闻信》

g、《远远在马槽里》

h、《荣耀天军》

i、《听啊，天使唱高声》



j、《圣诞钟声》等等

3、活动当天，店里面推出各种套餐活动，如：圣诞美餐、情
侣套餐、儿童套餐、家庭套餐等（搭配餐厅自定）

1、飞镖不断，打折不停主题活动。

每位顾客进店后用餐前均可进行飞镖拿奖活动（每人一次机
会）。

道具：飞镖、靶子。

2、您消费，我买单为主题的餐后抽奖活动。（90%中奖率）

顾客用餐完毕，买完单后，工作人员拿出准备好的抽奖盒子，
里面装有限期打折券，8折~5折，更有机会抽取免单奖券（免
单奖券与顾客此次消费的费用相同，可由店长签字供下次消
费的限期代金券）。

道具：抽奖盒子、打折券。（数量视情况而定）

3、最美微笑主题活动

把所有顾客的照片，贴到一张展板上，把展板固定在店门前，
以达到用活动打广告的效应。

道具：照相机（手机拍照也可）、展板墙。

4、我的梦不是梦主题活动。

为每个用餐顾客提供一张梦想卡片每个人可以写下自己的梦
想，任何题材都可以（但要切合实际），然后让顾客留下姓
名、地址、联系方式等，然后在许愿树前默默许愿，圣诞老
人会把许愿卡片张贴在许愿墙上。店方选取一些写的比较优



秀的卡片寄予神密奖励（各店视情况而定）。

道具：梦想卡片（数量视情况而定）、奖励（店方自定）。

各店具体情况选择活动方案，可选择一种，也可多项选择。
经费按选择视情况而定。

1、在活动期间，由于你是组织者，你不能有任何的脾气，不
能暴躁，更不能严厉，你要以一颗平稳的心去对待，主动的
去解决一切遇到的问题和困难。只有这样，这个活动才能更
好的开展，因为你是组织者，因此你就是这场活动的灵魂中
心，而且，和你一起的团队，他们是因为相信你才跟你干的。
所以，你自己应该感到亏欠他们很多的东西，例如时间、精
力。

2、活动的组织阶段，你要充分调动你的人力资源，在安排事
情的时候，重要的一定要委以你了解的有能力的人去做，不
然的话，一个环节出问题，各个环节都会受牵连，不是很重
要的可以让大家一起踊跃的参加。还有，关于一场活动的秩
序，必须事先想好，并做周密的安排，一定要细到，在表演
的时候通知下一个节目的人都要安排好来。

3、在活动的准备阶段一定要和活动对象做深入的了解或是沟
通，把一切的活动流程协商好。这样，不仅能让一场活动更
完美，你也能从你活动的对象中了解到或者是学到你以前很
多不知道的东西，这样你自己就有了一个很大的进步。能力
也会得到提高。

当天人数较多，各店面注意活动当天的消防安全、环境卫生、
人员安排等问题。

酒店建党节营销活动方案篇三



三八国际妇女节到了，酒店怎么可能错过这样的时机做促销
呢?很多酒店都特别推出了养颜自助餐，这也是三八妇女节促
销的一种方法，下面带给大家看看酒店餐厅妇女节促销活动
方案：

时间：三八期间，具体不详

价格：不详，自助午餐、晚餐券买7张赠3张的优惠活动，三
八节也能通用在三八节期间特别推出一系列针对女性朋友的
特色菜肴，自助低脂菜助瘦身。

内容包括杏香龙须卷、竹笙玉盆鲜艳素等，其中大量采用美
国杏仁、竹笙以及冬瓜等适合女性减重美容的食材。

时间：3月8日当天

价格：午餐成人价108元，晚餐138元

推出妇女节果蔬宴活动，水果餐很养颜。

时间：3月8日当天

价格：不详在一楼逸轩自助餐厅享用午、晚餐的顾客，均可
享受7折优惠;酒店同时提供中式围桌聚餐，以及棋牌活动中
心、健身房、台球室等娱乐场所的包场服务;来店用餐的女士，
每人将获赠康乃馨一朵。

时间：3月6日至12日

价格：不详推出了一系列 “黑色”食品。吃芝麻来美发

据了解，黑色食品有滋肤美容与乌发作用，是女性饮食绝佳
选择。这次金雁酒店就由法国蓝带勋章厨师主理，所有菜肴
均用进口橄榄油制作，一系列黑色食品包括大嶝头水紫菜、



黑芝麻炖雪蛤、乌汁拉面、缅甸黑米等让您任意品尝，还有
三文鱼、鲍鱼、生耗、比萨等经典美食……另外，四位成人
用餐，其中可免一位女性朋友餐费;晚餐期间，还可获赠滋补
珍品 “鲍汁扣海参”一份。

时间：3月6日至8日

价格：晚餐成人价每位218元，午餐估计还是平时价格吧

二楼的海浪泛亚餐厅推出周末海鲜自助晚餐，食客们可以品
尝到小龙虾、小鲍鱼、阿拉斯加帝王蟹脚、象拔蚌等海鲜，
还有特制的海鲜浓汤，烹煮的食材多是高蛋白低脂肪，让爱
美的女士既能饱口福又能兼顾健康。

时间：三八妇女节，具体不详

时间：3月8日当天

价格：不详，“女士及小公主赠送椰汁炖雪燕一盅”的优惠

怡海苑餐厅推出品燕窝做美容，还有一些养颜菜肴、炖品和
甜点。其中丽湾中餐厅推出了美容养颜的“雪燕系列”菜品，
雪燕是来自高原雪莲花蕊所分泌的蕊汁。女性朋友可以品尝
到的红烧雪燕翅以及果皇炖雪燕两种口味的雪燕。

时间：3月8日

价格：不详，2人或以上预订自助晚餐，还可享受7折优惠

三八节期间，正巧新推出了主题自助晚餐，周日主题是欧陆
美食荟萃。而海景千禧大酒店龙苑中餐厅则专门为女士们推出
“美颜木瓜汁官燕”。官燕配木瓜，两样都是美颜的上佳物
品，味道嫩滑可口。妇女节当日，预订打8折。

时间：3月8日晚



价格：不详，享用自助餐的女士均可得到一张奖券

要美颜要健康要划算，为女士们打造以健康、养颜为主题的
食物：中式自助餐的枸杞甲鱼乌鸡盅、油淋深海鱼柳、鲍汁
蹄筋、五谷丰登;西式自助餐更有海鲜酿木瓜、榴莲沙律、脆
皮牛柳。

时间：3月8日当天

价格：不详在鸣春茶楼用餐的女士，可以参与午餐或晚餐券
“买十送三”的优惠活动，另加280元可获得价值618元的节
日健康体检套餐一份;在鹭苑中餐厅预订5席以上将获赠体检
套餐，和红酒、软饮的赠饮。

时间：即日起至3月8日

推出了木瓜炖雪蛤、芦荟沙拉、鲜榨果汁等水果美食。

酒店建党节营销活动方案篇四

场地布置：搭建一个临时舞台背景布幔一个进口音响一套舞
台地板上小灯笼16盏其他背景灯光。

活动创意：

1、现场猜谜活动：在活动现场悬挂有谜语的五彩灯(红灯)笼。
凡中者皆能获得10元的消费优惠券。塑造中秋的气氛和饭店、
酒店、餐饮的江南文化内涵。专设一个谜底台。

2、演艺活动策划：

(1)有奖征答问题：关于饭店、酒店、餐饮的发展史等问题

(2)载歌载舞：觅歌舞团演出，另外，主持1-2名。



(3)穿插一些让观众参加的《中秋赞歌》：邀请台下一起参加，
凡唱的歌都带有“月”字或是咏“秋”的。最少二句，无需
整首演唱，歌曲不能重复，唱出最多首和唱功最好者，均有
奖励(100元或50元消费券)。

(4)拉啤酒商做冠名赞助，从而减少费用的开支，进而促进利
润的增加。

(5)饭店、酒店、餐饮特制月饼大派送：由老板、员工及嘉宾
共同举行切饼仪式，统一送至顾客手中。

广告宣传策略

一箭双雕即通过一次广告宣传周年庆典和中秋促销活动在信
息达到大众的时候减少广告费用

简易描述：

二、媒体的选择：以《闽西日报》、dm单为主，海报等其他为
辅。

三、广告宣传口号：天天饭店、酒店、餐饮，年年中秋夜。

天天：数词，代指9月6日——11日

正好从饭店、酒店、餐饮周年庆典到中秋夜。

符合逻辑性。

宣传内容：

1、周年庆典的活动内容

2、美食节优惠信息



3、中秋晚会与其他信息

五、注意：

1、时间性：9月5日一期《闽西日报》。dm单除了活动期间发
放外，还可以在5日前发放。

2、宣传内容的新颖性和完整性。

费用预算

酒店建党节营销活动方案篇五

价格：不详推出了一系列“黑色”食品。吃芝麻来美发

据了解，黑色食品有滋肤美容与乌发作用，是女性饮食绝佳
选择。这次金雁酒店就由法国蓝带勋章厨师主理，所有菜肴
均用进口橄榄油制作，一系列黑色食品包括大嶝头水紫菜、
黑芝麻炖雪蛤、乌汁拉面、缅甸黑米等让您任意品尝，还有
三文鱼、鲍鱼、生耗、比萨等经典美食……另外，四位成人
用餐，其中可免一位女性朋友餐费;晚餐期间，还可获赠滋补
珍品“鲍汁扣海参”一份。


