
最新有创意的夏季活动名 夏季促销活动
方案(优秀6篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面是小编为大
家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需
要的朋友。

有创意的夏季活动名篇一

8月份正进入了酷暑阶段，此阶段天气炎热，人们的购物行为
主要集中在早、晚2个阶段，所购商品也主要集中在日常生活
用品为主，配以一定的消暑商品为辅，如：西瓜、碳酸饮料、
果汁饮料、防晒霜等。7月份岳阳店由于卖场格局的调整，销
售有了一定的下降，为更好的加强品类促销，加强夏日商品
的销售，特做出夏季商品品类促销。

1、更好加强并稳定会员顾客群，通过每档的会员专享商品及
一定的会员抽奖等形式拉拢并稳定好周遍顾客群。

2、通过夏季商品的品类促销，并做出一定的关联性促销，充
分挖掘市场份额，在迅速提升一大类别商品销售的同时，提
升门店整体销售额。

xx年8月3日——xx年8月30日

冰爽底价吓一跳

xx年年8月4日——xx年年8月12日

拉动并稳定周遍顾客群，以一定的惊爆价商品做为主流商品，
吸引一定的家庭主妇、中低档消费群，并迅速锁定周遍目标



顾客群，提升客流量，最终实现销售的回升。

此品类促销主要以hr(高清晰度、高敏感度)类商品(价格弹性
比比较高的商品为主，顾客购买率较高的商品)，如鸡蛋、大
米、肉类、油类等。

生鲜类：10支左右。

蔬果类：(2-3支)如：西瓜、绿豆、大米、应季蔬菜。要求在
尽量不做负毛利的情况下，可采取平进平出的形式。

肉类：(1-2支)如：前腿肉(肉类现今市场比较火热，价格有
明显的上涨，可允许做1支惊爆价商品)。

熟食类：(2-3支)熟食类商品多属于毛利较高、价格弹性比较
低的商品，那么可以列出1支左右的惊爆价商品。如烤鸡、卤
菜等。

面包类：(2-3支)面包类商品同属于毛利较高、价格弹性比较
低的商品，顾客购买率较为稳定的商品，建议做1支惊爆价商
品、1—2支特价商品。

食品类：5支左右。

粮油类：(2-3支)粮油类商品，尤其是大米、食用油都属于毛
利较低，价格弹性比较高的商品，顾客购买率较高的日常生
活用品，建议做1支惊爆价商品，1—2支特价商品，如现在油
在市场上价格统一都上涨，如能做一支特价油，定能形成一
定的抢购潮。

品类促销：跟酷暑抗衡夏日爽肤100%

主旨：8月正是夏天最为炎热的月份，古人就有酷暑三伏之说，
在8月中就有中伏和末伏，紫外线强度及温度在全年当中也数



最强，所以在本月进行护肤类商品(如：防晒霜、防晒伞等)、
去油类的洗面奶等作为主打的促销商品，一定能创造一定的
销售高峰。

具体促销商品品项选择如下：

食品类；(主打商品选择)50支

个人护理类：防晒霜、洗面奶、面膜等。

个人清洁类：如：洗发水、沐浴露、香皂、纸巾等。

家庭抗蚊类：杀虫水、蚊香、电蚊片等。

非食品类(关联商品选择)10支

床上用品类：空调被、蚊帐等

家电类：风扇、空调、凉席等

百货类：防晒伞

鞋类：凉鞋、凉拖

会员专享商品

主旨：为了更好稳定会员顾客群，特作出8支左右的会员专享
惊爆价商品。

促销商品选择：主要选择品项为mr(无清晰度、无敏感度)商
品，如：方便面、高压锅、熟食、饮料等。

有创意的夏季活动名篇二

新学期伊始，老孩子升班，新生入园，幼儿园随即进入较为



忙碌的时刻，教师身心较为疲惫。与此同时，新的教师团队
刚刚稳定，团队成员处于磨合期。教师节来临，教师对节日
有"放松身心"、"收获尊重与感动"的心理期待。

有创意的夏季活动名篇三

2.让药店商圈内的顾客得到方便实惠的同时，使药店的美誉
度进一步提升。

天公热情，我自清凉

6月1日~31日

大药房

(1)清凉祛火——防暑降温，现场赠饮凉茶

会员日当天，凡进店的顾客即可获得由药房送出的即冲即饮
的`各式凉茶(如:金银花、鸡骨草、板蓝根……)一杯，让顾客
“火”气顿消，爽在心中;此外，顾客买某款×包凉茶即送精
美水杯一个，多购多得。

(2)清凉购物——足不出户，即可享受清爽服务

活动期间，以药房为中心，方圆×公里之内，购药金额满元，
只要顾客拨打药房电话，便可免受烈日的炙烤、不用出汗，
就能享受到药房提供的免费送货上门服务。

(3)清凉放“价”——炎炎夏日，让您感受降温“价”期

活动期间，部分(防暑降温、清热祛湿、驱蚊止痒等)夏季常
用商品让利大酬宾，药店还可设计一些套装销售(几种药品组
合销售)，让新老顾客实惠多多，满意多多，暑夏无忧。



有创意的夏季活动名篇四

随着立夏的到来，夏天的脚步一步步向我们迈进，忽而雷声
轰鸣，忽而雷雨倾盆。太阳也一下子变的那么的炽热，孩子
们穿上凉爽的夏装，身边的一切都在发生着变化。孩子们似
乎对此充满了兴趣和好奇，于是我们就开展《夏天来了》让
幼儿过一个快乐的夏天，享受夏天的特别时光。

二、主题目标：

1.通过观察和体验，使幼儿知道夏天气温高，有时会下雷阵
雨等主要季节特征。2.夏季植物的变化;了解夏季人们的活
动;了解夏季安全常识及自我保护的方法。3.知道夏季苍蝇、
蚊子都出来了，它们会传播疾病，懂得要注意夏令卫生。4.
欣赏有关夏季的美术作品，会画出或做出夏季自然景物的特
征、服装、用品等。5.正确感知6以内的数，比较6以内数的
多少一样多。

三、环境布置

1.活动室内布置夏天的景色。夏季服装、用品、食物、卫生
等图片。

2.师生共同更换墙饰，收集冷饮包装盒、袋等。

3.增添玩水设备(塑料玩具、可乐瓶等)。

四、家长工作

1、带幼儿观察夏季的天气变化(雷雨)和自然特征。

2、请家长引导幼儿参与“消灭蚊蝇”活动。

3、在家注意防暑降温，注意幼儿饮食和个人卫生。



4、为幼儿在园玩水创造条件，并协助进行安全教育。

五、主题网络(略)

有创意的夏季活动名篇五

2、活动结束后，到学校饭堂聚餐。

附活动安排及游戏规则：

1、背夹篮球

游戏规则：每个科组出六名成员，分为三对，在起点处用背
夹住篮球，跑一个来回，将球交给本组的第二对队员，以此
延续到第三对队员，看哪个科组最快到达终点。在比赛跑动
过程中不可以借助双手，如中途落地须回到起点重来。

2、做动作，猜成语

游戏规则：每个科组出五名组员，第一名组员看成语并用动
作演绎传递给第二名组员，依次演绎到最后一名成员，最后
一名组员说出成语。

抽奖环节：由李主任抽出三等奖10名。

3、节目表演：林元扬老师等。

4、夹乒乓球

游戏规则：全员参与，以科组为单位，用筷子夹乒乓球跑到
终点，放进箩筐中，然后返回将筷子交给下一名科组成员，
连续接力时间为三分钟，最后看哪一组终点处的乒乓球最多
为胜。



5、椅上功夫

游戏规则：为了加强科组成员的团结精神，让大家能有零距
离接触机会，看看哪一组成员能在一张椅子上站上最多的人
数，并要在最后坚持三秒钟。

抽奖环节：由丘校长抽出二等奖10名;

6、节目表演：江家亮老师等。

7、隔岸击球

游戏规则：每个科组出三名队员，两名队员分别在隔板的两
侧击球两个来回，最后将球击进第三名队员的箩筐(或纸箱)
里，以时间三分钟计算，看谁接的球最多，则为获胜者。

抽奖环节：由谭校长抽出一等奖2名(在完成三轮抽奖后，其
余没被抽中的教师均为三等奖)。

有创意的夏季活动名篇六

活动主题(一)：冰爽夏日回馈 (会员优惠)

一. 活动时间： 7月21日-7月31日

二. 活动内容： 1.增加会员优惠商品，(特价商品除外)，通
过会员优惠刺激商品销售，增加扩大固定消费群。

2.宣传海报增加优惠角，通过购物，凭购物小票和优惠角即
可在服务台领取礼品，每人限一份，可以提升海报宣传的有
效率和拉动刺激部分消费群来本超市购买商品。

3.推出一批特价购买量大的时令商品。



活动主题(二)：购物风光无限 天天特价不断

一. 活动时间： 7月20日-7月30日

二. 活动内容： 1. 夏季商品全场特价销售。(1元啤酒饮料、
蚊香、杀虫剂等)每天不定时推出不同商品做活动。

2. 天天特价不断，活动期间百余种商品全线下调，再次冲击，
低价绝对震撼，主推夏季时令商品。

3. 在活动期间一次性购物满38元，即可享受“惊爆”价啤酒
抢购，每日限量供应100提，每人限购1提(1提9瓶装)。

客服安排，对于海报回收和礼品、购物券的兑换。

收银台安排布置，强调注明会员优惠，和会员卡的兑换。

前期准备：联系会员活动商品，活动人员安排，海报宣传制
作，会员卡的统计准备。

车辆冷却系统免费检测;

免费添加防冻液;

冷却系统及备件更换可享受工时费8折(索赔、事故除外);

活动期间车辆单次维修保养费用2000元以上，赠送润滑系统
清一次;3000元以上赠送润滑系统清洗一次和价值380元漆面
护理一次。

上海嘉安汽车销售有限公司成立于1994年，隶属于西上海(集
团)有限公司, 坐落于上海市嘉定区嘉安公路2688号，公司南
依a30公路，距离嘉定城区约3公里，离嘉定汽车城9公里，集
天时地利之优势。公司占地面积7600多平方米，建筑面积



约4600平方米，总投资达1500万元。建有德国大众全球标准
化的汽车展示厅，拥有多种进口汽车检测设备、专用工具等，
现有一支百人的专业4s店服务团队，是国内一流水准的`汽车
销售服务4s店。

上海嘉安汽车销售有限公司秉承西上海集团“一切从诚信开
始”的企业理念，牢记公司的质量方针：诚实守信、严谨细
致、持续优质、顾客满意。在对客户的服务中，时刻体
现“严谨就是关爱”的服务理念于细节中，致力于提升客户
满意度。

“感恩回馈 畅行夏季',我们期待您的光临!


