
2023年汽配商城活动方案(通用5篇)
确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。写方案的
时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下就是小
编给大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

汽配商城活动方案篇一

妈妈，谢谢您!

二、活动时间

5月xx日—5月xx日

三、主推品类

女装、珠宝、化妆、针织家居

四、活动内容

活动一：“送千禧良缘全家福”——全家的幸福是送给妈妈
最好的礼物!

在本次活动期间，累计购物满588元的顾客，凭当日有效购物
凭证，即可获得价值388元千禧良缘全家福免费摄影卡一张。
每人限领一张。

领取地点：南门共享空间特设赠礼处。

活动二：“妈妈，谢谢您!”亲情特卖场

参加品类：女装、家居用品(礼品)、针织内衣。



特卖地点：南门共享空间。

汽配商城活动方案篇二

：x月xxx日(周x)――xx日(周x)(共3天)

：××圣诞礼 欢乐健康送

1、圣诞“欢乐健康送”

内容：活动期间，在××购买服装类、床品、箱包满200元以
上，均可获赠：价值 元欢乐健康券+圣诞大礼包一份。(欢乐
健康券含价值 元保龄球票、价值 元沙狐球票、价值 元动感
影票、价值 元台球票。)

满500元以上，可获赠：价值 元欢乐健康券+价值 元英派斯
健身券+圣诞超值大礼包一份。

具体操作：活动用礼券由保龄球馆为各分店提供，保龄球、
影票、台球、沙弧球、成本价每张 元，英派斯健身券每张
元，由各店与保龄球馆分别结算。圣诞大礼包成本约 元,圣
诞超值大礼包成本约 元。圣诞礼包由各店自行购买包装纸，
根据成本价包装休闲食品、玩具等。

2、圣诞“缤纷玩具节”

地点：各店中厅或其他公共区域

内容：各店进行玩具展销，展示不同类别、各种款式的玩具。
另外可展销部分圣诞礼品，如圣诞帽、圣诞树、圣诞雪花、
袜子等。各店联系厂家，给与顾客一定幅度的优惠。

环境布置：由策划部统一制作背板，各店拷图制作。各店专
柜摆放装饰精美的圣诞树，12月xx日前布置到位。



3、限时抢购：活动期间，每天下午xx：xx―xx：xx，部分穿着
类、床品5―6折限时抢购，限时抢购品牌由各店自行确定。
各店于12月17日前确定品牌。参加限时抢购活动的品牌不再
参加赠券、赠礼活动。

4、圣诞狂欢夜

时间：12月25日晚xx：xx――xx：xx

地点：××商城地下一层中厅

演出：拟邀请10名大学留学生或由××艺术团演员现场表演
节目，中间穿插互动有奖问答(国外品牌知识)。主持： 。

5、圣诞礼、××情

12月24、25日两天，由2名化妆的圣诞老人(由各商场指定，
统一着圣诞老人服装)在商场为小朋友派发礼品。礼品费用约
元。

6、圣诞寄语板

各店在总服务台设，“圣诞寄语留言板”由顾客填写对亲人
朋友的祝福，并由化妆的圣诞老人现场派发礼品。“圣诞寄
语留言板”由策划部统一设计，各店拷图制作。

12月24日 ××晚报 d1版通栏 元

××商报头版通栏 元

费用共计： 元。



汽配商城活动方案篇三

本站发布商城募捐活动方案，更多商城募捐活动方案相关信
息请访问本站策划频道。

xx月xx日是第十六次“全国助残日”，主题是“真实的了解，
真挚的关爱”。

商城借此节日，在商城门前组织一次面向社会的`募捐、拍卖
活动，拉近消费者和商城的情感距离，增加商城在我市的美
誉度。

活动地点：xx商城门前

活动时间：xx月xx日上午-xx月xx日

活动内容：邀请市残联有关工作人员到商城一起做本次助残
活动。

将xx日的捐款于xx上午前购买铅笔、橡皮、文具盒等文化用
品，送往特殊教育学校。

具体实施方法

xx月xx日早上由商城领导在助残日动员大会做讲话，动员商
城员工进行捐款。员工捐款后，在商城门前便道设助残捐款
台，由我商城播音员动员过往行人进行捐款。商城门口设助
残拍卖会场，将部分滞销商品拿出拍卖(商城每个柜组出拍卖
商品若干)。

xx日拍卖捐款活动截至商品拍卖完为止。将拍卖后的所有钱
款和捐款于xx日上午捐献购买文化用品专车送往长治市特殊
教育学校。



活动准备

制作门前条幅一条：“情系残疾兄弟姐妹，奉献一份诚挚爱
心”

制作捐款台条幅一条：“哪怕是一角钱，也能让残疾兄弟姐
妹感受到温暖”

企划部：××

汽配商城活动方案篇四

为让我系的系专场活动能够在校科技文化艺术节期间顺利进
行，举办成为一个成功的`晚会，特作如下策划：

（一）、舞台前台布置：从学校的盆花园搬来十几或二十几
盆花摆在前台（具体多少盆我没经验，还请学姐支招，如无
花盆，可用气球代替，不过会觉得有些单调），在花盆中间
摆放气球或更小盆的另色鲜花。在台下前排与前台之间适当
放几个圆筒他，筒中插放市场上销售的长条枝状假花，两旁
各摆一盆鲜花。

（二）、舞台上方：从上方垂下5条青色带叶藤蔓，中间横向
垂放3条，后方两边各一条，在最前方用一或两条较长的横跨
舞台从上垂下作窗帘状，在每条垂下的藤蔓上可粘上彩带，
假花及其他装饰物。

（三）、灯光效果：选用与上次系举办的元旦晚会相同的整
体舞台灯光效果。

（四）、场地布置：前排横向摆放一列系和学校领导、老师
就坐的桌子，其后按年级，各班人数多少划分场地。



（五）、其他装饰：在大礼堂歌前门，侧门粘贴气球。还可
在内堂两边墙上挂上闪光彩灯丝。（建议：可考虑在舞台左
边架上一个荧屏，在表演前展示各表演团队的精神风采，还
可用来开展各种游戏抽奖活动，活跃气氛。在晚会结束以一
个ppt向学校领导展示我系的精神面貌）

以上只是我个人的一个想法，作为一个策划样本，我已经参
考了我部门和生活部几位系干的意见。会场布置，集各方见
解，具体情况还要具体分析。

实践部：***
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汽配商城活动方案篇五

浓情二月hold我所爱

二、促销时间

xx-x年2月8日——2月14日(情人节)



三、宣传档期

xx-x年2月8日——2月19日(14天)

四、促销主题

1.示爱有道降价有理

2.备足礼物让爱情公告全世界

五、商品促销

“情人节”是一个特殊的节日，是有情人赠送礼品的节日，
因此商品促销应以“情物礼品”为主题，饰物礼品、定情信
物、鲜花、精品系列等，规划方案《商城情人节活动方案》。

各店应做好商品的创意陈列和突出重点陈列，以保证节日商
品达到最高销售。

1、商品特价

情人节期间，对于店内积压商品整理归类，设立特价区，此
部分产品可借此次活动之势，保本销售，让销费者感到真正
实惠。

2、主题陈列：2月8日——2月14日

各店于正门口显眼位置做情人节系列商品主题陈列，可以充
分利用厨窗摆放，如没有厨窗的店面可陈列醒目位置。

要求：

a、情人节主题陈列，以店内精美饰品为主要陈列对象

b、各店必须包装至少11份以上的“饰品套系”用于主题陈列



六、“浓情头饰花束”

推广时间：2月8日——2月14日

1、以头饰为主，现价按原有价位6-7折出售，美术笔手写醒
目价签，凡购买饰品80元以上的顾客均赠鲜花一支。

2、制作“浓情头饰花束”售价表

名称数量原价现价

只有你饰品一个送鲜花一支元元

一心一意套系+送鲜花一支元元

提前准备包装盒，包装纸，做好包装工作。

3、免费送货服务，要求饰品超过100元，送货范围不超过2公
里。

七、活动促销

1、情人气球对对碰

费用：0.155元/套。

2、会员卡赠送

凡购买情人节系列商品(不限金额)，即可赠送会员卡一
张。(时间：2月10—14日)

注意做好会员卡资料登记工作。

八、宣传



为加强活动的影响力，要做好相关宣传，以吸引更多的顾客
积极的参与到节日促销当中来，加盟店可在当地自由选择媒
体。例：晚报、电视台字幕、dm投递等等。

1、宣传广告语

色彩跳跃的haface饰品

鲜艳的色彩，精致的做工，来自韩国的设计。情人节期间。
这样的饰物会不会再兴起一股流行风?快来看看这些高贵、可
爱漂亮的饰品吧!

与众不同的.情人节

送什么才是与众不同的，送什么礼物才能博美女一笑?又省钱
又体面的礼物。请看haface推荐的宝贝饰品吧......

九、店内布置

1、备足礼物让爱情公告全世界门前写真招帖。

a.店门口美术笔手写招贴(含优惠策略的具体内容);

b.彩色横幅一条：内容为“示爱有道!降价有理之降价风
暴”;

c.购买或租用心形气球做店面装饰;

2、柜台和店面内外的卫生：要整洁，门窗玻璃一定要干净，
一尘不染。

3、在这里还是要特别提到服务质量一定要切实提高。


