
售后部门负责人年会发言稿(优秀5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面
我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们
一起来看一看吧。

售后部门负责人年会发言稿篇一

尊敬的各位来宾、位各同仁：

大家好!

在20__年新春即将到来之际，我谨代表公司向为辛勤工作的
各岗位全体员工致以忠心的感谢及新年的祝贺!回顾即将过去
的20__年，__公司在全体员工的共同努力下，公司各方面工
作均取得了不错的成绩。各部门严格管理，明晰责任，尽心
尽力，使公司展现出团结一心、积极向上、高效务实的良好
工作氛围，管理水平越趋成熟，员工岗位技能也逐渐提高。

虽然经济市场大势不是很乐观，但公司整体运营状况还是呈
良好的态势，__公司依然获得了健康、稳步、持续的发展，
做到了销售业绩稳健的增长，尤其是近一个月，海外销售量
出现一周就是__万美金的佳绩，这是全体__公司员工共同努
力的成果。

同时，公司在总经理提出的新的一年里，我们将面对更多的
困难与风险，当然，也是更大的挑战与机遇。通过目前的分
析来看，20__年市场前景比较乐观，公司的接单形势也将喜
人，并且某某也即将在20__年正式全面投产，这不仅将为公
司的发展带来更多生机，同时也更加稳固__在国内行业中的
地位。



所以我们要继续尽一切努力，抓住机遇，把握当前市场发展
的良好势头，利用公司现有的优势，挖掘资源，整合资源，
加大研发力度，提高生产产量，突破销售瓶颈，争取在企业
融资上取得更大的突破，从而掌握更多市场竞争的主动权。
对此，我对我们__人充满了信心!

公司管理方面，我们要持续认真贯彻并落实同时，我们还要
尽力营造企业管理文化。__作为一个在某某行业的企业，我
们不仅要对企业经营战略做要求，也要对逐渐建立起属于自
己的独特企业管理文化、企业价值观，使公司品牌及公司形
象得到更大提升。

总之，我相信20__年，在公司管理层正确决策与领导下，在
我们全体员工的共同努力和齐心协力下，__一定会以开拓创
新、与时俱进的精神面貌，在新的一年里以新的姿态、新的
步伐谱写出__的新篇章!

最后，再次祝贺大家以及你们的家人在新的一年里：工作顺
利、身体健康、合家幸福、新春愉快!谢谢!

售后部门负责人年会发言稿篇二

各位亲爱的同事：大家晚上好！

借此机会向大家拜年了，祝愿各位身体健康、家庭幸福、万
事如意、x年吉祥！我期望大家都带着喜悦的情绪，和公司共
同揭开20xx年崭新的一页。

下面，我将利用一点时间，跟大家一齐来回顾和总结20xx年
积累的，并就公司20xx年工作重点和思路，对大家提出要求：

在过去的一年里，从设备的安装调试，到实现顺利生产，我
们各部门都紧密配合，团结协作，加班加点，客服了种.种困



难。20xx年，我们公司会加大力度改善软硬件设施，增强企业
的发展后劲。我们的目标是实现公司持续健康快速发展。

在新的一年里，我期望各级员工务必明确自己肩负的使命，
务必为自己制定明确的目标，不达目标不罢休，应对任何困
难，都决不动摇。期望大家表现出强烈的职责感，充分发挥
出团队的战斗力，让我们的员工队伍持续旺盛的斗志与活力。

各位员工，我相信20xx年是x事业发展一个重要的转折点，我
坚信，只要我们上下一心，群策群力，务必能够圆满完
成20xx年公司各项经营指标。我相信在新的一年里在座的各
位务必会继续发扬不怕困难、不怕艰辛、团结协作、勤奋执
着的精神，统一思想、坚定信心，为实现自我价值而努力，
为把我们的xx建设的更加完美而努力。

最后，再一次祝愿大家新春愉快，身体健康，阖家欢乐。

谢谢大家

售后部门负责人年会发言稿篇三

尊敬的各位领导、各位员工、朋友们：

大家上午好！

在这个充满希望的美好日子，我们欢聚在一起举办20xx年度
营销表彰大会，这将是一次英雄的盛典，这将是一次总结和
再启航的盛会，这是对过去一年成绩的一次大检阅，也是对
未来征程的一次总动员。

在此，我代表公司，对前来参加这次盛会的各位领导，各位
新闻媒体和公司的伙伴们、朋友们表示最热烈的欢迎和最衷
心的感谢！



一路走来，社会各级政府部门、各级领导给予了我们公司无
微不至的关怀、鼓励和期望，感谢你们，你们让我们得到了
温暖，看到了希望！

一路走来，社会各界朋友给予了我们大力的支持和通力的合
作，感谢你们，你们让··有了信心，有了力量！

一路走来，我们可爱的伙伴、优秀的家人们，用顽强的毅力、
持之以恒的精神时时刻刻奋斗在一线，感谢你们，你们让公
司更加坚强，更加有力量，更加精彩！

谢谢你们，谢谢所有关心、爱护、伴随公司成长起来的领导
们、朋友们、伙伴们！

春来秋往，斗转星移，20xx年在我们所有人的共同努力下圆满
地画上了句号。今天，当我面对万张面孔的时候，当我回首
远望的时候，我内心久久不能平静。20xx对于我来说，对于公
司来说是不平凡的一年，是可圈可点的一年，是承上启下的
一年。

公司的上市，标志着发展进入到了一个新的历史时期，从此
进入到了规范化运营的快车道。为此，我平静了许多，承诺
给伙伴的最大夙愿终于得以实现，可以说这是我人生中最大
的安慰。

今天的表彰是对一年来市场成绩的回顾，我们欣喜地看到，
越来越多的家人在这个平台上取得了丰盛的成就，在此我对
他们表示最真诚的祝贺，同时也对所有与公司一同走过的家
人、伙伴表示最诚挚的感谢！

20xx年，我给到大家的是最普通，但一定是最有分量的一个
词，那就是“务实”。

20xx，我们会踏踏实实地做好服务。用心、用情、用爱去服务



大家，第一时间把温暖送给大家，第一时间把关心带给大家，
第一时间把喜讯传递给大家。

20xx，我们会踏踏实实做好教育。给市场想要的方法，给市场
想要的信息，给市场想要的模式，给市场最大的支持。

20xx，我们会踏踏实实为大家做更多值得我们去做的事情，我
没有更多豪言壮语，我没有更多高昂的承诺，我不会忽悠谁，
我有的只是良心与责任，我只想说，我们的队伍是一支踏踏
实实质朴的军团，是实实在在为创业、为追求财富与健康的
朋友们提供了一个最可靠，最永久的、永远的事业理想平台！
是一个诚实、守信、有责任感的民族平台。

我亲爱的朋友、伙伴、同事、家人们，公司因为有你们而增
添了无限的多彩！因为有你们而增添了无限的信心与勇气！
因为有你们而增添了··直销的豪情与斗志！因为有你们而
自豪、而伟大！因为有你们而生生不息地向前奔流，奔流、
生生不息地向前涌流……为了你们的梦，为了更多更多人的
梦，为了公司伟大的梦，为了祖国的梦，那就让我们迅速的
行动起来，心连心，手拉手，肩并肩，鼓足干劲，快马加鞭，
去实现我们所有的梦想！

谢谢大家！

售后部门负责人年会发言稿篇四

各位亲爱的同事：大家晚上好！

借此机会向大家拜年了，祝愿各位身体健康、家庭幸福、万
事如意、x年吉祥！我期望大家都带着喜悦的情绪，和公司共
同揭开20xx年崭新的一页。

下面，我将利用一点时间，跟大家一齐来回顾和总结20xx年
积累的经验，并就公司20xx年工作重点和思路，对大家提出



要求：

在过去的一年里，从设备的安装调试，到实现顺利生产，我
们各部门都紧密配合，团结协作，加班加点，客服了种种困
难。20xx年，我们公司会加大力度改善软硬件设施，增强企业
的发展后劲。我们的目标是实现公司持续健康快速发展。

20xx年公司会从总公司导入及推行绩效考核及激励机制，同
时也会以人为本，跟人资部门对员工福利进一步改善。并会
加强对不同部门不同层级的人进行培训，让每个人实现自我
价值，找到对归属感。

在新的一年里，我期望各级员工务必明确自己肩负的使命，
务必为自己制定明确的目标，不达目标不罢休，应对任何困
难，都决不动摇。期望大家表现出强烈的职责感，充分发挥
出团队的战斗力，让我们的员工队伍持续旺盛的斗志与活力。

各位员工，我相信20xx年是事业发展一个重要的转折点，我
坚信，只要我们上下一心，群策群力，务必能够圆满完
成20xx年公司各项经营指标。我相信在新的一年里在座的各
位务必会继续发扬不怕困难、不怕艰辛、团结协作、勤奋执
着的精神，统一思想、坚定信心，为实现自我价值而努力，
为把我们的建设的更加完美而努力。

最后，再一次祝愿大家新春愉快，身体健康，阖家欢乐。

谢谢大家！

售后部门负责人年会发言稿篇五

各位领导、各位同事：

大家好！我是卫康兵



在这辞旧迎新的日子里，我满怀着无比激动与喜悦的心情走
上这舞台。与大家共享盛世繁荣，共铸事业巅峰!作为公司的
新人，作为公司的血液，我有说不完的感想与感悟，但愿能
和大家一起把这万丈豪情与英雄气概血洒战场，共同抒
写20__年新的辉煌!

从学生时代过渡到社会这个大环境中的每一步走的都是艰难
的，曾经的狂放不羁，曾经的稚嫩气息、曾经的单纯幼稚、
曾经的什么都能无所谓步入社会，走上人生的转折点，迷惘
过，揪心过，退缩过，默默的抹过眼泪在付经理，杨部长，
李巧玲师傅以及各位同仁的共同帮助和鼓励下，在“男人哭
吧哭吧不是罪”的歌声的冲击下，看着公司一大帮子娘子军
个个有大将风范、个个英勇神武、个个嗷嗷叫的热血雄风的
刺激下，我告诉自己要坚强，要努力!三个月，我以前的暴脾
气，固执己见、棱棱角角被磨平了。既然改变不了环境，那
么，我要更好的去适应环境,转逆境为顺境，我的成长史跨越
性的，自己以前都不敢想的!在此，我很想说:谢谢你们。

会销公司，特别是像我们这样的以优质服务为基准，以家文
化为核心的会销公司，突出的是培养每一位员工的专业知识
以及情商的突破性的提高与升级。我们卫康做到了，并且做
得很好，在这个集体里，我真的能感受到浓浓的家的氛围。
感恩、忠诚、专业、友爱、平等是我最大的收获和感悟。

拿着这些小道具，我做到了进公司第八天开单12盒，第二个
月开单30盒，第三个月开单52盒，最近近半个月开单14盒的
稳步成长。客户量也是从最开始的零家慢慢积累到现在的7家
在服的小小成绩。

回顾20__，展望20__，魏总说我们卫康20__是跨越的一
年，20__是超越的一年，他老人家为我们指明了阳关大道，
那我们还有什么理由懈怠、退缩呢!我还是始终坚信一句话：
只要你想，全世界都会为你让路的!!



拼搏!为20__而拼搏!!

谢谢


