
最新房地产简历 房地产营销主管简
历(优质5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？下面是小编帮大
家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

房地产简历篇一

求职意向

行业类别：房地产开发 目标岗位：销售经理

自我评价

熟悉房地产开发流程，接触过各类产品，拥有突出的销售业
绩和丰富的管理经验。能够组建优秀的销售团队并进行专业
的培训工作。拥有广泛的社会资源和业内资源。并在xx地区
拥有较稳固的社会关系。本人沟通能力强，能够很快适应工
作环境，并对公司交代的工作能够准确快速的落实。本人富
有挑战精神、责任心强、有大局观，能够以公司的利益出发
较好的完成公司制定的各项工作。

工作经历

电子邮箱： 期望年薪： xx—xx万元人民币

工作内容：组建销售团队，进行人员培训，参与项目定位，
产品定位，户型调整，售楼处方案的落实及建设、销售推广
计划、价格定位、销售阶段控制计划等。

工作内容：主要从事销售团队的组建、销售人员的培训及考



核工作;并且针对该项目实施了前期市场调研、项目定位、产
品定位，价格定位、户型方案的研讨和销售计划的制定，并
成功的组织了富力湾的开盘工作，取得了较好的销售业绩;完
成了公司指定的销售任务。

职位：销售经理 项目类别：公寓 下属人数： 15

工作内容：在该公司学习了大型房地产公司的管理模式，以
及项目间各部门的沟通。同时对高档产品的客户心理分析及
销售经验也大大的加强。对销售人员培训及部门任务的落实
得到了进一步的提高。在工作过程中，对房地产的开发流程
和工作流程都有了进一步的了解和熟悉。并掌握了集团多项
目之间的资源共享和利用。

工作业绩：组建销售团队，进行人员培训，参与项目定位，
产品定位，户型调整，售楼处方案的落实及建设、销售推广
计划、价格定位、销售阶段控制计划等。

工作时间：20xx年x月至20xx年xx 月 

职位：销售主管 项目类别：公寓 下属人数： 8人

工作内容：在公司配合销售经理完成销售目标，与队员沟通
做到及时了解每个队员的工作状态，帮助队员提高销售技巧，
对销售现场出现的问题做到及时有效的解决，在该公司的销
售过程中本人得到了充分的锻炼，进一步提高了房地产的销
售经验，同时也对房地产的开发工作有了更深刻的了解。该
公司开发的项目综合性较强，所涉及到的项目内容也很多，
因此对本人在大型综合性项目的开发中，提出了更高的要求，
也使本人在销售管理方面得到了进一步的锻炼。

范文五：房地产销售经理hr工具箱-职位模版

房地产销售经理



本范例仅供参考,请酌情修改后再使用

岗位职责

1、对销售指标合理统筹、平衡和分析;

2、确保所辖项目的良性运作;

3、制定本项目年度营销任务及营销可行性方案，负责计划执
行及策略调整;

4、对所辖营销队伍适时培训;

5、与客户沟通收集项目信息及意见反馈并根据情况调整;

6、对公司营销副总经理负责，带领销售人员完成销售任务。

任职资格

1、房地产营销、市场营销策划、建筑等相关专业，正规院校
专科以上学历;

3、有主持过大型项目(住宅、商业、工业地产项目)的销售管
理的经验;

4、能在营销总监的指导下完成公司下达的销售任务;

5、具有良好的语言表达能力、组织、沟通、协调、判断与决
策的能力。

房地产简历篇二

个人照片

目前所在地：广州民族：汉族



户口所在地：身材：173cm68kg

婚姻状况：未婚年龄：26岁

培训认证：诚信徽章：

求职意向及工作经历

人才类型：普通求职

应聘职位：房地产销售工作年限：8职称：无职称

求职类型：全职可到职-随时房产销售简历工作描述

月薪要求：--3500希望工作地区：广州

个人工作经历：

公司名称：广州市置晟物业管理有限公司(嘉宝华庭发展商子
公司)

起止年月：20xx-10～今

公司性质：私营企业所属行业：房地产，建筑，安装，装潢

担任职务：客服中心主管

工作描述：全面负责发展商与业主交收楼工作，在交收楼前
期及交收楼期带领整个部分同事做出大量准备和协调工作，
奋战尽七个月，既复杂、坚艰又圆满地将物业交予各业主!离
职原因：

公司名称：广州东城联合发展有限公司(五羊新城广场发展
商)



起止年月：20xx-04～20xx-08

公司性质：中外合资所属行业：房地产，建筑，安装，装潢

担任职务：任销售部经理职位

工作描述：主要负责五羊新城广场前期销售所剩的小部分物
业的出售及租赁工作，同时负责银行借贷业务，公司兼对大
厦内各小业主放盘工作的中介业务。

离职原因：公司已结业

公司名称：广州市永晋经济发展有限公司(龙晖大厦发展商)

起止年月：20xx-03～20xx-02

公司性质：私营企业所属行业：房地产，建筑，安装，装潢

担任职务：租赁部、物业部经理

工作描述：“广州市永晋经济发展有限公司”为天河龙口东
龙晖大厦发展商，龙晖大厦现为以it行业为主的对外出租型收
益性物业。本人自大厦基本落成时已到该公司工作。前后经
历、参加了管理公司的成立筹办，组织并负责大厦落成后的
招租系统工作、筹办大厦对外招租组。参加大厦整体对外招
租方案策划，任销售部经理，至后期租赁工作稳定后，兼负
物业部管理工作，在身负两个部门主管的同时，主抓销售与
服务管理互相结合，形成较全面的一体性、人性化销售与管
理工作。为大厦几年来的销售工作创下了优异的成绩。

离职原因：工作岗位及性质调动

公司名称：广东省华侨物业发展有限公司



公司性质：国有企业所属行业：房地产，建筑，安装，装潢

担任职务：物业管理员

工作描述：一般性物业管理工作;

离职原因：找到更好的岗位

公司性质：私营企业所属行业：房地产，建筑，安装，装潢

担任职务：物业顾问

教育背景房产销售简历工作描述

毕业院校：广东省国防大学房产销售简历工作描述房产销售
简历工作描述

所学专业一：房地产市场营销

所学专业二：物业管理

20xx-0920xx-07广东省国防大学工商行政管理与办公自动化
成大毕业证书

20xx-1020xx-12广东省劳动和社会保障局高级钳工高级钳工
资格证书

语言能力

外语：英语一般

国语水平：精通粤语水平：精通

工作能力及其他专长



经过若干楼盘和岗位的锤炼，对写字楼/收益性物业的租售、
经营管理有较丰富的经验，在部门运作方面能独担一面。

“广州市永晋经济发展有限公司”为天河龙口东龙晖大厦发
展商，龙晖大厦现为以it行业为主的对外出租型收益性物业。
本人自大厦基本落成时已到该公司工作。前后经历、参加了
管理公司的成立筹办，组织并负责大厦落成后的招租系统工
作、筹办大厦对外招租组。参加大厦整体对外招租方案策划，
任销售部经理，至后期租赁工作稳定后，兼负物业部管理工
作，在身负两个部门主管的同时，主抓销售与服务管理互相
结合，形成较全面的一体性、人性化销售与管理工作。为大
厦几年来的销售工作创下了优异的成绩。

个人自传

诚挚、稳重而大方是本人的特点。不管是销售工作或是服务
管理工作，本人一惯主张以不卑不亢的精神面对，现代社会
是人性化、和谐化社会，人与人间的和谐，诚挚、忠恳更应
首为具备的素质。

不管是处于工作当中还是日常生活中，本人高度注重团队精
神，因为团队不仅能给我带来力量，更能使我事半功倍。在
无数次的商务洽谈中本人学习到了较全面的商务谈判能力和
组织能力，同时精通粤、国语。

人在顺境中需要有一颗雄心去奋斗，在逆景中更需要有一份
野心去战胜逆境!坚信地走往前方的阳光之路!

房地产简历篇三

女34岁

学历：本科



工作年限：10年以上

工作地点：广州-花都-不限

求职意向：会计主管/经理|会计|税务主管/经理|财务经理

工作经验(工作了10年8个月，做了4份工作)

广州市住邦建材发展有限公司

工作时间：2012年2月至2016年9月[4年7个月]

职位名称：会计主管

工作内容：广州住邦建材发展有限公司是一家高新技术企业，
本人主要负责的工作是：

(1)整个公司的总帐及高新技术企业的专账处理;

(2)公司融资，增资，投资，筹建厂房;

(3)参与公司制定各项规章制度，指导仓库的管理;

(4)负责报表的编制和报送工作;

(5)审核各类原始凭证和记账凭证，审核督促专用发票的开
具;

(6)工商注册、税务变更、银行账户等的处理;

(7)负责月末会计核算处理，督促及时对账;

(8)公司领导安排的其他工作;

(9)协助做好年度审计以及企业所得税汇算清缴报告。



广东君康药业有限公司

工作时间：2009年10月至2011年12月[2年2个月]

职位名称：会计主管

工作内容：*负责公司纳税申报、填开专用发票、发票管理以
及税务相关事项;

*负责公司全盘帐务处理，维护和改善公司的财务管理体系;

*编制公司财务报表、财务分析和经营分析报告;

*协调公司与税务、工商、银行等对外职能部门关系;

*负责公司财务日常管理，费用预算和控制，资金运作和管理。

上海政无泰企业发展有限公司

工作时间：2007年10月至2009年8月[1年10个月]

职位名称：会计

工作内容：*负责公司全盘帐务处理;

*负责申报国、地税及有关税务工作;

*负责编制各种财务报表;

*负责增值税专用发票、普通发票的填开。

全冠晶(上海)企业发展有限公司

工作时间：2005年9月至2007年10月[2年1个月]



职位名称：会计助理

工作内容：*增值税专用发票的填开;

*进项发票扫描认证、网上抄税，网上电子申报税报表编制,
跑税务局等。

*负责录入、登记凭证，月末对帐，查帐，编制会计月度报表。

*登记银行日记帐并及时与总帐、银行对帐单对帐，月末编制
银行余额调节表;

*税务申报软件及查询，及地税、个税及社保网上申报业务.

*协助财务科长的相关协调工作，确保其贯彻执行;

*日常的'往来账务的管理，公司内部及员工各项费用的报销。

*负责公司员工工资和资金的核算工作，保证准确依时发放。

教育经历

至今在校上海财经大学会计学

2013年11月毕业北京大学网络教育财务管理

2005年7月毕业广西中医学院药剂学

专业技能

会计中级职称：熟练经验：10年

语言技能

英语：一般



证书奖项

证书名称：大学英语四级颁发时间：2004年6月

证书名称：会计中级职称颁发时间：2015年11月

证书名称：c1驾照颁发时间：2015年9月

自我描述

本人中级会计师，工作一丝不苟,胆大心细，工作认真负责，
办事效率高，具有团队合作精神;工作责任心强、有挑战意
识;良好的分析能力、问题解决能力以及沟通协调能力;为人
正直随和，能承受工作压力;具有较强的责任心和较高的忠诚
度，具有良好职业道德。

11年财务工作经验，中级会计师职称,熟悉专业系统的会计核
算、成本核算和财务管理。熟练使用office、用友财务软件、
金蝶财务软件等。

房地产简历篇四

基本信息：

真实姓名： 李熙萌 性别： 女

年龄： 25岁 身高： 165cm

婚姻状况： 未婚 户籍所在：四川成都

最高学历： 本科 工作经验：4年

联系地址： 成都市龙泉驿 浏览次数：66次



刷新时间： 简历等级： 普通 求职意向：

申请职位：房地产销售人员

最近工作过的职位：路桥工程工程监理

期望岗位性质：全职

期望从事的岗位： 销售代表，土建工程师，房地产的销售，
施工员，技术员，其他建筑类职位。

期望从事的行业：房地产开发，建筑与工程，政府部门/事业
单位

技能特长

本人从20xx年至今一直从事路桥工程监理、施工工作，熟悉
桥梁工程及公路工程施工规范，有丰富的现场监理经验，能
熟练操作office办公程序。 期间有过半年厨卫电器售后服务
工作经验。能吃苦耐劳、沟通能力及学习能力较好，有上进
心，责任心及挑战自我的决心。本人之前一直在省外从事工
程建筑行业，现决定回常德发展，愿意从底层做起，长期发
展、多学多看，为公司创造最大的收益，也为自己打造一个
全新的未来。可能开头的路。

教育经历

成都理工大学(本科)

起止年月： 

学校名称 : 成都理工大学

专业名称：水利水电与港航工程



获得学历：本科

学习经历

中南勘测设计研究院 - 工程监理，综合设代

起止日期： 

企业名称： 中南勘测设计研究院

从事职位： 工程监理，综合设代

业绩表现： 完成负责的工程监理工作

企业介绍：

试验,市政、交通、电力、环境评价与保护、水土保持工程设
计、工程咨询、工程监理、岩土工程治理和施工、工程总承
包及相关技术服务中介等。拥有一批国内资深的工程建设专
家，具有先进的管理和技术水平，优良的生产设备和基础设
施，是国内专业配套齐全、技术实力雄厚的勘测设计研究院。

工作经验： 熟悉商业地产营销管理工作，具备负责大型商业
项目的实际操作经验;热衷于房地产行业，良好的沟通协调与
判断决策能力，有团队精神，责任心强。能够通晓房地产估
价的原理和方法，并且具有独特的见解和分析能力，并热爱
销售行业工作。

成都xx置业房地产有限公司楼盘销售

工作描述： 负责分店区域的楼盘的销售，接待客户，为客户
分析市场的信息，拓展客户群并保持良好沟通，跟进二手的
买卖交易过户，银行按揭等售后服务情况，完成公司所下达
销售任务;具有良好销售业绩，较强的协调能力、处事能力，



工作责任心和团队合作精神。

自我评价： 三年以上的房地产项目销售、策划、管理工作经
验，熟悉房地产企业运作流程及房地产项目的全程推广与销
售策划，在地产项目销售、执行策略及文案方面有较强的执
行能力与把控能力，同时在活动策划统筹、对外公关方面也
有一定的工作能力，办事沉稳、细心，具有较强的责任感和
事业心。 个人联系方式：

联系电话：×××××× 家庭电话：××××

微信号：×××× qq号：××××

时间：

房地产简历篇五

编写个人简历的时候，很多人都不是很在意其篇幅，求职者
总是认为篇幅并不影响其内涵。话虽如此，但在实际的求职
中，个人简历的篇幅也是比较重要的一个影响细节。一来，
个人简历的篇幅直接影响其整体的美观，二来个人简历篇幅
也会影响其阅读性。

编写个人简历基本上都要打印出来，这也是编写制作个人简
历需要注意的细节部分。比如说个人简历打印选纸、打印的
字迹效果，还有个人简历本身在打印上排版与风格上。虽然
不会影响内涵，但是在求职中也是不可忽视的加分要点。

个人简历的编写上，也有一些非常重要的语言使用的细节上，
首先就是一些专业术语上，一定要准确无误。其次是语言的
表达上，要能表达好才能实现的自身突出的优势。另外，在
语言的使用上，也要注意称谓方面的问题，比如说在个人简
历中一般都是以第三人称来写，很少会使用第一人称。



房地产销售个人简历

基本信息

真实姓名：

性别：

男

年龄：

25岁

身高：

176cm

婚姻状况：

未婚

户籍所在：

湖南常德



最高学历：

本科

工作经验：

5-

联系地址：

常德市芷园宾馆

浏览次数：

55次

刷新时间：

简历等级：

普通

求职意向

最近工作过的职位：



路桥工程工程监理

期望岗位性质：

全职

期望月薪：

3000~5000

期望从事的岗位：

销售代表,土建工程师,房地产销售,施工员/技术员,其他建筑
类职位

期望从事的行业：

房地产开发,建筑与工程,政府部门/事业单位

技能特长



技能特长：

教育经历

长沙理工大学(本科)

起止年月：

203月至12月

学校名称：

长沙理工大学

专业名称：

水利水电与港航工程

获得学历：

本科



工作经历

中南勘测设计研究院-工程监理，综合设代

起止日期：

年3月至9月

企业名称：

中南勘测设计研究院

从事职位：

工程监理，综合设代

业绩表现：

完成负责的工程监理工作

企业介绍：

中南勘测设计研究院系隶属中国水电工程顾问集团公司的综



合性大型国家甲级勘测设计企业。主要从事国内外水电水利
工程和风电工程的勘察、设计和科研试验,市政、交通、电力、
环境评价与保护、水土保持工程设计、工程咨询、工程监理、
岩土工程治理和施工、工程总承包及相关技术服务中介等。
拥有一批国内资深的工程建设专家，具有先进的管理和技术
水平，优良的生产设备和基础设施，是国内专业配套齐全、
技术实力雄厚的勘测设计研究院。

培训经历

没有填写培训经历。

更多


