
最新销售会议发言稿开场白说(汇总5篇)
无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。写范文的时候需要注
意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面是小编帮大家整理
的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

销售会议发言稿开场白说篇一

尽管我们刚涉足该行业，但xxx年我们还是取得了一定的成绩，
实现销售数量吨，销售收入达万元。另外我们还摸清了公司
各种产品的市场需求量及大部分客户的货源、价格等基本情
况，为制定我公司年的产品构成、产品价格、营销策略等提
供了很好的依据。

对于xxx年，我们可以说是取得了一点微薄成绩，但我们在肯
定成绩的同时也深知自身的工作中还存在着的许多问题和不
足。对此，必须进一步理清工作思路，认真对照公司下发的
《关于加强领导班子干部组织纪律、工作表现及思想素质》
文件精神，深刻查找自身工作作风，能力素质方面存在的问
题和不足，自查自纠、自我反省，自加压力、首先在思想上
树立努力拼博的准备。

销售会议发言稿开场白说篇二

优秀作文推荐！尊敬的**、在座的各位领导：

你们好！

充满活力的猴年已匆匆而过，同样充满机遇和挑战的鸡年已
悄悄来临，今天我们怀着激动的心情，迎来了20xx年经济责
任目标合同签订会的隆重召开。20xx年公司下达给我们润浦型
钢销售部的总体目标是：销售确保4.2亿元，争取4.5亿元。



其中：t型导轨毛坯销售80000万吨、叉车型钢10000吨、10#斜
腿槽钢8000吨、集装箱槽钢及其它型钢20000吨。作为销售部
的签订代表，我深感任务艰巨，压力之大。

为全面贯彻落实集团公司三届三次董事会提出的科技创新年、
精益管理年、效益满意年的要求，同时紧紧围绕公司提出的
实施四大目标、完善四大机制、制订四项措施的整体发展规
划，为圆满完成公司下达给我们销售部的任务，我们准备在
新的一年里，做好以下几个方面的工作：

销售会议发言稿开场白说篇三

一定做到身在其位，必负其责，不回避问题和矛盾、敢于负
责、敢于碰硬，一切紧紧围绕公司发展的整体利益从实际出
发，做好自己的本职工作。对自己份内的工作抓落实，求效
果，充分发挥“四千”、“四万”的吃苦耐劳精神，坚决
以“成功的人找方法，失败的人不找理由”的工作要求来衡
量自己的工作质量。

在新的一年里，我们销售部将以崭新的面貌展示在大家面前、
并争取以更好的佳绩回报公司领导以及全体员工对我们的信
任和期望，确保按时完成公司下达的各项指标及任务。为润
浦型钢公司的兴旺发达，奉献自己的全部力量和智慧。

最后，向大家拜个早年，祝大家新年快乐，鸡年大发！

谢谢大家！

销售会议发言稿开场白说篇四

一定做到身在其位，必负其责，不回避问题和矛盾、敢于负
责、敢于碰硬，一切紧紧围绕公司发展的整体利益从实际出
发，做好自己的本职工作。对自己份内的工作抓落实，求效
果，充分发挥“四千”、“四万”的吃苦耐劳精神，坚决



以“成功的人找方法，失败的人不找理由”的工作要求来衡
量自己的工作质量。

在新的一年里，我们销售部将以崭新的面貌展示在大家面前、
并争取以更好的佳绩回报公司领导以及全体员工对我们的信
任和期望，确保按时完成公司下达的各项指标及任务。为润
浦型钢公司的兴旺发达，奉献自己的全部力量和智慧。

最后，向大家拜个早年，祝大家新年快乐，虎年大发！

谢谢大家！

销售会议发言稿开场白说篇五

1、终端状况如此的不容乐观，但我们又要面对经济环境的压
力：（幻灯片投放）

1、经济环境不好，就业率和收入水平下滑

2、很多消费者的消费信心普遍下降

3、很多服装品牌和厂商将加大打折促销的力度以提升业绩或
回笼资金

4、各地商场的价格战也将更加残酷

整体经营形式将十分严峻。

这将逼迫我们需未雨绸缪，在商品、促销、渠道结构、品牌
推广、终端营运、员工心态等各方面，提前做好充分的准备，
以应对更加残酷的市场竞争。

2、除了经济环境，更大的压力则来自行业的竞争：（幻灯片
投放）



威鹏的终端经营至少面临两类行业竞争。

一类是lee、lvise、apple等一线品牌。

虽然我们的品牌定位和消费群体同以上品牌有所区分。

但因为大部分时候大家都同时在同一个商场的同一个楼层，
形成了“不比而比、不争而争”的尴尬局面。

而以上品牌无论从品牌影响力、产品时尚度，还是终端管理
规范性、专柜位置、形象等各个方面，几乎都对威鹏形成压
倒性优势。


