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当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。怎样写方案才更能起到
其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编精心整理的方
案策划范文，欢迎阅读与收藏。

茶话会活动方案篇一

1、冬季是心脑血管疾病的高发期，特别是对于老人来说，寒
冷的天气更是容易引起血压升高从而导致更严重的心脑血管
疾病的发作，所以对于许多心脑血管疾病患者来说冬季更加
需要进行预防。

2、冬季节日较多，许多人为节日奔波，劳累不堪，原本不健
康的身体恶化，健康的身体变得不健康，处于亚健康状态，
为大家的生活和工作带来诸多不便。针对此现象可以大力促
销我们的xxxx博健产品，为处于亚健康状态的人们的送去健
康。

3、冬天较多的节日如感恩节、圣诞节、元旦、春节等都为我
们活动的组织提供了足够的由头，此次活动以迎接元旦为主
题，配以"送礼，送健康"的诉求来达到不仅让他买来预防疾
病，而且让他多买送给亲朋好友的目的。

4、20xx年，是保健品行业整顿规范的一年，国家接连出台涉
及保健品行业的政策法规，一些不规范经营的保健品企业退
出市场，许多消费者持币待购，给保健品行业带来巨大商机，
在冬季这个保健品的销售旺季我们应抓住这个机遇，以答谢
会，餐饮会等多种形式来进行销售，扩充会员队伍，为明年
的销售打下会员基础。



1、产品销量翻倍

2、充分调动老顾客转介绍的积极性和培养他们的送礼，送健
康心理。

20xx年元旦前一星期内

联谊会，茶话会等多种形式相结合，茶话会一般应用于老会
员，在一场联谊会的前三――四天，由头是节日到了，大家
聚聚，目的暗示老会员在三四天后举行的联谊会和餐饮会上
购买产品，健康过冬或送礼和带去新顾客去听专家讲座，预
防疾病，从而达到新顾客购买的目的。

鉴于公司前期专卖店的销售模式。那么每场活动的来人一是
老顾客，二是通过拜访老顾客，介绍的新顾客。

老顾客的邀约：主要是通过员工拜访，送去节日问候和礼品，
并通过"季节诉求，来听专家讲座，平安过冬"、"元旦即将到
来，xxxx领导和员工们为感谢这一年来您对xxxx的支持和厚爱，
特举办了一场xxxx新老顾客和员工共度佳节的联谊会"和评选
本年度"xxxx特殊贡献奖"的由头来邀请。

一是让老顾客重复购买，重复购买一方面因为他自己本身需
要，一方面要他买了送礼。

二是作为现身说法和帮助员工现场促销新顾客，但在事先员
工要与他沟通到位，确定哪个环节的现身说法，内容是什么，
现场促销应该说什么。

三是仅仅是现场帮忙促销的老顾客，这一类老顾客一定是非
常铁杆的顾客，并且非常听话，很有煽动力，如果没有把握
的话，最好不请，以免浪费。

老顾客的拜访：对于老顾客我们都很熟悉，因此拜访次数可



以少于新顾客，对于老顾客的一访时可以以"过节"的由头，
进行拜访，并告知我们在评选"特殊贡献奖"，把评选条件和
当选后的优惠条件告知他们，此时注意一定把所获荣誉提到
一个高度，一年只有一次，只有少数的一些会员可以当选，
暗示其转介绍。手头可以拿有博健的小盒赠品或新出的杂志、
拜访科普知识宣传单页作为拜访工具。

如果在活动前召开老顾客的茶话会的话，那么在二访时就先
邀请其参加茶话会，参加茶话会的老顾客一般为领袖型的顾
客，可以大力转介绍的，在茶话会上一定要大力宣扬"特殊贡
献奖"这个奖项，激起他们的荣誉感，暗示其多帮员工拿到订
单，就很有机会当选。此时二访的工具可为挂历、健康手册
等礼品。

其他一些想让他重复购买的可以注重从储存健康，安全过冬，
听专家讲座为由头进行第二次拜访，邀请他参加活动或更进
一步促使其下订单。这一类人群二访的拜访工具可为健康手
册等礼品，因为挂历的成本太高，而这一类人群所起到的作
用目前来说太小，不买的可能性也较大，因此二访时不要赠
送成本过高的礼品，如果其在现场购买了，可以比其他新顾
客加增挂历。

以上对于老顾客的拜访中也可运用一些战术来打动他，如用
中药洗一次脚，做家务等，促使其转介绍或重复购买。

：由于众多节日将至，我们的市场主要为城市市场，那么城
市的老干部协会等一些老龄组织都会以迎接元旦的机会大家
聚聚，我们的许多会员可能就是他们中的一分子，那么这个
会员的服务代表就可以借此机会与这位会员联合，以检查身
体为由头，为参加聚会的老年人量血压，测血糖，或者代表
公司为祝福他们，同时通过观察，重点登记一些老干部的信
息，为去拜访做好铺垫。

让老会员带着直接接上门拜访，可用工具有拜访所用的科普



知识宣传单页、健康手册、测量血压或者一些水果之类的礼
品，一般这种情况不会太多。

：通过拜访老会员，让老会员在参加活动时带去一些顾客，
但这种顾客，服务代表不知各方面的条件，对于产生购买没
有准确的把握，有可能根本就是无效顾客，所以这种方式下
的新顾客，服务代表应从老顾客那儿获取地址等信息，先进
行拜访，了解一下家庭情况，对我们产品的认知度、身体情
况、目前服用什么药品和保健品。

以上几种方式可能有些会员并不是太乐意介绍，可以根据这
个会员的爱好脾性，赠送一些小礼品或给他一些什么优惠，
或带些高帽来调动他的转介绍的积极性。

老会员：杂志、血压计、拜访宣传单页或别的小礼品，过冬
健康手册(企划部编制)或其他一些用中药洗脚、做家务、检
查身体等战术来打动他。可根据各地市场情况而定。

第一次拜访的目的是为了深入的了解顾客的基本情况，包括
顾客详细病情、用药名称、家庭收入、顾客家里其他成员的
收入情况、健康保健意识等等。同时要注意，在一访的时候
一般不要提到企业和产品(虽然大家知道是做什么的)，我们
仍然是本着关心，爱护他们的态度告诉他们一些保健常识，
冬季注意事项和目前很多疾病的危害，主要就是和他们聊天，
让他们高兴，以博得他们的好感。

如果一访能够顺利通过的话就可以为以后的工作打好基础。
一访结束当天要把所有拜访过的顾客信息作详细的登记，根
据标准把顾客分为几个等级，特别是要把重点顾客的信息做
好登记。并且要在一访之后剃掉名单中的非重点顾客，分清
重点之后要在以后的工作当中重点照顾。



茶话会活动方案篇二

1、继续感受新年的愉快气氛，愿意同朋友、老师分享快乐。

2、培养幼儿在集体面前大胆表演的能力。

3、知道新学期开始了，又长大一岁了，自己应该有更大的进
步。

以班级为单位布置新春联欢会场，幼儿准备好表演的节目，
每位幼儿从家中带来适量点心。

（开始前播放热闹的新年音乐，营造新春氛围）

一、开场白（以新年音乐为背景音乐）

亲爱的宝贝们：新年好！

二、分享自己带来的食物

三、节目表演

1、师生齐唱歌曲：《新年好》

2、游戏：《我型我秀》

规则：教师击鼓，幼儿开始传手中的娃娃，鼓声一停，娃娃
在谁手中，谁就来表演个节目。

3、游戏：抢先登陆

规则：听音乐，幼儿扮成小海龟在海洋里游走，音乐结束后，
小海龟马上找到岸上（报纸）登陆，没登陆者淘汰。

尾声：时间过得真快，转眼我们就要迎来新的一学期。在这



里，我代表幼儿园的所有老师祝小朋友新学期快乐，天天进
步！（放恭喜恭喜的音乐）我们一起来唱起歌曲，互相祝福
大家新年好！

1、活动时间：20xx年x月x日上午9：00开始

2、场地布置：各班老师

3、摄影、发信息：各班老师

4、音控管理、ppt背景制作：各班老师

茶话会活动方案篇三

快乐工作，幸福生活，通过参加活动增进人员之间的情感交
流，实现领导和职工及院民的互动。营造温馨快乐的气氛，
让所有的人员在活动的过程中认知敬老院大家庭的氛围，有
种家的感觉。

浓情过中秋，情系敬老院

20xx年9月24日

活动中心小广场

全体职工及院民

1.领导致辞――具体领导待定(2分钟)――邀请杨院长、付院
长、乔院长

2.游戏环节――击鼓传花(10分钟)

3.灯谜：挑选一些与中秋相关的谜语，谜底积极健康，现场
问答，答对有奖。(15分钟)



5.幸运抽奖。将工作人员及院民名字放入抽奖箱，由院领导
抽出幸运者，奖月饼一盒，幸运者表演节目。(5个)

6.放交际舞音乐，带动全场院民跳舞，选取轻快的音乐，时
间约10分钟，集体跳舞，特别是有活力的年轻同事，做好带
头跳舞。

7.浓情送祝福――制作一条宽米，长米的条幅，记号笔若干
支，员工及院民现场撰写祝福语。10分钟)

20xx年9月17日

茶话会活动方案篇四

倡导“快乐工作，幸福生活”的平衡理念，通过参加活动增
进人员之间的情感交流，实现领导和人员的互动，缓解日常
工作中的压力。营造温馨快乐的气氛，让所有的人员在活动
的过程中认知自我及企业大家庭的氛围，有种家的感觉，帮
助大家可以更好的认识企业文化，理解企业文化。

浓情过中秋情系养生堂

20xx年9月日

选择工厂外地方，如茶室等

全体员工（保证不影响正常工作及生产前提下），九月份生
日员工专门通知

1、学习企业文化，唱养生堂之歌。（5分钟）

2、领导致辞――具体领导待定。（5分钟）――邀请孙厂长
或刘厂长



3、歌曲演唱――《月亮之上》，引出中秋主题。（5分
钟）――暂定郑林海

4、游戏环节――奇妙口香糖。（15分钟）

5、灯谜：挑选一些与中秋相关的谜语，谜底积极健康，现场
问答，答对有奖。（20分钟）

6、生日惊喜――让本月生日员工坐在中央，（事先录制其他
员工对这些员工的生日祝福）播放生日祝福视频，播放完毕
后全体员工为他们唱生日快乐歌，并发表庆生感言。（15分
钟）

7、游戏环节――吟对有关中秋的诗词？吟唱有关中秋的歌曲？
脑筋急转弯，答对有奖。（20分钟）

9、亲情连线互动――请每位员工现场给爸爸妈妈或家人打个
电话。（5分钟）

10、放交际舞音乐，带动全场观众跳舞，选取轻快的音乐，
时间约10分钟，除工作人员，集体跳舞，特别是有活力的年
轻同事，做好带头跳舞。

11、真心交流――随机挑选20位员工，让他/她当场说出对某
人最想说的话，可以是家人、同事、领导、公司等。（30分
钟）

12、浓情送祝福――制作一条宽米，长米的条幅，记号笔若
干支，员工现场撰写祝福语。（10分钟）

茶话会活动方案篇五

1、了解端午节的来历和习俗，如：吃粽子、插艾草、划龙舟。



2、在教师的帮助下尝试饱粽子，了解粽子的各种口味。

3、乐于参与端午节的活动。

4、知道端午节是几月几号。

1、插艾草、划龙舟的图片。

2、活动前请家长向幼儿介绍端午节的来历和包粽子的方法。

3、幼儿用书。

（1）教师出示幼儿用书中划龙舟的图片，引出活动主题。

教师出示图片：小朋友，你们知道图片上的人在干什么吗？
什么节日人们会举行划龙舟比赛呢？（引导幼儿知道是端午
节。）

（2）引导幼儿了解端午节的来历与习俗。

1、教师：你们知道端午节是怎么来的吗？

2、教师请幼儿说一说。

3、教师讲述《屈原的故事》，让幼儿了解端午节的由来。

4、教师：端午节为什么要划龙舟呢？教师讲述划龙舟的来历。

5、教师：你们知道端午节初了吃粽子、划龙舟之外，还有什
么风格习惯吗？教师展示艾草图片，让幼儿初步了解艾草的
原因。

6、带领幼儿学习简单的端午节儿歌。（儿歌：五月五，端午
到，吃粽子，插艾草，划龙舟呀真热闹。）



（3）让幼儿完整听屈原的故事。

1、故事中的屈原是一位什么人呢？

2、他为什么要跳江自杀呢？

3、人们为什么要包粽子、吃包子和划龙舟呢？

教师小结：

原来端午节是为了纪念我们国家古代的一位伟人，他的名字
叫屈原，他是一位爱国主义诗人，一心为国家大事担忧，眼
看着国家就要面临灾难却无法挽救，于是整天忧心忡忡，不
久，这位怀才不遇的诗人就跳江自杀了！但是他的尸体一直
都没有找到！他自杀的时候刚好快到五月初五了，人们就把
五月初五定为端午节，在端午节要赛龙舟、吃粽子。赛龙舟
是为了赶跑河里的鱼虾，怕他们吃掉屈原的尸体，在河里投
包子、粽子喂饱鱼虾，也是怕他吃掉屈原的尸体！由此可见
屈原他是一位多么受人尊重与爱戴的人啊！

（4）请幼儿说说自己过端午节的经历。

教师：马上就是端午节了，我们家里都已将开始包粽子了，
你们包粽子要用到哪些工具呢？

这些包粽子的工具要作哪些准备呢？

每年的端午节我们都要包粽子和包子。包粽子要用粽叶和糯
米，根据个人的口味，人们可以在糯米里面加上猪肉，做成
咸粽子；也可以在糯米里面加上红枣，做成甜粽子！


