
最新经销商代表发言稿(实用5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
这里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面
我们就来了解一下吧。

经销商代表发言稿篇一

尊敬的各位领导、各位来宾、女士们、先生们：

大家好！

首先感谢转龙酒业给经销商们提供这样一个跟大家交流互动
的平台，这是对所有经销商们的肯定，也是对一年来德天的
肯定，今天我代表德天发言，对我个人来讲也是一种荣誉。
新春到来之际，请允许我代表各位经销商及德天酒业全体员
工祝转龙酒业在未来的日子里，像奔腾不息的黄河一路高歌
远航！也祝愿德天酒业及各位经销商在转龙酒业的帮助与扶
持下大展鸿图。

与转龙酒业结识合作的一年里，可以说，转龙酒业营销体系
的完善，质量、技术、服务、宣传的提高，已使它具备了挑
战中国名牌的实力,也使我们独立运营的经销们有了很大的底
气与动力，下面我就将德天的一些情况向在座的各位酒厂领
导及经销商朋友们做个分享：

的覆盖，及 万的销售，预计到15年年底，有望突破 销售大
关。天龙金尊酒作为转龙酒业推出的一个新品牌，能在现在
这个特殊市场环境下取得这样骄人业绩，不仅只是我们德天
自己努力，而更是得益于酒厂的大力支持。在新的一年，希
望酒厂领导能给予德天更大力度的支持，使转龙酒业的品牌、



天龙金尊酒的知名度得到进一步提高，让更多的消费者认识
转龙酒业，喝天龙金尊酒。

还有，转龙酒业除了它独具魅力的品牌文化，在很规范的市
场政策，对其产品的市场定位恰当，价格合理并且具有相当
高的稳定性下，对我们经销商的销售工作是一个巨大的支持。
我们不愿为厂家政策的朝令夕改而疲于奔命，不愿为市场的
混乱无章而付出无获，我们只想为消费者推荐一个值得信赖
的品牌，而转龙酒业为我们做到了这一点。销售转龙酒业生
产的酒，我们觉得很放心。

和转龙酒业合作的一年是成功的、愉快并且富有人情味儿的，
我坚信我们和转龙酒业的合作前景更加美好，20xx年在内蒙重
点区域的白酒市场上，也注定会留下我们天龙金尊酒浓墨重
彩的华丽篇章！

谢谢大家！

经销商代表发言稿篇二

在日新月异的现代社会中，发言稿使用的情况越来越多，发
言稿具有观点鲜明，内容具有鼓动性的特点。怎样写发言稿
才能更好地发挥其做用呢？以下是小编为大家整理的关于经
销商代表发言稿，仅供参考，大家一起来看看吧。

大家下午好！

首先，我非常感谢的是新界公司举办云南销售会议。邀请来
了这么多的生意场上的朋友。给我们搭建了这么好的一个互
惠交流的平台。我是元谋的经销商马耀硕，经营新界水泵这
些年以来，的确感触很多，也结下了深厚的“新界情结”。

要说到选择品牌，那么我们就要选择它的卖点。新界的卖点



在哪里呢？我最看重它的两点“质量与名气！”这些年的维
修经历，让我发现了新界水泵与其它水泵的不同点。通过比
较发现，新界水泵的材质选用的是好材料，这也是保证水泵
质量的前提。所以一般情况下，新界水泵都很少出现质量问
题。有良好的品质作为基础，我们经营的更放心，更省心。

总的来讲，我们做生意还是要选品牌。经营新界越久，心里
越觉踏实。好产品就有好市场，好品牌。坚持新界品牌为主
导与公司人员一道把新界在元谋的市场做到最好是我的经营
方向。最后，我想告诉大家；好好卖新界产品吧！它会带你
发大财的！同时，祝愿新界公司，不断创新，事业兴旺？祝
愿在座各位朋友生意兴隆，财源广进！谢谢大家！

经销商代表发言稿篇三

各位领导，各位来宾，女士们、先生们

大家好!

今天，是个喜庆的日子,我们来自五湖四海的欧玛嘉宝经销商，
带着各自优秀的答卷，满载而归，互诉成功的喜悦和艰辛，
真诚的心又在这里碰撞!我很荣幸能够作为欧玛嘉宝的代理商
代表在这里发言，首先感谢欧玛嘉宝公司给我的机会，这是
对我公司所辖区域五年多工作的肯定，对我个人来说也是一
种荣誉。

屈指算来，从郑州科姆到济南梅格彤天，从f&g到欧玛嘉宝，
我们的合作已经有五年之多。在这五年中，我们与欧玛嘉宝
一道成长，一起历经风雨，但相互信任、相互支持，同舟共
济、相濡以沫，走过了一段不平凡的历程。我们和欧玛嘉宝
携手并肩共同开拓了一片共有的天地，并且在这片天地里，
我们从无到有，从小到大，成就了共同的事业。



第一， 欧玛嘉宝产品质量的稳定性和可靠性，以及相当高高
性价比给我们经销商足够大信心和勇气。五年来，从我们销
售出去的第一批电缆头——安阳优创，第一台分支箱——聊
大花园，第一台环网柜——商丘府前大街，到第一个开闭
所——焦作太极开闭所，除了当时安装时需要技术服务外，
以后基本没有需要过维护。质量是企业的生命，可靠运行是
企业蓬勃发展的根本。作为经销商，我们在做市场做销售的
时候，我不仅考虑盈利，更多的也要考虑我们提供的产品能
否对得起客户的信任和选择。事实证明，欧玛嘉宝的产品让
我们经销商做着放心，让我们的客户用着安心。

第二， 欧玛嘉宝对经销商在销售上的支持力度之大，是同行
业其它厂家无法比拟的。欧玛嘉宝的的一整套销售策略是非
常有力并具有独到之处的。例如，欧玛嘉宝的路演就对我们
的新市场开拓具有非常重要的作用。还有诸如在用户要求一
周内紧急供货等类似情况也时常出现，但在欧玛嘉宝都能得
到很好的解决。也正是因为这种支持使我们在开拓新市场上
毫无顾虑。

长过程中，欧玛嘉宝和我们都秉承着“不抛弃不放弃”的合
作精神，帮助我们从弱小逐步走向强大。使欧玛嘉宝在我们
所辖的区域的知名度和产品覆盖率逐步稳健地提升，进而共
同成功开发了中石化和35kv的风电市场。

第四：欧玛嘉宝是一个非常值得信赖的合作伙伴。合作的最
重要前提是相互信任，只有信任才能形成一股强大的合力，
一起去市场上攻城掠地，获得胜利。而不是把双方有限的精
力和时间消耗在相互猜忌和提防上。我们和欧玛嘉宝是在用
共同的力量，面对共同的市场，服务于共同的客户，获得共
同的成功。我们和欧玛嘉宝不仅伙伴，更是战友、是兄弟姊
妹，是一家人。

我们与欧玛嘉宝合作的五年间，也曾有过疑虑，有过彷徨，
但事实证明了，欧玛嘉宝的'确是一个出色的供应商，是一个



优秀的合作伙伴。欧玛嘉宝无论是领导还是销售和服务人员，
做事都很务实诚恳，豁达干练，热心周到。在这里，我要特
别真诚地对他们说声：谢谢!你们辛苦了!

以上是我们济南梅格彤天与欧玛嘉宝合作的一些感受，相信
在座的各位经销商代表也都有过相同和类似的感受。鱼儿离
不开水，瓜儿离不开秧，我们经销商离不开好的供应商。

海尔集团的总裁，张瑞敏先生说得好，“做企业,要耐得住寂
寞，耐得住诱惑”。我们不寂寞，因为我们和欧玛嘉宝息息
相通，兴亡共存;我们抗拒诱惑，因为欧玛嘉宝已溶进了我们
生命的血液，血浓于水，无法分割。

我们与欧玛嘉宝携手共进的五年，我们的合作是愉快而富有
人情味儿的五年，我们的联盟是稳固而富有战斗力的联盟。
今天，在这里举行这么盛大的经销商大会，让我们见证了欧
玛嘉宝的成长和取得的辉煌成就。这更加坚定了我们作为经
销商的信心，我们也感受到了从未有过的力量，我们坚信欧
玛嘉宝与我们梅格彤天合作前景会更加美好，我也坚信，在
座的各位经销商能和我们一样，用我们的真诚与执着加上欧
玛嘉宝的信任和支持，忠于市场，忠于欧玛嘉宝。我们一定
会把我们共同的事业做的更大更强更成功。

同时，我们希望欧玛嘉宝能一如既往的提供优质产品和服务，
精益求精，继续加大对各经销商的支持力度。我们也更希望
欧玛嘉宝能继续推陈出新，提供更有市场竞争力的产品，和
更有竞争力的价格。愿我们继续精诚团结，携手共进，开创
更新、更广阔、更美好的未来!

愿我们的友谊地久天长!谢谢大家!



经销商代表发言稿篇四

尊敬的李郁董事长、陈东总经理、各位朋友、各位同仁： 大
家好！

我是陕西省宝鸡市浩康体育设施有限公司的代表，很荣幸再
次参加英利奥公司举办的年度盛会！非常感谢大会组委会给
我提供与大家交流和学习的机会！

我公司是以经销体育用品、健身器材、场馆建设为主的综合
体育设施专业公司，现有员工40余人。多年来，公司秉
承“靠信誉兴业，凭价廉通达”的经营理念，立足宝鸡及周
边地区，专心致力于体育健康事业，被宝鸡市工商局授
予“重合同、守信用”企业，被宝鸡市体育局授予体育产业
优秀企业。

20xx与英利奥合作，这八年来英利奥以其过硬的产品质量、
优良的售后服务赢得了宝鸡的市场，这八年是我们携手共进、
砥砺市场的八年，我们深深的体会到：

宝鸡市是关天经济区副中心城市，是陕、甘、川、宁毗邻地
区物资集散地，处于交通枢纽，区位优势决定了其市场地位，
加之近年来宝鸡创建全国文明城市、卫生城市、环保模范城
市、全国教育强市、体育健康示范城市，20xx年第十五届陕西
省运动会在宝鸡市举办，这些创建活动都为体育产业创造了
诸多硬需求，特别是20xx年10月20日，国务院《关于加快发
展体育产业促进体育消费的若干意见》的出台，政策机遇、
市场机遇、还有当地政府行政推动，都为我们公司和英利奥
的发展提供了空前的叠加效应，这几年，我们就是抓住了这
些机遇，铺设了一批学校操场和公共体育场馆场地工程，比
如在英利奥悬浮式拼装地板上市时，为了打开市场，让客户
打消顾虑能看到实实在在的质量，我们以成本价在县区做了
首个篮球场和羽毛球场，以后以此为样板，只要顾客有意向
便不厌其烦亲自驾车带客户实地了解，结果看过的基本回来



都签了单。最终打入了市区市场。

多年来，我公司始终把质量和诚信作为生命线，在20xx年宝
鸡市作为东道主举办第十五届陕西省运动会时，为营造氛围，
打造渭河亮点工程，我们经过多方努力，凭着公司诚信和多
年积累的资源，送样块、比品牌、带上级领导实地看安装的
场地等等，最终在渭河生态公园做了总面积约9000多平的篮
球场、网球场、空竹场、排球场等！还给十五运会提供了射
击馆、举重馆、乒乓球馆运动地胶和游泳、跳水馆的防滑地
垫！完工后在陕西省副省长、省体育局局长带领各地级市上
级领导视察工作时，听取了我们介绍英利奥悬浮式拼装地板
的性能和优点时大加肯定和赞赏！并指出要以此为样板，打
造陕西省渭河生态健身长廊工程！

俗话说：有钱大家挣！从此渭河生态公园工程就成了我们浩
康的名片，也成了英利奥品牌的名片、甚至成了宝鸡市的名
片！后来一些企业单位和学校只要做室外场地，首先要看看
我们的渭河工程，并以此为标准来建造。就这样，我们打开
了宝鸡市没有室外拼装地板的先河，从一开始市场不认可到
纷纷效仿，并在英利奥公司全力支持和帮助下，先后在本市
做的大工程有：宝鸡市渭河生态工程、宝鸡文理学院、陕西
省电子工业学校、宝鸡石油中学、龙廷山水别墅等场地，今
年完成室外拼装地板近两万平，为以后做市场打下了坚实的
基础！良好的产品质量是我们做终端市场的前提，是企业长
期可持续发展的命脉！新产品的研发、应对市场低、高端产
品的细化等等，都得感谢英利公司一如既往的支持！

但成绩只能代表过去，做市场绝非一季的草木，机会永远是
留给有准备的人！我们要紧抓国家十二五规划建设体育强国、
推进体育事业实现新发展新跨越的契机，携手共进，团结一
心，拼博进取，共铸英利奥事业的新辉煌！我相信，把好产
品质量关、紧跟市场、切合客户需求、完善售后服务、你就
离成功不远了！



与大家共勉！谢谢！

经销商代表发言稿篇五

尊敬的各位领导、各位来宾、女士们、先生们：

大家好！

很荣幸能够作为干一杯经销商代表在这里发言，首先感谢华
樽公司给我这样一个跟大家交流的平台，这也是对市场及商
贸工作的肯定，对我个人来说也是一种荣誉。今天，是一个
非比寻常的日子，在这里，请允许我代表各位经销商及商贸
全体员工对华樽酒业表示热烈祝贺，祝愿华樽酒业在未来的
日子里，能够像奔腾不息的长江一样，一路高歌远航！

20xx年月，和“干一杯”结缘于美丽的山城，同华樽公司合
作的短短几个月，我亲眼见证了一个品牌从小到大，从弱到
强的发展历程。“干一杯”的销售工作，由当初的松散结构
逐渐转向规范化模式，产品的扩充以及整体市场规划对局部
销售工作的配合等诸多方面，可以说华樽商贸的进步速度是
惊人的，到目前为止，营销体系的完善，服务、宣传的提高，
已使它具备了挑战其他竞品的实力。下面我就将市场的一些
情况向在座的各位领导及经销商朋友们做个分享：

场成功操作了………（成功案例分享）。通过的宣传，
使“干一杯”的品牌知名度得到进一步提高，更多的消费者
认识了“干一杯”，使“干一杯”的口感、质量得到充分的
认可和肯定，对市场的终端渠道建设起到突破性作用。

之所以愿意销售“干一杯”，除了它独具魅力的品牌文化，
还因为它有很规范的市场政策，对其产品的市场定位非常恰
当，价格合理并且具有相当高的稳定性，这对我们经销商的
销售工作是一个巨大的支持。我们不愿为厂家政策的朝令夕
改而疲于奔命，不愿为市场的混乱无章而付出无获，我们只



想为消费者推荐一个值得信赖的品牌，而“干一杯”为我们
做到了这一点。销售“干一杯”，我们觉得很放心。

和“干一杯”的合作是成功的、愉快并且富有人情味儿的，
我坚信我们和华樽酒业的合作前景更加美好，20xx年白酒市场
也注定会留下我们“干一杯”浓墨重彩的华丽篇章！

谢谢大家！


