
最新工会促销费的工作总结(优质6篇)
工作学习中一定要善始善终，只有总结才标志工作阶段性完
成或者彻底的终止。通过总结对工作学习进行回顾和分析，
从中找出经验和教训，引出规律性认识，以指导今后工作和
实践活动。总结怎么写才能发挥它最大的作用呢？以下我给
大家整理了一些优质的总结范文，希望对大家能够有所帮助。

工会促销费的工作总结篇一

针对本次元旦新年促销活动，我厅前期进行了充分的准备活
动并制定了详尽的计划：

2、宣传方面，元旦前期我厅采取以石桥铺为中心向周边辐射
的原则，厅内提前陈列、口述宣传；厅外针对周边人流量较
大区域，利用周末地推及学生代表发放dm单进行宣传预热；
活动期间，石桥铺周边商圈均在开展促销活动，人流量较大，
为有效的将该区域的人流引导到厅，我厅组织数10名手机临
时促销人员在周边多处人流聚集处派发本次活动dm单，并让
其引导至我厅参与促销活动，有效的分享了该区域的人流，
达到很好的宣传效果。

3、地推现场，此次营销活动，地推现场采用的是“展间”的
形式，背景宣传画面统一布置，均以“td手机重磅出击”活动
为主，这样整体的宣传使其能达到很好的宣传效果，突出了
活动的主题。其中自有业务促销区域由自办厅人员总体负责，
主要负责过年卡、td座机、中高端、两城一家等业务的推广及
销售；一元购机专区以自办厅人员为主，带领手机厂家促销
人员以一元购td机为重点进行针对性较强的推广；其余的两
个展间由莱斯莉公司人员和手机厂家销售人员负责，主要推
针对“常态化心机”进行演示推广及销售。展间旁，我们还
开展了针对我厅的元旦促销活动，进一步吸引了用户的眼球。
另外，我们有效的结合1号酷派厂家和2号lg厂家进行的路演



活动，较好的吸引了周边的人流，起到了很好的宣传效果，
较前期销量均有成倍的提升。

本次营销活动卡号销售226张；终端销售326台，其中常态心
机销售163台，捆绑心机16台，td终端123台，共销售移动心
机302台，占终端总量的92。6%；中高端办理112户；全球通
家庭计划办理55户；长话风暴净价版32户；两城一家18户，
以实际成果为本次营销活动划上了完美的句号。

最后，我们始终相信只要大家团结一致，敢想、敢拼、敢争
先，我们就一定能取得更大的`胜利！

工会促销费的工作总结篇二

我从20xx年x月进入商场从事家具促销员工作，转眼间已经在
商场工作1年6个月时间了。

这是我家具促销员关于心态的工作技巧。试想一下，当自己
的亲戚朋友或是朋友进来购买自己的家具，我们将如何接受
他们。以这样一份亲昵的态度面对顾客，顾客也会犹然感到
亲切。

真诚表扬客户也是重要的导购工作技巧，真诚表扬客户也能
够使得销售有所增加，不仅能够提升销量，也能够使得导购、
商场在客户中形成良好印象。

家具促销员的报价过程需要通过反复、精确计算。在接待客
户之前，要配备计算器，钢笔，纸张进行记录、计算。这些
都可以证明你是一个专业的促销员。

试图让自己成为一个热情开朗的人。在接待顾客过程当中，
想一些快乐的日子，让自己的开朗心情感染给顾客，使销售
达到良好效果。



很多时候，促销员一个礼貌精致的问候就有可能吸引顾客进
入商店选购。最常见的问候方式是“欢迎光临，请进”，也
可以适当有所改变，如“请进我们店里挑选挑选吧”，“欢
迎光临，请问您有什么需要”等。

工会促销费的工作总结篇三

20xx年已经过去，新的一年又在展开，作为一名服装导购员，
文章对一年的工作进行了两方面总结，现将自己的工作总结
及心得总结如下，详细内容请看下文促销员年度工作总结。

导购员在服装销售过程中有着不可代替的作用，它不但代表
着商家的外在形象，也加速了销售的进程，而导购员要做好
导购工作，除了对商品非常熟悉外，还要具有足够的耐心，
并掌握一些服装销售技巧。一般来说，导购员只有对商品有
了很好的了解，才能去介绍给顾客，而导购员在给客户介绍
产品时，一定要耐心解说，因为客户也希望买到最称心的东
西，同时，导购员还需要掌握以下技巧。

导购员除了能将服装展示给顾客，并加以说明外，还要能向
顾客推荐服装，以引起顾客购买的兴趣，在推荐服装时，我
们可以运用以下几点：

1、推荐时要有信心。向顾客推荐服装时，导购员本身要有信
心，才能让顾客对服装有信任感。

2、适合于顾客饿推荐。对顾客提示商品和进行说明时，应根
据顾客的实际客观条件推荐适合的服装。

3、配合手势向顾客推荐。

4、配合商品的特征。每类服装有不同的特征，如功能、设计、
品质等方面的特征，向顾客推荐时，要着重强调服装的不同
特征。



5、把话题集中在商品上。向顾客推荐服装时，要想方设法把
话题引到服装上，同时注意观察顾客对服装的反映，以便适
时地促成销售。

6、准确地说出各类服装的优点，对顾客进行服装的说明与推
荐时，要比较各类服装的不同，准确地说出各类服装的优点。

在工作能力上，我没有太多的特殊，虽然品牌是很主要的，
但是促销员的促销技巧也是不可缺少的。在促销中怎样说服
顾客买你的护肤用品，首先是要让顾客感受到产品品质的信
心，其次让顾客感受到销售的火爆，这个时候购买物超所值，
增加购买信心。这点在过节人多时特别管用。

我计划着多收集一些竞品信息和资料及时汇报公司，做出相
应策略，观察其他促销员的情况学习他们的长处，弥补自己
的不足，认真分析消费者的心理，从谈话中发现顾客的意向，
有针对性地运用宣传重点展开推销，并且争取在今年的春节
中，一定争取上大班，精神头足一点儿，从气势上打败他们，
让他们都心服口服，并尽我最大努力取得好的销售成绩。

回想初进公司的我多么肤浅，如果说品牌的号召力是不可动
摇的，那么促销员的能力更是重要的。所以我希望公司以后
多对我们进行一些消费心理方面的知识培训。平常在销售中，
除了能用赠品吸引消费者外，尤其是要能让我们抓住消费者
爱贪小便宜的心理最大程度的发挥出赠送赠品的影响力。然
后做好产品展位陈列，促销力度做到位。

展望未来，在各位英明领导的带领下，我将以更加积极的姿
态投身于一线的销售工作中，并且我一定能做出更好的业绩
来迎接我们整个商场更加辉煌灿烂的明天！

工会促销费的工作总结篇四

1、推荐时要有信心，向顾客推荐服装时，营业员本身要有信



心，才能让顾客对服装有信任感。

2、适合于顾客的推荐。对顾客提示商品和进行说明时，应根
据顾客的实际客观条件，推荐适合的服装。

3、配合手势向顾客推荐。

4、配合商品的特征。每类服装有不同的特征，如功能、设计、
品质等方面的特征，向顾客推荐服装时，要着重强调服装的
不同特征。

5、把话题集中在商品上。向顾客推荐服装时，要想方设法把
话题引到服装上，同时注意观察顾客对服装的反映，以便适
时地促成销售。

6、准确地说出各类服装的优点。对顾客进行服装的说明与推
荐时，要比较各类服装的不同，准确地说出各类服装的优点。

其次要注意重点销售的技巧。重点销售就是指要有针对性。
对于服装的设计、功能、质量、价格等因素，要因人而宜，
真正使顾客的心理由“比较”过渡到“信念”，最终销售成
功。在极短的时间内能让顾客具有购买的信念，是销售中非
常重要的一个环节。重点销售有下列原则：

1、从4w上着手。从穿着时间when、穿着场合where、穿着对
象who、穿着目的why方面做好购买参谋，有利于销售成功。

2、重点要简短。对顾客说明服装特性时，要做到语言简练清
楚，内容易懂。服装商品最重要的特点要首先说出，如有时
间再逐层展开。

3、具体的表现。要根据顾客的情况，随机应变，不可千篇一
律，只说：“这件衣服好”，“这件衣服你最适合”等过于
简单和笼统的推销语言。依销售对象不同而改变说话方式。



对不同的顾客要介绍不同的内容，做到因人而宜。

4、营业员把握流行的动态、了解时尚的先锋，要向顾客说明
服装符合流行的趋势。

以上是我在工作中的小小心得，在以后的过程中，我将做好
工作计划，及时总结出工作中的不足，力求将服装营业工作
做到最好。

工会促销费的工作总结篇五

作为百年品牌**的促销员我既感到骄傲和自豪同时又有一定
的压力，经历了节日的销售旺季，转眼又恢复了平淡，平常
每月销量也就在一万五左右，和其他公司比较的话，虽然领
先他们，但是和**比还是有一定的差距。现在人多促销做的
好，展位也特别多，从超市入口一直到红酒区，并且低价位
的也多，因为这儿的消费水平低，所以我们这边**十多快的
红酒和**的甜酒卖的还可以。

有理想的人总是走在前边，有责任的公司总是引领行业。在
这个品牌一流、质量一流的公司，我不是最优秀的，但我永
远是最努力的。

我本人对工作勤勤恳恳认认真真，从没有怨言，有一次我感
冒发烧，主管让我早点回家，因为是周六，我怕影响销量，
就带病坚持下来了。

在工作能力上，我没有太多的特殊，虽然品牌是很主要的，
但是促销员的促销技巧也是不可缺少的。在促销中怎样说服
顾客买你的酒，首先让顾客感受产品品质的信心。其次让顾
客感受到销售的火爆，增加购买信心。这点在过节人多时特
别管用。

我计划着多收集一些竞品信息和资料及时汇报公司，做出相



应策略，观察其他促销员的情况学习他们的长处，弥补自己
的不足，认真分析消费者的心理，从谈话中发现顾客的意向，
针对性地运用宣传重点展开推销，并且争取在今年的春节中，
一定争取上大班，精神头足一点儿，从气势上打败他们，让
他们都心服口服，都知道**公司就是一个有实力的大公司，
让他们痛哭流涕吧！并尽我最大努力取得好的销售成绩。

回想初进公司的我多么肤浅，如果说宗教的力量是神秘的，
那么产品知识的力量是无穷的。所以我希望公司以后多做一
些产品知识和竞品的培训。平常在销售中，也不能一点赠品
也没有，尤其是酒起子。然后做好产品展位陈列，促销力度
做到位。

展望未来，在各位英明领导的带领下，xx公司促销员将以更加
积极的姿态投身于一线的销售工作中，推动xx事业的健康发
展，并且**促销员一定能做出更好的业绩来迎接**更加辉煌
灿烂的明天！

工会促销费的工作总结篇六

在本次实践中，本人在xx超市担任促销员。实践中，我不仅
锻炼了自身吃苦耐劳的品质，更重要的是从这个简单的工作
中学习了如何与人沟通的技能，在超市领导和同事的耐心帮
助下，也让我看到社会服务工作者们用热情和艰辛的劳动为
我们创造美好的购物环境，从他们身上，我意识到培养责任
感是非常重要的。经过本次实践，我总结了自身的不足和缺
点，将在未来的学习中更好地改进缺点，发扬优点。努力学
习，早日成为社会有用人才。

一个月的暑期就这样匆匆结束了，还有我这一次的社会实践。
整日待在学校中的我，尝到了生活的现实和不易。或许，这
种真切的体会，才是我最宝贵的收获。

这一次的社会实践使我明白：大学生只有通过自身的不断努



力，拿出百尺竿头的干劲，胸怀会当凌绝顶的状态，不断提
高自身的综合素质，在与社会的接触过程中，减少磨合期的
碰撞，加快融入社会的步伐，才能够在人才高地上站稳脚跟，
才能够扬起理想的风帆，驶向成功的彼岸。

社会和学校完全是两个不同的世界，如果说社会是浩瀚的大
海，那么学校就是平静的湖泊，我们习惯了平静，安稳的学
习生活，却忘却生命中的挑战与机遇，美好的未来是留给有
准备的人，适者生存，不进则退，生命如逆水行舟，我们要
做生活的勇士，这次的社会实践活动让我收益颇丰，我相信，
无论将来面临多大的困难我都能迎刃而解！

对待工作认真负责，善于沟通、协调有较强的组织能力与团
队精神；活泼开朗、乐观上进、有爱心并善于施教并行；上
进心强、勤于学习能不断提高自身的能力与综合素质。在未
来的工作中，我将以充沛的精力，刻苦钻研的精神来努力工
作，稳定地提高自己的工作能力。

我有较强的责任感及团队意识，在以往的工作中积累了一定
的经验，性格开朗，亲和力强，负责，能吃苦的表现得到公
司领导的认可。在今后的工作中希望能接受新的挑战了解更
多的知识。

本人学习能力好，环境适应力强，有较好的素描造型和色彩
控制力，对于绘画，因为喜爱所以倾注我所有热情。期望能
得到贵公司赏识，若有幸能加入贵司大团体，本人必不负所
望努力学习，为我司设计出更细腻更优质的游戏原画，为公
司未来发展进献绵薄之力！

本人具有很高的可塑性，积极、热忱，能够很快地进入工作
角色当中。思想上进，能够严格要求自己，做事认真、有责
任心、有耐心。决定要做的一定把它做好。性格方面，乐观、
开朗，有毅力，能吃苦耐劳，有钻研能力，能不断地学习和
上进，并能够始终保持一颗平常心，随时跟上行业的发展。



适应能力强，喜欢接触新生事物，具有亲和力，遇有不懂的
能够虚心请教。


