
2023年卫生院科普日活动总结 科普宣传
周活动总结(大全8篇)

在生活中，越来越多人会去使用协议，签订签订协议是最有
效的法律依据之一。合同对于我们的帮助很大，所以我们要
好好写一篇合同。以下是我为大家搜集的合同范文，仅供参
考，一起来看看吧

窗帘购销合同篇一

签订合同前，最重要的是要看清合同是否是北京市统一标准
制定的合同，一般在家居城中有店面的装饰公司，都采用这
种合同。并在签订后，要在家居市场备案。如果在装修过程
中出了问题，可以直接找到家居市场来协调。这种方式对消
费者还是有一定保障作用的。

二、合同签订时候要注意以下几个方面。

1 工期约定：一般2居室100平米的房间，简单装修的话，工
期在35天左右，装饰公司为了保险，一般会把工期约定
到45-50天，如果您着急入住的话，可以在签订时和设计商榷
此条款。

2 付款方式：一般的装修合同，约定首付60%，木工验收合格
后交纳35%，完工后交纳5%。如果按照这样的付款形式的话，
在工期过了一半左右后，您就已经向装饰公司交了95%左右的
费用，如果装修的后期出了什么问题的话，就很难在钱上面
制约装饰公司了。所以建议在签订合同时候，能把首付压
到30%，中期交纳30%。

中期款：一般合同上约定的中期付款时间，只是简单的标
明“工程过半，木工收口”。但是一个工地往往是多项目交
叉作业，正规的工期过半应该是：木器制作结束；厨卫墙、



地砖、吊顶结束；墙面找平结束；电改造结束。

3 增减项目：装修过程中，很容易有增减项目，比如多做个
柜子，多改几米水电路等等。这些都要在完工的时候交纳费
用的。那么这些项目的单价究竟应该是多少呢？如果等到已
经开工后，那这可能就是设计说了算了。所以如果有可能，
最好能复印一份装修公司的最初给您看的完整报价单，以免
在签订合同或是增减项目时，装修公司偷梁换柱，改换价格。

还要注意一点，最后结算费用的时候，你应该支付的增减费
用，都应该是在该项目施工前，由您签字认可的，如果是您
没有签字认可的，您一概可以不支付相应的费用。

4 保修条款：装修的整个过程现在主要还是以手工现场制作
为主，没有实现全面工厂化，所以难免会有各种各样的细碎
质量问题。保修时间内，装饰公司应该实施的责任就尤为重
要了。比如出了问题，装修公司是包工包料全全负责保修，
还是只包工，不负责材料保修，或是还是有其他制约条款，
这些都一定要在合同中写清楚。

5 水电费用：装修过程中，现场施工都会用到水，电，煤气
等。一般到工程结束，水电费加起来是笔不小的数字，这笔
费用应该谁来支付，在合同中也应该标明。

6 按图施工：严格按照您签字认可的图纸施工，如果在细节
尺寸上和您在设计图纸上的不符合，您可以要求返工。

7 监理和质检到场时间和次数：一般的装修公司都将工程分
给各个施工队来完成，质检人员和监理是装饰公司对他们最
重要的监督手段，他们到场巡视的时间间隔，对工程的质量
尤为重要。监理和质检，每隔2天应该到场一次。设计也应
该3-5天到场一次，看看现场施工结果和自己的设计是否相符
合。



三、补充条款：

1 要详细的列出装修中涉及的主要建材的品牌，规格，价格，
型号等。例如：类别 品牌 规格 价格。

2 列出每个施工项目的单价，总价，施工工艺等。例如：工
程项目 单位 工程量 单价 总价 工艺做法。

3 详细的施工图纸： 室内尺寸图；家具布置图；水电改造图；
吊顶图；门的具体样式；家居细部的图纸(如电视背景墙等需
要现场制作项目的立面图、剖面图、细部结点图)；整体家居
风格的效果图等。

窗帘购销合同篇二

一、考察装饰公司的资质

要选择有相关部门核发的营业执照和建筑装饰企业资质证书
的企业。您除了要检查营业执照之外，公司有无正规的办法
地点，是否能出具合格的票据等，都是您要仔细考察的。

二、看办公环境

一个装饰公司如果连自己的办公环境都设计不好，我看您就
可以不必考虑这样的公司了。一个好装饰公司应该是看重自
己各个方面细节的。

三、看硬件设施

电脑，扫描仪，打印机，这都是一个公司实力的体现，有些
街头游击队，搬张桌子在小区门口就开始办公了，这样的装
饰公司往往是靠不住的。

四、考察工地



但最重要的一点是：您去的工地，应该挑选该装饰公司尚未
完工的，这样您能从多个方面考察他们的施工质量和管理水
平。好的工地应该有以下特征：

1 整洁：虽然说有人干活的地方不可能做到一尘不染，但是
摆放有序的建材以及及时清理的垃圾，能够最真实的体现工
人的素质，好手艺的工人往往受过良好的素质教育。

2 质量：

* 用手感受一下木材油漆的效果，好质量的油工项目，给人
的感觉应该是光滑细润的。

* 用手敲敲现场的大芯板，有清脆声音的板材，质量都不错。

五、查看设计能提供给您房子的设计和预算资料

(1)设计图纸: 图纸的详细与否，表明了一个公司的认真态度。
如果一个设计能出具高品质的手绘家居效果图，那么别犹豫，
他的水平应该不错。过多依赖电脑的设计，往往水平不高。

1 室内尺寸图

2 家具布置图

3 水电改造图

4 吊顶图

5 门的具体样式

6 家居细部的图纸（如电视背景墙等需要现场制作项目的立
面图 剖面图 细部结点图）

7 整体家居风格的效果图



(2)作法说明：

1 标清所有项目的制作方法，例如墙面的底漆用那个牌子的
哪个型号产品，施工几遍，打磨几遍，这些都应该写的非常
清楚，并且不使用含糊不清的字眼。

2 标清所有建材的品牌，规格，型号等

(3)工程造价：

1 列清所有的项目

2 列清所有项目的单价，面积，总价等。

窗帘购销合同篇三

一、带齐人马

1 你家装修的设计师，质检，监理，装修队的工长，让他们
都到现场集合，大家一起来验收。防止出了问题后，他们互
相推诿责任。

3 有条件的话，请上一个专门的工程监理，这种工程监理应
该不是装饰公司提供的，而是专门做第三方监理的。

二、带齐资料

1 带上装修预算单：用来在现场核对项目是否都施工完了，
是否有遗漏项目。

2 带上全部施工图纸：用来审核是否所有的项目都是按照图
纸施工的，施工尺寸是否准确。

3 带上尺子，笔，记事本等：尺子可以用来丈量现场的木做



工程是否尺寸正确。笔和记事本则是用来记录一些问题。发
现问题了，就让质检和设计签字认可，限期整改。绝对不要
相信任何口头的承诺，否则最后倒霉的是自己。

三、亲自验收

1 看缝隙：是木封口线、角线、腰线饰面板碰口缝不超过，
线与线夹口角缝不超出，饰面板与板碰口不超过，推拉门整
面误差不超出。

2 看结构：构造是否直平。无论水平方向还是垂直方向，正
确的木工做法都是应是直平的。

3 看转角：转角是否准确。正常的转角都是90度的，特殊设
计因素除外。

4 看拼花：拼花是否严密、准确。正确的木质拼花，要做到
相互间无缝隙或者保持统一的间隔距离。

5 看弧度：弧度与圆度是否顺畅、圆滑。除了单个外，多个
同样造型的还要确保造型的一致。

6 看柜门：柜体柜门开关是否正常。柜门开启时，应操作轻
便、没有异声。

7 看平整：应保证木工项目表面的平整，没有起鼓或破缺。

8 看对称：对称性木工项目是否对称。

9 看钉眼：吊顶结构所用的钉子，都需要在钉眼上涂上放锈
漆。



窗帘购销合同篇四

乙方：________________

依据《中华人民检和国合同法》及其他相关法律、法规规定，
甲、乙双方在平等、自愿、诚实守信、协商一致的基础上，
达成如下协议：

第一条销售清单及价格元（大写人民币：叁万伍仟陆佰陆拾
玖元叁角整）。

第二条付款方式及期限：交货验收合格后，分两次付清。

第三条售后承诺：保证质量、类型与指标规定完全一致；

第四条违约责任：若任何一方违约，违约方应支付对方合同
总额每日5‰的违约金。

第五条解决争议：合同未尽事宜，甲、乙双方协商解决，协
商不成可由提出异议一方向人民法院提起民事诉讼。

第六条合同效力：本合同自签字、盖章之日起生效。在合同
履行期间，甲、乙双方均不得随意变更或解除合同。本合同
一式二份，甲、乙双方各执一份，自双方签字之日起生效。

甲方：________________乙方：________________

日期：________________日期：________________

窗帘购销合同篇五

第一 坐厕类。选购坐厕要注意冲水方式和耗水量。坐厕的冲
水方式常见的有直冲式和虹吸式两种。一般来说，直冲式的
坐厕冲水的噪音大些而且易反味。虹吸式坐厕属于静音坐厕，



水封较高，不易反味。

第二 浴缸类。浴缸按其制作材料分有普通钢板浴缸、亚克力
浴缸、铸铁浴缸、厚钢板浴缸几类。一般来说，普通钢板浴
缸清洗容易，造型较单一；亚克力浴缸造型较丰富，但寿命
短些、老化后不易清洗；铸铁浴缸使用寿命长，档次高，价
格较高，搬运、安装较麻烦。现在国际上比较流行的是德国
产厚钢板浴缸，因为此类浴缸表面釉面处理好不挂脏、钢板
厚寿命长、安装较容易，兼具了钢板浴缸和铸铁浴缸的优点。

第三 面盆类。面盆除造型外，消费者最应注重釉面的好坏，
因为好的釉面，不挂脏，表面易清洁，长期使用仍光亮如新。
选择时，可对着光线，从陶瓷的侧面多角度观察，好的釉面
应没有色斑、针孔、砂眼和气泡，表面非常光滑。

1：光洁度高的产品，颜色纯正，不易挂脏积垢，易清洁，自
洁性好。判定时可 选择在较强光线下，从侧面仔细观察产品
表面的反光，以表面没有细小砂眼和麻点，或砂眼和麻点很
少的为好。亮度指标高的产品采用了高质量的釉面材料和非
常好的施釉工艺，对光的反射性好，均匀，从而使视觉效果
好，显得产品档次高。

2：选择时可用手在表面轻轻抚摸，感觉非常平整细腻的为好。
还可以摸到背面，感觉有“砂砂”的细微摩擦感为好。

3：还可以用手敲击陶瓷表面，一般好的陶瓷材质被敲击发出
的声音是比较清脆的。

第四 龙头类。选购龙头时要注意龙头阀心的质量、龙头制造
材质和表面处理的好坏，还要看它对水质的适应性和是否节
水。一般优质的龙头都采用的是进口陶瓷阀心，以意大利和
德国的为佳。制造材质上，大部分高档龙头采用黄铜制造。
另外，购买龙头时一定要求厂家提供表面镀层的质量保证，
质保期应不低于三年。



窗帘购销合同篇六

(一)大理石台面：

采购参考：天然石材的长度不可能太长，不可能做成通长的
整体台面，与现代追求整体台面的潮流不相适宜。

优 点：天然石材的纹理非常美观，质地坚硬，防刮伤性能十
分突出，耐磨性能良好；造价低，花色各有不同，最为常用
的几种价位仅为几百元左右一米，属于经济实惠的一种台面
材料。而高档的天然石台面价格也在千元左右。

缺 点：两块拼接不能浑然一体，缝隙易滋生细菌；天然石密
度较大，需要结实的橱柜支撑，虽然它坚硬有余，但弹性不
足，如遇重击会发生裂缝，很难修补，一些看不见的天然裂
纹，遇温度急剧变化也会发生破裂。

(二)不锈钢台面：

不锈钢台面光洁明亮，各项性能较为优秀。它一般是在高密
度防火板表面再加一层薄不锈钢板。

优 点：坚固，易于清洗，实用性较强。近几年来，由于“欧
美一体化”现代橱柜新概念的强烈冲击，不锈钢台面也在顺
应橱柜美观实用相结合的发展趋势，做了相应改进。对于偏
重于“实用”考虑的消费者，或者喜爱金属质感的消费者，
选购不锈钢台面也未尝不可。

缺 点：视觉较“硬”，给人“冷冰冰”的感觉。在橱柜台面
的各转角部位和各结合部缺乏合理的、有效的处理手段。

(三)耐火板台面：

采购参考：其美中不足的致命的缺点在于切断后暴露的断面



部位，用耐火板贴面、pvc贴面、金属条封边来掩盖断面木质
基材，在转角台面拼结的结合部，缺乏有效的处理手段，通
常采用硅胶粘合、塑料和专用金属嵌入以增加美观。

优 点：色泽鲜艳、耐磨、耐刮、耐高温性能较好，给人以焕
然一新的感觉，且橱柜台面高低一致，辅以嵌入式煤气灶，
增加了美的感觉。价格也为普通消费者所接受，一般每延
米200元至500元。

缺 点：台面易被水和潮湿侵蚀，使用不当，会导致脱胶、变
形、基材膨胀等后果。

(四)人造石：

优 点：人造石材更耐磨、耐酸、耐高温，抗冲、抗压、抗折、
抗渗透等功能也很强。其变形、黏合、转弯等部位的处理有
独到之处；因为表面没有孔隙，油污、水渍不易渗入其中，
因此抗污力强；可任意长度无缝粘接，同材质的胶黏剂将两
块粘接后打磨，浑然一体。

缺 点：价格较高。

特别提示：即使是无缝人造石，因其加工工艺的不同，质量
也分三六九等，因此在选择上一定挑信誉比较好、服务有保
证的品牌。

窗帘购销合同篇七

一、首先在要确定您所有的开工手续都齐备了，开工手续主
要是在物业办理，一般包括以下几个方面。

1 在物业的出具的装修协议上签字。

2 提供自家装修的图纸，主要是水电路改造和拆改的非承重



墙体项目。

3 办理“开工证”，也就是用来贴在自家门上，便于物业检
查的工期证明。

4 出入证：主要是为工人办理的，以免装修期间有不法人员
混入小区。(各个小区收取的不同，一般是15元一个，工本
费5元，剩下的10元钱，等装修结束后会退还给业主)。办理
出入证的时候，最好带上给您装修的工长，以及工人的一寸
照片2张，身份证复印件1张。

5 装修押金(各个小区收取的不同，最少也在2000元左右，一
般装修完工后3个月会退给业主)。

6 垃圾清运费：这笔费用是用来支付物业清理装修垃圾用的，
和支付给装修公司的不一样，一般2居在300元左右，不同的
物业公司收取的不一样。

二、开工后要做的几件事情

1 让负责装修的工长给你出示一张你需要购买材料的清单，
和需要运到现场的时间。很多装修队伍都是第二天需要用到
哪种建材了，只提前一天告诉你，到时候，连请假去购买都
来不及。

主材购买清单：客厅 卧室 厨房 卫生间 五金 洁具

2 了解一下工期的基本安排，比如本月中哪天会完成水电路
的改造，木器的封口，瓷砖的粘贴，吊顶龙骨的制作等等。
这样您就可以合理安排您的时间，定期在重要步骤的时候，
到现场在检查质量。

3 了解质检和监理到现场的时间，可以约定时间，你们一起
到现场，这样如果发现了问题，可以及时解决。



4 发现有施工中的任何问题，都不要直接让工人改动。即使
你说了，他们也不一定会改，一定要和质检说，或是和工长
说，这样才有用。而且最好是落字为据。以免在装修后产生
纠纷。

窗帘购销合同篇八

一、和设计师打交道的办法：

1 设计手里都有一定的打折权利，作为最后签订合同的砝码，
千万要把侃价进行到底。

2 设计在装饰公司久了，自然对各个施工队伍的水平都有一
定的了解。在你把威胁利诱的办法都用过之后，一定要让他
说出施工质量最好的工长的姓名，然后写到合同上，就让这
个队伍施工。

3 不要听设计云山雾罩的给你讲他的设计理念，一定要让他
把所有的细节落实到图纸，算入装修合同的附件。

4 不去工地的设计，绝对不是一个好的设计师。一周起码要
求设计去你的工地2次，看看设计和施工是否一致。

二、和质检和监理打交道的办法：

三、和工人打交道的办法

给予他们应有的尊重，有任何问题，都找他们的装修工长说。

四、和建材商人侃价的办法：

1 侦察：任何产品，即使是你一眼看中，非买不可的，也不
要当即购买。一定要记住品牌，规格，颜色，多去几家比较，
争取在不断询问中，探听到最低价。



2 利诱：每个小区的装修时间都差不多，你可以和商家提出，
如果给你个合适价格，马上可以带着小区其他人过来买，看
看这种情况下，他给你的报价是多少。

3 侃价：侃价要有耐心，第一次出价的时候，要比你的心里
预算价格还要低，然后谈到关键时刻，适当给商家加点价格。
这样，大家就都能有一个比较满意的价格了。

4 杀手锏：不要表露出你对这种建材是非买不可，一定要表
示，你同时看中几家建材，主要是看哪家的价格合适。此法
最适合夫妻齐上阵，一人红脸，一人白脸，百试不爽。

5 绝招：如果你的预算非常紧张，但对瓷砖，木地板等建材
的品质要求比较高，建议你可以去大型的建材批发市场找积
压的建材。有时候往往会找到大品牌的高档货，但价格却便
宜的让你不敢相信。不过这种建材往往只此一份，无法补货，
所以即使再便宜，如果不够你家使用的，那可千万不要购买。

重要提示：建材价格不要真的侃的太狠。以瓷砖为例，同一
种花色尺寸的瓷砖，可能有3种不同的品质，一级品 二级品
合格品，分别是3种不同的价位。不是专业人士，根本看不出
区别，如果你侃价侃的太狠，商家极可能用价值30元的合格
品来替换你看中的价值60元的一级品。


