
2023年苏州箱式货车买卖合同 新能源货
车买卖合同(模板6篇)

在生活中，越来越多人会去使用协议，签订签订协议是最有
效的法律依据之一。优秀的合同都具备一些什么特点呢？又
该怎么写呢？以下是我为大家搜集的合同范文，仅供参考，
一起来看看吧

苏州箱式货车买卖合同篇一

1、拥有行^v^的此外也要忍受职权，机动车无严格按照法定
业务流程注销，若是再次发生财政赤字内斗或其他险些，原
行驶者有如果充当替罪羊，无耻忍受索赔职能，花费确实的
意外付出。

2、即便需要日常生活高速行驶这辆二手车，但所有权未重新
分配至自己房产，日后不易再次发生内斗。

3、除非卖车人日后内疚，可以要回电动车，有关部门追索赚
车人所有权时，该车仍隶属于追回区域，那选车人就适得其
反了。

4、这个买卖协议是具法律效力的，受法律保护。但二手车不
办注销，仅签协议普遍存在着法律风险因素。

5、依照民警政府部门作出的交通事故职责认定书但定，由新
车主需承担，但须民事诉讼。

猜你喜欢：

更多阅读：

本文结束！！



苏州箱式货车买卖合同篇二

事实上，王师傅的经历不是个例。对于扣押金的现象，电车
资源咨询了几位新能源物流车行业人士，对此大家见怪不怪。

一位运营商表示，扣押金是新能源物流车行业的潜规则，大
家或多或少都会扣一点，具体扣多少，全凭个人良心和职业
操守。

“这个不算很过分的，还有些公司根本就是奔着押金去
的。”一位不愿意具名的行业人士表示，某些运营商揣度司
机不想打官司怕惹事的心态，以‘招司机’、‘带货销售’、
‘零首付’的名义把司机招揽过去，利用司机不认真看合同
的通病，设置很多苛刻的条款，如果违反就扣押金。

“一般情况下，司机不会闹。所以有些公司就打着租车的名
义，赚那个押金的钱，一台车一个月可能租几次。”上述行
业人士识表示。

电车资源了解到，扣押金的现象在新能源物流车行业并不少
见。在一个珠三角地区的司机群里，不少司机表示曾经被租
车公司扣过押金。有些被扣小两千，有些上万。一般情况下，
多数司机会选择吃下这个“哑巴亏”，但是从此对新能源物
流车产生了抵触。

虽然说，投机取巧赚押金钱只是极少数案例，但是扣押金确
实是行业的常规操作。事实上，扣押金已经成为引发司机和
运营商矛盾的一个重要原因，严重影响用户体验，阻碍新能
源物流车的推广。

但是，短时间内这个问题似乎是一个无解的谜题。

“金融、运营商、司机是租赁的三方，各方利益都要权
衡。”在一位运营商看来，扣押金也是无奈之举。因为作为



车辆的持有者，运营商面临车辆采购成本、公司运营成本，
以及金融利息等方面的巨额支出，如果不能保证一定的收益，
公司根本没法生存。

这个回归到新能源物流车商业模式的本质探讨。

这是新能源物流车难断的一笔账。

因为采取租赁的模式，运营商收回车辆成本的账期被拉长，
投入的资金和运营成本也相应增加。

如果由运营商承担，不涨租金承受不起，涨租金，车的价格
已经很高了，如果再增加用户很难接受。而且现在市场竞争
很激烈，运营商也不敢贸然涨价，因此这部分成本就被裹挟
在其他部分，例如说售后，例如说押金。

所以，新能源物流车因为生态以及经销模式等原因产生的成
本，最终以扣押金这种不是很光彩的方式，被分摊到司机身
上。

可是作为整个产业链里面的弱势群体，司机应该承担这部分
成本吗？

且不说道德层面的问题，单从商业角度来说，如果短时间内，
新能源物流车不能解决成本问题，寻找到可持续的盈利模式，
这笔账就会一直算不过来，就一定会有人承担这部分成本。
如果将这部分成本强加到司机身上，必然会引发更加尖锐的
矛盾。

原本司机业务存在不稳定性，退租率高，对行业的稳定发展
产生了重大影响。今年疫情期间，高比例的退车现象，已经
引发了今年的二手车和金融问题，对市场造成了重大影响。
如果长期损害司机的利益，会形成亚健康生态，不利于长久
发展。



可是这部分成本应该是由谁来承担呢？是运营商吗？

运营商作为行业的推广先锋，本身已经担负了巨大生存的压
力。一定程度上来说过，目前新能源物流车存在推广难的问
题，其中一个原因是，行业把过多的推广重任和压力放在运
营商的身上，希望以他们的力量打开市场。但是运营商企业
也是一个个个体，本身力量有限。

那么，谁来承担新能源物流车成长过程中的损伤呢？

这是摆在行业面前的一道难题。

苏州箱式货车买卖合同篇三

1、之后车成功成交价，交易双方手拉手高高兴开办相关手续
去了。

2、东子我安顿完*包湾仔回宫。拍完车台下的民心里也恍然
大悟车友是怎么操作方式的，但都不能抢到明面上来讲。

3、听到这里的老友如果也能猜出个一二去，便是车友是借由
亲密关系随意从商家拿的库存车，商品价格必须很便宜，实
际是多少我们就不知道了。

4、驾驶员办成所有的证件后先出售二手车，中间必须有利润。

5、但是卖的产品价格却是要比市价低很多，这种车也算可遇
不容求吧。

6、所以上面的论点也可能将仅仅只是我对个人的推测，或许
是驾驶员羞愧买了这车，似乎是司机急维修保养就卖车，东
子我毕竟想人间更阳光一些。



苏州箱式货车买卖合同篇四

1、折旧率交易量各项主要指标能有1%左右的减少或增加。

2、调整车价偏差值，将新款市价x折旧率，才能够换算出该
二手车约的残值。

3、商品价格便宜是二手车最大的亮点。用相同买回新车型的
钱能够买好高一个等级的二手车。

4、综上所述便是为您重新整理的二手车卖车业务流程是怎样
的及其他有关难题。

5、二手车在开展交易的时侯，是须要缔结相关机构的二手车
的交易炒卖协议的，并使透过该交易协议去定出好各方的基
本权利权利的，去行使好租约的。

6、如此今天便一齐来看看二手车交易合约怎么签有效和上述
缺陷的答疑是怎样的吧。

猜你喜欢：

更多阅读：

本文结束！！

苏州箱式货车买卖合同篇五

售车方：?（以下简称：甲方）

购车方：?（以下简称：乙方）

根据《_____》的相关规定，甲、乙双方经过平等、友好协商
一致，就甲方将一辆?转让给乙方，达成如下协议，以兹共同



遵守：

第一条?甲方将一辆（车牌号为：蒙?）转让给乙方。

第二条?价款及支付方式

1、本合同将?车转让价格为元（大写：）。

2、支付方式：乙方于本合同签订时一次性支付?元（大
写：?）。

第三条?乙方应保证其对转让_____享有完整的所有权。甲方
在交付汽车时应当提供完整的_____手续，包括但不仅限于汽
车购置发票、使用说明、_____行驶证等，并说明该车的现状。

第四条?乙方在购车时应认真检查甲方所提供的_____证件、
手续是否齐全。并且应对所购_____的功能及外观进行认真检
查、确认。乙方在购买该车后，负责_____的维修，及相关规
费的缴纳。

第五条?自本合同签订之日起，甲方不得自己使用或授权他人
使用该_____。

第六条?基于该车产生的一切纠纷包括但不限于交通事故、交
通违法等，_____交付前，其责任由甲方自行承担；_____交
付后所产生的一切交通事故、交通违章等由乙方承担。

第七条?本协议一式两份，自签字之日生效。

售车方（甲方）：?购车方（乙方）：

身份证号码：?身份证号码：

联系电话：?联系电话:



签定时间：_______年_______月_______日

苏州箱式货车买卖合同篇六

售车方： (以下简称：甲方)

购车方： (以下简称：乙方)

根据相关规定，甲、乙双方经过*等、友好协商一致，就甲方
将一辆 转让给乙方，达成如下协议，以兹共同遵守：

第一条 甲方将一辆(整机编号： )转让给乙方。

第二条 价款及支付方式

1、本合同将 转让价格为(玖万伍仟元整)。

2、支付方式：乙方于本合同签订时一次性支付(玖万伍仟元
整)。

第三条 乙方应保证其对转让车辆享有完整的所有权。甲方在
交付装载机时应当提供完整的车辆手续，包括但不仅限于装
载机购置发票、使用说明，并说明该车的现状。

第四条 乙方在购车时应认真检查甲方所提供的车辆证件、手
续是否齐全。并且应对所购车辆的功能及外观进行认真检查、
确认。乙方在购买该车后，负责车辆的维修，及相关规费的
缴纳。

第五条 自本合同签订之日起，甲方不得自己使用或授权他人
使用该车辆。

第六条 本协议一式两份，自签字之日生效。



售车方(甲方)：

购车方(乙方)：

签定时间： 年 月 日


