
最新中药调剂师工作计划和目标(精选5
篇)

在现实生活中，我们常常会面临各种变化和不确定性。计划
可以帮助我们应对这些变化和不确定性，使我们能够更好地
适应环境和情况的变化。我们该怎么拟定计划呢？下面是小
编带来的优秀计划范文，希望大家能够喜欢!

中药调剂师工作计划和目标篇一

1、严格执行发放药品的“三查三对”制度，耐心向患者交代
服药的方法、用量及注意事项，并回答患者咨询。

2、处方按照医生分类，做到准确无误，认真装订处方，按照
规定妥善保管。

3、经常检查药品质量及有效期，避免失效，发现接近失效期
的药品要及时向主管药师汇报，尽量用完避免浪费，发现变
质药品要立即处理。

4、负责对毒、麻、限、剧药品管理，加强保管，做到逐日消
耗登记。使用麻醉处方，严格按上级文件规定发药。

5、对不合格处方，拒绝执行，并建议医生更正处方。

6、及时补充药房的药品，保证诊所用药。

7、努力学习药剂知识，不断提高专业水平和业务能力。

8、负责药库的日常工作，按规定作好药品出入库记录，定期
盘库，作到帐物相符。

9、根据药房和药库存货情况，负责填写药品的缺货登记本。



10、负责煎药室的日常工作。

11、完成药房主管交办的其它工作。

1、中药学专业，中专以上专业；

2、有中药调剂工作经验者优先，优秀应届毕业生可放宽条件。

中药调剂师工作计划和目标篇二

一、敬业、爱岗，有高度的工作责任心。

二、热爱学习，积极参加公司及国家相关部门组织的专业技
能学习，提高专业服务能力。

三、服务周到，耐心细致为顾客解答问题，提供正确的用药
指导。

四、对顾客反馈的相关问题进行收集、整理，对现场能解决
的问题及时处理，不能解决的问题应在最短的时间里予以回
复。

五、审核处方的过程中应认真仔细，对于涉及到十八反、十
九畏、妊娠禁忌、特殊人群用药、别字、错字、毒性药品的
处方要辨别清楚，有疑问的必须及时向医师或药师咨询。

六、调配过程中应遵循“三。三制”、等量递减原则，减少
误差，确保疗效。坚决杜绝以次充好、生炙互换、差量等现
象。对于需要先煎、后下、包煎、另煎、烊化、冲服、兑服
的药物应有说明。

七、复核环节中应确保药物的数量、质量、特殊要求的准确
性，仔细核对是否与处方要求一致。复核完毕后取得顾客认
同，填写《中药处方调配复核监督表》。



八、调配过程完成交付给顾客时必须再次对处方要求向顾客
说明，交待用药过程中的注意事项，并互换联系方式，保持
有效的客群沟通。

九、负责中药商品的请货，应顾客需求，对品种、规格、等
级、包装、价位的信息有收集和反馈。

十、负责门店中药商品验收工作，对于有霉变、虫蛀、变色、
泛油等质量问题的商品禁止入库。

十一、中药商品应分类储存，储存环境有通风、防潮、防虫、
防鼠等措施。

十二、商品陈列遵循gsp标准参照《中药区陈列标准》，区域
应保持干净、整洁，商品陈列应整齐、有序，有效展示中药
商品在陈列中的类别明确、标识明确，方便顾客在消费过程
中的便利性。

十三、定时对中药商品进行一般养护，对滞销、毒性药品、
易挥发、易虫蛀、易吸潮等需要特殊管理的中药商品应列入
重点养护目录，时时查看，每日关注。

十四、贵细商品应由专人管理，对虫草、燕窝等贵细商品有
销售登记。

十五、熟练掌握煎药机、切片机、粉碎机、打粉机等中药设
施设备的正确使用方法及安全注意事项。

十六、其他工作遵循《中药区日常工作细则》执行。

中药调剂师工作计划和目标篇三

中药qc 红日药业 天津红日药业股份有限公司,红日药业,红
日 职责描述:



1、负责中药材、中药饮片的检验;

2、负责提取物干膏、血必净中间体的检验;

4、负责检验相关记录的及时、规范填写;

5、负责本岗检验物品的申购、相关仪器、设备的维护保养以
及验证工作;

6、负责相关检验方法的确认和验证工作;

7、负责相关区域卫生、安全以及各类物品摆放及标识到位;

8、完成岗位主管交办的临时性工作;

任职要求:

1、具有一定的`药学(中药学)专业知识,掌握一定的药物分析
理论及检验知识;

2、具备较强的计划、执行能力,发现问题解决问题的能力和
学习能力;

3、具有质量管理相关知识、一定的管理和组织能力和化验员
上岗证;

4、本科以上学历,药学或相关专业,掌握药品检验相关知识和
基本操作;

中药调剂师工作计划和目标篇四

2.确保药品按照批准的工艺规程生产、贮存,以保证药品质量

3.严格执行与生产操作相关的各种操作规程



4.生产记录和批包装记录经过指定人员审核并送交质量管理
部门

5.厂房和设备的维护保养,以保持其良好的运行状态

6.完成各种必要的验证工作

7.生产相关人员经过必要的上岗前培训和继续培训,并根据实
际需要调整培训内容

中药调剂师工作计划和目标篇五

4、有效贯彻执行公司的市场开发策略及产品推广策略,定期
随访市场,了解下属与客户需求,从销售和客户需求的角度,对
产品改进提供建设性建议。

5、深入了解本行业,把握市场销售信息,为企业提供业务发展
战略依据;

6、熟悉中医药一体化产业链整体构建及运营;

7、负责公司战略合作伙伴的寻找、谈判及协议的签订;

8、完成总经理或集团领导交办的其他任务。

任职条件:

1、大专及以上学历,中药学、市场营销等相关专业;

2、8年以上相关工作经验,5年以上团队管理经验;

3、有全国中药饮片客户资源优先考虑;

4、熟悉中药材、中药饮片市场运作模式,能独立负责开发中
药饮片产品销售市场;



6、较强的创新意识,具有较强的商业谈判和应变能力,吃苦耐
劳、踏实肯干、具有良好服务意识。


