
庭审直播公开网官网直播回放 淘宝直播
招商工作计划(优秀8篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面是小
编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。
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在策划淘宝电商直播带货方案前，首先我们要了解用户需求，
深挖用户痛点，让用户明白最缺什么，最需要什么。将这些
反应到淘宝电商直播方案策划中，直击用户痛点，引起用户
共鸣，激发购买行为。

因此，我们做淘宝电商直播方案策划，切忌主观臆断，要从
观看用户者的角度出发，更多的为用户考虑，从而达到淘宝
电商直播方案更好的效果。

二、进行直播活动预热宣传

三、安排直播活动人员工作

直播内容选定之后，就是确定直播的人员了。包括直播的主
播、小助理以及直播管理员等。主播的选择需要根据行业的
特质来选。比如美容行业，最好选择长相好看的，最好是选
择有控场能力的人，要带动氛围，不能怯场，能够处理突发
事件。

在直播时设置一个活泼的管理员，帮你管理你的直播间。遇
到带节奏和恶意连线等突发情况，让他们做好直播间的场控，
及时调整和活跃直播间的氛围。



四、细分直播活动整个流程

我们都知道，做直播最忌讳的就是开播前才考虑直播内容，
如果主播没有预习，最终呈现出来的就是不停的尬播，尬聊。

因此，为了让直播有条不紊，通常需要细分直播流程，来为
直播整个过程做引导，让主播清楚的知道在某个时间该做什
么。
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选拔：

面向全体学生公开招聘播音员，每班限报五名学生，于9月20
日下午第八节课参加面试。要求：

1、愿意从事播音工作，有较强的工作责任感和工作热情；

2、普通语较标准，吐词清楚，语言流畅，有较强的播音功底，
有相关工作经验者优先；

3、具有较好的语言文字功底，写好开场白，结束语等。以确
保播音的连续性和完整性。试用：

播音员经选拔确定后，试用期从9月22日~9月28日。在此期间，
凡符合以下条件者正式任用：

1、播音前，做好充分的准备工作，对稿件内容熟悉；

4、责任感强，工作有较强烈的激情。日常培训

1．将各班播音员的名单送给各班班主任，或语文老师，要求
平日语文课及课余时间加强该方面的培训。班会主持人从中
产生多渠道地提升播音员的功底。



2．学校各种大型的文体活动，主持人从中产生。

3．定期终总结，召开播音员会议，指出播音过程中存在的主
要问题，提出改进和提高措施。

4．考核及评比量化考评项目细则1．朗诵流畅，无冷场现象
（1）。2、稿件熟悉程度无读错字音现象（）3、播音过程具
有连贯性，过度自然（）。普通语标准度分成三个等级：优、
良好、中，分别记2、1、5、1。1、有起伏跌落。有停顿，有
重低音语言表现力之分（1）。2、声音洪亮，吐词清楚（1）。
1、播音员能按时到位（）。2、工作责任感播音前对稿件的
熟悉程度（）。3、认真播音（1）播音总件效果分成三个等
级：优、良好、中、分别记2，1。5，1总分以五细则由学生
会宣传部组织进行评比，做为评选优秀播音员、优秀班级体
的主要依据，督促播音员素质全面提高。
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1，参与直播的全团队成员熟悉本次直播的主要任务和目标，
清楚各个岗位必须要完成好的板块。

第二，直播中，主要随机处理事件；

1，主播板块，直播间粉丝问题的回答，粉丝福利的发放，例
如福袋等；

2，气氛组，把控直播间的互动氛围，引导粉丝积极参与互动，
以及话题方向
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一、淘宝直播带货策划方案：

1、直播主题



首先，我们要确定此次直播的主题及目的，活动是为了吸引
用户关注提升品牌知名度还是为了实现转化提高销量，有了
目标才能制定后续计划。

店家根据自己要销售的产品设定不同的主题，如“xx专
场”“周年回馈”“618大促”“大牌驾到”等。

2、人员安排

比如主播负责引导观众、介绍产品、解释活动规则；助理负
责需说明强调、回复评论区问题、发放优惠信息等；后台客
服负责修改产品价格、与粉丝沟通、转化订单等。

如果涉及到邀请名人来带货，则更需要好好安排，以求达到
最好的效果。

3、直播时间

根据产品数量的多少设定好时间。定好直播时间后，主播需
严格执行，准时开播，并把握好每个产品时长。

对于粉丝反馈高，销量比较好的产品，可以预留多一点时间
重点讲解，这样也能提高整场直播的转化率。

4、选择直播产品

在带货直播运营过程中，“七分在选品，三分靠内容”。有
时候选品的好坏甚至决定了带货直播内容产出爆发力的大小，
以及直播赚钱的利润多少。
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青春年少的我们，大抵每个人心中都有一份类似于一个人背
包旅行、登山远行、单车环游某地之类的梦想。只是大多数



的人都没有付诸行动，一直处在幻想、憧憬，总以为以后会
实现。反正有充足的时间，一点也不急。

青春时期过后了，孰不知已失去了当初的那种冲动，变得有
心无力。

读书、学习是必要的，但总不能每天都是学习学习，除了学
习还是学习。虽然这在以后可能会有所作为，但留给未来回
忆的难道只是青春时期的枯燥无味、暗淡无光的学习吗?不可
能的。因为青春如花似火，灿烂热烈，是我们人生交响乐的
序曲，在努力学习之余也要得到快乐，感到意义的存在。

像我也许不是个那么燃的人，八百米嘻嘻哈哈不紧不慢地跑，
月考的前几天晚上打着哈欠趴在床沿看小说，不会急着看电
视首映熬夜看直播，远处有一摊围观人群也不会为了凑个热
闹抛掉拖鞋。但偶尔又那么脑抽筋的一两个片刻，没有诺言
没有宣誓，也会拼了命努力。也许这就是青春最好的证明。

有时又会做莫名奇妙的决定，比如有一天在上英语课，突然
决定要在下个星期努力学好完形填空、阅读理解之类的。那
时候已经学期末了，而英语报纸上还有很多空白。可有时候
决定都是这样的，无依无据，只是凭着一时的满腔热血，就
定下此生不换。有人说这是冲动，我却觉得这是青春邂逅的
过程。就会这样莫名其妙地进入了从未想过的新天地。

青春时期小小的梦想，大大的期待，那些需要我们拼尽全力
的大事件，都在一一进行中。

青春是梦，自由，不羁……让我们随心所欲的绽放，有时温
和有时狂放。青春是短暂的，但是守护青春的心却永恒不变。

初三:altynai
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为实现秋收不减产，冬播稳增产的奋斗目标，镡河乡抢抓农
时，结合撂荒地整治工作，抓紧抓实了秋收冬播工作，通过
广泛宣传、强化措施，坚决守住粮食安全底线，为来年
的“粮袋子”做好充分准备。

连日来，为保证秋粮及时入仓，顺应农时，错茬抢种，镡河
乡党委、政府高度重视秋收冬播工作，动员群众抓住天气晴
好的有利时机，在确保玉米、大豆颗粒归仓的基础上，第一
时间指导群众着手对田间秸秆残留物进行清茬，并对地块进
行深耕，由高山至川坝地区依次开展了以冬小麦为主的冬播
工作，有序对复垦后的撂荒地进行覆耕复产。

为了切实做好秋收冬播工作，镡河乡严格按照种粮主体自报、
村委初核、村级公示、乡级审核等相关程序做好播种面积的
核实工作，全面做到“村不漏户、户不漏地、地有所产”的
目的。

工作开展以来，镡河乡高度重视政策宣传和技术指导工作，
村社干部通过微信群转发、入户走访和下地宣传等方式，有
力对以冬小麦为主的种植面积进行了巩固和提升，在讲清粮
食补贴相关政策，调动群众种粮积极性的基础上，乡技术员
深入到田间地头，用群众听得懂的语言开展良种良法技术培
训，做好秋收冬播期间农机生产安全措施检查，并时刻关注
天气变化，第一时间向农户提供天气预报信息，确保冬播任
务有力有序全面完成。

今年以来，镡河乡全年共收获小麦3366亩，玉米2762亩，均
已入仓，预计大豆—玉米带状复合种植产值将突破20000斤大
关。

下一步，镡河乡将把粮食安全和产业发展有机结合起来，最
大限度发挥土地利用价值，切实做好秋收冬播各项工作，为



来年撑起群众的“粮袋子”和“钱袋子”打下坚实基础。
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一、选合适的爆款产品：

    这是因为不是所有的爆款、热门商品都适合你去挂在
直播间，你要选择适合你抖音账号定位的热销商品!

    比如如果你是健身账号，那你就不能选择炸鸡、方便
面、高热量的零食等产品去卖，最好是选择和自身账号定位
有关的!

    可以选择比如减肥套餐、健身衣、健身器材等等产品!

    这么选一方面是符合账号定位，另一方面也是可以符
合粉丝的需求，毕竟开直播，账号粉丝是非常重要的，选择
符合他们需求的产品，永远是重中之重!

    二、注意避开直播带货违禁词：

    你有没有在直播时，突然被禁播，如以下这种情况：

    近期直播间被封的现象实在是太普遍了，有很大部分
原因是主播们在直播间说了不该说的词汇!

    这些常见又高危的直播违禁词，你一定要注意避开!

    不然一旦直播间说到了这些词，就是直播间被封禁的
结果!

    所以主播在开播前，一定要小心在心里过一遍，看看
自己要说的话里，有没有涉及到这些违禁词!



    三、直播带货脚本：

    直播带货脚本是整场直播带货运营方案中，重中之重
的一环!

    因为它策划了在一场直播中——

    从开始到结束，每个时间环节、主播要说什么、做什
么、准备什么道具、阐述什么重点、怎么卖产品等等!

    做到有条不紊，心中有数、言之有物!直播过程才会少
有疏漏，直播效果会更好更专业!
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金秋十月，伊宁县大地处处洋溢着丰收的喜悦。在持续晴好
天气的有力条件下，伊宁县的秋收工作接近尾声，当地驻村
工作队充分发挥行业优势，深入田间地头积极指导农民开展
冬播工作，为来年丰收打下坚实基础。

“玉米收完了，现在又种上了新品种的冬小麦，有了工作队
的细心指导，明年丰收不成问题。”巴依托海镇其格勒克麻
扎村村民宋祥林信心满满地说。

今年宋祥林种了80亩地的玉米，玉米成熟时全部采用机械化
收割，收割后的玉米秸秆又全部用作牛羊的饲草料，按照亩
产量吨，每公斤2元的价格计算，今年宋祥林能有将近13万元
的收入。在工作队的推荐下，今年他又选用了新的冬小麦品
种进行播种，希望“种”出来年好日子。

其格勒克麻扎村今年共种植玉米、大豆等各类秋收农作
物9000多亩，为了高质量开展秋收冬播，确保村民增产增收，
州农业农村局驻巴依托海镇其格勒克麻扎村工作队充分发挥
行业优势，突出“减损就是增产”的理念，积极协调机械设



备，大力推广机收减损技术，指导农机手提升收获质量，确
保颗粒归仓，目前秋收工作已完成90%。

今年，其格勒克麻扎村冬小麦种植任务共2800亩，为确保明
年能够丰产丰收，工作队积极协调冬小麦新品种，并在全村
进行推广宣传，加快新老品种更新换代，同时鼓励村民通过
机械化、科技化的播种，促进节能增效，实现农业高质量发
展。

“今年我们创建绿色高产高效示范田200亩，开展农机、农艺
技术集成、试验示范，大力推广侧深施肥、测土配方施肥、
精良播种等技术，提高播种质量，目前已播种冬麦2000余亩，
明显快于去年，部分麦田已开始出苗，长势好于常年。”伊
犁州农业农村局驻巴依托海镇其格勒克麻扎村“惠聚”工作
队队长、第一书记关勇说。


