
2023年自营外卖平台推广方案(实用5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。通过制定方案，我们可以有条不紊
地进行问题的分析和解决，避免盲目行动和无效努力。以下
是小编为大家收集的方案范文，欢迎大家分享阅读。

自营外卖平台推广方案篇一

1. 九龙员工很多，但是订餐太散，常常会出现送餐不及时，
导致投诉。所以是否联系一个员工为包天下统计一下，实行
买几送几的奖励政策，再一个问题就是九龙领导对食堂外包
还是有一定兴趣的，需要进一步的跟进和沟通。

2. 百货二楼。每天最低能消化20份以上，但是在时间上需要
我们调整到11:30送到逐个发放、菜品适时调整。

3. 沙宣需要继续跟进。可以根据他们的用餐需要适当的调整
菜品，因为他们人数也挺多每天都有订单。而且他们今年下
半年还有一次大型活动。

4. *、公共资源管理办公室是一个很有开发价值的客户。他
们走的是高端而且招标会也很多，菜品要适时的为其调整以
防止他们吃腻。

综上所述：要稳定现有客户，做好保证每一份外卖，逐步稳
健发展到每一个客户。

要想让包天下的外卖做大做好，必须走订单式路线，同时发
展团体餐、食堂供应，保证好菜品的口味和数量以及适中的
价格，逐步走向规范挂、专业化的外卖服务流程。以下是近
期计划和目标。

1. 进入酒店会议场所，找人了解和沟通酒店会议情况，使其



达成一定意向，遇到一些只用场地不在酒店订餐的客户及时
通知、这边过去与会务组接洽，看看是否有外卖需要。

2. 多联系几家*单位，谈谈看有没有外卖需求，一旦达成对
我们包天下的品牌宣传也很有力度。

3. 注意梁山的一些大型活动，及时获得信息、跟进、及时送
餐。例如：车展、水浒文化节、剧组、促销会等。下半年会
有一个剧组走进梁山，要及时跟进。

4. 适时出去寻找一些企事业单位，看看能否达成为其供应员
工餐的合作。需要业务配合留意一下哪些单位有需求的可能
性。

5. 把梁山旅行社都联系一下，把我们的外送信息散发出去，
看看能否带团订餐或者来到包天下就餐。

自营外卖平台推广方案篇二

1策划背景 2市场分析

一、策划背景

随着现代商业社会的快速发展，社会竞争日益激烈，生活节
奏加快，通过对大学在校大学生进一步调查我们发现，大学
生群体有着极大的购买能力和消费欲望，他们在一定程度上
带动了学校周边服务业的发展。大学生己成为这个环境中的
卞要的消费群体。

然而日前学生就餐状况普遍不容乐观，其卞要原因;

1、样式重复，即每天换来换去都是那么儿道菜，日味也重复
时间长了就感觉腻。



2、不卫生，因为人民越来越追求生活品质，对健康和卫生的
求也越来越高，而大多的中式快餐店设施简陋，卫生情况不
容乐观。

3、日味问题，即对饭菜的日味不习惯，因为来自四面八方，
众口难调，很难让所有人满意。

营养知识和态度、行为倒挂的现象。

二、市场分析

三、大学校园快餐外卖经营模式的构想(一)、策划目标

在各服务区域设有固定的服务点，以保证顾客能在没有任何
通讯工具的情况下也能在我们固定的服务点找到我们，随时
能叫外卖，而服务大家。更能保证顾客的“安全感”事故可
能随时与我们保持联系，而随时反映我们在工作当中存在的
问题，以及随时解决饭菜的质量问题，而保证顾客的饮食安
全。

四、营销战略选择一一swot分析

现在在校大学生注重饮食支出，并有足够的负担能力。调查
显示超过60%的被访大学生，日常饮食支出为首要并目最重要
的支出项同 时，国家对教育投入加大，高校大学生生活补贴、
奖助学金的比例逐年提高，也一定程度上提高了大学生的饮
食消费水平。因此，只要提供符合学生群体消费水平的饮食
服务，是可以得到可观的效益的。健康日益被人们重视，健
康饮食成为一大趋势。越来越多的大学生关注自身的健康，
健康饮食观念逐渐被他们所接受。调查显示，超过54%的大学
生注重餐饮的营养健康成分，男生对营养健康的注重比起女
生来有过之而无不及。但是，目前高校食堂的状况普遍还无
法达到大学生对健康营养的要求，因此，这为本项日进驻校
园提供了一个很好的条件。



自营外卖平台推广方案篇三

一：市场分析

校园外卖是一个很大的商机因为课程多中午和下午就餐人多
的原因，午餐和晚餐的问题成了不容易解决的事。所以我们
的快捷订餐系统（校园外卖整合营销）由此而生，我们主要
负责的是校园外卖代送、订餐，让每一位同学都能吃到自己
想吃的快餐。

我们考虑到了学校外卖就只有一家、味道单一所以我们把学
校里餐饮店的外卖整合在一起进行配送。让餐饮店获得更多
利润的同时同学们能订到自己喜欢的快餐。

二：市场现状和策略：

学校能送外卖的就只有五味轩，所以等外卖的时间会很长。
虽然五味轩的菜品有很多但有的同学还是不喜欢那里的味道。
我们把学校的外卖整合起来做这样同学们就可以定不餐店的
外卖而且等待外卖的时间也会大大的缩短。

应为中午下午放学时间刚好是就餐时间的高峰期，可能会出
现没有位置和有很长一段时间在等待上菜。所以我们还制定
了一个提供订餐的平台。

三：竞争对手和优劣式

我们的主要竞争对手是五味轩，他们的优势是有很好和很固
定的客户而且有经济实力有自己的餐馆，劣势是他们的味道
不是答应能满足所有同学的需求还有他们外卖所需的时间会
很长有时候会等上1个小时。我们的优势是我们可以为同学们
提供学校里他们喜欢的外卖，而且时间会大大的缩短节约了
他们等待外卖的时间。劣势是我们没有经济实力缺少实践经
验，没有固定的客户。



四：方案计划

在实施方案前我们要做一个简单的方案计划

、9月20日im专员负责联系学校各个餐厅，收集相关菜单菜谱
和价格

自营外卖平台推广方案篇四

1、负责推进线下门店实现第三方*台外卖化

2、负责公司所覆盖的外卖*台的运营维护与单量提升；

3、负责第三方外卖*台的店铺优化与活动运营

4、负责推进线下门店实现第三方*台团购化

5、推荐线下门店实现门店移动聚合支付多样化

6、负责各合作渠道关系的沟通与维护；

7、负责线上*台的传播与宣传，将线上流量导入到线下门店；

8、领导安排的其他工作；

自营外卖平台推广方案篇五

中心点向西南方向移动，商场企划部工作计划。以京石公路
为轴心周边社区附加公交站牌、地铁口等上班人群流动做大
的地点散式发放。

以社区、平房、菜市场为主一对一发放。

周六日商超为主散发。



每个社区发放情况要登记明确!发放不到的小区以社区附近站
牌散发包围的方式来补充。

西里社区、蒋家坟社区、小屯社区、大瓦窑社区、五里店第
一社区、五里店第二社区、丰西路社区、油泵厂社区、大井
社区、长安新城社区、京铁家园社区、民岳小区社区。

宛平城地区：辖6个社区、3个村委会：户籍人口20465人

城北社区、宛平城社区、城南社区、晓月苑第一社区、晓月
苑第二社区、老庄子社区、老庄子村、永合庄村、北天堂村。

长辛店镇辖9个村委会：户籍人口31975人

张郭庄村、东河沿村、辛庄村、大灰厂村、李家峪村、太子
峪村、张家坟村、赵辛店村、长辛店村。

云岗街道辖9个社区：户籍人口32894人

南区第一社区、南区第二社区、云西路社区、田城社区、北
区社区、北里社区、翠园社区、镇岗南里社区、大灰厂社区。

王佐镇辖8个村委会：户籍人口37385人

西庄店中心村、沙锅村中心村、怪村中心村、魏各庄中心村、
西王佐中心村、南宫中心村、庄户中心村、佃起中心村。

房山区：温庄子高佃村大宁高佃

社区一对一发放数量：50000左右

散发：60000

《开了》剩余数量20000左右



对附近大学进行合作直投或散发!

散发：学校门口，食堂门口等

以商家合作为主，以能提高合作商家销售额为前提，说服商
家为我院对其顾客赠送购物送健康(卡)购物满多少可获赠购
物送健康(卡)

为丰台区各药店、保健用品店免费提供早早孕试纸.

序号发展渠道预计数量卡类备注

1药店/保健店6000健康大礼包(卡)

2商场/超市8000购物送健康(卡)

3美容院3000健康大礼包(卡)

4ktv3000健康大礼包(卡)

1、试纸药店增加60家大小不限，试纸铺6000条，每个合作点
放药店专用卡100张共计6000张，原有合作药店进行客户维护，
整理销售和其他家医院试纸的销售情况。

3、十月底启动《健康基金储备c计划》活动，联系丰台合作
商家10家，工作计划《商场企划部工作计划》。市场部全力
执行。杂志跟踪报道。


