
2023年战史战例心得体会(通用5篇)
每个人都有自己独特的心得体会，它们可以是对成功的总结，
也可以是对失败的反思，更可以是对人生的思考和感悟。优
质的心得体会该怎么样去写呢？下面我帮大家找寻并整理了
一些优秀的心得体会范文，我们一起来了解一下吧。

战史战例心得体会篇一

伟大的实践，无穷的收获

自从进入大学以来就听师兄说我们回利用假期去参加社会实
践，我当时真的不知道何谓社会实践，更不知道社会实践对
我们，对社会有什么帮助，所以就没怎么放在心上！直到大
一结束时，班长通知我们说，学院规定所有的同学必须参加
暑期社会实践，并且要写社会实践心得，真的，当时我听到
这个消息心都凉了一大节，因为我不了解社会实践！我怕，
我担心。，可着有用吗？对我完成这次学院硬性规定的任务，
答案当然是否定的，所以我选择了积极“入世”，参加了青
年志愿者协会举办的主题为“关注乡镇教育，扶助希望幼
苗”的活动。下面就是我第一次参加的社会实践的经历与感
想，希望能和大家一起分享。

提出了要求与希望，在此我对支持并参与其中的领导，老师
表示感谢，从此刻开始该我们上场了。

在哪天是我们第一次接触到我们这次实践活动的对象-天全县
希望小学的学生，他们给我们的第一印象就是可爱，天真，
对知识充满无限的向往可由于各方面条件的限制脸上又充满
无赖，在他们的脸上我们能看的出他们想要我们来并且能够
给他们带来某些他们所不知道的，看到他们的脸我们感觉我
们来对了并且感觉我们应该把这次社会实践活动搞好，从哪
天开始我们带着肩上的责任，我们开始了工作，在11号我们



准备了《自我介绍》，说实话在这个我们看来相当简单的一
项工作，可在农村的小学生身上可是一件可怕的事情，他们
由于锻炼的机会很少甚至没有导致了他们没有面对众多认得
勇气，也就是俗话说的胆子小，在课上我们通过自己的带头
作用，同时邀请部分胆子大的同学到上面起示范带头作用，
最后我们用带有奖惩性质的方法，让每个同学自我介绍了，
并且我们没有用任何惩罚措施，我们成功了，成功的让他们
站在大家面前来展示自己，增加了他们的自信心与胆量但着
不是一个人的成功，是我们全体支援者的成功，在这次课上
我们很多支援者本来没参加这项活动的，有的根本就不是实
践组的但他们任活跃在这堂课上，他们维护课堂次序，进行
教学，活跃气氛。总之我们的不是一个人完成的而是由几十
个个怀揣梦想的的支援者来共同完成的，就这样我们相继完
成了大部分任务，并且都是很成功的。

我们的活动也就结束了，在这天我们准备了才艺大比拼，在
这个活动上同学们展示了这几天他们所学的英语，绘画，唱
歌，跳舞。看者这些我们笑了，我感觉我们有所值，给渴望
知识的孩子带来了他们所需要的而我们完成了社会实践的任
务同时达到了锻炼的目的，更重要的是我们杂这次社会实践
活动中互帮互助，齐心协力，志愿者之间建立了比较深厚的
友情，我觉得这是最重要的，也是我这次假期社会实践活动
最大的收获。

战史战例心得体会篇二

部队辉煌战例是军队的骄傲，是无数军人艰辛努力的集中体
现。回顾历史，我们可以看到许多震撼人心的战例，这些战
例都是由一支充满血性和担当精神的部队创造的。在学习和
总结这些辉煌战例的过程中，有很多关键的心得体会值得我
们深思和借鉴。

二段：坚定的信念和使命感



在辉煌战例中，部队展现的第一个关键要素是坚定的信念和
使命感。无论是面对面的近战，还是艰巨的特种任务，这些
部队都表现出坚定的信念和对使命的高度责任感。这种信念
和使命感使他们能够在战场上顽强抵抗敌人的进攻，坚持到
底。作为现代军人，我们也应当时刻保持对祖国和人民的忠
诚，把守卫祖国的任务视为自己的使命，坚守信念，履行责
任。

三段：高度的训练水平和团队配合

辉煌战例表明，只有高度的训练水平和良好的团队配合，部
队才能在极端情况下战胜敌人。训练是军人的生命线，只有
日积月累的刻苦训练，才能使军人达到高度的专业水准。在
战斗中，团队配合更是至关重要的，每一个人都要明确自己
的角色和任务，并且能够与战友密切配合，形成合力。同时，
训练和团队配合也需要不断适应新环境和新形势的挑战，不
断进行创新和调整。

四段：灵活应变和果断决策

战争是流动的，战场是变化无常的。在辉煌战例中，部队展
现了出色的灵活应变和果断决策能力。他们能够根据形势的
变化及时调整战术，快速应对敌人的行动，保持主动权。同
时，领导者的果断决策也是决定战局的关键因素。在面对复
杂战场和多变敌情时，领导者需要准确分析形势，做出迅速
明智的决策，以确保部队的胜利。因此，作为部队的一员，
我们也应当注重战术学习和决策能力的培养，以应对未来可
能面临的任何挑战。

五段：英勇斗争和骄傲自豪

辉煌战例最让人感动的地方就是士兵们无畏的勇气和无私的
奉献精神。他们为了祖国和人民的利益，不惜牺牲自己的生
命。在战场上，他们用鲜血和汗水书写了辉煌的篇章。正是



因为他们的英勇斗争，我们才能享受到和平的生活。作为部
队的一员，我们应该为自己的身份感到骄傲自豪，并且时刻
怀抱着为国争光的信念和决心。

结尾：总结

回首部队辉煌战例，我们可以得出许多宝贵的心得体会。坚
定的信念和使命感，高度的训练水平和团队配合，灵活应变
和果断决策，还有英勇斗争和骄傲自豪，这些都是我们作为
军人应当学习的品质和态度。只有在实战训练中不断磨砺自
己，才能够在未来的战斗中捍卫祖国的利益，继续书写属于
我们的辉煌战例。让我们铭记历史，传承辉煌，为祖国而战，
为人民撑起一片蓝天。

战史战例心得体会篇三

我读了《小英雄雨来》这一课，我最喜欢文中的雨来，因为
他机智勇敢。

有一次，他掩护李大叔被鬼子看见了。雨来把李大叔藏在他
家的地洞里，鬼子来到他家问了半天雨来也没有说，鬼子便
生气 的走了。

后来，雨来又上夜校，看见他爸爸背着步枪从山上回来了 ，
说鬼子又要到我们村了。

第二天，妈妈去买菜了，家里只有雨来一个人，鬼子来到他
家找一个人，鬼子把雨来家翻的乱七八槽的，也没有找到，
鬼子看到雨来手里拿着一本书，鬼子把雨来揪过来，把他的
书撕了。鬼子问雨来说：你看见一个人过来吗?雨来说：“没
有”。鬼子打了雨来几个巴掌，见雨来还是没有说，鬼子说
把他拖到河边枪毙，就在鬼子要开枪的时候雨来趁机跳到河
里了。



乡亲们都到河边去找雨来，大家看到远处露出一个小脑袋，
过去一看原来雨来没有死，所以我们一定要贡献祖国。

战史战例心得体会篇四

在人类历史的漫长道路上，战争无疑是最为残酷和血腥的一
种屠杀形式。参加一场战争，不仅需要勇气和毅力，更需要
有足够的智慧和战略眼光。在现代社会，战争虽然已经不再
像古代那样频繁爆发，但作为一种常态下的危机和灾难情形，
仍然需要人们关注和了解。今天，本文将从自身的角度出发，
阐述自己在学习战例时得到的体会和感悟。

第一段：

战例中的观点

学习战例，在其中能够发现丰富的思想和理论观点。战例总
结了许多战争经验和规律，告诫读者们应当多思考，善于总
结经验教训。例如在《孙子兵法》中，孙子为了锻炼士兵的
意志和战斗精神，提出了“以逸待劳”、“兵不厌诈”等许
多训词，这些思想深入人心，对后世的军事学研究产生了深
远的影响。在学习战例的同时，应该善于发现这些思想，从
而引导我们的思考和领悟。

第二段：

战例中的战略思考

战略指导着军事行动的全过程，是战争中胜利的关键。战例
中的战争策略和战斗战术的描述，不仅仅是对一场战争经过
的全过程的描述，它们还代表了对一场战争的全面规划和运
用智慧的体现。通过研究战争策略和战斗战术，我们能够更
深刻地认识战争的本质。



第三段：

战例中的文化观点

战例不仅记录了战乱的历史和战术战略的思想，也涉及了许
多社会和文化背景。例如《三国演义》中的桃园结义，以及
由它发酵产生的中国武侠文化，是中国文化史上的重要组成
部分；而《红楼梦》中对女性群体命运的展开，也曾经引领
了中国新文化运动的步履，这些思想和形象，都印证了中国
传统的文化解读和思维方式。

第四段：

战例中对个人的启示

学习战例，不仅可以获取丰富的历史知识和文化观点，还能
够帮助个人提高自身能力和修养。例如，学习《西游记》中
孙悟空与牛魔王的斗法，不仅能够增强人们分享精神、团结
协作的能力和执行战略的能力，还能够对身体有益处。这些
领悟和体会，是在战例学习中才能够真正体认到的。

结语：

在现代的和平年代，学习战例，是对过去历史的回顾，是对
和平时代的思考和反思。战例中不仅涵盖了军事与历史，还
蕴含了文学与艺术的精华，是前人的聪明之举，也是我们后
来人的宝贵财富。让我们一起从战例学习中，获取智慧与启
示，成长成一个有智慧、有勇气、有担当的人。

战史战例心得体会篇五

来到金玉普惠公司已经一年了，在金玉普惠公司严格的淘汰
制度下，我现在也可以说是“老员工了”，但在销售部我还
是一名。



在销售部的日子我学习到了很多也得到了很多，在工作上：
做事情学会了多想想多问问的习惯，在劳动中锻炼了的耐心
和恒心同时，也知道了父母挣钱是多么的难，更是知道了工
人们挣的钱是无数汗水换回来的！还有就是金玉普惠公司发
展是多么的不容易，同时也改掉了自己粗心大意马马虎虎的
坏习惯。生活上：从以前的沉默寡言变得活泼开朗了高兴，
更多的是在人际关系上得到了锻炼，在这里的同事之间就像
是大家庭一样，在工作中是自己的上级是自己的同事，在生
活上就成了自己的叔叔阿姨，自己的兄弟姐妹。在上班的时
候上级领导会教导新职员怎么才能做好工作怎样去做一件事
情，和做工作的方法，在生活上也会得到关心照顾。

这些对于刚刚走入社会的我们是非常重要的，因为我们的羽
翼还没真正强壮结实。

当得到消息要调入销售的时候心情是很激动的，因为销售在
公司地位是很高的`，也就是说公司相信我能做好这分工作，
在这里我所接触的是直接面对客户，这和我以前做的工作是
有根本的区别，如果说我以前的工作干一件事可以多花一些
时间去准备，那么在销售的时候我必须在几十分钟或几分钟
之内去把对手打到，用最高的效益做到最好，销售的职员不
多但工作都非常具体明确，作为新鲜血液的我在销售能做的
并不多，因为我的经验我的阅历还没有真正的算的上一个合
格的销售员。所以大家对我的期望值很高，都在细心的教导
培养我，我也会努力学习因为我知道在其他公司是不回有人来
“教”你的。

1，我知道了怎样与人交流，怎么去和客户交流。

2，学到了怎么正确的对待不同部门的态度方法。

3，学到了许多销售内勤的工作，懂得了怎样才是正确的待人
接物，同样也学习到了如何处事，在工作期间，我也成功了
签了许多单子，这些极大的丰富了自己的知识。



在今后的工作中我会努力的提高自己的业务水平，积极参加
公司组织的活动我深知作为金玉普惠中的一名销售员的责任，
也深感一个销售员的光荣，成绩属于过去，未来才属于自己，
作为一个青年，我知道我的工作才刚刚开始，我惟有勇于进
取，不断创新，才能取得更大的成绩。


