
曾国藩家书演讲(优秀7篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？
以下是我为大家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

曾国藩家书演讲篇一

大家好！

社会上的好人好事有许多，而很多事都是久久不能忘怀的。
每当情不自禁地想起时，内心总会有几分感慨和震颤。比如
说，跨省归还摄像机的xxxx初中生；救起落水大妈，并将其
送回家却不留名的美院小伙子……这些例子数不胜数。虽说
我们不认识这些做好事的好人，但在我们的身边，就存在这
样一些不起眼的好人。那就是，我们班的xxxx同学！请耐心
地听我把这件事娓娓到来吧！

那是四年级下学期，一个阳光明媚的下午。我们正在游泳池
里嬉戏打闹。这时，只听岸上的同学大声惊呼道：“xxxx在深
水区里溺水了！”起初，我们以为是哪位同学的恶作剧，便
不予理睬，继续玩耍。但xxxx同学却跟我们不同，他顾不上
与我们打招呼，就深深地吸足了一口气，一头扎进水里，凭
着自己最擅长的泳术，奋力地向深水区游去……过了一会儿，
我们才发现对面的岸上聚集了许多人，而且还有更多的人正
向那里匆匆赶去，一种不祥的预感即刻就笼罩在了我们的心
头。

曾国藩家书演讲篇二

大家好！



低碳环保是健康自然的一种象征。绿色环保能带给我们生机、
带给我们活力，而绿色校园中的“绿色”也就不只是一种颜
色那么简单。走进我们如今洋溢着书香味的校园，你会被那
迷人的风景所吸引。高大现代化的教学楼，郁郁葱葱的树木，
还有鲜艳夺目、争奇斗艳的花卉。漫步在校园里这一派绿景
下，会使你感到精神振奋、心情舒畅。校园中的绿色风景，
对我们同学是极其有益的。不是吗？一节课后，站在走廊上
看看校园中的绿，让我们大饱眼福，也使精神达到更高、更
好的状态！在课余时间，同学们又可以在校道上走走，看看
周围的景物，不是有置身花园之感吗？由此校园的美好可见
一斑。

太阳每天东升西落，行人每天匆匆而过，我们都在看似平静
的生活里奋力拼搏，生活在都市里，随处可见的住房广告上，
总是将居住环境写得极美，青山，绿地，蓝天，碧水是都市
人对优质居住环境的期许！

绿色是大自然赠予我们人类的宝贵财富，绿色是人类文明的
摇篮。人人都渴望拥有一个美好的家园，人人都希望生活在
人与自然和谐发展的文明环境里。近年来响应“创建卫生城
市”的号召，我们的校园环境也正在发生着全面的变化，校
园环境建设是我们必须直面的问题，校园绿化程度直接作用
于我们的生活环境，决定着校园生活的几多色彩，当然，绿
色校园不只是环境绿化与垃圾处理问题，其涵义应更广更深，
指一种健康向上的生活态度和生活方式，比如，严肃活泼的
学习氛围，积极进取的班级精神风貌等。创建绿色校园，不
仅只是要有优美的硬件环境，更应该提高我们自身的修养和
素质，这也是我们的责任和义务。

谢谢。

曾国藩家书演讲篇三

大家好！



我们常听到人们说：“永远不要放弃。”这句话可能是要鼓
励别人，也可能是表示自我的决心。相信自我的人，不管经
历多少次失败，都会不断试着要到达目标。我认为，有成功
的决心是每个人都应当有的重要特质。所以，我认为我们应
当永不放弃。

其中一个理由是，如果我们太轻易放弃，就几乎无法完成任
何事。我们第一次尝试新事物会失败，这是很平常的事，所
以我们不应感到气馁，而应当要再试一次。并且，如果我们
总是一失败就放弃，就无法培养新技能并且不断地成长。我
们应当永不放弃的另一个原因是，仅有再努力一次才能从错
误中学习。如果我们不再试一次，那么我们所学到的教训就
白白浪费了。最终，我们应当永不放弃，因为当我们努力到
达目标的时候，我们就会培养出自信，而这种自信将有助于
我们在生活的其他领域中获得成功。如果我们不挑战自我，
我们就会开始怀疑自我的能力。

简言之，当我们努力追求目标时，永不放弃是很重要的.。不
管最终有没有成功，我们都会学到一些东西，而我们所学到
的东西，将会使自我成为一个更好、更有自信的人。并且，
如果放弃的话，我们就没有机会达到目标。可是如果能不断
地尝试，总有一天我们一定会有机会成功的。

谢谢。

曾国藩家书演讲篇四

大家好！

我是xxx，今天作为先进职工在这里演讲，这是大家给我的机
会，亦是我的荣幸，在这感谢大家这么久以来对我的支持，
让我有现在的成就。

我成为公司的先进职工，我在工作上付出不少，我原先只是



公司的一名普通职员，还是那种不起眼的，我在工作能力其
实并不是很好，在公司里，我是不怎么说话的，一般都是在
那安静的工作。那现在我能够被大家所知，也是多亏了公司
愿意去花费精力栽培我。我虽然不是个激进的人，但也是希
望能用自己的能力去为公司做点贡献的，也是希望可以被大
家知道的。所以当公司提出培训时，我果断的参加了，也就
是从那一次培训开始，我真正的了解了自己的职业，我发现
以前自己对工作只限于知道，但是没有深入的了解，而且自
己做事也不是很积极，自然能进步的空间也就不大，但经过
了培训，我学到了很多技巧，让我变得更加自信，所以培训
结束之后，我就果敢的参与进了公司的一个项目。

也就是因为这个项目，有了今天这个荣誉。在这个项目里，
我特别的努力，几乎所有的时间和精力我都放在上面了，当
然这个项目也不是我一个人才能够做的，还有我们的团队，
我进去是处于比较差的，但是他们不嫌弃我，我不懂的就会
教我，包容我，鼓励我，所以我才能面对那么多的困难和挑
战，努力坚持了下来，不断的去突破自己，一点点的把项目
做起来，直到项目成功得到大家的认可，我才放下心来。所
以在这要感谢我的队友的帮助，也要感谢公司给予的资源，
我们才能一起做成功这项目，才能把自己培训的知识用上去。

今天获得的荣誉，是领导对我的认可，是大家对我的信任，
我由衷的感谢你们，我会继续努力，学习新的事物，让自己
的价值在公司得到更多的体现。我相信这份荣耀会一直陪伴
我走下去，一直激励我走的更高更远，我不会去辜负大家给
的这份肯定，一定树立更高得到目标，朝着它前进。未来我
们共同进步，继续团结合作，我会把属于自己的工作做得再
好一点，让领导和同事对我的看法越来越好，感谢大家给了
一个机会让我去表达我的感谢。祝大家生活幸福，事业成功！

谢谢大家！



曾国藩家书演讲篇五

大家好！

亲爱的朋友，俄国伟大的作家托尔斯泰说过三句话。第一句
话是：这世界上最重要的人是谁？各位朋友，是谁？（互
动）――就是：现在在我眼前的人！

第二句话：这世界上最重要的事是什么？――就是：现在我
要做的事。

第三句话：这世界上最重要的时间是什么？――就是：此时
此刻。

所以，各位朋友，此时此刻，你们就是我最重要的人！参加
好课程，就是我们最重要的事！

曾国藩家书演讲篇六

在我的印象里，父亲是一个沉默寡言的人。他总是默默地奉
献着一切，从不索求什么。父亲的工作是在车床上安装零件。
一双厚实的大手也所以被打磨出了厚厚的老茧，一条条丑陋
的伤痕醒目地刻在手上。我与父亲的交流仅在于偶尔必要的
问答。所以我也觉察不出父亲对我的爱。

从小，我有蹬被子的习惯，很多次醒来都发现被子不在身上。
为此，我常常着凉。直至那天，我发现我这个习惯渐渐消失
了。

爸爸轻轻地踩着地面，“啪”地一声灯关了。在黑暗中，我
仿佛还能看到爸爸一步一步挪出房间，蹑手蹑脚关上房门的
样貌。

以后的每一天夜里即使再晚，我也能感受到爸爸为我盖被子



的温暖。

从那天夜里，我开始留意父亲的每一个细微的动作：悄悄放
在书桌上的一杯牛奶、考试前的一个微笑、放在床头已叠好
的衣服……在里面我总能感受到父亲对我的爱，我也和父亲
达成了一种无言的默契。

哪怕只是这种形式的爱，不用言语表达的爱，我也要让它继
续默默地延续下去，谁也无须用言语打破。

曾国藩家书演讲篇七

大家好!

感谢xx领导和同事们给我提供了这次与大家交流，参与竞聘
的机会，我深感荣幸和倍加珍惜。我竞聘的岗位是行政主管。
做一下自我介绍：我叫xxx，现年x岁，xx，金融经济师职称(中
级)，xx年获得xx公司优秀员工。

为xx的发展和壮大贡献自己的聪明才智和辛勤汗水，为大家
做好后勤服务保障工作。同时我觉得也是一次展现自我，挑
战自我，超越自我机会。

1、思想进步，政治立场坚定，有团结协作精神，有极强的事
业心和责任感，作风扎实，办事公道正派，在工作中时刻以
营业部的利益为重，能顾全大局，保证政令畅通，有良好的
语言文字表达能力，具有组织统筹协调能力，有创新精神。

2、经过多年工作的历练，培养了我勤于学习、不懂就问的好
习惯，养成了吃苦耐劳、踏实肯干的好作风。这让我在之后
的工作中上，始终能够保持平和端正的心态，尊重领导，团
结同事，注重积累，能够虚心学习他人的长处，吸纳他人处
理工作事务的好方法、好经验。能够积极主动履行工作职责，
能够及时完成领导交办的其他工作任务。



3、多年的证券营业部行政岗位工作经历是我的一笔宝贵的财。
首先，我对行政岗位职责和操作流程十分清楚和熟悉，在以
往工作中受到领导和同事的赞同和表扬，远远多于对我的批
评，指责，不管是民主测评和任务考核在营业部都是名列前
茅。我性格开朗，乐于助人和广交朋友，善于沟通交流，积
攒、保持了众多的客户关系。当人非圣贤，孰能无过，每当
听领导和同事的对我的批评和帮助时，我都欣然接受，并把
它视为对我的鞭策和勉励，增加了我在工作中的动力。扬长
避短，勤奋踏实是我一贯的工作作风和处事习惯，我将继续
保持和发扬。

我将怀着“勤于学习、善于创造、乐于奉献”的思想，本
着“维护企业利益、维护企业声誉、维护企业形象”的原则，
积极主动地开展行政业务工作。我将围绕“十六”个字展开
工作，即：当好参谋、做好服务、沟通情况、催办落实。

1、当好参谋：就是要积极组织学习公司下发的营业部日常管
理文件，理解新方法和新思路，积极整理有关信息，进行调
查分析，为领导决策提供参考，排忧解难。

2、做好服务：就是要为领导、各部门、各位同事做好服务，
积极深入一线，掌握第一手资料，本着营业部无小事的原则，
不推、不拖、不等，全力保障一线工作顺利进行，为创中心
营业部正常工作开展提供保障。

3、沟通情况：就是沟通领导和员工之间、客户与员工之间的
情况，做好桥梁纽带作用，做到上令下达，下情上报，真实
可靠。

4、催办落实：就是对公司的各项制度要求，工作安排，领导
的意见，组织的决定是否落实进行督促检查，协调好各部门，
直到顺利落实。

各位领导、同事们，大家好!如果我当选，我一定会在公司的



领导下，xx指导的'下，本着对营业部服好务，让客户满意的
态度，兢兢业业地工作，决不辜负大家对我的期望和厚爱。
谢谢大家，我的演讲完毕。


