
2023年学校创客工作计划(通用5篇)
计划是指为了实现特定目标而制定的一系列有条理的行动步
骤。相信许多人会觉得计划很难写？这里给大家分享一些最
新的计划书范文，方便大家学习。

学校创客工作计划篇一

根据“十一五”规划及“科教兴区”规划纲要要求，参与上
海市产业化重大技术攻关项目建设，重点确定并攻克一批符
合我区产业导向，市场前景好，产业关联度大，具有自主知
识产权的关键技术、共性技术和标准技术，使我区输配电、
电子信息、精细化工、生物医药、农产品深加工、游艇产业、
物流装备产业达到国内先进水平。以科技创新基金计划项目、
高新技术成果项目、重点新产品和火炬计划为引导，实施并
转化一批技术处国内领先和国际先进的高科技项目。

科技进步贡献率每年以2％的速度递增，到20xx年，达到65%
以上。组织实施各类科技计划项目500项，到目标年累计实现
产值10亿元，优化区域产业和产品结构，提升核心竞争力，
使企业依靠科技进步，增加科研投入，壮大实力，拓展市场。
创国家级、上海市名牌和著名商标30项；专利申请达到3000
件以上。规模企业每万元产值消耗能源折标煤为0.15吨，
比“十五”末下降27.3%；循环经济发展模式在企业中得到推
广和应用。

1、瞄准先进适用技术，加强对本区高技术产业有决定意义的
技术预见和技术创新，以信息化带动工业化，实施有利于推
进奉贤经济加速发展的科技项目计划，加快产业链间互补整
合，积极跟踪国内外先进技术和最新成果，推动一批重大科
技项目的产业化。

2、根据我区产业导向，围绕新能源、电子信息、通讯设备、



生物医药、新材料等重点发展领域，拓宽技术创新源头，加
快产品开发和技术攻关，注重科技进步贡献比重大，对经济
支撑力度大的项目的实施。

3、在科技项目层次上廓清来源、层次、等级，以国家、市、
区三级创新基金计划项目、高新技术成果项目、重点新产品
和火炬计划为引导，通过财政资金及企业投入共同作用，扶
持一批技术处国内领先和国际先进的高科技项目，加强科技
企业对关键技术和共性技术的研发攻关、引进、吸收、消化，
增强自主创新能力、转化实施能力、规模经营能力、市场竞
争能力。

4、加强科技创新软环境建设，引导企业实施创新项目过程中，
在技术改进、管理方式、质量控制、市场渠道等内容的完善
和进步，树立科学管理、科技进步的企业发展观。对承担项
目的主要科技人员创造宽松工作和生活环境，给予各种优惠
政策，激励他们的持续创新蕴能。

根据我区的产业坐落格局，在各大开发区、制造业基地、产
业园注重规模企业的科技创新程度的提升，抓紧引进和建设
一批企业技术研究中心、市级重点实验室、市级重点工程研
究中心等，特别是以上海化工区奉贤分区、上海综合工业区
（光仪电产业园区）、闵行出口加工区内大企业为重点，加
快推进以企业为主体、产学研结合的技术创新体系建设。通
过企业技术中心建设，使技术中心真正成为企业新产品、新
技术的研究开发中心、产品和技术发展的决策咨询中心、产
学研联合和对外合作交流中心和人才凝聚中心。依托海湾大
学园区等知识创新区建设，推动“三区联动”合作体系建立，
积极研制开发具有自主知识产权的核心技术和产品，不断提
升企业竞争力，为企业在市场竞争中不断发展壮大提供强有
力的保证和支撑。

十一五”期间，通过财税、金融、政府采购、科技计划等方
面的政策措施，鼓励和引导企业成为研究开发投入的主体、



技术创新活动的主体和技术集成应用的主体。实施技术创新
引导工程，在我区形成一批拥有自主知识产权、自主品牌和
持续创新能力的创新型企业，创建国家级、市级、区级技术
中心达到20家此文来源于：新产品产值率达到35%以上，规模
企业科技开发费用投入占销售收入的比重达到3%以上。

1．要加快推进以企业为主体、产学研结合的技术创新体系建
设。帮助企业建立规范化的现代企业制度运行机制，企业领
导者具有较强的技术创新意识、市场开拓能力和较高的经营
管理水平。

而确保新产品利润占企业总利润的30%以上，资产负债率60%
以下。企业每年用于研究开发经费，占销售收入的1%以上，
保证逐年增加企业研发费用及中心建设经费。

3．鼓励企业建立具有一支素质较高、结构合理、相对稳定的
工程技术人员队伍，能够承担企业研究开发和新产品试制任
务，企业研发中心人数一般占企业职工总数的10%以上，其中
高级工程技术人员不能低于企业研发中心总人数的5%。

4．建立紧密的产学研合作机制，使重点实验室、工程研究中
心、技术中心具备研发、中试、工程化研究所需的仪器、场
地、设备、检测等科研设施，有为企业更新换代、引进技术
再创新的能力和条件。

围绕重点高新技术领域和重点高新技术企业，根据我区“四、
六、七”产业布局特征，在促进电子通讯、电力装备、精细
化工、光机电一体化等优势产业的同时，在数字信息、生物
医药、新材料、环保节能等重点领域有所突破，提升我区高
新技术产业水平和能级，建立布局合理、权重突出的高新技
术产业群。重点挖掘、培育扶持科技型、实业型、有效益的
科技“小巨人”企业，壮大发展这支重要的经济和科技力量。
建立适应现代企业制度的`管理、营销机制，促进科技企业在
我区形成星罗棋布的覆盖，使企业真正成为研发投入的主体、



技术创新活动的主体和创新成果应用的主体。

到20xx年，市、区两级高新技术企业总数达到200家，实现销
售额200亿。高新技术产值占规模工业企业产值比重达35％以
上，高新技术企业科研开发经费投入占销售收入的比重为5％
以上，形成特色鲜明、优势突出、产业衔接、辐射明显的新
型产业体系。

1、集群创新，扩大高新技术企业群体。围绕重点高新技术领
域和重点高新技术企业，根据我区“四、六、七”产业布局
特征，以七大产业基地为中心，汇聚发展一批高新技术企业，
形成特色鲜明、优势互补、产业衔接、辐射明显的新型产业
体系。在促进电子通讯、电力装备、精细化工、光机电一体
化等优势产业的同时，在燃料电池、生物医药、新材料等重
点领域有所突破，加强成熟技术的集成创新、融入本土特色
的创新，形成整体的创新优势，提升我区高新技术产业水平
和能级，建立布局合理、权重突出的高新技术产业群。

2、塑造产值高、规模大的高新技术企业群，创造条件使高科技
“领军”企业脱颖而出。到20xx年以数家高科技行业的“领
军”企业为先导，在先进制造技术、精细化工、生物医药、
现代农业技术四块重点高新技术领域，通过帮助企业建立重
点实验室、研发中心等形式领衔实施一批重大技术专项计划，
使之成为我区新经济的领头羊。

3、培育科技“小巨人”企业。将区内重点科技企业纳入发展
体系，每年滚动扶持10家以上符合支持条件极具潜力的企业，
对在实施期内效益明显提高的企业，在政策上、项目上、资
金上给予集中扶持，促进企业滚动发展、快速壮大，成为实
力型的高新技术企业。到20xx年重点扶持成长性良好，属地
化、实业型的民营科技企业群体，通过3年时间使每家企业实
现产值翻一番，成为管理制度完善、技术装备先进、市场定
位准确、竞争力明显、具有高成长性的科技性规模企业。



科技园区和产业化基地的建立发展，有利于其成为新型工业
化先导区、项目转化的示范区及科技创新与高新技术产业的
重要基地，更是落实“科教兴市”战略部署的具体实践。应
沿着科技成果“孵化、转化、产业化”的路线图，着力为之，
上下联动，合力打造核心科技竞争力，为加强创新体系建设
提供强大支撑。

行动目标：积极创造条件，加快上海市高新技术成果转化
（奉贤）基地建设，推进科技成果产业化，到20xx年争取基
地高转项目年销售额达10亿元以上，在基地内培育出一批有
较强竞争力的科技成果转化骨干企业。放大现代农业专业孵
化器的抚育作用，以此为基础加快启动实施“上海市现代农
业服务区”工程，使之成为集现代农业技术的科研开发、技
术测试、成果孵化、产业聚集、配套服务多元一体的载体。

1．整合资源，精心规划，市区联动，政策倾斜，创造和基地
发展相配套的各种优越条件。吸引符合优质科技项目向基地
集聚，顺利实施产业化。

2．利用各类高新产业向市郊转移的时机，盘活存量土地资源，
集聚一批重点成果注入产业化基地，促进产业集聚、资金集
聚、知识集聚、人才集聚，突出特色，建设产业链。

3．科学论证，分类指导，建立科学完善的科技成果评估机制，
跟踪产业导向，注重项目成熟度、市场前景以及与优势产业
相衔接的程度，追求产出的效益最大化。

4．建立专业服务体系和网络，给予基地内的项目和企业重要
扶持。主动服务、解决困难，争取有利资源，创造宽松环境，
为企业提供热情、高效、快速的个性化服务。

5．探索基地+资本+重大科技项目的融合模式，提升企业的科
技要素和科技创新动力，鼓励产学研联合，推动企业、大学
和科研机构、中介组织与政府引导的良性互动。



学校创客工作计划篇二

1、性质：大学生厨房是一种面向全体大学生出租厨房的一种
服务性项目。

2、设备设施：大学生厨房以单元制形式存在，一个单元有一
个厨房和一个餐厅。一个厨房中有四个灶台，四套炊具和燃
气灶，和一个砧板台，多套切菜工具，和一个橱柜，里面碗
具、油盐等调料一应俱全，配备自来水龙头和多只篮、桶等
洗菜工具，和几个油烟机;餐厅里有大小桌子五、六张，电风
扇，饮水机，电冰箱，消毒柜，电饭煲，时时提供热饭。

3、项目服务内容：大学生们只要提着自己喜欢的菜来到大学
生厨房来，根据时间或者规模交付一定的租金就可以到指定
的灶台上去烹饪了，一个厨房四个灶台、可以同时烹饪。在
一个中餐或晚餐时间内，一个灶台又可连续地让几组同学烹
饪。这样一个单元的厨房：中餐时间(11:00-2:00)之间大概
可以烹饪28(4个灶台-7组/灶台)组同学。同学们可以在这里
吃完再走，也可以带出去吃，一切自便。

我们大学生厨房还搭配有一个大冰箱，若是一个常客，且有
吃不完的菜，或需要存储的剩菜我们将替他们存储，只需将
它们密封好后放入一封闭的篮子，然后写上姓名或其他标记，
放入冰箱即可，但因考虑到用电情况和冰箱空间问题，若存
放的时间超过一天则支付2元/天的寄存金。

4、项目目的：大学生厨房的产生是我组深刻了解到很多大学
生们抱怨食堂的饭菜天天一个样，味道不可口，没有一点新
意，还有部分学生又觉得在外餐馆的饭菜，卫生状况不好，
嫌油不多，而且价格不低。在只有两种选择的情况下，除了
抱怨，只有抱怨，所以我们想到了大学生厨房这个既对大学
生的口味，又锻炼大学生自己动手能力的厨房。

5、大学生厨房室内的装饰：可由学生来创造设计，设计核心



为自由舒适，绿色环保。主要体现简单美。大学生自己种的
花草，手工剪贴画，废物利用等些有创意的设计都可用来装
饰大学生厨房。

学校创客工作计划篇三

长春市(20__年)青年科技创新创业大赛”由共青团长春市委、
长春高新技术产业开发区管理委员会、长春电视^v^合举办。
大赛旨在进一步倡导创新创业文化，调动社会各方面力量，
引导和带领一大批大学生通过创业实现就业，重点培育具有
高成长性、高技术含量的创新创业企业，助力我市科技成果
转化、高新技术产业的发展和创业型城市建设。

一、大赛时间

20__年 3月12日— 20__年11月20日

二、大赛主题

青春飞扬 激情创业

三、大赛目标

(一)倡导创新创业文化，培养青年创新创业意识，营造全社
会尊重创业、鼓励创业、积极创业的良好氛围，拓宽青年自
主创新创业的渠道。

(二)落实国家、省、市关于青年就业创业的有关部署，提升
青年创业能力，有效引导和促进广大青年走自主创业之路。

四、大赛组织机构

主办单位：共青团长春市委



长春高新技术产业开发区管委会

长春电视台

承办单位：长春青年创业园

长春科技创业服务中心

协办单位：中国〃长春海外学人创业园

吉林省高新创业孵化产业园

大赛组委会：由大赛主、承办方有关领导组成，负责大赛领
导工作。

孙亚明 长春市副市长

长春高新技术产业开发区管委会主任

赵心锐 共青团长春市委书记

王志强 长春电视台台长

石 威 长春高新技术产业开发区管委会副主任

姜晓东 共青团长春市委副书记

路良魁 长春电视台副台长

大赛秘书处：由大赛主、承办方有关人员组成，为大赛组委
会的常设机构和执行机构，负责大赛的组织协调、宣传推广、
培训辅导、大赛评审、会务与活动等工作。

董鲲鹏 共青团长春市委城市青年工作部部长



刘长乐 长春科技创业服务中心主任

王 伊 长春电视台专题节目中心主任

刘叔杨 长春科技创业服务中心主任助理

大赛联络处：

徐宇红 联系方式：88787889

宋庆宁 联系方式：88776425

五、参赛范围

全日制大专院校在校学生(包括硕士研究生、博士研究生)，
以及毕业不超过两年的创业青年或创业团队。

六、赛程安排

大赛整体分为宣传报名、初选、初赛、复赛、决赛、项目推
介和倡树典型六个阶段。初选采用书面评审方式，以参赛
者(团队)提交的创业计划书为准。初赛和复赛采用答辩方式
进行评选。决赛以电视大赛的形式进行，现场确定比赛结果。

第一阶段：宣传报名(03月12日至06月30日)

学校创客工作计划篇四

以学校总体工作计划为指导，以深入开展素质教育和创新教
育为目标，围绕学校主题教育活动，提高学生的思想素质和
科学文化素质、以爱国主义教育为主线，以学生的行为习惯
的养成为主要内容，注意培养和提高学生的基本道德。规范
班级日常管理工作，开展丰富而有意义的少先队活动，努力
探索班级工作的新特色。



我共有学生44人，其中男生18人，女生26人，男女人数失衡。
学生来自周边各个村寨，在个性、学习习惯等方面都存在很
大的差异，其中班干部5人，没有品德特殊的学生。

具体情况分析如下：

品德方面，本班学生热爱学校、班集体，团结上进、思想端
正、遵守纪律、尊敬师长、热爱劳动。能按照《小学生守则》
来规范自己的言行。但由于种种的原因，部分学生身上仍存
在着以自我为中心，纪律观念淡薄等现象，可以通过集体教
育来转化。学习方面，本班学生热爱学习，有良好的学习习
惯。上课大部分专心听讲，发言积极，作业美观大方。个别
学生学习习惯不好，上课不能集中注意力听讲，需要进行个
别辅导和特别的关注。家长大多是农民。家长能支持老师的
工作，但不重视家庭教育，能希望与教师积极配合，共同教
育好孩子。班级特点，本班学生爱学习、守纪律。男生活泼、
好动，爱表现；女生文静、可爱，不爱张扬。总的来说，班
级特点比较稳，但稳中有活。

班级教育工作重点

加强行为规范的养成教育，培养学生良好的行为习惯，继续
进行热爱班级的教育、团结同学的教育，搞好心理健康教育。

具体工作：

1、继续抓好五年级学生的常规养成教育，培养良好行为。

2、搞好班级卫生工作管理、学生的日常行为培养，争创卫生
文明示范班。

3、搞好每位学生的自我保护教育，增强安全意识，形成一定
的能力。



4、搞好每位学生的心理健康教育，使其身心都能得到健康地
发展。

5、使学生爱科学、学科学，主动探索新知。

本班学生奋斗目标

1、形成健康向上的良好班风，增强集体凝聚力。

2、争当学校的“优秀班集体”。

3、发展个性特长，促进身心健康。

具体工作：

(1) 鼓励支持学生积极参加学校、班级的各项活动，力争优
异成绩，锻炼能力，培养其集体荣誉感。

(3) 开展丰富多采的主题班队会，在集体活动中增强班级的
凝聚力，形成良好的班风。

（1）、建立健全评比制度，班里建立全方位量化评比栏，学
生在某一方面表现好就可以随时加分，学生每得到20分，就
可以换一月亮。表明学生在各方面都有显著的提高。对每个
小组的学习、纪律、卫生情况进行评比，鼓励学生团结合作，
培养集体荣誉感。

（2）、建立本班的“学习小组”，前后位四个同学为一组，
选出小组的组长。“学习小组”中的四位同学要互相帮助，
团结协作，共同努力，才能取得好成绩，这一方法培养了同
学们的团结协作精神，也是转化后进生的一条有效途径。四
人小组的组长不是终身制，而是竞争上岗，谁的奖章多谁就
担任，如果下一次评比你超过了组长，那就可以取而代之，
这也培养了学生的竞争意识。



（1）、学生在到校、课堂上、课间、两操、放学等方面表现
好的发奖卡，不好的适当减奖卡，由每组的组长记录。

（2）、定期对学生进行道德行为的教育。

学校创客工作计划篇五

业务内容有如下几方面：元旦、春节、元宵节、中秋节等节
日礼品代理；生日礼品代理；婚、丧礼品代理；其他工作关
系性礼品代理。比如，在日常生活中，三天两头都有送礼的
机会，特别是那些官场人员、商场领导、社会各界名流。送
礼是他们工作生活中的一件大事，惟恐送礼不及时、不合适
而坏了大事。而挑选礼品，成为他们的大难题，有时候花钱
多，反而买的礼物不中意。礼品代理公司根据这种现象，进
行礼品挑选、包装、递送或寄送。什么样的对象、为什么送
礼、送什么样的礼品都应该想得很周详。既然是代理嘛，就
得精心设计，将客人的礼送得恰到好处。公司实行电脑化工
作系统，会提高工作效率，增加经济效益。

传情气球不是普通的充气气球，而是在气球里装入丝毛玩具、
布娃娃、贺卡、鲜花、绢花、香囊以及各种首饰、装饰品等
等，只要有一台玩具礼品气球机就可将礼品充入气球。然后，
开一家特色礼品店，随顾客挑选气球的形状和礼品的内容。
主流消费群体多为儿童、学生、情侣、家长、时尚人士、企
业厂家、经销商等等。

店址可以选在年轻人较集中之处或校园附近，以及购物中心、
人气旺的街道等，方便吸引消费群。除去房租和人工，初始
货品投资额在3000元左右，包括：一台玩具礼品气球机的价
格为880元左右，1500元的底货费用和700元左右的流动资金
与其他费用。店面10—20平方米左右，简单的店面装修
需2000—3000元，配置物品如礼品展示架等500元，适当印刷
宣传品如彩色单张500份约400元，总投资只要1—2万元。别
小看气球礼品店的经营，因为形式新颖和具有趣味性，很可



能使产品成为城中的时尚潮流。

目前，男士专用的护肤、须用、发用、防晒和浴液等化妆品
悄然占据柜台，逐步升温。js俊士系列、高夫等男性化妆品专
柜在女性护肤品为主的化妆品专区显得鹤立鸡群。标榜运动
概念的阿迪达斯，则推销起自己的须后水、香水、沐浴露。
有的甚至推出了男士修护唇膏、调理水、保湿乳液、防臭剂、
沐浴露以及护发素等细分产品。

一套男士护理用品低则百来元，高则五六百元。据了解，随
着男士对美容护肤的日益重视，男用化妆品的销售行情不断
看涨，平均每年递增二三成。

不难看出，面子运动已不再是女性的专利。对此，清华大学
社会学院李强教授在接受采访时表示，男性美容业的发展反
映出男性更加注重仪表，折射出他们对待生活的态度更加积
极，是社会进步的体现，也是社会文明程度提高的标志。

市场前景：近年来，全球男士美容护肤品的销售涨幅超过50%，
在欧美国家，男士护理用品的市场份额已占到整个化妆品市
场的30%以上。相比之下，我国化妆品销售总额已接近400亿
元，年增长速度在9%以上，前景看好的男妆产品正成为市场
一大亮点。业内公认，在2011年，男性化妆品市场是一个待
开发的金矿。

中国香料香精化妆品工业协会负责人分析预计，2011年男士
化妆品的市场份额将达到40亿元。从市场需求来看，需求的
品种也不断变化，美容型、营养型、疗效型、多功能型以及
原料天然化的化妆品成男士新宠。

来自武汉青山的冯小妹，先在一家桑拿中心工作，培训了1个
月后上岗，因为一双劳动惯了的手灵活而有力，很快便成了
顾客争相预约的按摩师。后来，她利用午休时间为久坐写字
楼而腰颈酸疼的白领们提供快捷有效的保健按摩，每15分



钟20元。这个价格应该是白领都能够接受的。后来熟客多了，
有的可以约下午或其他时间，钱也挣得越来越多。后来她成
立了一间白领按摩公司，现在已初具规模。

女人天生丽质！女孩子天生爱美。饰品能装饰女孩子的美。
精心点缀自己的饰品，让你与众不同，展现出独特的自己，
时尚饰品：每个女人都少不了的必需品！饰品连锁店目前在
我国还不是很多，很有市场潜力。成立或加盟饰品连锁店是
个不错的主意，通常能获得比其它产品的连锁经营更高的投
资回报。例如：安之秀美饰美刻石尚男女诱惑地带等！那么
怎么让我们赚钱呢？下面让我们一起来仔细分析一下饰品连
锁店的市场前景及其它各方面的情况。

目前，我国的住宅装饰装修业已经成为国民经济发展的重要
支柱产业，每年家庭装修消费和装饰用品消费都是非常庞大
的数字。家装行业开展连锁经营正式从2001年开始。目前，
我国家装行业的连锁经营还没有形成完整意义上的规范，整
个家装市场还处于一个相对滞后、混乱的市场格局。

但是，家装连锁经营模式前景十分广阔，其近6000亿元的巨
大商业空间受到了越来越多投资者的青睐。而目前，企业也
普遍地把精力从几年前的重数量扩张转向现有的重支持、提
升连锁系统，实现系统的良性发展上，从而为加盟商提供了
更为广阔的利润增长空间。

开办一家家庭装饰油画店不需要太多的投资，也不需要专业
技术，只要找个好的店铺位置，加上良好的服务，就能蠃得
顾客的青睐。一般的油画店销售的油画有上述复制品，也有
手工临摹复制品，售价从数十元到数百元不等。该行业前景
很好，置房热和装修热为该行业带来了许多机会，普通家庭、
宾馆酒楼、娱乐场所、机关企业团体等都有需求。

对于孩子的教育投资越来越大，时间也越来越早，家长们常
说，不要让孩子输在起跑线上。而目前市场上出现的0岁教育



也正迎合了家长们0岁起跑的需求。目前，这个行业在全国仍
属于一种新兴产业。仅有部分城市开设很少几家教育中心，
也由于新产业人们对它认识不够，目前其开发潜力巨大，投
资前景广阔。经营方式：独立经营或采取连锁、加盟店形式。
租5至10间教室（或更多，视具体情况而言）和2个保育员，
以及1名清洁工。月薪分别为1000元、800元、500元。


