
最新中班冬天活动 幼儿园中班语言教案
冬天来了(精选8篇)

演讲稿是演讲者根据几条原则性的提纲进行演讲，比较灵活，
便于临场发挥，真实感强，又具有照读式演讲和背诵式演讲
的长处。好的演讲稿对于我们的帮助很大，所以我们要好好
写一篇演讲稿下面是小编为大家整理的演讲稿，欢迎大家分
享阅读。

商场演讲比赛演讲稿篇一

大家好，首先感谢公司给了我们这一次参与竞聘的机会，我
想说：面对这次的机遇与挑战，我对自己充满信心、对商场
的未来充满信心。

首先商场的方针目标是：

强化公司职能，突出发展中心，转变经营模式，树立营销理
念，加强管理力度，为完成业务收入而拼搏！

如今的商场，必将给客户一种全新的感觉，因此换一种全新
的营销理念，改一改昔日的销售方式，是公司在以后管理工
作中的思路之一。在知识经济到来之时，最大程度地赢得客
户，获取利润是我们的追求。让客户在选择我们的时候，能
够充分感受到商场得天独厚的信息传播网络，因此依靠商场
平台，应该是商场业在信息产业化竞争中做出的正确决策，
我们××人有信心、也有决心去做好这一领域的开拓。

1、公司在今后的业务发展中，将作为重点项目之一来开拓更
大的客户市场。通过员工努力和借助社会力量，与学校、企
业、单位、全市区有关部门联系，洽谈发展。

2、公司将积极与各大单位建立联系，拓展商业信函业务市场，



提高商业信函业务宣传，使其拥有更多客户。让客户了解，
商业信函不只是用于消费一种用途，重大节日、重大的活动
等都能以商业信函的方式发布销售信息，给商场的目标用户
发送业务信函的企业都来此消费。

3、公司创造条件，增加、开发市场，投入广告，计划在条件
成熟后，另外，大家都可以看到，大楼的对面、干道的两旁
有多块的大型喷绘广告牌，这些都是由其他公司发布的，我
一直在构思，为什么不可以来做一些大型广告牌？只要做得
好，必定吸引得了大客户的注意力。

4、公司将组建一支专业化营销队伍，运用商业运着方式，上
门宣传、洽谈、揽收业务，占领市场，并注重营销的实际效
果。利润分成，调动起我们系统内部职工联系业务的积极性。

5、发展和健全销售网络，吸引客户。据我了解，“娃哈哈”
遂宁总经销商，把他们的产品推销到农村市场去，公司可以
在全农村邮购代销网络上下功夫，有了好的销售网络，将会
有更多象“娃哈哈”这样的客户主动与我们建立业务关系，
邮政信息网络才能真正发挥其优势，公司的经济效益也能得
到更大的提高。

6、企业网络化已不再是一种时髦，而是一种必然，利用互联
网开展业务取得收益也应该是我们商场新的经济增长点。例
如开办商场网页，针对遂宁所有的企事业机关、单位、学校、
社会团体，对他们提供优惠的政策，这样对我们的商场起到
了很好的宣传、广告作用。

1、在公司中建立一种能够激励每个员工发挥他们创造性工作
能力的管理体系；建立一种全新的营销理念，来适应现代广
告市场的需要。

2、针对市场中未预期到的情况和最新的竞争压力作出最快的
反应，调整公司的战略目标和公司的长期发展方向；针对公



司的各项决策，在民主与集中的基础上给每一位员工参与公
司决策的权利，这是合作和信任的基础。

以上只是我对这个岗位管理工作的认识与思路，重要的是落
实行动。我一定以务实的作风，不断的创新，为促进邮政追
赶型跨越式发展，为公司收入而努力拼搏，为商场做出新的
贡献！

商场演讲比赛演讲稿篇二

我叫____，生于____年，现在____工作。我于________年参
加工作，从事商业工作长达____年之久。在长期的商业经营
过程中，我做过营业员、业务员，也做过柜组长和部门经理，
逐步积累了丰富的实践经验。

________年，我去深圳在“____集团”____分公司先后担任
童装、童车业务主管，负责与友谊城百货、茂业百货、岁宝
百货、铜锣区广场等大型百货公司业务以及专柜形象维护、
专柜小姐培训管理等工作，同时负责与沃尔玛、家乐福、华
润万家等大型超市业务的联系、促销人员管理及代理商市场
维护。这些经历使我的商业阅历更为丰富，并接触和掌握了
许多超前的超市管理知识。

第二，务实的工作思路，增强了我竞聘的底蕴。

一是在职工管理上，重点做到人性化，通过各种途径，不断
向他们灌输先进的经营理念，提高业务素质、规范服务行为，
通过他们的一言一行，向顾客展现出广隆的美好形象，进而
集聚人气，形成别具一格的核心竞争力。

二是在特色管理上，要注重商品专营的特色、引导时尚的特
色、购物环境的特色、商品陈列的特色等，通过众多的单体
特色，打造出独具个性的营销特色。



三是在顾客管理上，本人将进一步强化“顾客就是衣食父
母”的理念，并将之贯穿于工作的全过程，真心实意为顾客
提供热情、到位的服务。通过对商品分类与摆布等情况的了
如指掌，主动为顾客做好店内引导、商品说明等工作，同时
要努力营造良好的购物环境，全面提升服务层次和服务质量，
以满足顾客不同层次的需要。

四是在商品管理上，要尽可能丰富商品品种，要把缺货作为
营业的最大敌人，视商品质量为商场的生命，进一步完善
《缺货登记制度》，在缺货醒目处设立“缺货告示”，告此
商品的下次到货时间，以方便客户到时购买。

五是在商品损耗管理上，要进一步强化手段。往往一个商品
的损耗，至少需要5-6个商品的销售毛利才可弥补，因此我将
把商品损耗管理作为门店节流、创利的重要环节来抓，从根
本上提高商场的管理水平。

虽然我到____的时间不长，但我已深深地感受到____这个大
家庭的温暖，看到了____的发展前景。我也确信，我对商业
工作充满激情，精力充沛的我，渴望拥有一个能够实现自我
价值的舞台。假如这次条件够不上，我将继续努力，在原有
的工作岗位上更加努力地工作，更加刻苦学习，做一个合格
的____人。假如大家相信我、信任我，能够给我一次机会，
我将在新的岗位上勤勤恳恳工作，认认真真做事，清清白白
做人，不辜负领导和同志们的希望和重托，将自己的每一份
光和热都融化到____的事业中去，脚踏实地地干出一番事业。

最后，我希望，能用你们的信任和我的努力作支撑，共
铸____商场明天的辉煌!

谢谢大家!


