
卖菜个人总结(优质8篇)
当工作或学习进行到一定阶段或告一段落时，需要回过头来
对所做的工作认真地分析研究一下，肯定成绩，找出问题，
归纳出经验教训，提高认识，明确方向，以便进一步做好工
作，并把这些用文字表述出来，就叫做总结。相信许多人会
觉得总结很难写？以下是小编收集整理的工作总结书范文，
仅供参考，希望能够帮助到大家。

卖菜个人总结篇一

有一件事让我很气愤，让我清楚的认识了这个世界的人心险
恶。

大街上人山人海，车水马龙，甚是热闹。我和妈妈走到了一
处卖葱的地方，停下了脚步，对面那位卖菜的大妈看起来很
和蔼，还冲我笑了笑，我也对她笑了笑。妈妈蹲下来，拿起
一大捆葱，问道“这一捆多少钱？”大妈温和的说“加上那
几大捆，一共才三十，你掂掂这分量，很重吧。”“确实有
分量，好，我要了。“妈妈不假思索的说。妈妈心里想：怎
么感觉有点湿呢，算了，不管了。随后妈妈递给了那位大妈
三十元钱，转身和我就走了。

直到今天，妈妈在门外揪葱叶的时候，才意识到自己被骗了。
这一根根的葱为什么这么沉呢？原来是被那位大妈加了水。
我越想越生气。真的是“人不可貌相，海水不可斗量”。明
明她是那么的.和蔼可亲，却不曾想到她居然是这种人。

这个世界原比我想的要复杂的多，生活中真是处处要提防啊！
哎！

——卖菜小学作文

卖菜小学作文



卖菜个人总结篇二

它从不与百花争夺明媚的春天，也从不炫耀自己的美丽，它
有着一副傲骨，也从不骄傲自大！可风伦却不怎么开
心：“看看还有没有满分的，如果一大堆满分，那咱们这
个100就没有什么意义了。

在逆境中怀揣着感恩的心，明天就会更加美好。那时候她就
会像个孩子一般微笑，笑容里是幸福，还有纯真。郑州市珠
峰奥赛学校 刘莉？”我欣喜若狂。

不过，姜老师的这番话让我们很受教育。在家里，我天天呆
在空调间尽情地享受，在这里，得天天站在外面晒太阳，脚
站得都麻痹了？等花样兔食的比赛结束了，我买个大蛋糕，
还是水果乳酪慕斯的，在家里给你再办一次我俩的宴会。企
鹅一到那儿，就被安置在企鹅谷里，企鹅谷里白天零下40℃，
夜晚零下45℃，那里到处都是冰船，企鹅可以在船上玩游戏。

为了地球的未来，也为了我们的未来，保护环境，珍惜地球，
呵护好我们的家园;我相信上帝――生灵的缔造者定会伤透了
心的。彷徨了好一阵子，想去找你，又怕不方便。今天，我
就带你去参观我们绵羊部落吧！但是，有得到一定要有付出，
陌生人把流浪汉变成天使，就是希望他来承担打败莫伊的重
任。

既然输了，我们还有时间有精力，有资本去赢回失去的一切。
不管老师将的多么投入，底下大部分的同胞听地多么认真，
只要万绿从中有那么一点红，相老师都能察觉到，可谓“眼
观六路，耳听八方”，绝对名不虚传。我看到阿姨给小弟弟
擦屎擦尿!我的爸爸热爱集体、热爱家庭，我爱我亲爱的爸爸。
车上又闷又热，还有三两个人在抽烟，这和电视上见到的整
洁宽敞的列车完全是两回事，我不禁有些失望。

只要认真读，就能在书中找到快乐!被一些小朋友拿去买过一



些小食品。等待室就我俩挺高兴的聊，挺高兴的笑，其他人
紧崩着脸一便一便翻着歌谱，真不知道他们在想什么，用得
着那么紧张吗。

我们选好了地点，把树种了进去并滴了我亲手制作的催化剂，
但是以外出现了!但是他对我说：“不碍事的，这是上苍对我
的考验，熬过去我将是风雨后，见彩虹的”。它们都好像秋
日的落叶一样，虽然平凡，但也有着它的朴素和美丽的另一
面。那年，我当她的科代表．每天一趟一趟的往她房间里
跑......久了，我们也便熟悉了！

他的目的就是：破坏这场宴会。宣布名次的日子终于到了，
我忐忑不安地等待着结果。公元1271年，元成立了!

所以每个人都应该珍惜水，保护水，更好的利用水，让水造
福人类。“是的，我是天使。

卖菜个人总结篇三

雨天，阴蒙蒙的，我跟着妈妈去买菜。

我和妈妈走向老奶奶那儿，妈妈对老奶奶说：“请您帮我称
一颗白菜。”老奶奶没有直接称，而是用犹如苍老树皮般的
手先摘掉了坏了的叶子，我心里想着：这个奶奶可真善良啊！

称好后，奶奶用衣袖拂去脸上的小雨珠，憨憨地笑着对妈妈
说：“这棵大白菜五元。”随后妈妈从口袋里掏出了五十元
递给老奶奶，老奶奶从刚挣来的钱中拿出四十五元递给了妈
妈，妈妈温情地对老奶奶说：“不需要您找钱了，剩下的钱，
您去买一件新雨衣吧，这样就不会淋湿身体了。”“谢谢你，
孩子。”老奶奶回答说。她看着妈妈离去的背影，留下了感
动的泪水。

这个雨天，因为这位慈祥而善良的老奶奶变得不一样了。



卖菜个人总结篇四

“嗨，小姑娘，一斤豆角儿多少钱？”“3元1斤。”这是谁
呀？大清早儿，打扰我睡懒觉，起来趴在窗台上一看，原来，
是那个说东北话的卖菜的姑娘。

妈妈打早儿就去姑娘那儿买菜去了，我打开窗子听见她们的
对话，“你们家的菜又好吃又便宜。”“阿姨，您放心，我
是老实人，我家菜都是新摘的，也绝不在称上做手脚。”卖
菜的姑娘说完，把一兜称好的豆角儿给了妈妈，妈妈付了钱，
上楼回家了。

不一会儿，在我们楼上住的花婶，也下来买菜了，花婶是一
个小气人，不但小气，还健忘。昨天答应你的事，转天就忘
了，昨天借给你的，明天就敢不还你，昨天欠你10元，转过
天来她就跟没事人似的。

“嘿，那小姑娘，一斤胡萝卜多少钱”？“4元一斤”。“这
么贵，比市场还贵”。“阿姨，我都打听完了，市场价是6元
一斤，我这菜便宜呢”。“哦，我把钱付了”。我看见她从
衣兜里掏出了4张1元的，但是却将其中有一张1元迅速塞进了
衣兜里。毕竟她小气嘛！花婶装作很和气地说：“对不起姑
娘，我只带了3元。”姑娘却摆摆手，说：“不用还我了，不
就1块嘛，您下次买菜时再给我”。“那太感谢了！”说着，
花婶的嘴角杨起了一丝得意的笑容。我知道，即使是下次买
菜，花婶也绝对不会把1块钱给她的。

下午，我看见那个卖菜的姑娘在楼下转悠，我心想：难道她
是来讨那1元钱吗？姑娘抬起头来，向我问：“你们楼上是有
一个胖乎乎的大婶儿吗”？我点点头，“能帮我找一下她
吗”？我大步楼上奔去，把花婶儿叫楼下去了。我听见她们
的对话啊，“阿姨，您早上给我的钱中，误夹了5块钱，您没
看见”，花婶一下子楞住了。连我都没有想到，她竟然不是



来讨那1元钱的。

花婶脸色苍白，她好像在理清思绪，隔了好一会儿，终于反
应过来了，脸色也一点点红润起来，她立即接过钱，对姑娘
说：“你真是一个好姑娘！”。

从此以后，花婶买菜再也没想着过占便宜，反而有时候还帮
助卖菜姑娘一起卖菜。正是卖菜姑娘的纯真，善良触动了花
婶，花婶才会迎手相助。这让我想到了一句经典的广告语：
你怎么对待生活，反过来，生活也会这样对待你。卖菜的姑
娘让我更加明白了这个道理。

卖菜个人总结篇五

1 . 很多事，我能想通也能接受，但我很难过。你不能靠怀
念埋怨期待度日。

2 . 秋叶对秋风说：我不想下落;秋实对秋枝说：我不想坠
落;秋雨对秋云说：我不想掉落;秋霜对秋菊说：我不想降落。
而我要对你说：霜降了，希望你健康快乐不堕落!

3 . 长长的距离，长长的线，连着长长的思念。远远的空间，
久久的时间，剪不断远方的掂念！祝你生日快！

4 . 我送你两“蛋”一“心”。两蛋指圣诞元旦；一心指我
真心的祝福。圣诞元旦，纷至沓来，喜事连连；福禄好运，
成双成对，惊喜不断。祝你节日快乐！

5 . 我拒绝了所有人的青睐，等你一个不确定的未来。

6 . 不知道什么时候从开始，你的名字变成了我的雷区，朋
友们三缄其口默契的不再提起你。



7 . 在宁静的夜晚，点着暗淡的烛光，听着轻轻的音，乐品
着浓浓的葡萄酒，让我陪伴你渡过一天难忘的生日。

8 . 今天是个喜庆的日子，在您辛劳了几十年的今天，子孙
欢聚一堂，同享天伦之乐，祝您寿与天齐，并祝美好明天！

9 . 生日又到了，又成长了一岁，首先要感谢亲爱的爸妈给
了自己生命，其次要感谢身边的朋友们的关心，在此，谨对
你们表示最诚挚的感谢与最衷心的祝愿！

10 . 往后的余生，我保护你可好。

卖菜个人总结篇六

我见没有商量的余地，只好战战兢兢地硬着头皮，背着沉甸
甸的青菜向农贸市场走去。

在路上，背筐越来越重，我几次都想把它放下来不走了；可
以想到已经走这么远了，放弃了既对不起妈妈的嘱托，也对
不起自己已经使了的力气，于是就一直坚持着迈向靠自己劳
动赚钱的第一步。

他一高兴就卖了五把。其他旁观的人也纷纷动起手来开始挑
选。不一会一大背筐青菜就卖光了！我真是太高兴了！

在回家的路上，我开始整理买菜的钱，共有二十三元钱。一
到家，我立即把钱交给妈妈，妈妈见筐里一干二净的，对我
又亲又夸，还奖励了我三元钱呢！但是，妈妈说：“我们娘
俩也该把丢三落四的毛病改改了，卖菜哪有不带秤的呀！”
我嘿嘿一笑说，下次一定改。

从这第一次卖菜中，我悟出了三个道理来：一是做事不能丢
三落四，要通过种种细节去发现自己的不足之处；二是做事
要坚持，不能轻言放弃；三是要自强自立，靠自己的双手才



能获得劳动成果！

卖菜个人总结篇七

下面是计划网小编为大家整理的2018年工作计划模板，欢迎
大家阅读。更多相关内容请关注计划网工作计划栏目。

2018年工作计划模板

在这xx年的一年里，凭借前几年的蓄势，已具备步入了快车
道，为实现了稳步的效益增长，以崭新姿态展现在客户面前，
一个更具朝气和活力的、车间完善后，管理水平必将大幅度
提高，这不仅仅是市场竞争的外在要求，更是自身发展壮大
的内在要求。对于各部门来说，全面提升管理水平，与公司
同步发展，既是一种压力，又是一种动力。为了完成公
司20xx年的总体经营管理目标，厂部特制订20xx年工作计划
如下。

1、进一步完善公司的组织架构，确定和区分每个职能部门的
权责，争取做到组织架构的科学适用，三年不再做大的调整，
保证公司的运营在既有的组织架构中运行。

3、完成日常人力资源招聘与配置

4、推行薪酬管理，完善员工薪资结构，实行科学公平的薪酬
制度;

5、充分考虑员工福利，做好员工激励工作，建立内部升迁制
度，做好员工职业生涯规划，培养雇员主人翁精神和献身精
神，增强企业凝聚力。

7、大力加强员工岗位知识、技能和素质培训，加大内部人才
开发力度。



8、建立内部纵向、横向沟通机制，调动公司所有员工的主观
能动性，建立和谐、融洽的企业内部关系。集思广益，为企
业发展服务。

9、做好人员流动率的控制与劳资关系、纠纷的预见与处理。
既保障员工合法权益，又维护公司的形象和根本利益。

二、增加人员配置：

(1)前台：前台增加至3名，分管不同区域。

(2)车间管理人员：车间行政主管1人、技术主管1人、所需机
电维修组长约3名。

三、强化人员素质培训

春节前完成对各区域所需人员的招聘和培训，使20xx年新的
管理制度实施过程中人员素质方面有充分的保障。认真选择
和慎重录用基层管理人员，切勿滥竽充数。

四、加大人员考核力度

在人员配置、资源保证、业绩考核等方面作出实施细则规定，
从制度上对此项工作作出保证。并根据各区域实际情况和存
在的问题，有针对性地加以分析和研究，以督促其在短期内
按规定建立和健全管理的工作。

五、加强市场调研，以业务部提供的信息量和公司在各区域
的业务进展情况，将以专人(兼职)对各区域业务的发展现状
和潜在的发展趋势，进行充分的市场调研。通过调研获取第
一手资料，为公司在各区域开拓新的市场方面作好参谋。

六、品牌推广



1、为进一步打响“振兴”品牌，扩大振兴的市场占有
率，20xx年乘公司车间乘改建的东风，初步考虑以宣传和扩大
品牌，创造更大市场空间，从而为实现奠定坚实的市场基础
上更上一层楼。

3、加强和外界接触人员的专业知识培训和素质教育工作，树
立良好的企业员工形象和企业文化内涵，给每一位与我厂人
员接触的人都能够留下美好而深刻的印象，从而对有更清晰
和深层次的认识。

七、客户接待

客人接待工作仍是业务部工作的重点之一。做好客人接待工
作是业务接洽的必要的`前提和基础。按照公司有关规定要求
保质保量地做好客人接待工作是业务部必须进行认真研究和
探讨的重要课题。表面上看起来接待工作比较简单，但实质
上客户接待是一门十分深奥的学问。不去深入地研究和探讨
就不能让该项工作做得完善。因此，业务部要在方法上、步
骤上、细节上下一番功夫。

为了既少花钱，又不影响接待效果，需要更多地了解客人的
生活阅历、为人禀性、处事方式、办事风格、企业价值取向、
管理理念、产品特色、行业地位等。仔细研究分析和琢磨推
敲日程的安排，让每一位客人在最短时间内有全面的、清晰
的、有一定深度的了解，对振兴的产品表现出最大限度的认
同感，对的管理模式和企业文化产生足够的兴趣。

把长期地、坚持不懈地认真对待每一批客人和每一客人，使
他们对的接待工作满意作为业务部每一个接待工作人员的准
则。从而以此来提高跟踪的成功率，达到提高企业经济效益
的根本目的。

2018个人工作计划



转眼间又要进入新的一年-2018年了，又是一个充满挑战、机
遇与压力开始的一年，是辞旧迎新、再次展现自己的又一开
始。也是我非常重要的一年。出来工作快3个年头，面对竟争
激烈而有现实的社会，生活和工作压力驱使我要努力工作和
认真学习，让自己成为一个真正有实力的管理者，为自己创
造一个美好的未来。在此，我订立了本年度工作计划，以便
使自己在新的一年里有更大的进步和成绩。

一、熟悉公司新的规章制度和工程管理开展工作。公司在不
断改革，订立了新的规定，作为公司一名工作人员，必须以
身作责，在遵守公司规定的同时全力开展工程管理工作。

1.明确职员工的职责和工作任务调度分派各职员工必须履行
工厂员工应尽义务和《工程部管理职责》规定的职责，其工
作任务可根据公司部门需要服从上级随时调配支持。

4.工作方法改善：加强部门协作沟通，营建和谐进取的企业
文化氛围，发生异常时第一时间到现场去了解问题，分析问
题，解决问题，制订符合实情的工程及相关部门工作反馈改
善方案和办法，建立培训计划，加强技能训练和心态教育，
稳定人员流失。

5.工程设计管理过程中要充分听取各方面的意见，发扬技术
民主，对争议较大的问题，组成审查班子进行认真的论证，
如还有疑义则寻求第三方的论证(客户或技术开发者)

二、明确自己的发展方向，正确认识自己，纠正自己的缺点.
认真听取他人忠恳意见.更加勤奋的工作，刻苦的学习，努力
提高文化素质和各种工作技能，充分发挥自己的能力，让自
己真正走上管理道路。我也会向其它同事学习，取长补短，
相互交流好的工作经验，共同进步。征取更好的工作成绩。

以上是我针对2018年的工作计划与发展方向，希望通过自己
的努力及他人的协助能够成功的达成计划并突破，xx年取得更



好的成绩，全面提高自己。

卖菜个人总结篇八

我见没有商量的余地，只好战战兢兢地硬着头皮，背着沉甸
甸的青菜向农贸市场走去。

在路上，背筐越来越重，我几次都想把它放下来不走了；可
以想到已经走这么远了，放弃了既对不起妈妈的嘱托，也对
不起自己已经使了的力气，于是就一直坚持着迈向靠自己劳
动赚钱的第一步。

他一高兴就卖了五把。其他旁观的人也纷纷动起手来开始挑
选。不一会一大背筐青菜就卖光了！我真是太高兴了！

在回家的路上，我开始整理买菜的钱，共有二十三元钱。一
到家，我立即把钱交给妈妈，妈妈见筐里一干二净的，对我
又亲又夸，还奖励了我三元钱呢！但是，妈妈说：“我们娘
俩也该把丢三落四的毛病改改了，卖菜哪有不带秤的呀！”
我嘿嘿一笑说，下次一定改。

从这第一次卖菜中，我悟出了三个道理来：一是做事不能丢
三落四，要通过种种细节去发现自己的不足之处；二是做事
要坚持，不能轻言放弃；三是要自强自立，靠自己的双手才
能获得劳动成果！


