
2023年天津金融局 金融系统储蓄员绿叶
对根的情意演讲稿(通用5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面我给大家整理了
一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

天津金融局篇一

凌旺这个名字已深深刻在每个人的心里。在三杯竞赛初期，
所长魏育红就已经一个月没有休息了，当我打电话到所里，
本以为这两天大家吸存了200多万元的存款，听了会是一个惊
喜，却没想到是一个惊讶，存款不但没上反而下降了，我还
从电话里听见刘庆说，魏姐，你休两天吧！六一你带孩子玩
两天，我替你上班！听到这里我的心一阵翻滚，泪水不在受
控，夺眶而出。

为了一年任务半年完，这个号召性指标，在6月末冲刺的日子
里，同志们都以最饱满的热情、最佳的服务态度争取每一分
存款、争取每一位储户。最后一天，晨报打出来一看，存款
还差180万元，这个数字就是无声的命令，大家都在想尽办法
吸储。在这个紧急时刻储蓄员高萍给他父亲打了一个电话，
说马上就来，能存50万元，不到半小时的功夫，高萍的父亲
就送来了60万元存款，我们都被高萍的父亲给感动了，其实
他一直支持我们所的工作，象这样的家长我想我们不会忘记
的；还有林静，她为了吸储放弃了大学的课程，把刚刚从农
行取来的10万元钱，亲自送过来；还有营销科的同志们，他
们也在关键时刻助了我们一臂之力，这里更离不开行领导的
帮助与支持，确切地说凌河是树，凌河的员工都是绿叶，没
有什么能胜过绿叶对根的情意。



回首来时路，我们或许走得最快、最远，那是因为我们心中
都有一种不变的信念、一种责任感和使命感，因为我们的名
字叫凌旺、叫凌河、叫商行！用勤奋做桨，用智慧做帆，用
商行做船，我想我们一定会到达胜利的彼岸。如果我是你的
一片绿叶，我永远离不开根的营养，春风中告别了你，今天
这方，明天那里，无论我在哪片云彩，我的心总是向着你，
这就是绿叶对根的情意！
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天津金融局篇二

尊敬的各位领导、各位同事：

大家好!

首先衷心的感谢领导提供这次公平竞争的机会，使我有幸站
到这里参加竞聘。同时谢谢这三年来所有帮助、关心我的同
事，也正是你们的鼓励与教导，使我从一个走出校园懵懵懂
懂的大学生，成长为今天稍渐成熟、掌握一定实践工作技能
与本领的银行职员。

三年的成长，使我积累了一定的工作经验，培养了良好的实
干精神。为了更好的发挥自己的才干，为支行做出更多的贡
献，我决定竞聘支行个人金融部经理。站到这个竞聘的舞台
上，有一种成功的期待，但更多的是感到一份责任，对支行，
对xx银行的一份责任。

下面我对自己的基本情况及工作思路作一介绍：

一、个人基本情况：

我于2019年7月毕业于财经学院外贸外语系国际经济与贸易专



业，本科学历，获经济学学士学位;2019年10月进入xx银行工
作，先后在 支行从事营业厅柜面综合业务工作与信贷工作，
现为市场营销科一名信贷员。在谦虚谨慎、脚踏实地、戒骄
戒躁的干好工作的同时，不断学习，充实自我，先后获得会
计从业资格证、经济师中级职称、银行业从业资格证，将自
己不断丰富的理论知识有效的与实践工作紧密结合起来，尽
最大努力为支行贡献自己的力量。

二、工作思路及工作目标：

第一、受国际金融危机和全球经济下滑影响，作为银行业，
我们不可避免的受到或深或浅的波及与撞击，这种不良影响
会在2019年逐步漫延与显现出来。自2019年下半年几次存贷
款基准利率下调后，每发放一笔贷款的利润空间在逐渐缩小，
同时整体经济不景气导致的个人收入水平下降势必影响到个
人贷款的偿还能力。在这种情况下，需有效的协调好利润增
长与风险防范的关系，既要稳保利润增长，又要谨防个贷风
险。

第二、目前我行开展的个人类金融业务主要涉及个人住房按
揭贷款、个人非交易贷款、存单质押性质的贷款、个人消费
贷款、个人信用贷款，就几个贷款品种而言，要齐抓并管，
一则是创造更多的利润点，各项个贷业务平衡发展;其次是个
贷业务的多样化经营也有利于分散和降低整体风险。

第三、在每笔贷款、票据业务受理中，严格按照金融业法律
法规及我行的金融制度、政策执行，把握、控制风险于各个
细微环节;同时深刻理解总行事业部制改革的经营理念，并将
这种理念切实有效的贯彻于支行具体业务开办中，促进个人
金融业务良好发展。

第四、我行目前的按揭工作主要开展万豪国际大酒店与金茂
豪庭两部分。今年，由于房地产市场萧条，按揭贷款发放笔
数较之前有大辐度减少，为了促进这项工作的持续发展，需



要与两个合作伙伴保持良好沟通，包括售楼人员，调动他们
与我行共同营销个贷业务。个人非交易贷款，是风险小、但
利润稳定可观的一项业务，要进一步对其做好宣传、推广，
积极开拓市场，扩大客户群体。此外，总行零售业务部现在
有规定允许以公务员工资60%的额度标准发放贷款，对我们而
言这也是一个风险小很不错的市场，要积极拓展。

第五、今年要实现我行个人贷款业务的综合平稳发展，预计
年末累计发放个人类贷款100笔，累放金额3000万元，不良贷
款率控制在0;处理票据贴现业务260笔，贴现金额共计1亿元，
实现贴息收入240万元。

以上为我的个人基本情况及工作思路、目标，如果这次竞聘
成功，我将尽自己绵薄之力，积极有效开展个贷业务，推进
支行个人金融工作新发展;如果没有竞聘成功，我也决不气馁，
我将继续努力，不断充实完善自我，在实践工作中进一步提
升自己的能力与水平。

我的竞聘演讲完毕，谢谢大家的支持!

天津金融局篇三

尊敬的各位领导、各位同事：

大家好!首先衷心的感谢领导提供这次公平竞争的机会，使我
有幸站到这里参加竞聘。同时谢谢这三年来所有帮助、关心
我的同事，也正是你们的鼓励与教导，使我从一个走出校园
懵懵懂懂的大学生，成长为今天稍渐成熟、掌握一定实践工
作技能与本领的银行职员。

三年的成长，使我积累了一定的工作经验，培养了良好的实
干精神。为了更好的发挥自己的才干，为支行做出更多的贡



献，我决定竞聘支行个人金融部经理。站到这个竞聘的舞台
上，有一种成功的期待，但更多的是感到一份责任，对支行，
对xx银行的一份责任。

下面我对自己的基本情况及工作思路作一介绍：

我于20xx年7月毕业于财经学院外贸外语系国际经济与贸易专
业，本科学历，获经济学学士学位;20xx年10月进入xx银行工
作，先后在支行从事营业厅柜面综合业务工作与信贷工作，
现为市场营销科一名信贷员。在谦虚谨慎、脚踏实地、戒骄
戒躁的干好工作的同时，不断学习，充实自我，先后获得会
计从业资格证、经济师中级职称、银行业从业资格证，将自
己不断丰富的理论知识有效的与实践工作紧密结合起来，尽
最大努力为支行贡献自己的力量。

第一、受国际金融危机和全球经济下滑影响，作为银行业，
我们不可避免的受到或深或浅的波及与撞击，这种不良影响
会在2019年逐步漫延与显现出来。自2019年下半年几次存贷
款基准利率下调后，每发放一笔贷款的利润空间在逐渐缩小，
同时整体经济不景气导致的个人收入水平下降势必影响到个
人贷款的偿还能力。在这种情况下，需有效的协调好利润增
长与风险防范的关系，既要稳保利润增长，又要谨防个贷风
险。

第二、目前我行开展的个人类金融业务主要涉及个人住房按
揭贷款、个人非交易贷款、个人消费贷款、个人信用贷款，
就几个贷款品种而言，要齐抓并管，一则是创造更多的利润
点，各项个贷业务平衡发展;其次是个贷业务的多样化经营也
有利于分散和降低整体风险。

第三、在每笔贷款、票据业务受理中，严格按照金融业法律
法规及我行的金融制度、政策执行，把握、控制风险于各个
细微环节;同时深刻理解总行事业部制改革的经营理念，并将
这种理念切实有效的贯彻于支行具体业务开办中，促进个人



金融业务良好发展。

第四、我行目前的按揭工作主要开展万豪国际大酒店与金茂
豪庭两部分。今年，由于房地产市场萧条，按揭贷款发放笔
数较之前有大辐度减少，为了促进这项工作的持续发展，需
要与两个合作伙伴保持良好沟通，包括售楼人员，调动他们
与我行共同营销个贷业务。个人非交易贷款，是风险小、但
利润稳定可观的一项业务，要进一步对其做好宣传、推广，
积极开拓市场，扩大客户群体。此外，总行零售业务部现在
有规定允许以公务员工资60%的额度标准发放贷款，对我们而
言这也是一个风险小很不错的市场，要积极拓展。

第五、今年要实现我行个人贷款业务的综合平稳发展，预计
年末累计发放个人类贷款100笔，累放金额3000万元，不良贷
款率控制在0;办理好票据贴现业务260笔，贴现金额共计1亿
元，实现贴息收入240万元。

以上为我的个人基本情况及工作思路、目标，如果这次竞聘
成功，我将尽自己绵薄之力，积极有效开展个贷业务，推进
支行个人金融工作新发展;如果没有竞聘成功，我也决不气馁，
我将继续努力，不断充实完善自我，在实践工作中进一步提
升自己的能力与水平。

谢谢大家的支持!

天津金融局篇四

在这秋风飒爽、万物丰收的季节，很荣幸能够参加这次演讲
比赛，我这次的演讲题目是《青春献集体无怨无悔真英雄》。

很多人会羡慕我们高速公路收费员，他们认为我们的工作既
轻松，收入也不低，我们只能一笑而过。因为我们能够理解
他们的想法，毕竟不从其业、不知其苦，所以这其中的味道



我们只能自己品尝，我们要以一颗平常心和饱满的工作状态
去化解收费中的乏味和枯燥，仍然坚信最平凡的岗位同样能
够创造不平凡的业绩来。收费工作需要的苦干加巧干，最终
才能达到安全优质、快捷畅通的目的。要具备吃苦精神自己
探索总结获得的经验，并运用到实际工作当中去。

青春是我们的资本，奉献是我们崇高的追求，如果你是一滴
水，你是否滋润了一寸土地，如果你是一缕阳光，你照亮了
没一片黑暗，如果你是一粒粮食，你是否抚育了你的生命，
如果你是一颗螺丝钉，你是否坚守在自己的岗位上。这曾是
雷锋同志写在日记本上的一句话，今天，我重新理解这段话
的含义，发现它抚育了深刻的内涵，那就是爱岗敬业，无私
奉献，今天，我们有这么一群人，他们用无私奉献贡献为高
速公路收费站。

从我踏上这片工作岗位，就无时不刻被这些平凡的人和事所
牵挂着，虽然我年纪还很小，没有什么工作经验，但当我来
到一个个透明的办理业务的窗口，看到我们的工作人员以路
为家，以所为家，用自己的青春和激情，默默为高速公里贡
献着，当人们还沉醉于甜美的梦乡时我们已与星辰为伍，守
护这这条几百公里的巨龙时，我被感动了，相信我也能够成
为他们的一员。

有人说，人生可以平凡，但不可以平庸，人生可以不伟大，
但一定要崇高，我们年轻人在平凡的岗位上，任劳任怨，勤
勤恳恳，以贡献之心干工作，以诚信之心迎过客。当面对每
位驾乘人员都做到“您字当先，请字当前，微笑不断”，面
对歧视和辱骂的时候，我们能够忍耐，能够面对挫折和困难，
委屈服务做到忍，微笑服务做到甜，文明用语做到响，热情
服务做到诚，这些一言一举，无不体现着我们国门高速的良
好风貌。

我们在努力提高优质文明服务水平的过程中深刻体会到，仅
有饱满的工作热情是远远不够的，还要有过硬的服务技能和



宽泛的社会知识面，特别是掌握交通地理知识尤为重要，因
为在收费服务中，最频繁的是驾驶员经常会问，请问某某地
方怎么走，对于那些陌生的地名，我们常常会被问得目瞪口
呆，不知如何回答。每当司机用渴望的眼神望着我们，却带
着失望离开，我们看在眼里，急在心里，总觉得心里有说不
出的歉意，心里总时不时想，难道这就是我们的优质文明服
务吗。为了克服这个难题，我们利用业余时间，学习中国地
理知识，弄来地图，弄懂东西南北的大致地理路线，使用自
己能够再遇到司机纹路的时候能对答如流。

我是一颗螺丝钉，牢牢坚守岗位，永不松懈，高速公路才能
正常运转。我是钢铁，规范管理是磨具，将每个人锻造成合
格的员工。不急溪流无以成江海，不积跬步无以至千里。只
要每个人能够规范管理，做到优质文明服务，从自身做起，
我们的企业必将欣欣向荣。

我的演讲结束，谢谢大家!

天津金融局篇五

尊敬的各位领导、各位同事：

大家好!

我决定竞聘支行个人金融部经理。站到这个竞聘的舞台上，
有一种成功的期待，但更多的是感到一份责任，对支行，
对xx银行的一份责任。

首先衷心的感谢领导提供这次公平竞争的机会，使我有幸站
到这里参加竞聘。同时谢谢这三年来所有帮助、关心我的同
事，也正是你们的鼓励与教导，使我从一个走出校园懵懵懂
懂的大学生，成长为今天稍渐成熟、掌握一定实践工作技能
与本领的银行职员。



下面我对自己的基本情况及工作思路作一介绍：

一、个人基本情况：

我于x年7月毕业于财经学院外贸外语系国际经济与贸易专业，
本科学历，获经济学学士学位;x年10月进入xx银行工作，先
后在支行从事营业厅柜面综合业务工作与信贷工作，现为市
场营销科一名信贷员。在谦虚谨慎、脚踏实地、戒骄戒躁的
干好工作的同时，不断学习，充实自我，先后获得会计从业
资格证、经济师中级职称、银行业从业资格证，将自己不断
丰富的理论知识有效的与实践工作紧密结合起来，尽最大努
力为支行贡献自己的力量。

二、工作思路及工作目标：

第一、受国际金融危机和全球经济下滑影响，作为银行业，
我们不可避免的受到或深或浅的波及与撞击，这种不良影响
会在20xx年逐步漫延与显现出来。自20xx年下半年几次存贷
款基准利率下调后，每发放一笔贷款的利润空间在逐渐缩小，
同时整体经济不景气导致的个人收入水平下降势必影响到个
人贷款的偿还能力。在这种情况下，需有效的协调好利润增
长与风险防范的关系，既要稳保利润增长，又要谨防个贷风
险。

第二、目前我行开展的个人类金融业务主要涉及个人住房按
揭贷款、个人非交易贷款、存单质押性质贷款、个人消费贷
款、个人信用贷款，就几个贷款品种而言，要齐抓并管，一
则是创造更多的利润点，各项个贷业务平衡发展;其次是个贷
业务的多样化经营也有利于分散和降低整体风险。

第三、在每笔贷款、票据业务受理中，严格按照金融业法律
法规及我行的金融制度、政策执行，把握、控制风险于各个
细微环节;同时深刻理解总行事业部制改革的经营理念，并将
这种理念切实有效的贯彻于支行具体业务开办中，促进个人



金融业务良好发展。

第四、我行目前的按揭工作主要开展万豪国际大酒店与金茂
豪庭两部分。今年，由于房地产市场萧条，按揭贷款发放笔
数较之前有大辐度减少，为了促进这项工作的持续发展，需
要与两个合作伙伴保持良好沟通，包括售楼人员，调动他们
与我行共同营销个贷业务。个人非交易贷款，是风险小、但
利润稳定可观的一项业务，要进一步对其做好宣传、推广，
积极开拓市场，扩大客户群体。此外，总行零售业务部现在
有规定允许以公务员工资60%的额度标准发放贷款，对我们而
言这也是一个风险小很不错的市场，要积极拓展。

第五、今年要实现我行个人贷款业务的综合平稳发展，预计
年末累计发放个人类贷款100笔，累放金额3000万元，不良贷
款率控制在0;处理票据贴现业务260笔，贴现金额共计1亿元，
实现贴息收入240万元。

以上为我的个人基本情况及工作思路、目标，如果这次竞聘
成功，我将尽自己绵薄之力，积极有效开展个贷业务，推进
支行个人金融工作新发展;如果没有竞聘成功，我也决不气馁，
我将继续努力，不断充实完善自我，在实践工作中进一步提
升自己的能力与水平。

谢谢大家的支持!


