
摆地摊经验总结(模板5篇)
总结是指对某一阶段的工作、学习或思想中的经验或情况加
以总结和概括的书面材料，它可以明确下一步的工作方向，
少走弯路，少犯错误，提高工作效益，因此，让我们写一份
总结吧。相信许多人会觉得总结很难写？以下是小编为大家
收集的总结范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

摆地摊经验总结篇一

平日里服装地摊的人不少，所以广告词的范文一定不少。下
面是本站小编为大家带来的范文，希望大家喜欢。

1. 来我们这儿，你就会真正知晓女人的心。 扬森制衣

2. 充满民族特色的日本和服。 工农牌服装

3. 您若拥有双羽，将不再有冬天! 双羽牌羽绒服

4. 任凭虎啸豹孔，为独金羊行俏! 金羊牌服装

5. 重塑你童年时代的妈妈! 风雅牌服装

6. 皇太子恤衫并非皇家所独有。 东方太子恤

7. 一个微笑加一个“贾森“，你便拥有全部。 贾森牌泳装

8. 拥有飞蝠，飞来鸿福! 飞蝠牌夹克

9. 潇潇洒洒雪梦莱，年年岁岁有风采! 雪梦莱牌服装

10. 自然柔和的美感，仿佛戴上神秘的面纱! 印度纱质洋装



11. 潇潇洒洒雪梦莱，“一年半截“有风采! 雪梦莱牌服装

12. 吕宋------更显您的风度! 吕宋牌服装

13. 国营老牌是金照，还是金照靠得牢! 金照牌服装

14. 卡斯莱德牌运动服是在体育场上缝制的。 卡斯莱德牌运
动服

18. 佐丹奴服装广告语：隋溢夏梦! 爱，就是奉献! 把世界
的色彩带给您!

19. 个性风格的典范。 飞鹰服装公司

20. 大哥大西服，西服中的大哥大! 大哥大西服

1. 天天丝织品-----丝丝入扣! 天天牌丝织服装

2. 忆往昔，服装设计千余种;看今朝，又有新品正风雅! 风
雅牌服装

3. 重塑你童年时代的妈妈! 风雅牌服装

4. 潇洒神韵，绰约风采! 绰约服装

5. 穿上醒师，柔情似水!

6. 缝制精细，选料上乘。 工农牌服装

7. 飘鹰飞翔，英姿俊爽。 飘鹰牌服装

8. 展现你高贵典雅的风情! 夏奈尔套装

9. 简明朴素又潇洒轻逸的服装。 工农牌服装



10. 您若拥有双羽，将不再有冬天! 双羽牌羽绒服

11. 超前享受，率领潮流! 佳衣牌服装

14. 两用服饰，春秋皆宜。 工农牌服装

15. 望眼欲“穿“，爱建服装! 爱建牌服装

16. 色泽高雅，魅力十足。 工农牌服装

17. 摩登精品，全新感受，身份象征! 爽!帅! 意大利摩登服
装

18. 新出布料，随意冲洗不变形。 工农牌服装

19. 北极熊耐寒之迷 北极熊牌冬装

20. 时代目标追“真舒“，“真舒“风采魅全球! 真舒牌羊
毛衬

1. 昂首阔步，可隆服装! 可隆牌服装

3. 李宁广告语：一切皆有可能

4. 滨哥冬衣，运动从这里开始! 滨哥牌运动服

5. 兰薇儿------温柔多情的夜，甜蜜温馨的梦。 兰薇儿睡
衣

6. 现代睡衣的提倡者。 联合睡衣公司

7. 忆往昔，服装设计千余种;看今朝，又有新品正风雅! 风
雅牌服装

8. 兰薇儿 -----温柔多情的夜，甜蜜温馨的梦。 兰薇儿睡



衣

9. 新一个自己，欧洲风尚! 瑞奇牌服装

10. 耐克(nike)广告语：不妨一试。

11. 时代目标追“真舒“，“真舒“风采魅全球! 真舒牌羊
毛衬

13. 当你在寻求高品位时，你就会发现佳衣! 佳衣牌服装

14. 浪渡时装手机促销广告语，伴君乘风破浪! 浪渡牌服装

15. 盈锡福------以“帽“取人。 盈锡福帽子

17. 创造流行，展示潇洒豪情之气概! 绰约服装

18. 潇洒随意，风格独特! 登雅牌西装

19. 只有妻子知道hanes与内衣的区别。 hanes t恤衫

20. “出席重要场合我就穿它。“ 戴伯服装

摆地摊经验总结篇二

今天小编来为大家整理好了地摊童装广告词，希望能够帮助
到大家!

1. 运动侣情便装专卖店，提前换季清仓

2. t恤厂价直销19元29元

3. 同样的品牌;同样的质量;不同的价格;买的越多;实惠越



多!

4. 您不用讲价。

也不用还价;每件都是惊爆价。

5. 机会不是天天有，该出手就出手，赶快来抢购吧

6. 服装、t恤衫、衬衫清仓彻底甩卖15元

7. 服装城盛大假期欢乐购

8. 服装城即将装修，全面升级，全场清仓大处理

9. 因装潢升级全场所有服装彻底清仓

10. 纯棉丝光棉品牌丅恤全场20元至39元

耐克(nike)广告语：不妨一试.

李宁广告语：一切皆有可能

佐丹奴服装广告语：隋溢夏梦! 爱,就是奉献! 把世界的色彩
带给您!

杉杉西服广告语：杉杉西服，不要太潇洒。

皮尔·卡丹广告语：弘扬男士精品,一展男士风采! 皮尔·卡
丹在这儿! 国际名牌----皮尔·卡丹!

翩翩风度,尽展意大利豪情! 爽!帅! 意大利摩登服装

吕宋------更显您的风度! 吕宋牌服装

兰薇儿------温柔多情的夜，甜蜜温馨的梦。



兰薇儿睡衣

皇太子恤衫并非皇家所独有. 东方太子恤

重塑你童年时代的妈妈! 风雅牌服装

忆往昔,服装设计千余种;看今朝,又有新品正风雅! 风雅牌服
装

您若拥有双羽,将不再有冬天! 双羽牌羽绒服

超前享受,率领潮流! 佳衣牌服装

让你成为情人眼里的西施! 佳衣牌服装

当你在寻求高品位时,你就会发现佳衣! 佳衣牌服装

银都时装,国际名牌! 银都牌时装

穿伊人装,做自由人! 香港伊人牌服装

天天丝织品-----丝丝入扣! 天天牌丝织服装

滨哥冬衣，运动从这里开始! 滨哥牌运动服

1. 女装品牌，高世杰入驻赤峰

2. 丝绸服装生活用品折扣特卖会

3. 全场服装清仓大处理

4. 百斯盾三十周年万店同庆

5. 睡衣、文胸、内衣清仓销售



6. 男女短袖清仓大处理

7. 新潮流服装城

8. 男装清仓大处理13元

9. 魔术衣全清仓10元一件

10. 正大专卖店门面升级装修

11. 衣服、裤子厂价直销

12. 纯棉t恤厂家直销，25元一件

13. 时尚丽人折扣店服装让利

14. 波司登羽绒服活力夏日超值购

15. 品牌内衣厂家大特卖10元15元

摆地摊经验总结篇三

可以这么说，涉及到人们日常生活所需的价格便宜的产品都
可以用为摆摊。你最好到外面走走看看,看看人家都是卖的什
么,然后结合自己的兴趣和市场特点,选一些商品,比如,杂志
书籍类,饰品类,玩具类等。其实摆地摊的商品非常丰富的,本
小但是利不小。比如，手机屏保1元钱可批发好几张，零售能
卖到1-2元,很不错。到当地的小商品城和小商品批发市场多
转转,自然你就知道该卖些什么了。

摆摊vs城管 城管是摆摊一族遇到的最大“障碍”，特别是对
于新手来说，这几乎是不能逾越的一条鸿沟。但久经风雨，
便能百炼成钢。



一、开溜。看见了就跑。因为摆摊都是一些小货品，收起来
方便，大多数时候都还是跑得了的。除非你反映非常慢，根
本不想跑。我从开始摆摊起就在想怎么对付城管，原来用的
是大胶袋，后来换成了小纸箱。出于安全的考虑，用一个纸
箱把口开着，城管一来就收好放里面，抱着就跑。我卖的是
椰雕，体积大所以没法用手提袋，具体情况具体对待。

二、眼观六路，耳听八方。摆摊的时候最好是站着，站的高
看的远。如果城管是走路来的，那么能拿就拿，不能拿就丢，
先丢掉等下再去捡，多少都捡回来一些。人不要走远在安全
距离即可。如果是开车来的话，发现目标，赶快收摊，转移
阵地。不要等车到你旁边了, 想收时再快有时也来不及。

三、选择好的摆摊位置。摆摊位置也很有讲究，最好是中间
或前面有两三个摊位。城管一般四人一组，有一个是开车的
一般不下来，另三个人会下来，但由于坐的位置不同，一般
最先下来的是两个。如果你能在前面两家被收的情况下，有
很大可能跑掉，一般城管不会到你手上去抢。

四、装可怜。如果你没来得及跑掉，东西不幸被收，你就大叫
“抢劫”。呵呵，不过这招我没试过。有时这样喊也有用处，
不到万不得已不能用。城管也是混口饭吃，所以在收了你的
东西还没有放上执法车的时候，你就装可怜，在城管面前说
说好话，把自己说得可怜一些，女生的话掉两滴眼泪，男人
没办法，嘴软点就行，一般都可能过关。如果东西放上车了，
只能自认倒霉。

五、摆地摊最好准备一块地摊布，不要用桌子，因为用桌子
被城管收走的机会太大了。用一块布放地上，东西不要摆多，
要保证在四个角对折的情况下，东西不掉，而且能在十秒钟
内完成收捡，因为情况紧急呀!没事在家练练，看看地摊布上
放多少东西不掉又好收。有很多摆友，在布上穿上绳子，这
样更方便。



六、交钱。实在没有辙，又想拿回东西，只有选择交钱了。
一般在长期占道的地方是可以交保护费的。要是你觉得交了
钱取回的东西值，就带点钱到城管办交了就ok了，大多能拿
回来的。

总之，能躲就躲能逃就逃，希望咱们的地摊做大、做强，把
地摊摆到国外去!

摆地摊经验总结篇四

摆摊买儿童玩具，只要用心做是可以赚钱的，只是赚多赚少
的问题。当然，在摆摊买玩具的时候，我们也要找到合适的
位置，此外要在进货渠道上多花心思。

1、放下面子

这是最重要的关键因素，摆地摊对于很多人来说，是成本最
低的创业或者副业方式，但是因为对比门店来说，可能很多
人碍于面子，对摆地摊有一些抵触，这就间接导致生意不好!

2、选择好的切入点

另外不要盲目跟风，市场上早已经有许多商品卖不出去，已
经算是饱和状态了，再加上摆地摊不像实体店那样，会有很
多熟客，所以小孩玩具进货时不要随便乱进商品，要做好调
查，了解更多小孩喜欢什么类型的玩具才行。

3、选择好的时间段

前段时间，国家推行地摊商机，当时算是一个比较好的时机。
现在全民地摊的热度已经降下来了，所以摆摊卖玩具的时间
段非常重要了。国家法定假日是个好时段，为了赚钱，肯定
要舍弃自己的休息时间。



4、玩具也需要物美价廉

终究是地摊玩具，不要希望利润能做到200%以上，一般都是
具有一定知名品牌才能达到的利润。地摊玩具要比的就
是“性价比”，玩具的性价比可以说是“价格低”、“可玩
性强”、“好看”，如果符合这几点，那么基本上你的产品
销售就会有一定的上涨。

5、地摊销售技巧

说到底，摆地摊也不能光靠产品去吸引人，还是要有一定的
吆喝，这样还是能吸引到一定人流。其次销售的时候，可以
初步观察一下顾客。有的看起来很质朴，你可以把价钱喊低
一点，假如你看到的路人看起来很坚决(有气派)，你可以喊
高一点价钱，这不是瞧不起人是一种挣钱的艺术。

p

摆地摊经验总结篇五

在地摊搞的推销过程中有什么广告词可以套用呢？下面是本
站小编带来的内容，欢迎阅读!

1. 两块钱是小票，街上一溜达就花掉。

2. 买上一把送父母，养育之恩补一补;

3. 买上一把送亲朋，相互之间增感情;买上一把送丈母娘，
她说女婿这个就是比她儿子强;送亲朋，送知已，送谁谁也忘
不了你;正所谓千里送毫毛，礼轻情义重呀。

4. 二块钱多不多，打个么的跑不了几个坡。就是一把青菜的
钱。 这么点钱不算贵，上个厕所还得交小费。



6. 又不是买冰箱买冰柜，跟家里老婆要开半年的家庭会;

7. 不是买飞机买大炮，要向中央领导申请打报告。

8. 少喝几两酒，少抽几包烟，家里样样都会有。抽烟多了伤
肺喝酒多了伤胃打麻将会危害社会。

9. 两块钱又不贵，适合咱们老百姓来消费。

10. 少少两元钱，你买回家中用十年八年。

11. 打个算盘算算帐，你说买把梳子合不合算。

12. 打广告作宣传，我不赚大家一分钱!

13. 改革开放年，大家也不差这块钱，元钱比较少，你交给
我就不用找。

14. 抽烟伤肺，喝酒伤胃，桑拿太贵，到歌厅高消费，打麻
将赌博打扰社会，不如买把牛筋梳经济实惠。

15. 机会不是天天有，该出手时就出手，免得赶场打空手。

16. 买马买个跑，买产品要买个好，接婆娘要接个大姑娘!买
梳子当然就买牛筋梳了。

17. 要买要带，赶紧赶快，走过路过，好机会不要错过;机会
不是天天有，你该出手时就出手。

1. 两块钱也不多，买不了房子买不了车，旅游也到不了新加
坡。

2. 两块钱不算多，到不了中国台湾新加坡

3. 两块钱很平常，少吃一包口香糖，总比打麻雀输了强。



4. 买的买捎的捎，以后大商场有经销，不卖你十块也要八块。
一元二元店没得卖，因为他要赚你六毛，赚你一块。今天厂
家派我来这里做广告，搞促销，你来了，就赶着了，赶着了
就不怕买上一把，大家记住罗，今天不是来这里不是骗你块
钱，老不瞒少不?,咱们全靠质量做宣传。今天只收大家块钱
的成本费。

5. 挂金牌卖真货，来的都是回头客。花小钱买好货，不买就
是你的错 一分钱一分货，花好钱买好货，不买就是你的错!

6. 放心用，大胆买，不要犹豫，不要徘徊，你犹豫你徘徊你
又是白来。

7. 张三买马张三骑，李四不买干焦急。

8. 张三买马张三骑，李四没有干焦急呀，心动不如行动!

9. 人人使，人人用，平时想买就难得碰。

11. 两块钱也不敢花，你啥时候才能当企业家;当不了家作不
了主，只能给人家当保姆。

12. 两块钱你没白花，天天都用它。(一年四季都用它,天都
用它) 我在做，你在看，眼在算，心在算，你说块钱合不合
算。

13. 两块钱也不少，买个产品要买个好，这个梳子值不值块
钱，你就看个清楚，瞧个明白。

14. 两块钱买实惠，这个价钱不算贵。

15. 舍得零钱花，才是个好当家。

16. 这个三两块钱不算钱，溜溜达达就花完。这个三两块钱
不算事，伤不了腰就大不了事，你三两块钱也不敢花，你那



天才能当企业家，当不了家，作不了主，只能给人家当保姆。

17. 改革开放年，连小孩手上都有块钱。

2. 你放心地买，大胆地用，我的产品个个有保障!个保个，
双保双,产品个个放光。

3. 买一套，带一套，大家小家都需要;买一把，带一把，回
家用得也潇洒。

4. 从北方到南方，到内蒙到广东省，广东省到佛山，现在的
新佛山，楼盖得越来越高，路修得越来越宽，,灯是越来越亮，
老百姓吃的穿的都像样。改革开放年谁身上没有块钱，是不
是呀，难道你没钱买一把好一点的梳子?别犹豫，别徘徊，犹
豫徘徊啥也买不来。

5. 这个梳子质量就是顶瓜瓜，只要两块钱就可以带回家。

6. 这个梳子质量就是顶瓜瓜，为什么就不懂带回家。

7. 这个梳子质量就是顶瓜瓜，买回家中你老婆一定把你夸。

8. 今天你来啦，就算赶着啦，赶着啦就不怕挑上一把哟，新
产品，新上市，目前大大小小超市还没有上货，今天厂家派
我来这里做宣传不赚大家一分钱，如果今天没有买到，以后
可以到各大小超市去买，零售价是块钱。

9. 买一把送人的话，比买烟买酒强多罗，还连络感情，起且
还省钱哪。这就是敬老者送父母;恩爱者送伴侣络;送亲朋，
送知已，送谁谁也忘不了你，这是千里送鹅毛，礼轻情义重。

10. 从南方到北方，从地方到中央，每家每户谁没有用过几
把梳子，正因为以前买的梳子太容易烂啦，今天你只要花块
钱就可以买到一把折不断，拧不坏的牛筋梳。


