
2023年夜宵店营销策划活动方案(通用6
篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。写方案的时候需要注意什么呢？有
哪些格式需要注意呢？接下来小编就给大家介绍一下方案应
该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

夜宵店营销策划活动方案篇一

一、自2020年2月3日起，全市所有经营性烧烤店、夜宵摊一
律暂停营业，恢复营业时间另行通知。

二、早点铺、小餐饮等一律不得在经营场所内提供用餐服务，
一律实行离店分散用餐。店堂内应有“店内不得用餐”的醒
目提示。

请各经营业主自觉遵守，广大群众理解和支持。对违反本通
知的，由相关行政执法部门依法进行查处。

贵溪市新型冠状病毒感染的肺炎疫情

防控应急指挥部办公室（代章）

20xx年2月2日

夜宵店营销策划活动方案篇二

宵夜摊策划书

前言：厦门夜生活娱乐丰富，年轻人都喜欢跟朋友聚餐吃宵
夜，唱k。我们开家特色夜宵店正好满足消费者的需求。



一、目的：

1、不用说，当然是为了赚钱。

2、以较低的成本整合及拓展人脉资源。

二、市场分析

岛内夜生活以海湾公园高档会所、斗西路中档娱乐会所、明
发商业圈、江头商业圈、洪文大排档为主要商圈。

我们的店选在洪文大排档附近，餐饮娱乐集中，停车方便。
主要的顾客是以莲前一带年轻居民及在软件园、观音山的白
领为主。

每逢周末夜晚，各个商圈餐饮娱乐消费能力大大提高。夜宵
店都会爆满。洪文餐饮主要以海鲜大排档、烧烤类为主，客
户消费目的一般以朋友聚会，公司聚餐为主。

三、竞争对手

周边的烧烤摊，海鲜大排档、相对其他商圈，洪文餐饮集中，
但并无特色。

1、优势：我们是独家经营；并且我们的同学多，情感上会光
顾我们；距离近，喝酒方便；交通、停车都ok；旁边有欢唱量
贩ktv、音乐之声量贩ktv、牛庄休闲街、两大shopping mall和
洪文大排档形成一体；吃的特色，主打醉虾，平价烤鲍鱼，
厦门少有这特色。

四、实施方案

1、经营模式



融合醉虾、特色平价鲍鱼、本港海鲜的经营特点，创建特色
的海鲜宵夜摊。

2.目标市场定位

消费对象：附近居民，较为年轻化的顾客群，一般年龄在20
岁到30岁，这些人有收入，工作压力大，放松时爱好三五好
友喝酒，周末喜欢续摊接着喝。店面选址：租用洪莲路的一
楼沿街小店面，把餐桌摆到路边。

宣传策略：

1、主打浙江特色醉虾，平价鲍鱼进夜摊以口碑宣传为主。

2、通过络用微信、微博对朋友宣传。

3、可在瑞景、加州两大广场附近广发传单。

公关宣传：

优惠措施：朋友捧场打折；啤酒赠送（买多少瓶送一瓶）；
开胃小菜赠送两碟等。

六、注意事项

1、寻找适合的供货商

2、垃圾处理问题、剩下的食物处理

3、没营业执照或太吵可能会遭举报（机率不大，在排挡集中
区）

4、可能会遭妒忌，处理好阾里关系

5、由于对本店的经营主体没有相应概念或者宣传力度不够，



导致开业初期市场反应冷淡。

6、其他自然因素

七、筹备前期

1、各个合伙股东亲自下厨制作醉虾、醉蟹、鲍鱼；

2、到杭州试吃最正宗的醉虾

3、寻找特色酱料

4、聘请有这方面经验的厨师

5、选址，店面控制在50平方米，娱乐场所集中区

七、投资与收益预算

成本：

1、锅铲1-2个，用来蒸煮食品； 炒菜类

2、冰箱1个（冷藏海鲜）

3、台10张、櫈50张

4、电脑1台

5、一次性碗筷、杯、；餐纸；盘子

6、收银台一张

7、抽油烟机

8、每天水电费、媒气、食物成本另计



9、每月租金控制

10、员工工资

11、店面装修

12、转让费

总投资：预计20万元以内。

收益预算：

1、估算一：

2、每天最高：

每天最低：

总计：

纯利润：

一、目的：

1、不用说，当然是为了赚钱。

2、以较低的成本整合及拓展人脉资源。

二、市场分析

文大排档为主要商圈。

以海鲜大排档、烧烤类为主，客户消费目的一般以朋友聚会，
公司聚餐为主。



三、竞争对手

周边的烧烤摊，海鲜大排档、相对其他商圈，洪文餐饮集中，
但并无特色。

和洪文大排档形成一体；吃的特色，主打醉虾，平价烤鲍鱼，
厦门少有这特色。

制，场地不够；合股人没有餐饮经验

四、实施方案

1、经营模式 融合醉虾、特色平价鲍鱼、本港海鲜的经营特
点，创建特色的海鲜宵夜摊。

2.目标市场定位

楼沿街小店面，把餐桌摆到路边。

宣传策略：

1、主打浙江特色醉虾，平价鲍鱼进夜摊以口碑宣传为主。

3、可在瑞景、加州两大广场附近广发传单。 公关宣传：优
惠措施：朋友捧场打折；啤酒赠送（买多少瓶送一瓶）；开
胃小菜赠送两碟等。

六、注意事项

1、寻找适合的供货商

2、垃圾处理问题、剩下的食物处理

3、没营业执照或太吵可能会遭举报（机率不大，在排挡集中
区）



4、可能会遭妒忌，处理好阾里关系

5、由于对本店的经营主体没有相应概念或者宣传力度不够，
导致开业初期市场反应冷淡。

6、其他自然因素

七、筹备前期

1、各个合伙股东亲自下厨制作醉虾、醉蟹、鲍鱼；

2、到杭州试吃最正宗的醉虾

3、寻找特色酱料

4、聘请有这方面经验的厨师

5、选址，店面控制在50平方米，娱乐场所集中区

七、投资与收益预算

成本：

1、锅铲1-2个，用来蒸煮食品； 炒菜类

2、冰箱1个（冷藏海鲜）

3、台10张、櫈50张

4、电脑1台

5、一次性碗筷、杯、；餐纸；盘子

6、收银台一张



7、抽油烟机

8、每天水电费、媒气、食物成本另计

9、每月租金控制

10、员工工资

11、店面装修

12、转让费

总投资：预计20万元以内。收益预算：

1、估算一：

2、每天最高：

每天最低：

总计：

纯利润：篇2：方便食品市场营销策划书 方便食品市场营销
策划书食品市场营销策划书怎么写要写好这个策划书不是只
做市场调研就可以的，今天就以统一方便面的策划书为例，
给大家详细介绍一下食品市场营销策划书大纲。

和挤食堂抢饭的烦恼时自然会选择实惠方便的方便面。

二、食品市场营销策划书之swot分析

(一)优势

之产品。



轻人也具有很强的吸引力。

牌形象。

牌方便面所没有的。

(二)劣势 方便面市场调查报告显示目前价格在人民币1元以
下的方便面仍占据市场60%的份额。

场消费者的购买能力。

(三)机会 营养健康型的方便面符合追求“绿色时尚”的现代
人的观念。

(四)威胁 康师傅,今麦郎等品牌的冲击，竞争十分激烈。

宣传力度的提高而提高销售量。

四、食品市场营销策划书之营销战略与具体行动方案

(一)市场调查分析

面在市场中的销量和知名度。

2.调查对象无锡高等职业院校在校同学和超市老板。

便宜些。

度，达到一提到方便面就想到“统一”这个品牌的效果。

向很强烈，缺乏本身的自我主见。其中以中低档产品为主要
消费。a.学校里的学生有不熄灯不休息的习惯，晚上的夜宵市
场占到销售的五成。大部分是在校外的超市里整箱购买的，
也有一些是在销售商在做促销活动时买的.b.大学生精力充沛，
运动量比较大，需要一种及时快速补充能量的途径。随时从



校园里的超市里购买 c.其中大部分男性消费者对量的要求是
首选，女性消费者对口味是首选。

(三)产品定位

1.市场定位:河南新郑中原工学院南校区在校大学生,老师及
其他工作人员。

2.产品定位:快捷、简单、美味、安全营养有创意的方便食品。

3.广告定位:a.电视广告:以创意性,与趣味性结合的硬性广告
为主。 b.平面招贴广告:创意中导入爱国情感因素,产生软性广
告效果。

(四)市场机会点

1.大学生需要一种方便快捷味美的食品

2.大学生消费群体对大企业强势品牌的信赖

3.利用统一这一双关语激起大学生对海峡两岸的和平期许及
爱国热情

加大蔬菜包。

(五)广告诉求重点

1.品牌:统一方便面

2.功能:a.快捷,简单的制作方法。 b.安全,营养,味美的保障。c.
引导吃面新时尚—吃出创意，吃出新花样。

(六)诉求对象(目标市场)



1.有吃零食习惯的学生.

2.有吃夜宵习惯的学生

3.有特殊情况不在食堂里吃饭的学生

4.追求新事物的时尚男女

(七)广告策略

1.广告目标

(1)稳定统一的原有知名度，保卫市场占有率，扩大其知名度。

(2)塑造企业形象，提高指名购买率

(3)达成统一方便面的信息渗透目的，并塑造方便面的领导地
位。

(4)使统一广告深入人心

2.战略运用

和好感。

1.中国人要“统一”

2.“统一”才有味

3.乐在“统一”

4.方便面还是要“统一”

(九)广告的运作方案 广告创意预期效果：



1.“创益”先让消费者产生初次试购的欲望.

2.“创异”是“统一”方便面与其他品牌相比，感觉到本品
牌胜于其他品牌的独有特征，让消费者对其他产品不会产生
兴趣。进而产生品牌的转移。

3.“创议”在广告中强化品牌形象。让消费者提高购买次数
与数量。

4.“创艺”有赏心悦目的艺术表现，是消费者注意而且感兴
趣。乐于阅读与欣赏。

姓名：

黄严峰

柯杏伶

梁展豪

刘世宁

张荣健

摘要----4

铺街宵夜摊策划书

前言：春节期间，打工者都带钱回家过年，年轻人都喜欢跟
朋友聚餐吃宵夜，聊天。我们开家夜宵店正好满足消费者的
需求。

一、目的：不用说，当然是为了赚钱。

二、市场分析



春节期间在外地打工的都会带钱回来，人们在外地奋斗一年
回来总想和亲朋好友聚聚，聚聚就要喝酒，吃东西，接着就
要有合适的场地，最好的选择就是宵夜摊。

我们的店选在铺街市场，地方够宽，停车方便。主要的顾客
是武留、黄村、陈木三个村委的年轻人。

春节期间百合的很多夜宵店都会爆满，有些喜欢安静人常常
找不到合适的位置，停车也成问题。距离太远，喝酒后不方
便开车回家，大多数人喜欢近距离。

所谓肥水不流外人田，村民在本地的消费增加了黄村的gdp总
值，也打响了铺街的名声，拉动了当地经济发展，相信村委
会没什么意见。

三、竞争对手

周边的烧烤摊，商店、百合的宵夜摊

1、优势：我们是独家经营；并且我们的同学多，情感上会光
顾我们；距离近，喝酒方便；交通、停车都ok；旁边有吧娱乐
和吃形成一体；吃的美味，主打烤鱼（细说），百合少有这
特色。

2、劣势：名声不大，百合的夜宵摊有一定的影响力；初次经
营，服务管理不完善；烧烤、菜的味道都得新学。

四、实施方案

1、经营模式

融合夜宵、烧烤（或油炸食品）、麻辣烫的经营特点，创建
特色的综合宵夜摊。



2.目标市场定位

消费对象：附近村民，较为年轻化的顾客群，一般年龄在17
岁到26岁，这些人有收入，喜欢热闹，不在乎钱。

店面选址：租用世枝家（或其他在铺街的住户）的一楼，把
餐桌摆到市场里面。

宣传策略：1、在老社村口、陶村球场、武留村公所、陈木小
卖部、横岭村口，铺街进口处等张贴海报（另设计），可以
的话在市场挂条横幅。

2、通过络用qq、qq群对朋友宣传。

3、可在铺街和百合发传单。

4、电话可预定。

公关宣传：为了得到村委的支持，在篮球“乡村杯xxx中,赞
助男队、女队各在本店100元消费劵（或赞助200块买球服，
在球服背面印上我们的店名）

1、寻找适合的供货商

2、垃圾处理问题、剩下的食物处理（可转让给哪个养猪需要
的）

3、没营业执照或太吵可能会遭举报（机率不大）

4、可能会遭妒忌，处理好阾里、村委会关系

5、由于对本店的经营主体没有相应概念或者宣传力度不够，
导致开业初期市场反应冷淡。



6、其他自然因素 七、投资与收益预算

工具：1、锅1-2个，用来做油炸食品或煮粥； 铲或”两个。
（家有）

2、烧烤炉1个 5、冰箱1个（借应灼的）

3、麻辣烫灶具1个（求租的）6、灯管3条（在市场照明）

4、台10张、櫈50张；（可租）7、烤鱼道具10个；

9、一次性碗筷、杯、；餐纸；盘子11、煤气炉灶（家有）

10、海报10张横幅一条12、烧烤用炭、麻辣烫用媒

13、豆浆机（可打果汁用）14、赞助球赛200元

15、每天水电费、媒气、碳费、食物成本另计

16、场地租金：一个半月200到300元，如果是一年就1000元.

总投资：预计3000元以内。

收益预算：

最低：预计30%的利润：（1200+300）*30%=450元

一、出品定位：

1、粤式蒸点

2、粤式生滚粥

3、本邦小炒、油焖大虾



4、风味凉菜

5、烧烤

二、人员编制：

1、迎宾：2名

2、收银，酒吧：2名

3、楼面主任：1名

4、楼面部长：1名

5、服务员：6名

6、传菜员：3名（传菜1名、凉菜车1名、点心车1名）

7、保洁、洗碗：2名

8、凉菜师傅：1名

9、点心师傅：3名（.大工:2名、中工1名）

10、本地小炒师傅：3名（厨师：1名、打荷：1名、配菜：1
名）

11、烧烤师傅：1名

12、油焖大虾师傅：1名

三、人员工资：

1、迎宾：2名 1150元+全勤100元（合计：2500元）



2、收银，酒吧：2名1150元+全勤100元（合计：2500元）

3、楼面主任：1名 1550元+全勤100元（合计：1650元）

4、楼面部长：1名 1350元+全勤100元（合计：1450元）

5、服务员：6名1050元+全勤150元 （合计：7200元）

6、传菜员：3名（传菜1名、凉菜车1名、点心车1名）1050
元+全勤150元+收台费100元（合计：3900元）

7、保洁:1名1150元+全勤100元（合计：1250元）

8、洗碗：1名 1600元（合计：1650元）

8、凉菜师傅：1名 2200元（合计：2200元）

9、粤式点心师傅：3名（.大工:2名、中工1名）

（合计：9500元）

10、本地小炒师傅：3名（厨师：1名、打荷：1名、配菜：1
名）（合计：6000元）

11、烧烤师傅：1名 （合计：2500元）

四、固定资产增加：

1、蒸车：2台

2、不锈钢台面：1台（放煲粥用）

3、煲粥用具：30套

4、小蒸笼：300个



五、预定时间：7月28日正式营业

六、前期宣传:

311 夜宵店 开张

本店主旨： 饿了么？渴了么？没事，有我呢！！

本店主营： 碗面（可泡），肠，雪碧，可乐，红茶等各样零食
（种类仍在不断扩充）

套餐服务：总计上8元减1元

本店主旨： 饿了么？渴了么？没事，有我呢！！

本店主营： 碗面（可泡），肠，雪碧，可乐，红茶等各样零食
（种类仍在不断扩充）

套餐服务：总计上8元减1元

本店主旨： 饿了么？渴了么？没事，有我呢！！

本店主营： 碗面（可泡），肠，雪碧，可乐，红茶等各样零食
（种类仍在不断扩充）

套餐服务：总计上8元减1元

走量经营，对您优惠，对我有利，互利互惠，互促共赢

一、出品定位：

1、粤式蒸点

2、粤式生滚粥



3、本邦小炒、油焖大虾

4、风味凉菜

5、烧烤

二、人员编制：

1、迎宾：2名

2、收银，酒吧：2名

3、楼面主任：1名

4、楼面部长：1名

5、服务员：6名

6、传菜员：3名（传菜1名、凉菜车1名、点心车1名）

7、保洁、洗碗：2名

8、凉菜师傅：1名

9、点心师傅：3名（.大工:2名、中工1名）

10、本地小炒师傅：3名（厨师：1名、打荷：1名、配菜：1
名）

11、烧烤师傅：1名

12、油焖大虾师傅：1名

三、人员工资：



1、迎宾：2名 1150元+全勤100元（合计：2500元）

2、收银，酒吧：2名1150元+全勤100元（合计：2500元）

3、楼面主任：1名 1550元+全勤100元（合计：1650元）

4、楼面部长：1名 1350元+全勤100元（合计：1450元）

5、服务员：6名1050元+全勤150元 （合计：7200元）

收台费100元（合计：3900元）

7、保洁:1名1150元+全勤100元（合计：1250元）

8、洗碗：1名 1600元（合计：1650元）

8、凉菜师傅：1名 2200元（合计：2200元）

9、粤式点心师傅：3名（.大工:2名、中工1名）（合
计：9500元）

10、本地小炒师傅：3名（厨师：1名、打荷：1名、配菜：1
名）（合计：6000元）

11、烧烤师傅：1名 （合计：2500元）

四、固定资产增加：

1、蒸车：2台

2、不锈钢台面：1台（放煲粥用）

3、煲粥用具：30套

4、小蒸笼：300个



五、预定时间：7月28日正式营业

六、前期宣传:

一、目的：

1、不用说，当然是为了赚钱。

2、以较低的成本整合及拓展人脉资源。

二、市场分析

文大排档为主要商圈。

以海鲜大排档、烧烤类为主，客户消费目的一般以朋友聚会，
公司聚餐为主。

三、竞争对手

周边的烧烤摊，海鲜大排档、相对其他商圈，洪文餐饮集中，
但并无特色。

和洪文大排档形成一体；吃的特色，主打醉虾，平价烤鲍鱼，
厦门少有这特色。

制，场地不够；合股人没有餐饮经验

四、实施方案

1、经营模式 融合醉虾、特色平价鲍鱼、本港海鲜的经营特
点，创建特色的海鲜宵夜摊。

2.目标市场定位

楼沿街小店面，把餐桌摆到路边。



宣传策略：

1、主打浙江特色醉虾，平价鲍鱼进夜摊以口碑宣传为主。

3、可在瑞景、加州两大广场附近广发传单。 公关宣传：优
惠措施：朋友捧场打折；啤酒赠送（买多少瓶送一瓶）；开
胃小菜赠送两碟等。

六、注意事项

1、寻找适合的供货商

2、垃圾处理问题、剩下的食物处理

3、没营业执照或太吵可能会遭举报（机率不大，在排挡集中
区）

4、可能会遭妒忌，处理好阾里关系

5、由于对本店的经营主体没有相应概念或者宣传力度不够，
导致开业初期市场反应冷淡。

6、其他自然因素

七、筹备前期

1、各个合伙股东亲自下厨制作醉虾、醉蟹、鲍鱼；

2、到杭州试吃最正宗的醉虾

3、寻找特色酱料

4、聘请有这方面经验的厨师

5、选址，店面控制在50平方米，娱乐场所集中区



七、投资与收益预算

成本：

1、锅铲1-2个，用来蒸煮食品； 炒菜类

2、冰箱1个（冷藏海鲜）

3、台10张、櫈50张

4、电脑1台

5、一次性碗筷、杯、；餐纸；盘子

6、收银台一张

7、抽油烟机

8、每天水电费、媒气、食物成本另计

9、每月租金控制

10、员工工资

11、店面装修

12、转让费

总投资：预计20万元以内。收益预算：

1、估算一：

2、每天最高：

每天最低：



总计：

一． 前言

品和好的经营方式，就能在市场上大行其道。取得很好的效
益。“粥”字典解释：稀饭。

可观，回报率高的产业之一。

二． 市场研究及竞争状况目前人们对粥的认识还局限于一般
的状态，品种单一，常见的白粥配咸菜，八宝粥（红）

足。同时在别人还未醒悟之前抢先一步找出消费者潜在的需
求替他们制造出来，抢占商机。

三． 消费者研究

1． 对象：一般消费者，重点：婴幼儿，学生，老人，孕产
妇，病人。

2． 主要益处：营养，卫生，口感好，保健，食疗。

司机提供优质服务也是不可小看的机会）

有安全感，卫生营养，功效多。高档粥的补品功效使有身份
的人有高人一等的感觉。维护健康，省时，省力，使消费者
有占便宜的感觉。

技术，易生产，好销售，无淡旺季。缺点：因配料众多,初期
采购稍麻烦，推广需要过程。

菜，广东及湖南的烧腊，熏菜），xxx泡菜等。

3．各地特色小吃：



酥烧饼，孔府桂花饼，等等。

藕饼，广西莲蓉夹心

饼，月牙馅饼，云南鸡蛋麦饼，福建泉州水晶菜头饼，泉州
芋头饼。厦门海蚝煎，等等。各地风味小吃众多，可以根据
当地具体情况做，建议南北小吃大互串，更有吸引力。

五 市场建议

近期:

场,影院,迪巴等场所,公园,旅游区等等)

六 商品定位

1 大众化系列食品

3 餐具:一次性

4 品种:店堂每天保持50个品种以上,订货按菜单预约.七 人
员配备

16人.各店可以根据具体情况定人员.八 投资预算

蒸笼一套等)

—37410元。

2．100平米店预算

租金5000元.如租二楼还要低(各地区情况不一)预付三个月的
店租：15000元店面装修xx0-50000元(视条件而定,可以简单
装修,价格更低)



14级地资聚会活动策划书

一．活动背景：班级聚餐一直都是广大学生交流情感的不二
之选。针对我班目前的状况：同学三五成群没有凝聚力，生
活上意见态度不合闹矛盾，学习上精神萎靡没活力等等，班
委一致决定开展一次班级聚会，组织同学到瑶湖进行包饺子
宿营的活动。

二．活动目的：通过一系列的游戏活动以及大家的语言交流，
欢送因转专业而离开我们的11位同学，同时提高大家学习的
积极性，改变班级消极的现状。

三．活动时间:暂定本周六下午3:00出发—周日上午9:00

四．活动地点：瑶湖

五．活动对象：14级自然地理与资源环境班全体学生

六．活动内容：

（一）前期准备

策划书撰写及审核：丁浙，黄泽龙

食材奖品准备：魏文静，赵静

干柴收集：罗淑元，陈鑫鑫

帐篷联系：尧晓晨

活动宣传与后期通知：黄泽龙

（二）活动开展

1.周六下午2：30通知集合，所有成员八根柱子前合照后于3：



00准时出发。（走路坐车待定）

2.到达后部分人开始搭帐篷，部分人烧火，部分人包饺子，
确保每个同学可以吃饱。

3.一切准备就绪后，剩余部分同学煮饺子，其余同学选择自
己喜欢的游戏参加。

（1）三国杀桌游：纸牌策略游戏，游戏人数5到8人，游戏规
则大家都懂得。

（2）谁是卧底：经典游戏火爆升级，主持1人，游戏人数5
到9人。游戏规则：主持人事先下载客户端，首先输入玩家姓
名。根据人数不同设置卧底个数，为提高游戏趣味性，可加
入白板角色。根据客户端指示依次对所抽词汇进行描述，一
轮结束后根据自己的判断，选出卧底和白板角色。平民角色
找出卧底和白板获胜，卧底白板潜伏至平民人数至2人获胜。
输家接受真心话大冒险的惩罚。（真心话大冒险题目来源于
每一位同学或客户端，可下载多个客户端，分批游戏。）

（3）1＋1=2：智商与情商的考验。游戏人数为4的倍数，按
号码首对尾原则，两两对战，获胜者晋级，直至决胜出冠军。
冠军获得硬面抄一本（内含班级成员签名）奖状一份，亚军
获得精美水笔一只，其他参赛人员棒棒糖一只。参赛选手给
出两只手的食指，用自己的手指随意碰对方手指所显示的数
字，采用加法，变换自己的手指，若双手数字均变为十（即
拳头一个）即为获胜。若相加数字大于十，则去整留零。假
设我：2 3 你：58，我用我的2碰你的8，2＋8=10即完成一只
手。（所有成员游戏，冠军只有一位）

（4）你画我猜：考验你的表达，我的理解，咱俩的默契。游
戏人数

为2的倍数，两人一组，主持人2人，最终获胜两人获得硬面



抄一本（带班级同学签名），奖状一份。由一位主持人手拿
题目，参赛人员一人看题，一人背对题，由看题方利用肢体
描述（不能说话），背题方进行猜，有一次过的机会（包括
看题方说话提醒），若超出一次，则游戏终止。最后根据猜
题数目取半数队伍晋级，进行第二轮的角逐，选出班级最默
契组合，颁发奖状。亚军获得精美水笔一只，其他参赛人员
获得棒棒糖一只。（所有成员游戏，冠军只有2位）

4.践行晚会开始8：00.主持人黄泽龙，魏文静。

（1）首先由班长，团支书就本次活动做简要的讲话。

（2）晚会正式开始。全体同学一起唱班歌《时间都去哪啦》。

（3）黄泽龙：天下没有不散的筵席。每一朵蒲公英都难逃被
风吹散的命运。人在时间的年轮中，分散也是不可避免。每
个人都有不同的奋斗目标，我们班也有为自己梦想转走的人。
今天，我们欢送他们的离去，见证我们的青春。相信大家也
知道，好多老师都反映我们班的学习状态不好，同学们，你
们怎么看？其实这并不是我们想要的结果。那么，我们该做
些什么，来改变这种现状呢？接下来，就请同学打开自己的
脑洞，为咱们班级的未来建言献策。将自己的建议写下来，
由我来宣读，大家一起商讨，选出可行的方案。

（.)宣读商讨

结束语：感谢大家的建言献策，相信我们班的明天会越来越
好。人人保研不是问题！

（4）欣赏合唱歌曲《当》

（5）魏文静：岁月如梭，大一转瞬即逝。也许我们仍然懵懂
无知，抑或年少轻狂，但我们的青春不会常驻，终将逝去，
我们总会长大。有些人，有些事，我们不能只是遇见。现在



社会上人脉很重要，这就要求我们广结善缘。但是生活并没
有这么简单，他总是有各种方法离间我们。事后，很多抱歉
的话我们说不出口。现在，我们采取匿名方式，写下自己大
一因什么事和xxx而想要向他道歉，写下自己想要对他说的话
以及最真挚的抱歉。然后由我来宣读。我们或许不明白，但
是他一定明白！矛盾也许就此解开，宽容也会永驻心间。（）
宣读所有道歉信。

（6）欣赏合唱《北京东路的日子》。

（7）黄泽龙：刚才的活动比较深沉，那么就由我来把大家拉
回来吧。刚刚过去的大一生活，大家也肯定是爆笑糗事一箩
筐。接下来就让我们一起来爆一爆猛料。我们同样采取匿名
的方式，写下自己大一以来遇见的糗事或趣闻。最后由我来
一一宣读。（如果有愿意自愿的可以自己要求来说）

（........)趣闻宣读时间

结束语：每一个人的生活都是一本青春纪念册。生活中每一
个点滴都是过去美好的回忆。让我们笑对生活，认真过好每
一天。

（8）欣赏合唱歌曲《最初的梦想》

温州大学学院路校区学生会生活部

二〇〇八年十一月一日

活动前言

活动目的活动主题

活动时间



活动地点

活动对象

活动内容

活动宣传

奖项设置

活动注意事项 活动资金预算

新的学期，新的大学生活已经开启。随着平阳校区的校友加
入我们学院路校区这个大家庭中，我们校区的餐厅也进行大
量人事调动，而这也直接导致了我们学院路校区伙食出现的
诸多问题。我们学院路学生会本着为广大同学服务的宗旨，
举办本次饮食文化节，让学生与餐厅能够有交流和互相了解
的平台。同时，让广大学生更加了解我们的饮食，更加注重
饮食健康。

一、活动目的:

为贴近学生，促进同学和食堂之间的沟通和理解；给同学们
提供一个展示自我、锻炼自我的舞台，通过活动让同学们感
受到中华传统饮食文化的独特魅力，宣传文明、健康、科学
的餐饮方式。指导同学们合理膳食，注意营养，保证身体健
康。

二、活动主题:

参与，沟通，美食，健康

三、活动时间:

二〇〇八年十二月六号



四、活动地点：

学生餐厅门口、夜宵广场、挪威森林

五、活动对象：

温州大学学院路校区全体学生

六、活动内容：

1、餐厅意见收集

2、水果拼盘大赛

3、厨神烹饪大赛

4、健康饮食提倡及宣传活动

5、餐厅员工工作一日体验

具体内容如下：

1、餐厅意见收集（12︰00～14︰00）

准备四百份餐厅意见问卷调查表，用以收集学生对餐厅的意
见。在11月15日中午餐厅问卷调查下发到各个学院班级，每
位同学以认真阅读并填写为前提，到时可以获赠一份精美小
礼品（每人次限填写一份）。对于学生的意见，餐厅将在回
音壁上以书面形式做出回应。

2、水果拼盘大赛（9︰00～11︰00）

这场大赛的解说员出场介绍到场嘉宾和宣布比赛开始说明一
下评分细则，选手到自己对应的桌子进行比赛。选手有两个
小时的制作时间，在比赛进行的过程中，解说员会向参赛选



手问一些有关饮食健康的问题，答对题目分数计入比赛成绩
（占百分之十），答错罚参赛者或者参赛者的支持者表演节目
（表演后也可得分）。同时，我们会向在场的观众发放“激
情抽奖”的答题卡（答题卡可印制不同颜色，更显人性化，
也更具吸引力），观众完成后投入抽奖箱中，抽取十张，以
答对问题的多少现场发放不同的小礼品（以果冻和糖为主）。
在选手完成水果拼盘后，将由食堂的经理和学生会主席台组
成的评委团从各方面进行打分（占百分之五十），现场观众
也进行打分（占百分之四十）。中间我们会穿插一些表演，
比如男女生独唱，男女对唱，并且邀请校双截棍协会参加表
演。

3、厨神烹饪大赛（14︰00～15︰00）

下午，在夜宵广场举行厨神烹饪大赛。分为学生组和餐厅组。
学生组共6组（3人/组，一个主厨，两个副手）。餐厅组共1组
（2人/组，一个主厨，一个副手）。在选手完成各自菜肴后，
将由食堂的经理和学生会主席台组成的评委团从各方面进行
打分，评出本次大赛的“厨神”（学生组和餐厅组各自独立
评分）。最后宣布厨神烹饪大赛的结果，同时邀请现场的观
众一起品尝菜肴。

餐饮服务中心关于南区餐厅夜宵经营方案的说明

后勤集团：

2、夜宵成本进行独立核算，毛利率不低于40%。

3、为调动员工积极性，采用内部项目制经营方式，在南区餐
厅选取优秀员工，以自愿原则负责夜宵的日常经营，以营业
额提成方式作为员工劳务费，暂定提成额度为20%。

4、以师生满意为优先原则，若有师生投诉情况发生，则扣除
当日劳务费的5%（即提成额度降为15%）作为处罚机制。



餐饮服务中心

xx年4月21日

夜宵店营销策划活动方案篇三

乙 方：

签订日

期： 年 月 日

签 约 须 知

一、甲乙双方应当遵循合法、公平、平等自愿、协商一致、
诚实信用的原则，依法订立本劳动合同。

二、签订劳动合同，甲方应加盖公章，法定代表人(主要负责
人)或委托代理人应本人签字或盖章，乙方应本人签字或盖章。

三、甲乙双方需要协商约定的其他事项，在本合同书第九项
中写明。

四、甲乙双方约定的其他内容，劳动合同的变更等内容在本
合同内填写不下时，可另附纸。

五、本合同应使用钢笔或签字笔填写，字迹清楚，表述准确，
不得涂改。

六、本合同一式两份，甲乙双方各执一份，甲方不得为乙方
代保管合同。

甲方(用人单位)名称：



法定代表人(主要负责人)：

注册地址：

经营地址：

乙方(劳动者)姓名：

性别： 出生年月：

居民身份证号码： 联系电话：

现居住地址： 邮编：

户口所在地： 邮编：

根据《中华人民共和国劳动合同法》以及有关法律、法规的
规定，经甲乙双方平等自愿、协商一致,共同签订并履行本合
同所列条款。

一、劳动合同期限(选择下列其中一项)

本合同为固定期限劳动合同，合同期从 年 月 日起至 年 月
日止;其中试用期为从 年 月 日起至 年 月 日止。

二、工作内容和工作地点

1.乙方同意根据甲方工作需要，从事 工作。

2.乙方的工作地点为：

三、工作时间和休息休假

1.甲方实行固定作工时间(按各部门排班时间上班)，甲方保
障乙方每月享受固定的休息时间。



2. 甲方经营范围属于服务行业，员工工作及休息时间安排难
与国家公休日及法定假日同步，薪酬中的加班工资以固定形
式发放，不再重复计算。

四、劳动报酬

1.甲方每月(15日)以货币或转账形式支付乙方工资，每月基
本工资为 元。

2.乙方在试用期期间的月工资为 元。

3.甲乙双方对工资的其他约定： 合同期内，如甲方为乙方增
加基本工资，不再另行签订劳动合同，以工资单(底薪一项)
为准。为方便甲方财务计算加班工资，甲方每月以“加班工资
(1)”的形式固定支付给乙方加工资，以浮动形式的“加班工资
(2)、(3)”做为增补，详见《薪酬管理制度》，乙方签约即
视为确认。

五、社会保险及福利

1.甲乙双方依法参加社会保险，缴纳社会保险费。甲方在嘉
兴为乙方办理有关社会保险手续，乙方负担的部分由甲方负
责代扣代缴。

2.乙方患病或非因工负伤的医疗待遇按有关规定执行。

3.乙方患职业病或因工负伤的待遇按有关规定执行。

4.甲方可根据其实际情况为乙方提供其他保险和福利待遇。

六、劳动保护、劳动条件和职业危害防护

1.甲方根据国家有关法律、法规，建立安全生产制度。乙方
严格遵守甲方的劳动安全制度。双方严禁违章作业，防止劳
动过程中的事故发生，减少职业危害。



2.甲方建立、健全职业病防治责任制度，制定并落实职业病
防范措施。对工作过程中可能产生的职业病危害及其后果等，
甲方应向乙方如实告知，不得隐瞒或者欺骗。

3.甲方根据生产岗位的需要，按照国家有关劳动安全卫生的
规定为乙方配臵和完善必要的安全防护措施，发放必要的劳
动保护用品。

七、规章制度

1.甲方依法制定单位规章制度，并通过有效方式及时告知乙
方。

2.乙方服从甲方工作管理，并严格遵守甲方依法制定的规章
制度。

八、劳动合同变更、解除和终止

1.甲乙双方变更、解除、终止劳动合同依照《中华人民共和
国劳动合同法》和有关法律法规规定执行。甲乙双方就劳动
合同变更、解除另有约定的，在本合同书第九项中约定。

2.本合同解除或者终止时，甲方为乙方出具解除或者终止劳
动合同的证明，并在十五日内为乙方办理档案和社会保险关
系转移等手续。

3.乙方按照双方约定，及时办理工作交接等有关手续。

4.甲方应当支付经济补偿的，在乙方办结工作交接等有关手
续时支付。

九、当事人约定的其他事项经协商一致，甲乙双方约定以下
内容：

十、劳动争议处理及其他



1.甲乙双方因履行劳动合同发生争议，应协商解决，协商不
成或不愿协商的，可以向甲方劳动争议调解委员会申请调解;
调解不成的，可以向劳动争议仲裁委员会申请仲裁。甲乙任
何一方也可以直接向劳动争议仲裁委员会申请仲裁。对仲裁
裁决不服的，可以向人民法院起诉。

2.本合同条款与法律法规相抵触的，以及本合同未尽事宜，
均按相关规定执行。

3.本合同一式两份，甲乙双方各执一份。

甲方(公章)： 乙方(签字或盖章)：

法定代表人(主要负责人)

或委托代理人(签字或盖章)：

签字日期： 年 月 日 签字日期： 年 月 日

看过宾馆服务员劳动合同的人还看了：

1.饭店服务员的劳动合同范本

2.酒店员工的劳动合同范本

3.餐厅兼职服务员劳动合同范本

4.餐厅服务员劳动合同范本大全

5.饭店服务员劳动合同范本

6.商场营业员雇佣劳动合同范本

7.20xx最新临时工劳动合同范本



8.20xx酒吧劳动合同

9.签订劳动合同须知

10.酒店人事管理制度

夜宵店营销策划活动方案篇四

泛指潮州菜馆或大牌档的美食，豉椒炒蚬、卤水鹅颈肉、蚝
烙等菜式都是代表;而这些潮州菜式的味道大都偏浓偏咸，最
适合搭配啤酒。

推荐餐厅：三十年大排档餐厅爱文生

爱文生开业于1956年，原名叫龙喜，爱文生是老板女儿将妈
妈、大哥及弟弟的名字合併而成。当年大排档对出是码头，
船客、船伕都爱来吃饭消夜。

岁月变迁，爱文生的味道始终如一，好像卖了二、三十年的
招牌菜桂林炒生肠，到今天还是深受欢迎。猪生肠洗净后，
加入洋葱、青红椒和桂林辣椒酱同炒，每条肠都爽脆香口，
辣劲十足。皮非常香脆但不会很油腻，而且份量很足，点着
糖醋酱吃简直是滋味。

地址：深水埗荔枝角道215号

桂林炒生肠，生肠又辣又香，嗜辣者必吃。

蛏子肉肉质好新鲜~同埋个豉汁调得好惹味..正

不吃辣可试沙姜鸡，选用三斤重肥鸡，以滚水烚至九成熟，
有柯打才以鸡油、冰糖、沙姜粉煮成的汁淋熟，鸡肉嫩滑，
带有香浓沙姜味。



夜宵店营销策划活动方案篇五

周末的傍晚，我跟哥哥嚷着想要吃烧烤。不过那时候家里的
晚饭已经做好了，于是打完球回来的哥哥就答应我说，等晚
一些带我去吃夜宵。

为了心心念念地烧烤，我晚饭特地吃得很少。然后就一边看
电视一边看时间。

好不容易八点多了，我就开始缠着了哥哥。好在，他也处理
好了手头上的事情，于是跟我说带我去以前吃过的那家店。

“可是，那不是很远嘛，要开好久的。”我虽然很喜欢那家
店的口味，不过吃个夜宵跑那么远，有点划不来。

“以前吃的时候，有充了个会员，里面还有些余额，不去吃
都要忘记了。”哥哥这一说，我才想起来这件事。当初是请
哥哥的一位好朋友吃饭，人家店里说充会员有送饮料，所以
才办的。

于是，我们一起驱车到了那家店，让我觉得意外的是，这个
时间点在那吃夜宵的人还挺多的。

我本来就是想过过馋瘾，并不想在晚上吃太多，只是吃一个
口味而已，所以特地没有点很多。哥哥也因为刚吃过晚饭不
久，也吃得不多。

大约半个小时左右，我们就吃好了，准备起程回家。一路上，
我发现车流量还是挺多的，有的车速还并不慢，看来很多人
正准备开始夜生活呢，也难怪吃夜宵的人那么多。

夜宵店营销策划活动方案篇六

窗外阴沉沉一片，厚厚的云层把整个天空遮得严严实实，月



亮躲在它们的背后，不露脸，一点也不像秋高气爽的夜空。

我坐在房间里写作业，客厅里传来一阵阵欢声笑语，像针一
样的刺向我的大脑，扰乱我的思绪，我极力想赶走它们，可
又想尽力听清他们在说话的内容。

不知过了多久，客厅里的`说话声已经沉默了，厨房里似乎想
起了锅碗瓢盆的交响曲，肯定是奶奶开始为小丽做好吃的了，
做就做吧，就让小丽吃成个小胖猪，我还是先做自己的作业
吧！

奶奶的举动，给我带来了一股甜香沁人心脾温暖心灵的夜宵，
那碗中的桂圆，一个个晶莹剔透，那两个鸡蛋透过嫩白的蛋
黄清晰可见金黄的蛋黄，犹如年画上那个白白胖胖的小娃娃，
好可爱！

不知不觉中，一股暖流涌上心头，原来，刚刚是我误会奶奶
了，奶奶并不是不把我放在心里，而是怕打扰我学习，所
以……话语堵在喉咙里说不出，眼泪却使劲地想挤出眼眶，
我只好抬头望向窗外，不让奶奶看见。

奶奶的这碗夜宵，温暖了我的心灵。


