
2023年娱乐直播赚钱工作计划方案(精
选5篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。优秀的方案都
具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？接下来小编就给大家
介绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

娱乐直播赚钱工作计划方案篇一

2、电子商务直接面向消费者，信息反馈及时；

4、提升公司知名度，增加公司产品的曝光率；

2、建设、运营、管理京东商城、淘宝、天猫等第三方分销平
台。

5、配合市场部完成产品的设计、广告图片的修改等工作。

部门职责：

娱乐直播赚钱工作计划方案篇二

第一、提前24小时或48小时发产品视频播报

第二、提前调试灯光，调试音质，调试直播场景

第三、预告直播时间，将你的直播时间提前发布到短视频，
朋友圈，以及你的私域社群里，至少提前三天时间。

第四、预告直播主题，这里秒杀回馈粉丝就非常重要了，观
众直播下单是即时性的，所以适当增加秒杀活动，让观众上
头，在保证你产品质量的情况下，订单量会显著增长。



第六、直播的福利产品预告，福利及直播诱惑力。

娱乐直播赚钱工作计划方案篇三

制定直播预热方案，才能按照计划推广直播间，向“全世
界”宣告你要直播。

把你的直播时间、直播内容、直播福利等进行文案策划，发
布在用户能够看到的地方。

发布预热短视频

微博、微信直播预热

微博、微信都是日活用户过亿的平台，如果你的粉丝基数大，
就一定要利用这两个平台来为直播间预热。

淘宝头部主播薇娅也经常在微博做直播预热，通知用户直播
时间福利，引导用户准点进入直播间。

我们可以参考薇娅的直播预热文案技巧，给出福利诱饵：抽
奖送平板电脑，送红包等等，提升预热文案的热度，吸引更
多人发现你的直播预告，引导他们进入直播间。

除此之外，还可以通过微信朋友、社群、今日头条等多种渠
道来为直播间做推广，为直播间吸引粉丝。

娱乐直播赚钱工作计划方案篇四

这里的直播内容主要包括话术、互动和成交。

例如，你可以通过品牌或者产品背后的小故事或者历史，来
引入产品，然后讲解产品的外观特点、卖点，展示产品的使
用方法，并和其他同类产品进行对比，突出你的产品优势。



其次，可以通过福利抽奖、分享评论等引导方式来促进用户
成交，最后再用促单话术“催”用户下单。

6.直播中数据及场控调度

除了直播内容外，直播中还有很多事情需要时刻进行监测调
度，保证直播的有序进行。

主要包括：

直播后台推送：维护商品库存，及时上架商品并把控抽奖送
福利等环节。

场控：助力要根据直播时观众的反应以及主播的需求举牌提
醒直播进度以及直播注意事项。

例如，薇娅、李佳琦直播间就经常需要加货，这个时候就需
要有助力及时跟品牌商确认是否加量，然后再反馈给主播，
主播传达给观众，形成一个顺流畅的传播链。

数据监测及策略调整：直播过程中需要有助力随时监测直播
数据，并根据观众的反应和产品销量以及各种突发状况及时
作出策略上的调整。

娱乐直播赚钱工作计划方案篇五

性格比较安静，说话轻声细语，这一类性格，可以推荐选择:
情感系风格或电台情歌系风格。

第二种:热情型

性格大大咧咧，不怕生，自来熟，但是没有没什么好的才艺，
可以选择:逗比聊天系风格/八卦娱乐系风格(前提讲八卦一定
要有很强的思维逻辑能力哦)。



第三种:才能型

性格俏皮，喜欢动物，能风绝不雨，可男可女，可吃可玩，
推荐选择:萌系风格/游戏博主系风格。

第四种：纯销售型

不整人设，吃流量红利，专业为主，直接卖货，逮着一个算
一个。


