
日语出差报告 出差工作计划(汇总5篇)
时间流逝得如此之快，我们的工作又迈入新的阶段，请一起
努力，写一份计划吧。我们该怎么拟定计划呢？以下是小编
收集整理的工作计划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大
家。

日语出差报告 出差工作计划篇一

本人拟定于近期江苏地区出差事宜。向公司作预期出差计划，
请公司领导审核，并恳请给予指导与帮助。

本计划包括两大部分:

出差工作计划、

出行时间、11月15日起到11月30日止。计划为期15天。

出行城市、南京无锡徐州常州苏州南通连云港淮安盐城扬州
镇江泰州宿迁

主要目的、

一、传达金御时空公司企业文化，销售理念。协助指导经销
商当地品牌推广事宜。二、基本市场调查。

1、产品市场定位，品牌认知度，客户评价;

2、区域销售情况，地市分销商信息;

3、了解竞争对手品牌销售情况，市场占有率。

4、认真听取客户反馈，记录汇报市场最新信息



日语出差报告 出差工作计划篇二

出行时间：11月15日起到11月30日止。计划为期15天。

主要目的：

一：传达金御时空公司企业文化，销售理念。协助指导经销
商当地品牌推广事宜。 二：基本市场调查。

1. 产品市场定位，品牌认知度，客户评价;

2. 区域销售情况，地市分销商信息;

3. 了解竞争对手品牌销售情况，市场占有率。

4. 认真听取客户反馈，记录汇报市场最新信息

三： 拜访当地客户，培养感情，了解经销商公司现状，加强
品牌市场操控力。

四： 倾听取客户意见，建议，帮助经销商解决销售中常见问
题。

五： 空白区域市场开发，提升区域品牌销售业绩。

日语出差报告 出差工作计划篇三

湖南省常德市武陵区、鼎城区、德山经开区。

20xx年xx月xx日——20xx年xx月xx日

调查了解常德市场政府环卫设备采购权重关系，了解市场现
状及市场机会；调查拜访下级贸易商。



（略）

本次出差发现市场容量很大，并且很多人都对固废处理现状
不满意，经过交流对我公司的一些理念十分期待。目前在市
场上发现跟客户打交道时间比较短，能摸到和了解的情景都
是比较表面的东西。并且有些下游公司老板经常是一个人注
册几个公司，想找这些公司却也没资料可查。

下一步工作计划把重点放在着重摸清梳理政府机构环卫设备
采购权重关系，找准关键人，了解更准确的项目机会及投资
运营结款方式。加大业务渠道的开展，针对物业进行智能化
物业运营做好工作。最终是开发好当地下游贸易商，经过传
统渠道来扩充及扩大市场占有率及品牌知名度。

日语出差报告 出差工作计划篇四

拥护中国^v^的领导，热爱社会主义祖国，努力实践“三个
代表”重要思想，认真贯彻党的教育方针，忠诚党的教育事
业。爱岗敬业、教书育人、为人师表，自觉遵守国家宪法、
法律和职业道德，不违反学校和药学院的各项规章制度，牢
固树立为我国社会主义现代化建设培养合格人才的思想，努
力提高教育学质量和科学研究水平。

在三年任期内，受聘助教岗位的教师应达到下列基本要求。

1.在本门学科上掌握扎实的基础理论和系统的专业知识，具
有指导教学实验的能力，积极参加教学法活动。

2.具有协助高年资教师指导本科生毕业实习的能力，协助至
少完成一届本科生的毕业实习，培养质量良好。

3.完成教学工作量不得低于应完成全部工作量的80%。

4.具有从事科学研究的能力，积极参加学科组的科研工作。



日语出差报告 出差工作计划篇五

时间:

4月8日起到4月9日止。计划为期2天。

地点：如皋市经济开发区8号南通斯尔地毯厂

苏州新海马地毯有限公司 金坛市翔宇地毯厂

路线：溧阳——如皋

如皋——苏州

苏州——金坛 金坛——溧阳 4月8日早上八点十五分从溧阳
汽车总站出发坐客车至中午1点左右到如皋汽车站估计整个行
程需要4小时左右 下午进行客户（斯尔地毯厂）拜访！晚上
坐火车离开如皋去苏州！到苏州估计在早上,。上午去拜访客户
（苏州新海马地毯有限公司）了解当地地毯市场情况下午离
开苏州去金坛，会见客户（金坛市翔宇地毯厂），争取在晚
上之前回溧阳！

主要目的：

1.基本市场调查。

a 了解当地市场的状况，当地有没有同类型企业及对我公司
产品需求的情况。

2、拜访客户想达到的目的。

a 目前这些客户用的是什么品牌的产品？ 尽可能的得到客户
最想出多少价格！！



计划人：左照路

二千一一年四月七日

计划人：左照路

二千一一年四月七日


