
2023年创业史演讲稿 享受过程演讲
稿(优秀5篇)

演讲属于现实活动范畴。它是演讲家通过对社会现实的判断
和评价，直接向广大听众公开陈述自己主张和看法的现实活
动。演讲的直观性使其与听众直接交流，极易感染和打动听
众。以下我给大家整理了一些优质的演讲稿模板范文，希望
对大家能够有所帮助。

创业史演讲稿篇一

大家好!

记得从四岁开始，我就与你在一起，一直没有分开过，直到
现在。

你优美、动人。自从和你接触以来，我的每一天都沉浸在快
乐之中。你时而把我带到美丽的天堂，心情舒畅;时而让我深
思熟虑，无比悲痛;时而把我变成一只活泼自在的小鸟，在蓝
天上展翅飞翔;时而把我拉到大地上作一株小草随风飘荡……
我，离不开你!

你热情、奔放。在舞台上，你总是活力四射，你总能把你最
热情的一面展现给人们，把你的激情毫无保留地释放出来，
给人耳目一新的感觉。我，离不开你!

你满含汗水、泪水。与你在一起需要付出太多的汗水，可我
不怕，只要愿意与你在一起的自然都不怕。“台上一分钟，
台下十年功!”是啊，这句话真的说到我的心坎里去了。只为
了台上那一小会儿的绽放，我们在台下是要付出多少心血啊!
为了你，我已不知磨破了多少双鞋，不知跌倒了多少次，不
过这些都不算什么，只是为了更好地诠释你!我，离不开你!



你让我沉浸、享受。与你在一起，我总会沉浸在优美的音乐
中，用优美的动作把你描绘出来。与你在一起是我最快乐的
时光，尽管我为你哭过，但我很享受在舞台上与你在一起的
那几分钟，哪怕是一秒也好。我，离不开你!

你让我欣喜若狂或者心情大跌。当我手捧奖杯、戴着奖牌在
相机前留下了美好的一刻时，总会一连高兴好几天，我知道，
这是你带给我的快乐;当我垂下头，失了魂一样从赛场飘出来
时，我并不怨你，这是我的选择。我，离不开你!

你将是我用双脚、用一生来诠释的舞蹈!

我爱你，有时胜过爱自己。我将永远与你在一起!

创业史演讲稿篇二

尊敬的各位领导、同事们：大家好!

丹桂飘香，菊花怒放!沉甸甸的稻子给大地披上了金色的盛装，
秋天是一个收获的季节，我们精科也迎来了一个丰收的秋天。
到目前为止，我们的产值已经达到了1.02个亿，在这样一个
令人振奋的日子里和大家一起交流创业文化在精科发展中的
体现，是我最大的荣幸!众所周知，文化——是一种精神力量，
创业——是立足自我，实现自我，积累财富，推进文明的过
程。一个企业要发展、要突破、要跨越，必须借助于创业文
化，因为它是企业发展强劲的动力!

正是他们在平凡的工作岗位上书写着平凡的创业故事。

记得当初我们刚开始生产110和220产品时，由于当时还没有
绕包机，我们的绕包人员在包一次线时，只能采用手工包扎。
那时，哪一双手没起过泡?哪一双手没流过血?为了让流出的
血不弄脏一次线，他们二话没说，便用透明胶带裹住手指作
隔离，再用胶布蒙上，继续忍痛包完了整台产品。有时，一



次线圈包完，还要再去绕二次。他们就这样在封闭的净化室
内没日没夜的忙来忙去。等他们披星戴月地回到家中，才感
觉到浑身酸痛。孩子早已进入梦乡。当孩子还没有在睡梦中
醒来的时候，他们又已经顶着第一缕朝霞提前来到工作岗位。
就这样孩子好多天也见不着他们的面，就更不必提照顾家人、
做点家务的事了!

还记得，由于工艺要求严格，开罐时间在夜里，必须及时总
装，才能让产品按时交货。总装班的同事早早的就赶到了，
把准备工作做好，而路远的人不敢回家，饿了就吃点随身带
来的干粮，等着工作的开始。这时，万事俱备，只欠东风!当
工艺时间到了，他们便困意顿消、抖擞起精神，拿起工具大
干起来。外面夜深人静，而总装大厅里却忙得热火朝天!等他
们工作结束了，已是第二天的拂晓，虽然已是身疲力尽，但
还是要坚持白天的工作。为了节省时间，他们就裹上大衣在
总装班里打个盹休息一会儿，因为不久他们就又要投入到新
的一天工作之中。

这些平凡的故事，还有很多很多，相信在座的也都深有体会。
正是他们在创业文化上抹上了重重的一笔。万众一心、众志
成诚，在我们大家的共同努力下，已经在宿迁的行业内崭露
头角!

还需用什么来证明公司十一年来取得的成绩呢!再请你看看我
们身边这一幅幅记录发展史的图片：它不正是我们所走过的
创业历程上留下的一串串坚实的脚印吗?!

创业史演讲稿篇三

我们用手指向天空，一定是看到了划破长空的闪光点;我们用
手推开窗户，一定是希望阳光伴着新鲜的空气涌进窗口;我们
用手拖住下颚，一定是在度过充实的一天后憧憬着美好的未
来。农村信用社的“二次创业”正如同划破长空的闪光点;如
同阳光伴着新鲜的空气;如同我们每一位员工憧憬着的美好未



来……我演讲的题目是：高举“二次创业”的旗帜，吹
响“二次创业”的号角。

省联社廊坊办事处主任樊鸿武同志在全市农村信用社“二次
创业”动员大会上说：“农村信用社的发展处在第二阶段，
即爬坡阶段，主要任务是真正建成规范化、强势化的农村金
融机构，使农村信用社在与其他金融机构的竞争中昂首挺胸，
立于不败，这个阶段的主要任务称为‘二次创业’”。通过
这次会议，全市农村信用社正式打出了“二次创业”的旗帜，
吹响了“二次创业”的号角。

这正如同一道划破长空的闪光点照耀在这片立足三农、不断
发展的农信大地上，让我们每一位农信员工都在这闪光点下
凝神聚智，奋力爬坡，向着更高、更强、更具有凝聚力和影
响力的目标奋勇前进!

“二次创业”的总体目标是把农村信用社建成规范化、强势
化、亲情化的农村金融机构。这便是阳光伴着新鲜的空气从
农信之窗迎面而来，吹到了每位员工的脸上，沁入每位员工
的心脾，沐浴着每位员工的身心。

“规范化”是阳光，它使规章制度全面覆盖农村信用社;它使
执行力得到大提高，实现遵规守矩的全员化和自觉化;它使违
规行为基本杜绝，各类风险得到有效控制。

“强势化”是新鲜的空气，有了新鲜的空气，农村信用社便
能在总体实力上强于竞争对手，能在竞争力上优于竞争对手。

“亲情化”是阳光与新鲜空气吹进农信的窗口，它面向系统
内，又面向系统外，它在全系统打造一种乐观向上、好学求
进、心情舒畅、和谐高效的良好氛围。

高信贷质量;用充满活力的经营提高资产有效利用率，增加效
益，进而提高全员的收入水平。



行业风气大好转，就是要在竖起优良之风、形成具有自身特
色的企业文化体系的同时，强化“从严治社”，细化“以德
治社”，深化“文化治社”。

深化改革大突破，就是要加快股份制改革步伐，尽快改制为
农村商业银行，实现从合作制到股份制的根本性体制变革，
使我们可以与其他商业银行平等竞争，使农村信用社进入一
个新的更高的发展阶段。

硬件设施大改善，就是要按照标准化、全能化、现代化、精
品化的要求，加快硬件设施的改造和建设步伐，增强农村信
用社的吸引力和竞争力。

队伍素质大提高，就是要把农村信用社的员工培养成为具有
现代素质的员工，进而适应现代化金融企业需求。

党的建设大增强，就是要健全党的组织体系，更好地发挥基
层党组织的战斗堡垒和党员的先锋模范带头作用。

一段段美好的憧憬，一个个美好的未来，在“二次创业”的
旗帜下和号角声中显得格外亮丽和崇高。作为农村信用社的
一名员工;作为一名共产党员，要从我做起，从现在做起，从
点点滴滴做起，争当“二次创业”的前头兵，为实现“二次
创业”的宏伟目标而不懈努力!

创业史演讲稿篇四

大家好，我是美乐乐ceo 高扬。今天呢想跟大家分享的主题是
“创业是一场永不妥协的奋斗”。

美乐乐是从20xx年开始成立的。最早的话呢其实是淘宝的一
个小卖家，卖到家具这个品类的时候就发它有很多的和别的
不一样。比如床的这种软硬，对吧？或者是沙发的坐感、皮
的味道和感觉，这种东西通过一个图片和文字很难讲得清楚



的，它有很多特点的话你一定需要线下体验。所以当时我们
一个想法说是不是可以通过线下来开店这样的方式来能卖得
出更多，所以后来呢我们就去融资来尝试这个模式。

但在20xx年就遇到一个非常大的挑战，当时呢，淘宝有一个
项目叫爱蜂潮，它的整个做法和我们也很类似。因为大家都
看到这个行业需要线下体验，那么淘宝上所有的商家必须入
驻。当时我们在淘宝上也算是比较数一数二的卖家吧，所以
被摊派了一个很大的面积。在那个里面的话基本上销量都不
能交租金的，当时所有参与的商家个个都希望他倒闭，因为
倒闭以后就尽量少赔点钱吧。

你如果是按照这个平台的要求去做这个事情，一个月大概预
计是亏个七八十万。当时我们就跟淘宝做很多的交涉、很多
的沟通，希望能够小一点。但是不行，被摊派的必须要这么
多。所以其实那时候也是个非常艰难的选择。一方面你是一
年一两个亿的规模，那么另外一个就是说你要是按照他的做
你就准备一个月能亏个几十万。

所以后来跟淘宝说：“我们不参与了、我们不去了。”按理
说不去就不去呗，可是不行。后来我们在淘宝上几个店铺经
常被突然之间就被关掉了，就因为一些很奇怪的原因就被关
掉了。然后一下子你的天猫上的生意就变得非常脆弱了，那
么怎么渡过这个危机？所以那一年对我们来说是一个很痛苦
而又很困难的一年。

20xx年拿了钱我们4月份开第一个店的时候，其实就发现说我
不止是不懂家具，都不知道怎么开店。当时找了一个地方是
一个叫做家具城的后面，租金非常便宜，一平米大概一个月
十几块钱，十八块钱还是多少钱。而且那个位置非常糟糕，
连个街道地址都没有。我们客人就找不到，我们后来没办法
告诉客人说你去那个街上有个叫农业银行，在那儿等，我们
派个小女生把你领过来。（这样）才能找到我们的店。



旁边也有一些地方在卖家具，做了三年的一个店，问他一个
月能卖多少钱，他说他的生意还可以，一个月能卖七万。我
们一算，因为我们的利润也不是很高，我们至少得卖到15万
才能够不亏钱吧？所以当时心里没底，不管了，先开了吧，
开了再说。从4月17号开到4月底，那十几天就卖了30多万，
非常出乎我的意料。人非常多、客户非常多，到第二个月卖
了50多万，最高的月份能卖了超过100万，零售里面是个奇迹，
我们自己都没想到会有这么多。

但是呢，从这件事让我们看到互联网的这个优势了。通过互
联网做营销宣传让很多消费者在网上看到这些产品，然后告
诉他在某个城市的某个地方有一个店，对吧？他就会去，而
且客人还挺多的。后来慢慢地我们也连续开了大概十几家店，
结果发现说就是你即使位置开得很好，它的销量也没有多太
多。

那么13年、14年，这个模式在全国就逐渐地从一年开个十个
二十个店一直到现在，今天大概有300多家吧。所以说很多时
候你发现说创业过程中就会有这样的你意料不到的事情，你
是妥协了，还是说我就坚持按照我的思路做下去。

创业史演讲稿篇五

各位同学，老师你们好，今天很开心也很荣幸站在这里跟你
们分享我参加比赛的一些经验和感受。

虽然已经过去了一年，但比赛的场景还历历在目。比赛的经
历于我来讲，难忘且意义重大。如果让我用一句话来形容我
参加比赛的感受：痛并快乐着。比赛是残酷的，过程是艰辛
的，但当你看到你的作品一步步成型并被认可时，激动和喜
悦，还有成就感是无与伦比的。

如果让我说我比赛的经验，我遇到了什么困难，我认为我的
不一定不合你们，但我可以告诉你们我的想法和建议。



我认为，创业大赛，首先你要有一个好的创意，之后的所有
问题都是围绕的这个创意而进行的。举一个稍微太恰当的比
喻，你的创意就像是你冲锋陷阵的一个武器，武器的威力直
接决定了你的成功与否。所以，当你有一个令人眼前一亮的
创意时，你离成功就进了一步。

其次团队合作是贯穿始终的。无论是写策划还是答辩，团队
合作往往能激发团体不可思议的潜力，集体协作做出的成果
往往能超越个人成绩的总和。有序的组织和高效的团队协作
是为成功打下基础。

在比赛结束后我写了这样一句话：人只要有坚信的事物便是
坚不可摧的。我想把这句话送给大家。因为在比赛的过程中
我经历了一个从怀疑自我到自我肯定的`过程。我想告诉大家
的是，既然选择了远方，便只顾风雨兼程。

大家在学校里会学到很多知识，但说句老实话，那么多知识
真正毕业后所用不多。但是在学校里的经历，给了我们很多。
人生不是你学到了什么，不是你获得了什么，而是你经历了
什么。创业大赛这已经是第八届了，这个比赛越办越正式，
越办越好的不是没有原因的，这是一个真正让我们得到锻炼
的比赛。

在第七届的创业大赛中，我的团队获得校级一等奖，并由学
校推选作品到省级比赛，获得铜奖。对此我想特别感谢百忙
之中帮助过我们的老师们，老师的指导对我们来说至关重要。
其实回顾这段历程，名次到显得不重要了，在我看来每位参
赛者都是赢家。知识、能力、眼界、表达的提高，都是比赛
赋予我们的最大收获。

这个比赛于我，于你们来说，不仅仅是一场比赛，这是一个
机会，一次挑战。狄更斯曾说“这是一个最坏的时代，这是
一个最好的时代。” 对于循规蹈矩，墨守成规，害怕风险的
人而言，这是一个最坏的时代。对于一个有创业理想，有创



业激情，踏实肯干的人而言，这是一个最好的时代。

现在正处于大一的你们，有时间、有想法、有激情，应该去
尝试未来的无限可能，抓住机会展现自己。一个人如果不逼
自己一把，永远不知道自己有多优秀。并且我相信我所取得
成绩，你们在坐的每个人都能够做到，并且能够做的比我好。
力行而后知之真，只有去做了，才能体会到其中的感受。

最后预祝所有想要参加比赛的同学都能够取得一个好的成绩。


