
最新冠军的演讲稿 超级演说家第二季冠
军演讲稿(大全7篇)

演讲稿要求内容充实，条理清楚，重点突出。在社会发展不
断提速的今天，演讲稿在我们的视野里出现的频率越来越高。
那么我们写演讲稿要注意的内容有什么呢？下面是小编为大
家整理的演讲稿，欢迎大家分享阅读。

冠军的演讲稿篇一

在这段演讲开始之前，我先问大家一个问题：你们当中有谁
觉得自己是家境普通，甚至出身贫寒，将来想要出人头地只
能靠自己?(几乎全举手)你们当中又有谁觉得自己是有钱人家
的小孩，起码奋斗的时候可以从父母那儿得到一点助力?(无
人举手)

先拿我自己说，我们家就是出身寒门的，我们家都不算寒门，
我们家都没有门。现在想想，我都不知道我爸跟我妈那么普
通的一对农村夫妇，他们是怎么把三个孩子我跟我两个哥哥
从农村供出来上大学、上研究生。我一直都觉得自己特别幸
运，我爸跟我妈都没怎么读过书，我妈连小学一年级都没上
过，她居然觉得读书很重要，她吃再多的苦也要让我们三个
孩子上大学。我一直也不会拿自己跟那些比如说家庭富裕的
小孩做比较，说我们之间有什么不同，或者有什么不平等，
但是我们必须要承认这个世界是有一些不平等的。他们有很
多优越的条件我们都没有，他们有很多的捷径我们也没有，
但是我们不能抱怨。

每一个人的人生都不尽相同的，有些人出生就含着金钥匙，
有些人出生连爸妈都没有——人生跟人生是没有可比性的，
我们的人生是怎么样完全决定于自己的感受。你一辈子都在
感受抱怨，那你的一生就是抱怨的一生;你一辈子都在感受感
动，那你的一生就是感动的一生;你一辈子都立志于改变这个



社会，那你的一生就是斗士的一生。

英国有一部纪录片叫做《人生七年》，片中访问了十二个来
自不同阶层的七岁的小孩，每七年再回去重新访问这些小孩，
到了影片的最后就发现：富人的孩子还是富人，穷人的孩子
还是穷人。但是里面有一个叫尼克的贫穷的小孩，他到最后
通过自己的奋斗变成了一名大学教授，可见命运的手掌里面
是有漏网之鱼的。而且现实生活中寒门子弟逆袭的例子更是
数不胜数。

这段演讲到现在已经是最后一次了，其实我刚刚在问的时候
就发现了：我们大部分人都不是出身豪门的，我们都要靠自
己!所以你要相信：命运给你一个比别人低的起点是想告诉你，
让你用你的一生去奋斗出一个绝地反击的故事。这个故事关
于独立、关于梦想、关于勇气、关于坚忍，它不是一个水到
渠成的童话，没有一点点人间疾苦，这个故事是有志者事竟
成，破釜沉舟，百二秦关终属楚，这个故事是苦心人天不负，
卧薪尝胆，三千越甲可吞吴!

冠军的演讲稿篇二

大家好!

我是营销六部的一名业务员，我的名字叫殷祝峰，很荣幸能
获得销售冠军这个奖并能在此发言。

首先，要感谢路路通公司给了我这个展示自我和实现自我价
值的平台，我非常感谢也非常激动，获得这个奖要感谢公司
领导对我们六部工作的大力支持，感谢蔡成源营销总监、黄
英经理对我的关怀与厚爱，同时也要感谢我们六部的兄弟们，
在日常工作、生活中的鼓励共勉和帮助，还要感谢其他兄弟
部门的领导和同事的全力支持，当然，还有在背后一直默默
支持和帮助我的老婆，这个奖应该属于你们，没有大家的帮
助我今天也不会站在这个领奖台上，谢谢大家!!!



尽自己最大的努力和最大的能力去完成每一项任务指标，但
我坚信只要付出就会有回报，所以这几年来的持之以恒，获
得了公司的认可和赞誉，我深感荣幸。我想这次销售冠军的
评选也向我们大家传递了这样一个信息：只要勤勤恳恳的付
出，踏踏实实做好自己的每一项工作，圆圆满满的完成每一
项目标任务，就会获得应有的回报。

获得这个奖是公司对我的肯定和表扬，也是我日后工作中的
一种鼓励，更是对自己的一种鞭策。在这里我向公司的领导
和同事们保证，我一定会把今后的工作做的更好。我相信，
通过我们大家共同的努力，路路通的明天一定更加辉煌!谢
谢!

冠军的演讲稿篇三

在这黄金五月，能获得广州公司五月销售季军荣誉称号，我
感到非常的高兴与荣幸。在此，首先感谢公司这个平台，给
予我们发展的空间，感谢经理对我的关爱，感谢同事们对我
的大力支持。

现在回想起来，觉得五月的时间过得真的好快，日子过得很
充实，每天都忙着和时间赛跑，5月12日公司推出一个具有震
撼性的周年庆优惠政策，这是公司对新老客户的回报，也是
对我们工作最大的支持，所以，当时我就想一定要尽自己最
大的努力来回报公司，我知道当时不仅是我个人有这样的想
法，相信公司的每个同事都会是这样想的，因为接下来的日
子里不管是经理们还是员工，都在改变，大家都憋足了劲，
拼了。

我把所有的客户列成一个表，逐个跟进了一遍，我发现有些
曾经拒绝过我的客户对我们的方式还感兴趣，市场在变，我
们的方式正被越来越多的客户认同和接受，所有我觉得客户
没有绝对的死和活，在适当的时候使用适当的方式与客户沟
通，就能给客户创造新的需求，我对我们的这种方式越来越



有信心，我们策划的成功案例，就是最好的证明，我们的方
式真的给他们带来的很好的效果。

我现在也是边工作边学习，人生毕竟不像做菜，把所有的材
料都准备好了才下锅，所以，我们应该每天都让自己多学习
些新的知识来充实自己，人更多的是关注明天自己的位置，
人生最大的悲剧在于不清楚自己今天在什么位置，明天应该
在什么位置。“时间用在哪里，财富就在哪里”，这句话听
后认真体会了，现在每当回想都觉得很有道理，总在感叹时
间是最无情的，不管你重视不重视他，他都会过去的，利用
好了可以作为投资品，没有好好利用就成为了消耗品，只有
认真去珍惜。

一直以来我都很庆幸能加入环球视野这个平台，感谢环球视
野，在这里我收获了自信和勇气。六月已过去了一半的时间，
我相信，广州公司的同事会保持这种拼劲，一直努力下去，
六月我们的主题是：“霸气”，真的希望我们能做到所到之
处霸道开路。

冠军的演讲稿篇四

大家好！

我是***,首先要感谢***公司给我这个展示自我与实现自我价
值的平台。感谢公司对我的厚爱与信任，感谢领导对我的器
重与关爱，感谢同仁们对我的鼓励与支持。

作为一名公司的工作人员，能够获得公司优秀工作人员称号，
我很高兴，也非常激动。在此我想说，我是在公司领导的英
明指导和亲切关怀下，是在所有同仁对我的无私帮助和热情
鼓励下，是在客户的无比信任和最大的支持下，让我今天能
站在这个领奖台上，再次，我要向所有曾经指导和帮助过我
的领导、同仁、客户深深鞠上一躬，谢谢您们！



在过去的20xx年里，我们勤奋努力，我们相互鼓励，我们全
力以赴。在我们全体同仁的共同努力下，终于实现了我们公
司的预定目标。我自己也成为了公司年度销售冠军。今天，
我和我们一起工作的同仁们仍是公司这个大团体中的小团队，
我们仍然在一起相互支持与学习，融洽的氛围让我倍感荣幸
与欣慰。

荣誉虽然给的是我个人，但我更觉得这是对我们这个团队整
体的一个鞭策和鼓励。公司和我们美容院今日的声誉、地位
与成绩，是我们公司和美容院高层领导们的战略决策的英明
和指导有方，更是公司每位工作人员们团结互助共同努力的
结果。正是你们日常的勤奋努力工作让整个公司美容院得以
正常健康的运营，才有了今天的辉煌业绩和良好的社会声誉。
同样也得感谢你们，由此，我由衷的想说，优秀的荣誉是我
的，更是公司所有工作人员的。

今天获奖，我有三个非常深刻的感受：

第一、我想说：努力不一定能成功，但不努力一定不能成功。

第二、行动是成功之母，有好的想法，好的观念不去行动，
不去实施，都是空想。

第三、向不可能挑战，只要我们具有明确的目标与超强的行
动力，没有达不成的目标。

我相信，只要我们全力以赴，在20xx新的一年里，我们一定
可以创造新的奇迹。

最后，我祝愿我们公司和美容院在20xx年里：顾客盈门若海
如川川流不息，财源涌聚似潮入道道畅无阻。大展宏图！

祝各位领导和各位同仁在新的一年里合家幸福，心想事成，
身体健康，万事如意，新年快乐！



冠军的演讲稿篇五

大家好！

我是营销六部的一名业务员，我的名字叫殷祝峰，很荣幸能
获得销售冠军这个奖并能在此发言。

首先，要感谢路路通公司给了我这个展示自我和实现自我价
值的平台，我非常感谢也非常激动，获得这个奖要感谢公司
领导对我们六部工作的大力支持，感谢蔡成源营销总监、黄
英经理对我的关怀与厚爱，同时也要感谢我们六部的兄弟们，
在日常工作、生活中的鼓励共勉和帮助，还要感谢其他兄弟
部门的领导和同仁的全力支持，当然，还有在背后一直默默
支持和帮助我的老婆，这个奖应该属于你们，没有大家的帮
助我今天也不会站在这个领奖台上，谢谢大家！！！

尽自己最大的努力和最大的能力去完成每一项任务指标，但
我坚信只要付出就会有回报，所以这几年来的持之以恒，获
得了公司的认可和赞誉，我深感荣幸。我想这次销售冠军的
评选也向我们大家传递了这样一个信息：只要勤勤恳恳的付
出，踏踏实实做好自己的每一项工作，圆圆满满的完成每一
项目标任务，就会获得应有的回报。

获得这个奖是公司对我的肯定和表扬，也是我日后工作中的
一种鼓励，更是对自己的一种鞭策。在这里我向公司的领导
和同仁们保证，我一定会把今后的工作做的更好。我相信，
通过我们大家共同的努力，路路通的明天一定更加辉煌！谢
谢！

冠军的演讲稿篇六

你们好!

这次能被评为公司20xx年度销售冠军，我感到非常高兴与荣



幸，这是公司领导及各位同事对我的肯定与信任，承蒙公司
领导的栽培与厚爱，能够给予我这份殊荣。

加入和平公司多年来，我从一个销售内勤转型到真正一线上
的销售业务人员，我所做的只是全身心地做好属于自己岗位
上的每一项工作，尽我最大的努力和最大的能力的去完成每
一项的任务指标，及时总结经验，时刻反思工作，吸取教训，
向他人交流学习，争取把自己的工作做得一次比一次的出色，
提高工作效率。整个过程和靳总悉心指导和孜孜不倦的教诲
密不可分，我的成长和今天所取得的成绩也同时离不开公司
领导的认真教导和资深同事们的热心帮助，是和平给予我机
会和自我发挥的空间!与和平一起走过近20xx年的风风雨雨，
品尝到了工作的辛苦与快乐，通过不断的实践与提升，我对
现有的工作充满了自信!在工作中，我会加快步伐，虚心学习
尽可能多的工业材开发技巧，为以后创造更优秀的业绩奠定
坚实的基础。看到公司不断的发展壮大，我感到很骄傲和自
豪。我想公司每年进行销售冠军的评优活动也是向每位员工
传达与说明这样一个信息：只要有勤勤恳恳地付出，只要踏
踏实实地做好了属于自己的每一项工作，圆圆满满地完成每
一项目标任务，就会获得应有的回报。请大家相信，一分耕
耘，一分收获。

能被评为优秀代表，也是对我日后做好本职工作的一种鼓励，
也是对我迈向新的成功的一种鞭策。我愿意为和平的事业做
大做强,贡献出自己的一份绵薄之力。

谢谢大家!

冠军的演讲稿篇七

演讲稿也叫演讲词，它是在较为隆重的仪式上和某些公众场
合发表的讲话文稿。下面是关于校园主持人大赛冠军演讲稿
的内容，欢迎阅读！



尊敬的各位领导、同学们：

下午好！我是xx班宣传委xxx，很荣幸获得本期优秀通讯员奖，
结合初中作班委的经验，我认为做好班委工作，最重要的就
是认真负责，与同学们心与心沟通。

作为宣传委，为了协助霸州一中报社搞好校报，同时也为了
展示一中文化风采，我认真工作，积极组织班内撰写文章，
并发挥我班特长，丰富校报内容，提供插图。

在校园，校报作为我们的重要宣传阵地，它定期展示先进师
生事迹，提供校园内主要新闻资料，方便师生了解各种信息，
丰富师生文化生活。而校报的编辑工作是要经过一定时间的
筛癣制作才能出版，特别是学生稿件，由于数量众多，而报
社人员又少，这无形之中加大了报社办报的难度，所以要求
同学们投稿质量高，要有一定的水平，内容丰富，有创新。

为了提高校报投稿的思想性，我主要采取了两项措施，一是
围绕某一校报主题，推出综合性、全方位、深层次的征稿，
提倡讲事实，述背景，有分析的文章，强化宣传效果，发挥
舆—论导向作用。提高校报思想性的另一项措施是加强言论，
针对校内一些倾向性问题，及时发表文章或作品进行讨论。

为了提高校报稿件的可读性，我大力提倡“短、实、深、
活”的文风，短就是多投短小精悍的.文章，突出文章的中心。
实，就是要求文章事实准确，内容实在，尽量减少文章“水
分”，不空发议论，使每篇文章在报纸上都“物有所值”；
深，就是力求内容要深入，文章主题有深度，让读者感
到“解渴”；活，就是追求文章内容新鲜，文章生动，流畅，
活泼，融思想性、文学性、知识性于一体。

另外，做好宣传工作首先要让同学们了解投稿的意义，让同
学们有一种竞争意识，提高稿件的质量以及数量。把每次校
报的主题与同学们的兴趣爱好——美术联系起来。让同学们



想投稿，愿意投稿，从而展示自己的才华。希望各宣传委采
取适当的方法，调动学生们的积极性，踊跃投稿。

宣传工作很重要，有时也很辛苦，希望大家再接再励，以高
度的责任心对待自己的工作，发扬吃苦耐劳的精神，为我校
的宣传工作做出新的贡献，担起心中的那份责任！

谢谢大家。


