
2023年自律成就梦想演讲(汇总5篇)
每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？接
下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起
来看一看吧。

自律成就梦想演讲篇一

大家好!

今夜当世博园的灯光相逢长城的目光，我们要在这里集合起
所有属于未来的梦想，哪怕只是一道稍纵即逝的流星，也请
关注它，也许哪一天就能触发出新世界的曙光，请未来登上
长城吧!一起收获中国少年永无止尽的梦想，少年智则中国智，
少年强则中国强，我的梦是中国梦，中国的梦是我们的梦，
要实现梦想，不单单要靠自己的努力，更重要的需要同伴多
给我鼓励，给我帮助，理解，支持，也就是这份理解，支持，
最终会实现我们的梦想。坚持成就梦想。

小时候，其实变换梦想没有关系，你需要的是不断的去想，
不断地去想快乐的事情，其实梦想不必要很大，只需要觉得
这很现实，这你能做得到，但第二个是梦想跟眼泪和汗水，
是在一起的，假如梦想离开了汗水的眼泪，那就变成乱想，
空想。

自律成就梦想演讲篇二

大家下午好！

说到这里，我想起了这样一句话：“有的人活着，他死了；
有的人死了，他还活着。”人生的意义在于活着，那么活着



的意义是什么？当然不是为了活着而活着，答案只有两个字，
奉献！我们可以想象，如果不付出，不创造，不追求，这种
青春会在逝去的岁月里老去。回首过去，没有痕迹，没有回
忆，生活处处充满叹息。我觉得这绝对不是我们存在的意义。
古往今来，无数有才华的人在他们的青春里成就了不朽的人
生，我没有时间在这里一一列举。

说实话，_年前，刚来工作的时候，我很迷茫，很茫然。因为
工作环境不好，空气中充满了灰尘，感觉现实并不尽如人意。
感觉和梦想总有一段距离，曾经迷茫过。但是，我是青春里
新铸的刀，不能让你等一会儿犹豫。我一定不能眼睁睁看着
这把刀慢慢氧化，失去光泽，然后斑驳，生锈，风化，最后
变成废铁。我对自己说：“如果你是金子，你可以到处发光。
只要你以高昂的斗志面对生活和工作，你就会有所收获”。
青春是学习的季节，青春是奋斗的时候。不要阻止我们的进
步，因为青春还有很长的路要走。当你有空的时候，静下心
来好好的看看书，回顾一下自己走过的路，为自己的人生做
个规划，把自己的理想刻在心里，做一个愿意孤独、创新、
精力充沛的年轻人。

作为一个__人，梦想在我心中闪耀，所以现在是我们实现梦
想的时候了。我们有很多事要做。即使有困难和障碍，也要
努力前进：追求卓越，真诚回报，释放青春活力，点燃创业
梦想。也许我们不能成为伟大的人。即使我们一辈子平平淡
淡，也没关系。当星星闪烁时，我们同样灿烂。这样的平淡
其实是一种伟大。因为只有我们自己知道，平凡的工作需要
我们的努力，火热的生活需要我们的努力，构建__的宏伟蓝
图需要我们共同努力。我们的青春是有限的，有限的青春因
为我们的奉献而变得充实而持久。

我选择了__，从某种意义上说，我选择了给予。青春不是一
段人生，而是一种心态。如果你的头脑年轻，你将永远保持
许多梦想。我们企业的精神大家都知道：务实、敬业、创新、
高效。虽然我们在不同的岗位上工作，但我们有一个共同的



家。在这里，我们保持着同样的.精神，写下同样的承诺，拥
有同样辉煌的青春。这是演讲，也是表白。当我站在这里充
满青春和沉重的梦想和信念时，我的心是如此开放和热情，
我真诚地邀请你与我分享。

自律成就梦想演讲篇三

大家好！

梦想，对于一个平凡的生命而言，犹如沙砾之中蕴含的那颗
珍珠，深层之下，支撑着所有的绚烂。

我，是芸芸众生的一个平凡人，似波澜壮阔的大海中一朵浪
花；似悬崖峭壁上第一颗石子；似广阔无垠夜空中的一粒星
尘。而最平凡的我，却拥有一个不平凡的梦想。

我有一个篮球梦。我梦想我可以肆无忌惮地打篮球，我梦想
我可以成为聚光灯下的焦点，我梦想我可以把汗水尽情的挥
洒在nba的赛场上。

我有这样的一个篮球梦，从未改变的梦想。从艾弗森的过人，
那样的无解；从卡特的暴扣，那样的激情；从麦迪的13分35
秒，那样的神奇！——现实中，我已深深地沉醉了。

我有这样的一个篮球梦，从小未改变的梦想。我很清楚：我
努力了，不一定成功，但放弃了，就一定失败。即使有再多
的人告诉我，中国13亿人当中，就只有一个姚明，只有一个
姚明是真正的成功者，只有姚明曾在nba场上开拓出中国篮球
的天地。但，我自始至终不曾泄气，不会放弃。就像偶像科
比说的：“我从来没打算退缩，只因为我的字典里没有‘妥
协’二字！”科比用他的坚强、无所畏惧，用一颗颗精彩的
进球赢得所有人的尊重。

也许，在很远很远的以后，我会苍老，甚至连将球举过头顶



的力气也不再拥有，那我也不会放弃，我也会用意念阐述自
己的不放弃。

一个平凡而又简单的我，用对梦想的忠诚，走在属于自己的
篮球路上。

这就是我的篮球梦。 my basketball dream!

谢谢大家！

自律成就梦想演讲篇四

大家上午/下午好！

我是来自电商销售中心的的xx！

今天很有幸代表农信一组，就有关职业规划这块与大家分享
我们的心得，心情激动啊！

我和每个农信人，每个工作的人，每个正在寻找工作的人一
样，都希望拥有一份适合自己的工作，希望能在工作中度过
快乐的每一天！

进农信也两个多月了，一开始来就被安排到8楼电销中心的一
个位置，当然现在还是正常的坐在这个位置上，当坐下来时
我就问自己：为什么会坐在这个位置，为什么要坐在这个位
置？我在心里告诉自己，因为我是我们电商销售中心的一名
员工，所以我坐在这个位置；因为我要做一名电商优秀的员
工，一名能为电销中心带出更多优秀销售人员的员工，所以
我必须像农信所有前辈们一样，稳稳的坐在这里，努力工作、
快速成长，这样，我才能更久更舒服的坐在这里！

可能每个人选择一份工作时，都会想，这份工作适合我吗？



其实很多时候说是选择工作不如说是适应工作，就象于总说
的，工作就象谈恋爱，恋爱中，要不断去了解对方喜欢什么，
不断用不同方式去满足对方的喜好，彼此才有可能走到一起。
一样，工作中，我们也只有不断去发现自己的不足，不断去
寻找解决问题的各种方法，这样才有可能获得成功。无论是
烦恼时，还是工作时间的瓶颈期，只要度过了，那么就是我
们适应了，那么也就是我们做了选择，当然也可以说是工作
的烦恼畏惧了我们处理它的方法。

选择也好，适应也罢，其实都是我们自己在满足自己的追求。
然而，人类都是一个很贪婪的动物，都在不断去否定之前的
所得，希望得到更好的更多的，然而，也正是因为这样，世
界万物都在不断高级化，特级化。工作也一样，也正是因为
我们的不满足，才会去感叹今天的工资，感叹今天的职位，
从而，有了副总经理，总经理的区分。当然，也有了那些一
直在同一个水平线上不断游走，不断寻找的人们。相信在坐
的每个人都一样，都希望自己是那个特级化的优秀人才，当
然强大后盾的公司是我们不可缺少的外在条件。什么样的公
司是强大的？简单的说，在行业中是佼佼者的，就是强大的。
在詹总的带领下，整个公司既有经验丰富的老专家，又有充
满活力富有朝气敢闯敢拼的年轻人，我看到农信就像一个大
家族，忙碌着，和谐着，发展着。

菜管家虽然才起步不久，很多流程还不是很畅通，但我们已
经是上海最好的优质农产品订购平台，有一个很爱护它很支
持它的----“母亲”----上农信，所以我们在不断进步，不
断成长，规模也在不断扩大。我们作为公司的员工，工作中，
一样也希望重视，一样也希望有支持，这样工作才是愉快的！
所以我们也很开心公司给予我们的专业培训，同样我们也期
待在将来会有更多的培训机会！公司大部分人的岗位可能都
是极其平凡的，但是正是若干的平凡经过长年的坚持与奋斗，
才能缔造一个真正强大的公司！我们是一个大家庭，一荣俱
荣，一损俱损，所以我们需要在每个环节、每个部门都团结
在一起，那么我们才会在行业中成为佼佼者，成为强者！



坚信，今天，我们编织自己的梦想，扬帆起航，明天，我们
的梦想一定会实现！

最后祝公司事业蒸蒸日上，步步新高！

谢谢！

自律成就梦想演讲篇五

95年我发现互联网有一天它会篡改人类，可以影响人类的各
个方面，然而谁可以把它旋转掉，它到底该怎么样样影响人
类?这些问题我在95年没有设想清晰，但是隐约约约感觉到这
是未来我想干的。所以归来回头之后也尤为的艰巨，我请
了24个朋友到我家里，大家坐在一路，我说我筹备从大学里
就职，要做一个互联网，叫internet，谁人时刻互联网不叫互
联网，阿谁时刻把它翻译成因特耐特，由于本人不懂技艺，
所以我花了快要两个小时来讲服24小我私家说，这是一个很
故意义的变乱。两个小时以内，我必然没讲明晰，什么是互
联网，他们注定也听得胡里胡涂。两个小时之后，人人投票
表决，23整体否决，一小我私家赞成，大家觉得这个器材必
然不靠谱，别去做阿谁，你电脑也不懂，况且根本不存在有
这么一个网络。可是我经由一个清晨想了，第二天早上我决
议我照样告退去实现我自己的空想。为什么是多么呢?我发现
今天不日我回过来想，我望见良多游学的年轻人是早晨想千
条路，早上起来走原路。早晨出门之前注明天我将干这个事，
第二天早上仍旧走本人正本的行程。若是你不去采取动作，
不给自己空想一个实际的机遇，你永远没有机会。所以我稀
里懵懂走上了创业之路。

有了一个志向以后，我觉得最需要是给自己一个承诺，承诺
自己要把这件事做进去。很多创业者都想一想这个前提缺失，
谁人前提不有，这个前提也不具备，该怎样办?我觉得守业者
最需求的是发明条件。要是机遇都成熟的话，定然轮不到咱
们。以是通常人人都觉得这是好机遇，一般大家觉得机遇稚



气的时辰，我觉得经常不是你的机遇，你坚信这事务能够起
来的时辰，给本身一个许诺说我预备干五年，我准备干十年，
干二十年，把它干出来。我相信你就会走得好久。我在一次
跟创业者交流过程当中，我说创业者的情绪很需求，然而短
暂的激情是不有效的，暂时的情感才是有用的。一小我的周
密也没无效，良多人的情感尤为有用。假设你本身很感情，
然而你的团队不有心情，那一点用都不有，怎样让你的团队
跟你同样充满热人情对未来面对寻衅，是极度枢纽的事务。
另外一个事，我说守业者给自身的答应，自身给自己的应承。

在互联网最冷的冬天，20xx年、20xx 年的时候，我本人说
从95年以来起头创业，我已经有六年苦了，六年以来碌碌无
为犯了那末多不对，反正我也没办法，后头六年继续干下去。
再吃六年苦，以致十六年苦，定然把它做出来为止。在这儿
我想跟大家分享一个维持、胡想概略是信任、坚信的一个案
例。

阿里巴巴上市一个月以后，我把我们公司逾越五年以上的员
工，也有这么大一群人，坐在一块儿，我问大家一个标题问
题，我们现在上市了，有钱了，可以说是至关有钱了，但是
我问人人凭甚么我们即日有钱，是因为我们比外人伶俐吗?我
看未必，至少我以为我是不智慧。从小学到大学，我很少考
进前五名，诚然我也没跌破过十五名之后，我不有觉得我聪
慧，由于很多人考数学，考什么都比我行。你觉得我们比人
家怠懈?我看这世界上比我们勤恳得人非常之多，比我们能干
的人也尤其之多。但为甚么我们告捷了，他们没有成功，在
我眼里，我500多名同事、五六百名经由五年以上的员工，绝
大一小块员工的智商都比我多，由于七八年早年阿里巴巴不
无名望，咱们不有品牌，没有现金，人们也纷歧定信赖电子
商务，阿谁时辰很是难雇用员工，同时尤为难招出去，咱们
开捉弄说街上只需会走路的`人，不是太残疾，咱们都招归来
了。

然则经由进程了五六年，咱们这些人居然都很有钱，各人都



有成就感，为何?我觉得等于由于咱们信托我们是平凡的人，
咱们置信咱们共同在做一些事情，阿谁时分以为很能干的人，
相称杰出的人，全体来到了我们，由于有猎头公司把他们请
走了，有些人想说我不准许这个观点，我不以为互联网，能
够差异意如许的方式方法，他们走到其它一个公司做守业，
那些反正也没人挖，也不知道该哪儿去，闲着也是闲着，到
其它公司也找不着工作，就待下来，一待待了七八年，昔日
都胜利了。事实上也是如许，傻保持要比不保持要好许多。
所以我觉得创业者给自己一个胡想，给自己一个承诺，给本
身一份坚持，是极度关键的。

另外，我想守业者不一定要想清晰两个标题问题，第一，你
想干什么，不是你怙恃让你干甚么，不是你同事让你做什么，
也不是由于别人在做什么，而是你本人到底想干甚么。第二，
你需要做什么，想明晰想干什么的时刻，你要想清楚，我该
干甚么，而不是我能做什么。

守业之前得多人问，我有这个，我有这个，我能干这个，我
无能这个，所以我不一定比外人干得好，我一直深信，这个
世界上比你能干，比你有前提干的人良多，但比你更想干好
这件事件，该当寰球只有你一总体，如许你就有时机一点。
所以想明晰你做什么，此后要想清楚该干什么，不应干什么。

在守业的历程中，四五年以内，我相信任何一家守业公司都
接见会面临许多的抉择和机缘，在每一个抉择和机遇过程中，
你是不是照常像第一天像本身初恋那样记住自己的第一次的
胡想，至关重要。在准则背地里，在你能不能维持，在勾引
面前能不克不及维持原则，在压力私下里能不克不及保持原
则。末了想做什么，该干什么以后，再给自己说，我能干多
久，我想干多久，这件事件该干多久就做多久。

其实阿里巴巴做电子商务，这么多年以来，九年以来我们经
受各类各式的评论、指责口角常之多，各人说中国不具备做
电子商务，中国不有诚信细碎，没有银行付出体系，根底成



立也十分差，凭什么你可以做电子商务，那你说我怎么样办?
守候机遇?等待外人来，等待国度建好，等待互助者出去。我
觉得创业者假设没有诚信体系，我们就缔造一个诚信零碎，
若是不有支付体系，我们建树支出琐屑，我们只有这个模样，
才无机缘。所以我想，九年经历告诉我，没有前提的时候，
只有你有幻想，只要你有良好的团队倔强地执行，你是能够
走到大洋的那一岸。

虽然，这九年之内，我刻期觉得最感受自豪的事项不是得到
了甚么成果，不是说九年能活下来。我觉得最使我感到自豪，
最让我能够每次分享开心，觉得跟我的共事最开心的事情是，
我们每一次碰上的灾祸，每一次碰上的蟠曲，每一次碰上的
瑕疵。尽管我今天不想在这儿吹什么牛，我觉得我和绝大一
小部分的这些磨折、起伏碰上，我不晓得是怎么碰上，然则
走出来，我也不知道是怎么样走进去的。许多人告诉你，此
刻是做了这样这样的正确的抉择，正确的选择，让你走出了
困境。其实有的时分，命运运限也很需要，但这些运气怎么
样会给你带来的，是因为你的信念，是因为你给自己的许诺，
给团队的答应。中国需要大批的创业者，我笃信，中国需要
大批的中小型企业。打算中国13亿人口硕大的就业标题定然
是中小型企业。我不相信国有企业能用意全国13亿生齿的就
业问题。以是需要少许中小型企业就需要少许的创业者。

创业者在记取妄图、应承、维持，该做什么，不该做什么，
做多久之外，我但愿创业者给本身允诺，给员工允诺，给社
会答允，给股东答允，永世让你的员工、让你的家人、让你
的股东可以睡得着觉，绝对不能做任何偷税，不能做任何损
害社会的事项。所以只需这些工具在的话，我刻期回去对我
的家人，对我的员工，对我员工的家人，对我的股东永恒是
坦荡，咱们犯不对，内心也知道犯在那边。所以刚刚讲到我
犯了得多的错误，现在皮相有很多写阿里巴巴如何胜利、若
何不错的书，说切实，没有一本书我看过，也没有一本书是
我自身写，可以或许蒙受过采访，我觉得将来我想写一本阿
里巴巴一千零一个不合错误。我们犯的差池非常之多，所以



末了想跟所有创业者和操办守业的，照旧我每天跟自身讲的
话，昔日很惨酷，明天更严酷，但先天很时兴，绝大一小块
人死在明天清晨，所以我们必须每天努力面临今日。

谢谢大家。


