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时间流逝得如此之快，前方等待着我们的是新的机遇和挑战，
是时候开始写计划了。大家想知道怎么样才能写一篇比较优
质的计划吗？以下是小编为大家收集的计划范文，仅供参考，
大家一起来看看吧。

汽车美容店创业计划书无形资产篇一

第一章：摘要

1月11日下午，中国汽车工业协会发布了2012年全年全国汽车
工业产销数据。12月，汽车产销形势总体稳定，月度环比和
同比呈小幅增长。2012年，汽车产销双双超过1900万辆，同
比增幅略高于上年。年产销创历史新高，再次刷新全球记录，
连续四年蝉联世界第一。

第二章：市场分析

汽车作为一种特殊的消费品，它的购买不是消费的终止而是
消费的开始。成熟汽车市场中，整车制造行业的利润率远低
于汽车服务行业的利润水平。在美国市场上，汽车产业链的
三大环节中，汽车服务业的利润占汽车总体利润的比重追高，
达到了62%，而中国恰恰相反，整车制造还高居产业链利润高
端。汽车企业从单一的产品制造商转型为服务提供商是行业
发展的需求，更多的个性化服务将意味着更多的附加值。汽
车服务已成为汽车价值链上最大的“奶酪”。

30年代初率先出现汽车美容行业，到20世纪40年代，汽车美
容业日益壮大并逐步形成规模，20世纪70年代后期，这一行
业得到了迅猛的发展。在这一时期，汽车美容业开始走向亚



洲，到20世纪80年代，汽车美容业在全球已发展成为一支不
可忽视的产业大军。据不完全统计，1994年美国汽车美容业
年年产值就达到1170亿美元，1999年全美汽车美容业年产值
已超过2647亿美元。从中不难看出，汽车美容业有着较大的
社会效益和经济效益。

由于种种原因，我国汽车美容业长时间滞后于国外发达国家，
传统的单一手工养护方法延续了数十年。到20世纪90年代初，
汽车美容业才在我国出现，此时的汽车美容的服务项目，内
容，质量及标准都很不规范。

随着我国汽车工业的快速发展，汽车文化的日益深入以及文
明程度的不断提高，汽车美容已被越来越多的人所接受，并
成为一种时尚。因此汽车美容店在国内必将成为本世纪的黄
金产业。

第三章：商业构想

开一家中档的汽车美容店投资大概在20万至30万元间，一般
两年左右就可收回投资，经营得好的汽车美容店甚至1年左右
便可收回成本。

汽车就像人一样需要呵护，也需要装饰，”一位有车族这样
说。为爱车装饰各种不同风格的饰品，让汽车成为自己一个
舒适的“流动的家”，逐渐成为车主的必然选择。“个性消
费”带给投资者们全新的商机———“汽车美容”业。

市场回馈巨大“一部10多万元的车，按10年使用期限，每年3
万公里行程计算，每年需要用于车辆清洁、保养和维护的费
用在3000元以上，对于中高档车，各项费用还将超过这个数
字，可以说，作为汽车市场的一块，美容和养护的前景不错，
”顺德一位汽车美容店负责人这样介绍。有统计数据表明，
目前我国汽车的保有量达1700万辆。在上海等大中城市，私
家车的占有率已达12%，并且每年以20%的速度增长。业内人



士分析，未来20年内，中国将成为全球第一大汽车市场。目
前我国60%以上的私人高档汽车车主有给汽车做外部美容养护
的习惯;30%以上的私人低档车车主开始形成了给汽车做美容
养护的观念;30%以上的公用高档汽车定时进行外部美容养
护;50%以上的私车车主愿意在掌握基本技术的情况下自己进
行汽车美容和养护。仅广州市，2004年的汽车保有量已达
到62万辆之多。按照80%以上的私车车主为汽车美容护养、一
辆车3000元来计算，广州市场上的汽车美容行业整体就将超
过10个亿。据业内人士分析，庞大的市场需求为城市的汽车
美容店提供了较大的获利空间。

第四章：美容店选址 1、交通便利，车流大。首先必须把
握“车流”就是“钱流”的原则。在车流熙熙攘攘的热闹地
段开店，成功的几率往往比普通地段高出许多，因为川流不
息的车潮就是“潜在客源”。对汽车美容装饰行业来说，其
经营场地无需设在市中心繁华地段，但必须是在靠近马路、
车辆通行方便、车流量较大的地方，如汽车市场周围、城郊
公路旁、环城路边、加油站旁和城市主干道交叉路口处，确
定其车速可以低于35公里/小时，并允许随时停车。

《大学生汽车美容创业计划书》全文内容当前网页未完全显
示，剩余内容请访问下一页查看。

汽车美容店创业计划书无形资产篇二

由于进入门槛低，利润可观，中国的汽车美容店大部分是街
边小店，店长兼洗车员的情况也有不少，服务粗劣mm、秩序
混乱，市场上相继出现了一些东拼西凑起来的汽车美容用品，
这些杂牌以巧妙的伪装和华丽的广告宣传，打着进口专业品
牌的旗号，用一些假冒伪劣产品来坑骗广大用户。许多汽车
美容店是“无专业正规培训”、“无专业名牌产品”、“无
专业机械设备”、“无服务质量保证”的四无状况。



汽车美容店创业计划书无形资产篇三

由于进入门槛低，利润可观，中国的汽车美容店大部分是街
边小店，店长兼洗车员的情况也有不少，服务粗劣、秩序混
乱，市场上相继出现了一些东拼西凑起来的汽车美容用品，
这些杂牌以巧妙的伪装和华丽的广告宣传，打着进口专业品
牌的旗号，用一些假冒伪劣产品来坑骗广大用户。许多汽车
美容店是“无专业正规培训”、“无专业名牌产品”、“无
专业机械设备”、“无服务质量保证”的四无状况。

汽车美容店创业计划书无形资产篇四

1.市场定位。

开店前做得最多的事，应当是市场考察了，所在地其他同行
的日常经营情形，经营档次和客流量还有经营项目等等。惟
独在残剩剖判了同党的情形后，才华更好的制订出个人的经
营路线取长补短。是做大排档照样专业店这很症结，关乎到
日后的可担承成长和新业务的拓展。

2.店铺准备。

a前期投资

1.前期投资：柜台、门面装修、电脑及简单家具。

个月运转费用：一家店新开张，要作好两三个月没有生意的
准备金。

3.进货款：新店开张，店里要备好几个月的汽车装饰资料。

4.手续费：一般来讲，注册资金为50万元的企业，代理费用
约三四千元。



b.每月支出

2.员工工资：开一家汽车装饰小店，至少要聘请几名电工和
贴膜工。每月工资付出在4000元以上。

3.税收：每月税收大约在500元左右。

4.每月交际费用：约1000元就能够了。

c.每月收入

按市场行情，市场上做整体装饰的车辆相对较少，而以做局
部装饰为多。一家小型门店，运转正常的话，每月营业额能
够在几万元左右，再扣除各项付出，便是每月净利润。

3.经营项目。

汽车美容店虽然应当以洗车和美容为主业，但是下面几个也
能够罗列其中：新车开蜡；汽车封釉美容；漆面打蜡；漆面
抛光；底盘装甲；汽车内饰桑拿；汽车漆面划痕变动；车内
真皮制品的护理；光触媒内室杀菌消毒；轮胎翻新；车身彩
贴；汽车内部装饰；汽车防爆膜；装配倒车雷达；正中门锁；
防盗器；全球卫星定位体系（gps）；汽车隔音；真皮座椅。

4.雇用员工。有经验的最好。不仅仅能够快速进入职业状况
使店面走向正规，而且还能带徒弟。

5.装修店面。装修美容车间时，布置好蓄水（水池）、排水
（污水）、滤水（污水）等方面，电器插座还要思考防潮防
短路等问题。此外，还要思考到日后的拓展需求，为日后拓
展新业务需求而预留空间。

-给大家的一些推荐：洗车位在3个以上为好，要是面积不足，
最少也就应有2个，否则雨后的晴天，是忙但是来的；最好装



扮擢升机，无论是转换机油还是喷底盘装甲，这些都是给客
户展现店面专业形象的最好方法；贴膜房，能让客户看到最
好，而不是缩在店里面。

6.装备置备。

（1）抽水机2台或以上。以备时时之需，骤然坏了，另一台
顶上。

（2）地毯甩干机1台。最好是不锈钢外壳的。

（3）吸尘器2台最好。刚开店时，只配置一台也能够。

（4）打蜡机2台。车多时或是赶工时，无妨同时运转，快点。

（5）抛光机2台。同上。

（6）臭氧消毒机或者高温消毒机1台。

（7）泡沫机1台。装洗车液用。

（8）水桶若干、毛巾若干、刷子若干。

7.制度设定。任何的公司企业，都要有员工守则，要用制度
去奴役员工而不是老板去监视员工。实在的占定将在下文供
给参考。

8.加盟学习。如果你想加盟一个品牌的话，那么就需要做这
方面的准备了，但是在众多的美容品牌里挑选一个好的，的
确不是件省略的事。因此，加盟前务必全面分析该品牌的实
力、企业与产品的著名度、加盟条件与费用等等。就算是选
好的连锁品牌，在签约时也务必把合同看清楚。避免以后出
现争执。加盟的合同大都是在正常的运营状况，排除特殊因
素在外。且都是强调的是收入，成本方面大都没有说明清楚。
大致都是说一下工资、房租、水电税金等常用费用，而没有



把其他的杂七杂八的费用给大家说明，例如说水桶、水鞋、
衣服、刷子、清洗剂、单调装备配件和维修折旧、工人的伙
食费、工人房的租金、工人提成等等。有心想加盟的你，务
必有这个心理准备才好。

汽车美容店创业计划书无形资产篇五

一， 开业前准备的工作。

1. 市场定位。

开店前做得最多的事情，应该是市场调查，调查所在地其他
同行的日常经营情况，经营档次和客流量还有经营项目是主
要了解的内容。只有在充分了解了对手的情况后，才能更好
的制定出自己的经营路线取长补短。是做大排档还是专业店
这很关键，关乎到日后的可持续发展和新业务的拓展。

当地市场调查的调查项目

你的投资有多少?

对核心技术掌握的程度?

你的技术骨干有多少?

店铺的位置怎么样?

经营商圈内的目标顾客群体和潜在顾客群体怎么样?

店面经营面积有多大?

如何进行划分?

店面外的停车位置有多少?



准备经营那几类项目?

店面装修如何?

周围的竞争对手如何?

他们的优势与劣势如何?

该项目整个城市中最大的几个经营着的发展范围如何?

你们城市对该项目的管理情况如何?

你的经营管理理念和路线是什么?

怎样来推广这些经营管理理念和路线?

你如何建立一个稳定\团结\向上的团队?

还有如何进行宣传推广?

2. 店铺准备。

前期投资

1.前期投资约5-10万元设备投资：柜台、门面装修、电脑及
简单家具，一次性投入约2万元。

2.3个月运转费用：一家店新开张，要作好两三个月没有生意
的准备，最好事先筹备好3个月的运转费用3万元左右。

3.进货款：新店开张，店里要备好大约价值2万元的汽车装潢
材料。当然，如果有供应商愿意让你代销装潢材料，卖出去
再结算，那这一笔费用可以省下。

4.手续费：一般来说，注册资金为50万元的企业，代理费用



约三四千元。

b.每月支出

2.员工工资：开一家汽车装潢小店，至少要聘请一名电工和
两名贴膜工。电工月薪在1200-1500元左右，贴膜工大约月薪
千元。加上给员工加缴“三金”，每月工资支出约4000元。

3.税收：每月固定税收大约500元。

4.每月交际费用：不算很高，大约1000元就可以了。

3. 经营项目。

二.汽车封釉美容

三.漆面打蜡

四.漆面抛光

五.底盘装甲

六.汽车内饰桑拿

七.汽车漆面划痕修复

八.车内真皮制品的护理

九.光触媒内室杀菌消毒

十.轮胎翻新

十一.车身彩贴

十二.汽车内部装饰



十三.汽车防爆膜

十四.安装倒车雷达

十五.中央门锁

十六.防盗器

十七.全球卫星定位系统(gps)

十八.汽车隔音

十九.真皮座椅

4. 招聘员工。最好在招工时，多招熟练工人。除了可以快速
进入工作状态令店面迅速走上正轨之外，还能顺带的安排他
培训其他的新手。此外，需要注意的是，不要在招工启事上
注明“招美容师傅”。因为这样招来的人，多数只干打蜡、
抛光封釉之类的活，绝不肯洗车的。招人一定要招什么都肯
干的人，如果有这样的师傅，宁可多付点工资。除了可以减
少不必要的闲人、降低店面运营费用之外，还能在队伍里树
立一个好的榜样。

5. 装修店面。装修美容车间时，应多以方便日后的使用为好，
并尽可能的考虑到多方面的情况，安排好蓄水(水池)、排
水(污水)、滤水(污水)等方面，电器插座还要考虑防潮防短
路等问题。车间设计尽量简洁，布线布管要合理，最好把车
间的用电独立一个闸刀，以防日后因短路跳闸而影响全店面
的正常用电。此外，要考虑到日后的拓展需要，为日后拓展
新业务需要而预留空间，比如说贴膜房和举升机位置,我给些
准备装修的朋友一些建议：

(1)洗车位置应设计有3个以上为好，要是面积不够，最少也
不能少过两个位置，否则雨后的晴天，是根本忙不过来的。



(2)最好能安装提升机，无论是更换机油还是喷底盘装甲，都
是给客人显示你们专业形象的最好方式。

(3)保留贴膜房，而且最好是靠近外面设置，而不是缩在店里
面。在贴膜的时候，关上玻璃大门，行人经过就可以看到了。

6. 设备购买。我给大家列举需要购买的设备：

(1)抽水机2台或以上。以备不时之需，突然坏了，另一台顶
上。

(2)地毯甩干机1台。最好是不锈钢外壳的。

(3)吸尘器2台最好。刚开业时，工少，可以只购买一台，但
需要备马达。

(4)打蜡机2台。车多时或是赶工时，可以同时施工，快点。

(5)抛光机2台。理由同上。

(6)臭氧消毒机或者是高温消毒机 1台。臭氧消毒机实用和危
险度低于高温机。

(7)泡沫机1台。装洗车液用。

(8)水桶若干、毛巾若干、刷子若干。

7. 制度设定。任何的公司企业，都要有员工守则，要用制度
去约束员工而不是老板去监督员工。


