
男装店五一 男装五一长假促销活动策划
方案(精选5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？接下来小编
就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看
吧。

男装店五一篇一

新店、新礼、新时尚

新店添时尚、折上加折、礼中送礼

时尚新店、好礼相见

新店开业，精点时尚

活动周期：开业之日起十天(要是前5天)选择周六或周日、最
好是节假日开业。

一重喜、进门有喜：

进店即赠予某某精美纪念品(或凭dm宣传单即可赠予礼品)

如1-3元左右礼品打火机、便签薄、原珠笔、锁匙扣、扑克等；

二重喜、买就送(买满的金额、赠予的礼品各专卖店自行定
制)：

凡是在活动期间凡购物就送“价值28元纯棉袜子”一双；



凡是在活动期间凡买满258元，送价值48元精美宝珠笔一支；

凡是在活动期间凡买满368元，送价值100元精美笔记本三组
合一套；

凡是在活动期间凡买满488元，送价值138元的真皮皮带一条；

三重喜、获赠贵宾卡，凡有发生购买的客户，前50名赠予贵
宾卡一张，注册登记后成为永久会员。

1、店外主题海报：(主题任选其一)

2、吊旗：正面主题广告词，反面开业大吉或新品上市

3、易拉宝或x展架统一活动主题，与海报统一。

4、小立牌pop广告分别置于所属产品系列的陈列区域。

5、活动主题内容

6、dm传单内容同海报

7、大型充气拱门(写有活动主题)、升空气球、刀旗、花篮等

8、其他：名片、礼品、贵宾卡、绶带

1、硬环境：陈列、道具及灯光音响等，应符=合xxx品牌个性
主题终端的要求，跟形象宣传的风格调性保持一致。

2、软环境：专卖店导购员、收银员等，其仪容仪表、服务规
范与品牌形象交相辉映。



男装店五一篇二

五一即将到来，各位淘宝店的商家都摩拳擦掌，准备着大赚
一笔，对于已经报名五一大促的淘宝店铺而言都憧憬着流量、
订单，大促之前要做好准备，今天小编给大家挑选了一个男
装店来看看他们是如何做准备的!

2、产品：店铺主营款式主要是夏款t恤，同时短裤和衬衫进
行搭配推荐。

3、主题制定：根据店铺的群体和款式，确定活动主题——五
一潮t大集合。

1、活动预热：钻展方面要预先选好位置并制作图片，在18号
左右进行活动预热。报名参与官方“5.1扫货”活
动，4.20-4.27是淘宝官方的5.1扫货活动，店铺以一款主推
产品报名活动，曝光五一出游的主题，让目标消耗群体关
注5.1活动。

2、活动期间，扩展目标群体和加大消耗投入，最大化引流。
此产品的5.1扫货价格比较低，同时做好搭配套餐，可以带动
其他款宝贝的流量和人气。同时淘宝首页通过海报方式告诉
买家，全店配合活动。

1、预热阶段：主要是以访客为主，吸引店铺的新老客户对活
动的关注，主要关注收藏。同时，dmp人群方面，进行标签圈
定同步。这个期间，主要是潜在用户、沉默用户的挖掘和唤
醒。通过活动，让这些用户对活动产品进行收藏，为后期的
活动开始带来转化。

2、活动期间，钻展方面的消耗需要加大。人群方面，需要继
续扩展。这个时候，老客户方面要用访客定向，dmp的标签要



继续增加，店铺现有用户、最近90、 30、15、7天的收藏和
购买标签，都需要进行圈定投放。同一类型的标签，可以放
在同一个计划进行投放。新客户方面，需要继续挖掘浏览高
未购买标签、收藏 次数高、非店铺用户等标签，进行添加投
放。

创意图片是展现给买家的第一眼可以看到的东西，所以创意
一定要能吸引买家眼前，突出活动主题和促销信息。

首先活动主题：5.1扫货、5.1出游需要突出;其次，突然活动
的促销信息，全场3折起，能够引起买家对价格方面的认可;
潮t必备的活动主题，也要凸显。

从预热到活动期间，整体的数据呈现方面还可以，收藏方面
比较高，同时3、7天的回报率方面看，收藏转化率是比较高
的，好的数据，需要逐步优化才可以体现：

1、位置方面：活动曝光率是需要的，所以位置的选择方面，
尽量选择千万级流量的位置，淘宝首页的位置和无线app的位
置是优先进行考虑的，然后一些内页位置和站外的位置，也
是可以拿来全面扩展流量入口的。

2、图片的优化：图片需要前期进行测试，每个位置至少3-4
张图，进行测试筛选，最终留下点击率比较高的图。活动期
间，可以减少引流成本。

3、定向优化：前期的人群测试、dmp标签需要根据报表和数
据进行筛选优化，标签要分类管理。一些标签是针对新客户，
一些标签针对老客户。同时，标签需要 对比的效果是不一样
的，提升曝光率和提升转化要同时进行。钻展活动期间，更
应该把握人群和效果，过程中的优化是不可以缺少的!



男装店五一篇三

为了丰富广大教职工的'文体生活，经校工会研究，决定开展庆
“五一”体育趣味竞技比赛等系列庆祝活动。具体方案如下：

(一)活动时间：20xx年4月29、30日。

(二)活动地点：学校运动场一号场地。

(三)竞赛项目及规则

1、“阳光伙伴”(三人四脚)

(1)比赛规则：各工会小组选出三名成员(含女性一名)参加比
赛;三人排成一行，并用绳索将三人相邻的脚固定进行赛跑，
跑至终点后再折返跑回起点，以完成规定赛程时间计算排名。

(2)负责人：xxxxxx、xxxxxx

2、“横行霸道”(双人夹球竞跑)

(1)比赛规则：各工会小组各选出6名成员，每两人组成一组
进行接力;参赛选手背对背夹住气排球侧跑，至终点后再折返
跑回起点，再将球传给本工会小组下一组参加选手继续赛跑。
以完成规定赛程时间计算排名;如在竞赛过程中皮球掉落，则
参赛选手必须在皮球掉落处停止并将球重新夹住再继续跑，
否则视为违例。

(2)负责人：xxxxxx、xxxxxx

3、“前赴后继”(三分钟定点投篮)

(1)比赛规则：各工会小组选出5名参赛选手(女职工至少2名)
参加竞赛;参赛选手在球场罚球线处列成纵队，每位选手投一



次球后再转至队伍后排队进行循环投篮。以在三分钟比赛时
间内投中球数量计算排名。

(2)负责人：xxxxxx、xxxx

4、“齐心协力”(走板鞋)

(1)比赛规则：各工会小组选出8人分成两组参加比赛;第一组
跑到终点后折返跑回起点，再由下一组接着跑，以规定赛程
内完成时间计算排名。

(2)负责人：xxxx、xxxxxx

5、“手舞足蹈”(1分钟跳绳比赛)

(1)比赛规则：各工会小组选出3人参加比赛(含1名男职工);
每位选手按规定时间1分钟内进行跳绳，以规定时间内累计三
人跳绳次数计算排名。

(2)负责人：xxxxxx、xxxx

(四)积分计算办法

1、本次竞赛活动以累计积分排名次;

2、每项目得分为：第一名5分，第二名4分，第三名3分，第
四名2分，第五名1分。

各工会小组组长在“五一”前后组织一次外出活动。校工会
按人数拨给每人40元活动经费。小组活动要有计划并提前报
校工会审批。不开展活动的不发给活动经费。

负责人：各工会小组组长。



时间：20xx年5月中旬(具体时间待定)

地点：体育馆

负责人：xxxxxx、xxxxxx

办法：各工会小组抽签，进行循环比赛，以胜负积分排名次。

根据区直企事业工会文件要求，结合我校实际，将于5月份组
织工会会员观看电影《铁人》，具体时间另行通知。

随着五一劳动节的临近，各大幼儿园都将以各种各样的方式
迎接劳动节的到来。以下是结合不同年龄段幼儿的能力特意
设计的幼儿园五一劳动节活动方案，通过专题教学、讨论谈
话、比赛等渠道，来教育影响幼儿，使幼儿养成爱劳动的好
习惯，懂得劳动最光荣的道理，促进幼儿的全面发展。

一、活动目的

为了让幼儿在活动中培养劳动意识，学习劳动技能，体验劳
动生活，幼儿园将结合每月一事，根据体验教育、创新教育
的要求，以劳动最光荣为题，开展系列劳动教育活动。

二、活动概述

活动对象：全园幼儿。

活动时间：4月25日--5月1日。

活动主要负责：各班正、副班主任、保育员。

活动口号：十个手指动动动，什么活儿都会干!

三、活动过程



且歌且吟故事讲述篇

1、各班搜集各种有关劳动的图片在主题墙上张贴，进行宣传。

2、各班搜集适合本班幼儿的关于劳动为主题的儿歌、故事、
歌曲，在活动中让幼儿念一念、听一听、讲一讲、唱一唱。

3、各班在家园栏里进行有关劳动内容的宣传，达到家园共育
的教育目的。

小鬼当家劳动实践篇

(一)小班自己的事情自己做

开展我会自己洗手、我会自己穿衣服、我会自己吃饭等系列
活动，让幼儿在日常的劳动中学会生活的自理，逐步培养他
们的劳动意识。

1、各班以劳动最光荣为主题，围绕我会自己穿衣服、我会自
己洗手、我会自己吃饭等内容设计活动方案并开展活动。

2、每个人选自己认为做得好的一种劳动，参加班级组织的比
赛，各班根据比赛结果，评选各种劳动之星。

(二)中班我是快乐小帮手

1、各班以劳动最光荣为主题，选择适合本班幼儿的活动并开
展。

2、各班利用晨间谈话，给孩子讲解几种劳动技能。(擦桌子、
扫地、叠被子、分餐点、分饭菜)

3、各班每天选出班级小值日，帮助老师、阿姨做好班级各项
日常工作。(擦桌子、扫地、叠被子、分餐点、分饭菜、收发
本子等)



4、各班每周评选出本周的值日之星。

(三)大班劳动最光荣

1、开展爸爸妈妈真辛苦调查活动。让幼儿调查自己的爸爸妈
妈每天工作回家后所做的事情，利用晨间谈话进行交流，谈
谈感受，让大家体会父母的辛苦，激发幼儿为父母分担家务
劳动的激情。

2、通过调查，了解父母艰辛之后，想一想，如何去做，并与
家长共同商量，定好家务劳动计划。

3、让幼儿根据自己订制的家务劳动计划，开展家务劳动小能
手!的家务劳动实践活动。每天在家做一些家务劳动，家长把
孩子当天所做的家务记录下来。(发记录表)

4、周末让家长对孩子在家的劳动进行评价。(在记录表上进
行评价)

5、每周一各班评选出班级家务劳动之星，实现家园共育。

我能行活动展示篇

我能行劳动技能大比武：(分年级组进行比赛、每班男女各10
人)

小班：穿衣服比赛。

中班：剥毛豆比赛。

大班：上学准备。(整理书包)

四、活动总结篇

各班在每周评选出的劳动之星中推选2-3名幼儿参选幼儿园的



劳动小能手评选，劳动小能手获得者发予劳动奖章进行鼓励。

男装店五一篇四

幸福大投“球”，下一个属于你。

上午11：00开始

1.音乐播放(首先暖场，音乐打造声势，吸引群众，聚集一定
的人群，烘托现场气氛)。

2.遮阳伞摆好，工作人员到场，

3.开业，宣传标语悬挂好。

主要活动

以特别大的t恤(图案是以店铺名称，服装特色为内容)，悬挂
于门店上方，大衣里面用气球填充，使其饱满。——吸引过
路人留步。

在衣服下方设计两个超大口袋(使其能鼓起来)，左边
为“福(服)袋”，右边为“手袋”。观众经过从下往上仍纸
团，投中一方送相应礼品。(要求：纸团上写有姓名，联系方
式，活动后还将从中随机抽出数名幸运者。后期可以利用这
些信息定期传递我们门店最新优惠信息)——吸引学生参与其
中，了解门店信息。

最后，把特制大衣拍摄成艺术照片，并写上这次参与我们活
动，并且留下姓名与联系方式的学生姓名，然后贴在店铺墙
上。(目的是为了来店铺的消费者有机会看到自己的名字，产
生一种自豪与归属感)。

规则与要求：



左边送——5元代金券(一月内使用有效)。

右边送——一些生活用品(比如洗衣粉，牙刷，牙膏以及肥
皂)

幸运者礼品——本店的牛仔裤一件或时尚t恤一件。(数名)

投纸团者与大衣的空衣袋要保持一定距离，在工作人员指挥
下头球与拿奖品。

特制大衣要求：

1、颜色鲜艳，图案明显；

2、衣袋要大，要深；

3、活动前必须把大衣挂好(挂在何处暂定)

方案一：

一人行，第一件原价，第二件打8折。

两人行，两个人第一件打9折，第二件统统半价。

三人以上(包括三人)全体六折。

方案二：

凡是当天在本店购买服装的消费者，可获赠服装店代金券10元
(或会员卡，可打8、8折与积分，积分越高，打折越低)，用
代金券牢牢抓住客户，牢牢抓住客户的心，提升长期回头客。

男装店五一篇五

黄金海滩“五一”三天乐



4月29日——5月1日，共三天

(每天具体活动时间：9：00—17:00)

启东市黄金海滩景区内

(一)海钓争霸赛。

1、每场比赛时间为3小时，上、下午各一场。

2、挑出参赛者在比赛时间内钓到最大的鱼，进行现场称重。

3、根据重量，评选出单场比赛前三名。奖品为：启东市黄金
海滩景区门票各5张。

4、三天活动结束后，根据每次单场比赛成绩，评选出本
次“海钓节”优胜奖10名。奖品为：黄金海滩景区门票各20
张。

(说明：对于海钓比赛中的获奖者，餐厅免费为其钓到的海鱼
烹饪1—2道海鲜美食。)

(二)吃货达人秀微博。

1、“五一”期间，游客在餐厅、特色烧烤区品尝美食，并将
美食、活动场景等在微博上发表。

2、5月5日前，游客将微博截图、联系方式等发至我们的邮箱。

3、评出一等奖1名，奖励黄金海滩门票20张;二等奖3名，奖
励黄金海滩门票10张;三等奖5名，奖励黄金海滩门票5张。

(三)民俗风情展。

1、旅游特色商品展销。



把启东的旅游特色产品在黄金海滩景区集中展示、销售。

2、风味小吃品尝。

组织相关经销人员，在黄金海滩景区现场制作启东各类风味
小吃，供游客品尝。


