
电商代销合同 跨境电商代理记账合同优选
(通用5篇)

合同的签订对于维护劳动者的权益、促进劳动关系的稳定具
有重要意义。那么大家知道正规的合同书怎么写吗？下面是
小编帮大家整理的最新合同模板，仅供参考，希望能够帮助
到大家。

电商代销合同篇一

注册跨境电商公司流程和普通公司注册流程基本没有区别，
如下：

去专门的写字楼租一间办公室。租房后要签订租房合同，并
到房管局备案。

章程需要由所有股东签名。

到工商局领取公司设立登记的各种表格，包括设立登记申请
表、股东(发起人)名单、董事经理监理情况、法人代表登记
表、指定代表或委托代理人登记表。填好后，连同核名通知、
公司章程、房租合同、房产证复印件、一起交给工商局。。

凭营业执照，到公安局指定的刻章公司，去刻公章、财务章。
后面步骤中，均需要用到公章或财务章。

凭营业执照、法人身份信息去银行开立基本帐号。

以上是关于，要跟大家强调的是，，经常多跑很多冤枉路，，
效率会更高，也能节省大量的时间和精力，



电商代销合同篇二

总销售额=当月服装部门实际到账所有销售总额—运费

初级客服不计算提成，统一以底薪+奖金的方式计算薪资。

转正条件：三个月内销售业绩合计超过10万，予以转正。

奖金核算方式：初级客服奖金为 销售额的 ，晋升为正式客
服后按照本制度执行。

后勤人员奖金方案(行政部、财务部、物流部、采购部、售后
客服)

团队奖励

公司为鼓励电子商务部门提升业绩，奖励先进，特设置团队
奖励如下：

一、业绩突破奖

当月超额完成设定目标，超过设定目标20%以上，一次性奖励
电子商务部门1000元；

当月超额完成设定目标，超过设定目标50%以上，一次性奖励
电子商务部门2000元；

当月超额完成设定目标，超过设定目标100%以上，一次性奖
励电子商务部门5000元。

二、优秀个人奖

季度销售冠军 奖励个人500元

季度销售冠军指以季度为单位，当季度的销售业绩第一名的



个人，得此奖励。

最佳推广奖 奖励个人500元

电商代销合同篇三

如果全程都是自己去注册的话，费用基本就只是来回的交通
费，还有之后的印章费用。

如果你选择在家办公，就省去了办公室的租金。但随着业务
的发展，你可能需要有足够的空间去堆放货物，或者是招聘
新员工，那么你就得每月支付一笔办公室租金。

公司注册下来，如果你没有专门的财务人员，做账这块就需
要专业的代理公司来协助处理。具体的费用也会根据你注册
的是小规模纳税人还是一般纳税人公司而有所区别，这笔费
用也是每年都必须支出的，

电商代销合同篇四

甲方：

代表：

地址：

电话：

乙方：

代表：

地址：



电话：

甲方委托乙方为甲方在______商城上开展电子商务活动的合
作服务商，并由乙方为甲方提供______店铺风格设计、店铺
策划、店铺营销优化、______活动参与等运营相关托管服务。

合作期限从______年______月______日起至______年______
月______日止。

2、甲方通过市场调查制定出产品的出厂销售单价（下称结算
价），并以结算价为标准核算依据，计算当月的甲方商品货
款。

3、乙方属于独立的自负盈亏核算单位，每月______号向甲方
结算一次销售货款。

4、为了共同发展、共创双赢，在乙方代运营的第一年里，技
术服务年费由甲方负责，第二年起由乙方负责。

电商代销合同篇五

甲方：(以下简称甲方)

乙方：(以下简称乙方)

1店铺申请(店铺资料准备、申请注册)

2. 内容消费者定位(产品定位、受众定位、运营目标确定)

3. 店铺视觉设计(基础商品上架、产品和店铺视觉设计、搭
建手机端店铺)

活动运营



2.整体营销活动(风格定位、店铺分类策略、店铺排版策略、
监测店铺数据)

营销推广

1.直通车优化服务(整店直通车推广方案策划、数据报表反馈、
推广商品分析与优化、优化直通车推广效果)

2.流量优化(用户购买轨迹分析、竞争对手分析、转化率分析、
其他因素分析)

3.活动推广(活动报名操作、营销管理、营销工具使用)

4.店铺优化(商品诊断分析、广告页制作、商品详情页优化、
产品上下架)

5.站外推广(广告精准投放、新媒体+传统媒体、外链建设、
问答建设)

1、甲方必须按照乙方合作要求，提供商品的详细资料(包括
商品详细介绍、商品图片、商品价格和简要说明、以及商品
的配送方式等)、新产品信息及优惠活动内容。所有商品均需
有准确的产品描述，对于在英文平台上销售的产品，还需有
英文版本的产品描述，且资料的准确性由甲方负责。

3、甲乙双方确定合作关系后，甲方需向乙方提供具体产品指
定客服人员，以便在合作过程中出现问题，能够及时有效找
到相关人员解决问题。同时客服人员需及时和乙方沟通产品
库存情况;避免产品下单后不能及时发货。

4、甲方所销售产品需提供售后服务。如产品出现质量或者其
他问题时，客户能够得到满意解决方案，利于树立甲方品牌
形象。如因甲方原因造成的退货,甲方需承担损失。


